
        
            
                
            
        

    
	

	 

	Переведено для трейдинг портала Tlap.com

	 

	Универсальные принципы успешного трейдинга

	 

	Необходимые знания для всех трейдеров на всех рынках

	 Брент Пенфолд

	 

	Вступление

	 

	В трейдинге все, как правило, проигрывают.

	 

	Да, я имею в виду всех.

	 

	Независимо от того, чем торгуют люди: валютой, акциями, товарами, опционами, варрантами, фьючерсами или контрактами на разницу – все несут убытки. Даже элитные трейдеры, которые получают с рынка прибыль, во многих своих сделках несут убытки. Стопроцентно прибыльных трейдеров не бывает.

	 

	И вот отрезвляющая правда об активном трейдинге: в долгосрочной перспективе последовательно прибыльными являются менее (возможно, и намного меньше) 10% активных трейдеров. Вероятно, это вас удивит, если учесть колоссальную рекламную шумиху, царящую вокруг трейдинга.

	 

	Несмотря на привлекательность рекламы, прискорбным фактом является то, что лишь немногие трейдеры получают прибыль в долгосрочной перспективе. И это касается всех активных трейдеров независимо от того, на каких рынках, таймфреймах или инструментах они торгуют. Лишь очень небольшое число трейдеров последовательно получают прибыль в долгосрочной перспективе.

	 

	Поэтому можете игнорировать все эти разговоры на званом обеде, где вы сидели и тихо завидовали, слушая, как другие рассказывают, какую колоссальную прибыль они получают на рынках. Можете смело игнорировать их триумфальные голоса, когда они рассказывают о своих торговых победах. Эти рыночные воины чаще всего являются болванами, а не чемпионами в трейдинге. Они говорят полуправду. Они умеют мастерски уходить от темы. Они пустые люди, которые будут рассказывать только о своих победах, но никогда не расскажут о своих трагедиях. Они не будут делиться своими несчастьями. Они не будут помнить своих глупостей. Они не будут говорить о своих больших убытках. Поверьте мне, у большинства из них есть большие убытки, потому что они есть у всех. Это люди, которых нужно игнорировать.

	 

	Это плохая новость.

	 

	Хорошей новостью является то, что элитные трейдеры, которые действительно получают с рынка прибыль, не обязательно владеют какими-либо торговыми секретами. Конечно, у некоторых из них есть очень интересные торговые сетапы, методы входа в рынок, размещения стопов и методы выхода из рынка. Однако есть и другие элитные трейдеры, которые применяют удивительно простые идеи. Очень простые идеи. Тем не менее, независимо от индивидуальных методов торговли, используемых элитными трейдерами, их общий успех можно сформулировать универсальными принципами успешной торговли. Эти принципы являются общими для всех прибыльных трейдеров. Именно они и отличают немногих победителей от большинства проигравших.

	 

	Их прибыльность не зависит от какого-то волшебного индикатора или секретной торговой техники. Их прибыльность не зависит от рынка(-ов), на котором(-ых) они предпочитают торговать, и не зависит от таймфрейма(-ов), который(-ые) они выбирают для торговли. Их прибыльность также не зависит от финансового инструмента, на котором они торгуют. Нет, их успех можно определить универсальными принципами успешной торговли. Принципов, о которых не знают большинство убыточных трейдеров.

	 

	Если вы серьёзно хотите стать стабильно прибыльным трейдером, то вам нужно будет изучить, понять, принять и реализовать универсальные принципы, которые понимает и соблюдает каждый стабильно прибыльный трейдер. Если вы игнорируете их, вам гарантировано абсолютное поражение в трейдинге.

	 

	Независимо от того, на чём и как вы торгуете, чтобы быть стабильно прибыльным, вам нужно придерживаться некоторых основных принципов торговли. Вы должны помнить, что рынок – это рынок, а график – это график. Таким образом, независимо от того, на каких рынках вы будете торговать, или какой таймфрейм выберете для этого, или на каком инструменте вы решите торговать, первым делом следует принять и усвоить хороший процесс торговли. Выбор рынков и инструментов является вторичным по отношению к принятию и внедрению хорошего торгового процесса – именно в этом и заключаются универсальные принципы успешной торговли.

	 

	Таким образом, если вы хотите добиться успеха в трейдинге, вам нужно понять и принять простую истину, что группа успешных трейдеров отличается от большинства убыточных трейдеров не тем, какие индивидуальные методы входа и выхода они используют, а тем, что они придерживаются универсальных принципов трейдинга.

	 

	Убыточные трейдеры этого не знают. Они не знают универсальных принципов трейдинга. Они торгуют и проигрывают в полном неведении. Они фокусируются на поиске идеальной безрисковой 100-процентно точной техники входа. Они не знают, что существуют ключевые принципы, которых следует придерживаться в процессе торговли.

	 

	На мой взгляд, независимо от того, предпочитаете ли вы торговать валютой, акциями, процентными ставками, активами энергетического рынка, металлами, зерном или мясом, универсальные принципы успешной торговли имеют важное значение для вашего успеха. И это касается всех, независимо от того, являетесь вы внутридневным, краткосрочным, среднесрочным или долгосрочным (позиционным) трейдером. Универсальные принципы успешной торговли имеют важное значение для вашего успеха. Независимо от того, выбираете ли вы торговлю опционами, CFD, фьючерсами, акциями, маржинальную торговлю валютами или варрантами, универсальные принципы успешного трейдинга имеют важное значение для вашего успеха. И независимо от того, основываете вы свои сделки на традиционном техническом анализе, фундаментальном анализе, волновой теории Эллиотта, методах У. Д. Ганна, свечных паттернах, уровнях Фибоначчи, индикаторах, механических системах, сезонных факторах, геометрии, распознавании графических паттернов или астрологии, универсальные принципы успешного трейдинга имеют важное значение для вашего успеха.

	 

	Короче говоря, вне зависимости от того, где, как и почему вы торгуете, универсальные принципы успешной торговли имеют важное значение для вашего успеха. Игнорировать их – все равно что игнорировать истину. Игнорировать их – это то же самое, что игнорировать убытки на вашем торговом счёте.

	 

	На мой взгляд, в трейдинге есть только одна универсальная истина. Она заключается в следующем. Если вы сможете усвоить основные принципы правильной торговли, вы непременно будете получать прибыль. И точка. А если вы проигнорируете универсальные базовые принципы трейдинга, то продолжите нести убытки. И точка. Никаких компромиссов. Никаких аргументов. Никаких «если» или «но». Вы будете продолжать нести убытки. И точка.

	 

	Разве не хотели бы вы перестать проигрывать? Разве вы не хотите узнать, что на самом деле делает трейдера стабильно прибыльным? Разве вы не хотите начать зарабатывать деньги последовательно и надёжно? Разве не хотели бы вы перестать прыгать от одной неудачной торговой методологии к другой, но хотите узнать, что делает торговую методологию стабильной и надёжной? Если да, то эта книга для вас.

	 

	Если вы хотите зарабатывать деньги в трейдинге, то я собираюсь показать вам, как это сделать, вернув вас к основам и обучив универсальным принципам успешного трейдинга.

	 

	Но сначала дам ряд предупреждений. Если вы ищете новую технику входа в рынок, размещения стопов или выхода из рынка, то эта книга не для вас. Если вы ищете новую технику для анализа структуры рынка, то эта книга не для вас. И если вы ищете простое решение, которое принесёт вам прибыль, то эта книга не для вас, и я не могу вам помочь. Хотя трейдинг и универсальные принципы, как только вы их узнаете, покажутся вам относительно простыми, на самом деле они не являются простыми. Для достижения последовательной долгосрочной прибыльной торговли не существует простых коротких путей.

	 

	Если вы ищете некую определённость в своей торговле, то эта книга не для вас, и я не могу вам помочь. На рынках нет определённости, соответственно, нет определённости и в трейдинге. Здесь присутствуют только вероятности. Если вы человек, который может функционировать только в среде, предлагающей высокий уровень определённости и безопасности, например, пребывание в безопасных отношениях или на безопасной работе, то трейдинг не для вас.

	 

	Если вы являетесь интеллектуалом, который редко признает свои ошибки, то трейдинг не для вас, потому что рынки будут регулярно унижать вас и заставлять совершать ошибки. У интеллектуалов постоянные проблемы из-за того, что они не знают правильного ответа, не контролируют ситуацию и регулярно ошибаются.

	 

	Но если вы готовы проделать всю эту работу, трейдинг может предложить вам неограниченные возможности. На сегодняшний день трейдинг является максимально эгалитарным. Он даёт возможность всем конкурировать в равной степени. Нет никаких барьеров для входа в рынок. На сегодняшний день учреждения не имеют конкурентного преимущества перед частными трейдерами. Какая ирония: институциональные трейдеры могут быть такими же невежественными и некомпетентными в отношении работы на рынке, как и частный трейдер. Не существует потолков успеха: частные трейдеры могут получать такую же или бóльшую прибыль, как и лучшие институциональные трейдеры. В наши дни трейдинг – это игровое поле с равными возможностями.

	 

	Если вы терпеливы, готовы выполнять работу и способны к непредубеждённым суждениям, то я верю, что универсальные принципы изменят вашу торговлю к лучшему. Но это будет зависеть от вас, только от вас и ни от кого другого. Возьмите на себя ответственность за свои действия, и ваши действия трансформируют ваш торговый счёт.

	 

	Удачи вам, хорошей учебы и разумной торговли.

	 

	 Переведено специально для Tlap.com,

	Брент Пенфолд

	Сидней, Австралия

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	Предисловие

	 

	Мне потребовалось более 30 лет, чтобы накопить достаточно сбережений и выйти на рынок. За эти 30 лет у меня было много событий и приключений, включая добычу подземных полезных ископаемых, эксплуатацию тяжёлой техники на строительстве дорог в отдалённых частях Северной территории Австралии, работу на островах Торресова пролива и управление общинами аборигенов в пустыне. Мои родители считали это пустой тратой хорошего университетского гуманитарного образования. К сожалению, деньги ускользали из моих рук, как вода, просачивающаяся в песок после ливня в пустыне. Этому не помогло моё дорогостоящее пристрастие к чтению новых книг.

	 

	Традиционный путь к богатству в Австралии состоит в том, чтобы купить дом, а затем ещё один. С жалкими $2000 и столь разнообразным стажем работы ни один банковский менеджер не осмелился дать мне кредит на жильё. Я должен был заставить деньги работать на себя, вместо того чтобы работать за деньги. Примерно в это время всё более известным становилось имя Уоррена Баффетта, и я наивно представлял, что смогу превратить $2000 в разумную сумму за разумный период времени, если куплю акции бизнеса, о котором я кое-что знал.

	 

	Итак, живя посреди австралийской пустыни, я купил акции известной горнодобывающей компании. Я наблюдал, как цена акции этой компании поднималась и падала, то принося 30-процентную доходность, то забирая её назад. Один из своих 30-процентных доходов я реинвестировал в другую горнодобывающую компанию, купив её акции по рекордно высокой цене, которой она больше никогда не достигла за эти 12 лет – в конце концов эта компания была окончательно исключена из реестра фондовой биржи. Сумма была небольшой, поэтому я продолжал удерживать эти акции, чтобы они напоминали мне, что я был никудышным инвестором.

	 

	Пустыня – сложная среда, и вы выживаете, только учась на опыте других. Я обнаружил, что на рынке была похожая суровая среда, и выживание зависело от обучения на опыте других, которые нашли время написать об этом.

	 

	Книги по трейдингу трудно было найти, а на обширных просторах австралийской пустыни не было других трейдеров, с которыми можно было бы поговорить и чему-то научиться. Я подпитывал свою давнюю страсть к чтению новых книг заказанными по почте книгами, написанными другими трейдерами, которые в основном были из США (большинство из них, к сожалению, были утеряны, когда мой офис был разрушен наводнением в 1998 году; это не рынок, который даёт и забирает). С помощью электронной таблицы на компьютере Apple я воссоздал рудиментарные графики ценовой активности и научился понимать, что они говорят о рынке и рыночной активности других трейдеров и инвесторов.

	 

	В процессе я обнаружил некоторые универсальные принципы, применимые к трейдингу. Жаль, что у меня не было этой книги тогда, потому что это ускорило бы моё рыночное образование. Эти принципы лежат в основе действий каждого успешного трейдера, хотя их комбинации и пропорции столь же разнообразны, как и возможности на рынке. Их объединяет, пожалуй, один общий фактор. Он не упоминается в этом превосходном сборнике универсальных принципов трейдинга, возможно, потому, что Брент Пенфолд и другие трейдеры, у которых в рамках данной книги он брал интервью, предполагают, что это вполне естественно и не заслуживает внимания. Или, возможно, его игнорируют, потому что он не является уникальным для успеха в трейдинге.

	 

	Этим общим фактором является страсть к трейдингу. Согласно общему мнению, чтобы стать экспертом в выбранной вами сфере деятельности, необходимо, чтобы вы уделили ей не менее 10 000 часов. Брент Пенфолд и трейдеры, описанные в этой книге, занимаются трейдингом многие десятки тысяч часов, и за это время ещё больше усилилась их страсть к своей деятельности. Успешные трейдеры имеют способности и страсть. Моя страсть зародилась в отдалённых пустынях Австралии, изначально вызванная необходимостью. Брент обрёл её в дилинговых залах. Другие обнаруживают свою страсть в разных местах и ситуациях. Эта книга является одним из результатов страсти Брента к трейдингу и рынкам и направлена на то, чтобы помочь другим добиться успеха на рынке. Если вы одержимы той же страстью, то эта книга расскажет вам об универсальных принципах трейдинга.

	 

	 Переведено специально для Tlap.com,

	Дэрил Гуппи

	автор книг «Трендовая торговля»,

	«36 китайских стратегий для финансовых трейдеров»

	Шанхай, 2010 г.

	 

	 

	Введение

	 

	Эта книга появилась по нескольким причинам.

	 

	Во-первых, успех моей первой книги «Торговля индексом SPI» (“Trading the SPI”) стал для меня неожиданностью. Эта книга была посвящена торговле австралийским фьючерсным контрактом SPI, или индексом цен на акции (Share Price Index). Я точно знал, что частных трейдеров, торгующих фьючерсами на индекс SPI, недостаточно, чтобы высоко поднять продажи моей книги. Хотя этот местный индексный фьючерсный контракт был крупнейшим долевым инструментом в Австралии, он являлся контрактом, в котором доминировали учреждения, а не мелкие частные трейдеры. Таким образом, успех моей книги сначала был загадкой для меня, пока я не понял, почему. И это «почему» стало первой причиной для написания данной книги. Видите ли, моя первая книга была разделена на три части, и я считаю, что вторая часть, в которой обсуждалась подготовка к тому, чтобы стать успешным трейдером, стала причиной успеха этой книги. Трейдеры покупали книгу, чтобы услышать именно это ее сообщение, их вовсе не интересовала торговля фьючерсными контрактами на индекс SPI. Их больше интересовала подготовка к тому, чтобы стать успешными трейдерами, потому что трейдинг – это трейдинг, и принципы, рассмотренные во 2-й части, были универсальными для всех рынков и всех трейдеров. Я всегда считал, что 2-я часть является лучшей частью этой книги, и связываю успех книги именно со второй частью. Итак, первой причиной для написания данной книги было стремление донести универсальное сообщение о подготовке трейдера, которое я называю универсальными принципами успешного трейдинга, до более широкой аудитории.

	 

	Тем из вас, кто прочитал мою первую книгу «Торговля индексом SPI», скажу, что многое из того, что вы прочитаете здесь, вы уже видели ранее, поэтому надеюсь, что вы примете мои извинения за то, что данный путь вам уже знаком. В то же время надеюсь, что вы поймёте моё желание поделиться своими идеями с более широкой аудиторией. Придумывать контент ради контента – не в моём характере. Я могу писать только о том, во что я верю, что я делаю на практике и что из моих знаний работает. Именно это я и делаю. Итак, надеюсь, что эта книга, хотя и может показаться повторяющейся, даст мне возможность познакомить вас с универсальными принципами успешного трейдинга.

	 

	Второй причиной для написания этой книги стала идея, возникшая, когда я был в Сингапуре, выступая на Азиатской конференции трейдеров и инвесторов (ATIC). Я беседовал со Стюартом Макфи, австралийским трейдером, преподавателем и автором, который поделился со мной историей о том, как трудно ему было побудить людей купить его книгу «Трейдинг простыми словами» (“Trading in a Nutshell”). Это удивило меня, потому что я высоко оценил книгу Стюарта и сказал об этом, когда просматривал её второе издание в журнале «Ваш успех в трейдинге» (“Your Trader’s Edge”). Стюарт посетовал на нежелание сингапурцев покупать книгу с надписью «Австралийские акции». Они сказали Стюарту, что не видят смысла в покупке «австралийской» книги, так как живут в Сингапуре. Мы со Стюартом, естественно, знали, что категория акций не имеет отношения к обучению трейдингу, поскольку график – это график, и хорошие торговые привычки необходимы на любом рынке, но для новичков в трейдинге ссылка на иностранный рынок на обложке книги может быть камнем преткновения. Это стало второй причиной для написания данной книги. Я хотел, чтобы люди, посетившие мою презентацию в любой стране, могли приобрести книгу и узнать больше о том, как я подхожу к трейдингу.

	 

	На протяжении многих лет мне посчастливилось быть приглашённым на презентации для трейдеров в Китае, Индии, Сингапуре, Малайзии, Вьетнаме, Таиланде, Новой Зеландии и, конечно же, Австралии. И во время моих многочисленных презентаций и семинаров по всему Азиатско-Тихоокеанскому региону я пришёл к чёткому пониманию того, что рынки не делают различий между трейдерами, проживающими в разных странах. В изменчивом мире активного трейдинга каждый трейдер в любой стране страдает одинаково. Итак, я хотел написать такую книгу, которую мог бы приобрести любой трейдер независимо от его географического положения и узнать, что, на мой взгляд, является важным для становления стабильно успешным трейдером. Я хотел написать книгу, которая преодолеет границы. Я хотел книгу «без границ», которая будет актуальной для каждого. Это стало второй мотивацией для написания этой книги.

	 

	Третьей причиной было желание написать выдающуюся универсальную книгу о том, как стать успешным трейдером. Я хотел дать людям ценное руководство по торговле, независимо от рынка, таймфрейма, инструмента или метода, которым они предпочитают торговать.

	 

	К концу этой книги я дам вам план, как стать стабильно прибыльным трейдером, который я хотел бы иметь, когда начинал свою карьеру в трейдинге более 27 лет назад. Это непременно помогло бы мне избежать многолетних разочарований. Когда в 1983 году я пришёл на работу в Банк Америки в качестве помощника дилера, я абсолютно ничего не знал о торговле и рынках. И даже спустя несколько лет работы институциональным трейдером я всё еще не знал, что на самом деле работает, и мне потребовалось много лет для осознания этого.

	 

	С момента совершения моей первой сделки в 1983 году я, вероятно, испробовал практически все методы торговли. Если вдруг выходила какая-то книга, проводился некий семинар или мастер-класс или разрабатывалось какое-то программное обеспечение, которое могло помочь мне в торговле, я непременно покупал её, присутствовал на нём, либо устанавливал его. В 1990-х годах в своём стремлении найти преимущество я чувствовал, что хожу через вращающуюся дверь семинаров. Я посетил массу широко известных семинаров. Я присутствовал на семинаре Рассела Сэндса «Черепахи», изучал привилегированные акции с Кёртисом Арнольдом, изучал геометрию с Брайсом Гилмором и посещал семинар Ларри Уильямса «Вызов на миллион долларов». Я по кусочкам собирал полезную информацию, и именно семинар Ларри Уильямса помог мне в моих исследованиях краткосрочных механических ценовых паттернов.

	 

	Я торгую глобальные индексы и валютные фьючерсы на нескольких таймфреймах с помощью простых механических паттернов. Я торгую, возможно, два самых ликвидных и волатильных сегмента рынка на планете: индексы и валюты. В моем портфеле 14 рынков. Что касается фьючерсов на индексы, я торгую фьючерсные контракты на индексы SPI, Nikkei, Taiwan, Hang Seng, DAX, Stoxx50, FTSE, Mini-Nasdaq и E-Mini S&P500. Что касается валютных фьючерсов, я торгую пять основных валютных пар: EUR/USD, GBP/USD, USD/JPY, USD/CHF, AUD/USD. Я торгую в режиме почти 24/7 – не проходит ни единого дня, чтобы я не разместил какой-либо ордер по фьючерсу на индекс или валюту.

	 

	Я в основном торгую паттерны. Для определения доминирующего тренда я использую 200-дневную скользящую среднюю и фокусируюсь исключительно на цене. И, пожалуйста, не зацикливайтесь на том, как я использую 200-дневную скользящую среднюю – в этом нет ничего волшебного. Я всегда использовал скользящую среднюю с этим периодом. Я даже не знаю, является ли этот период оптимальным для определения доминирующего тренда, и меня это не волнует. Я никогда не стремлюсь использовать «оптимизированные» переменные, потому что это один из самых быстрых путей к провалу.

	 

	И, пожалуйста, поймите, что я не использую 200-дневную скользящую среднюю для поиска своих торговых сетапов. Я не использую её для поиска точек входа, места размещения стопов или уровней для выхода. Я просто использую её для определения доминирующего тренда, потому что предпочитаю не открывать трендовые сделки против направления этой скользящей средней.

	 

	С самого начала я хочу дать вам понять, что не считаю себя торговым экспертом или экспертом по рынкам. Я не верю, что такой человек вообще существует (за исключением, возможно, Ларри Уильямса, всемирно известного трейдера и педагога, который совершает сделки даже во время преподавания перед своими учениками). Однако есть одна область, о которой я знаю больше других: это мой опыт потери денег. Если вы хотите узнать о распространённых ошибках, которые люди совершают в трейдинге, я тот самый человек, который расскажет вам о них. Порезов, синяков и ударов на моём теле больше, чем у любого другого бизнесмена, поэтому я без колебаний могу заявить, что являюсь экспертом в этом вопросе. Тем не менее, несмотря на то, что я преодолел такой ухабистый путь, мне удалось выжить и пройти через запутанный мир технического анализа. Надеюсь, я помогу вам выжить.

	 

	В настоящее время, хотя я почти круглосуточно торгую 14 глобальных индексов и валютных фьючерсов, я на самом деле не трачу много времени на «торговлю» на этих рынках. Я не являюсь рабом своего компьютера: я не должен постоянно наблюдать за рыночными тиками. Я торгую на дневных графиках, и мне требуется всего час в день, чтобы собрать все данные, запустить мои модели и отправить ордера брокеру. Помните, что я механический трейдер, который использует простые механические решения для своей торговли. Я запрограммировал свои торговые модели на языке Visual Basic for Applications (VBA) для программы Excel, чтобы они автоматически генерировали ордера. Ордера я отправляю своему брокеру по электронной почте. Как только брокер подтвердит получение всех моих ордеров (по электронной почте), в течение следующих 24 часов я расслабляюсь. Брокер управляет круглосуточным торговым отделом, где мои ордера хорошо обслуживаются.

	 

	Будучи механическим трейдером, я торгую с положительным ожиданием. Я использую торговую стратегию, которая даёт мне чёткие сигналы на покупку и продажу. Я доверяю своим методологиям для получения долгосрочной прибыли, несмотря на любые краткосрочные убытки. Помимо управления своим сайтом и торговли, бо́льшую часть своего времени я уделяю исследованиям и программированию новых идей.

	 

	Как я уже говорил, я не эксперт, однако за эти годы я определил, что является важным для успеха в трейдинге и что действительно помогло мне добиться успеха. И я надеюсь, что к концу этой книги вы узнаете то, что знаю я, и поймёте, что отличает прибыльных трейдеров от неудачников – универсальные принципы успешного трейдинга.

	 

	Как я уже упоминал, моя цель – сделать эту книгу универсальной торговой книгой, которая станет ценным ресурсом для вашей торговли. Если вы серьёзно относитесь к зарабатыванию денег на рынках, то не думаю, что вы будете разочарованы.

	 

	По моему опыту, одна из причин, почему многие люди теряют деньги в трейдинге, заключается в том, что они верят тому, что читают в книгах и журналах по трейдингу или изучают на курсах. К сожалению, бо́льшая часть того, что написано о трейдинге или включено в торговые программы, не работает. Это приносит деньги только автору, издателю и разработчику программного обеспечения.

	 

	Моя точка зрения такова: всегда скептически относитесь к книгам, посвящённым трейдингу, в том числе и к этой. Если я или другой автор пишет что-либо, это не обязательно будет правдой. Я твердо верю, что трейдеры должны приветствовать все мнения и идеи, которые они слышат, видят или читают о трейдинге. Каждый трейдер должен сделать выбор. Тем не менее, я считаю, что все трейдеры, включая вас, также должны оставить за собой право определять, является ли идея, которую они услышали, увидели или прочитали, ценной именно для них. То, что может работать у меня или другого автора, необязательно будет работать у вас. После того, как вы с радостью примете все идеи о трейдинге, вам нужно будет сначала самостоятельно проверить эти идеи на себе, прежде чем сделать некие выводы. Не полагайтесь, пожалуйста, на чужое мнение в трейдинге, в том числе и на моё. Всегда оставайтесь скептиком при чтении книг, подобных этой, и проверяйте идеи, чтобы убедиться, что они имеют ценность. В этом бизнесе вам стоит быть скептиком.

	 

	С момента появления CFD и маржинальной торговли на валютном рынке активная торговля среди мелких частных трейдеров резко возросла. Теперь люди могут торговать практически любой внутренней или международной акцией, индексом, валютой или товаром прямо со своего домашнего ПК. В наши дни вы можете получить доступ к любому рынку: CFD, традиционным фьючерсам и глобальным финансовым рынкам. И благодаря знаниям, которые вы получите, изучив универсальные принципы успешного трейдинга, содержащиеся в этой книге, я верю, что вы сделаете это целенаправленно и уверенно.

	 

	И помните, пожалуйста, что то, что я пишу, является только моим мнением и не должно восприниматься как истина. Если вам нравится то, что вы читаете, сначала проверьте, пожалуйста, эти идеи самостоятельно. Надеюсь, что эта книга будет полезна для вас и поможет вам узнать, что действительно делает трейдера успешным в долгосрочной перспективе. Если у вас возникнут какие-либо вопросы, свяжитесь, пожалуйста, со мной через мой вебсайт.

	 

	Универсальные принципы

	 

	В этой книге вы узнаете основы успешного трейдинга. Со временем вы обнаружите, что эти принципы универсальны для всех трейдеров и всех рынков. Независимо от того, на каких рынках вы торгуете (будь то акции, индексы, валюты, облигации или сырьевые товары), независимо от того, какой таймфрейм вы используете (будь то внутридневная, краткосрочная, среднесрочная или долгосрочная торговля), и независимо от того, какой актив вы торгуете (будь то акции, CFD, фьючерсы, валюты, опционы или варранты), трейдинг – это трейдинг. И точка. Рынок, таймфрейм или инструмент, который вы выберете, является вторичным по отношению к процессу хорошей торговли, который эта книга подробно исследует с помощью универсальных принципов успешного трейдинга.

	 

	В этих принципах будут изложены основные этапы, которые, по моему мнению, должны пройти все успешные трейдеры, прежде чем разместить свой первый ордер. Эти принципы будут подчеркивать важность ориентации именно на процесс, независимо от того, предпочитаете вы дискреционную или механическую торговлю (в дискреционной торговле окончательное решение о входе в  сделку принимает непосредственно сам трейдер – в механической же торговле трейдер должен следовать точным правилам входа, размещения ордеров стоп-лосс и выхода согласно своему торговому плану, без страха или предпочтений, без колебаний или свободы усмотрения). Эти принципы помогут вам освоить практические методы торговли, охватывающие такие ключевые концепции, как риск разорения, (мой) Святой Грааль, ожидание, возможности, подтверждение достоверности, TEST (тридцать смоделированных сделок, отправленных по электронной почте), управление капиталом, методология и психология.

	 

	Глава 8, посвящённая управлению капиталом, важна уже сама по себе. Как только вы узнаете, почему я уделяю большое значение управлению капиталом, вы поймёте, почему это одна из самых больших глав книги. Вряд ли вы найдёте ещё какую-либо книгу, настолько понятную среднему читателю (не имеющему докторской степени по математике) и содержащую столь глубокую экспертизу и практическое исследование различных стратегий управления капиталом.

	 

	Независимо от вашего торгового опыта, я считаю, что всем трейдерам будет полезно узнать универсальные принципы успешного трейдинга. Они посвящены необходимой подготовке для надлежащего исполнения сделок и достижения успеха в трейдинге.

	 

	Соблюдая эти универсальные принципы, вы встретите на своём пути группу успешных трейдеров. Я называю их мастерами рынка – это успешные трейдеры, которые готовы дать вам советы, основанные на многолетнем опыте и успехе. Некоторых из них вы узнаете, в то время как о других вы так и не услышите. Некоторые из них являются бывшими и современными чемпионами в трейдинге. Некоторые из них являются легендами рынка, мудрыми руководителями, которые оказали значительное влияние на мир технического анализа и которые торгуют на рынках с 1960-х годов. Один мастер рынка, возможно, является одним из крупнейших в мире индивидуальных трейдеров, торгующих E-Mini S&P500. Некоторые из них являются плодовитыми авторами, и их имена широко известны в сфере образования трейдинга. Некоторые из них торгуют в инвестиционных фондах. Некоторые являются частными трейдерами. Все они представляют разнообразную группу трейдеров со всего мира: из Сингапура, Гонконга, Италии, Великобритании, Америки и Австралии. И все они являются успешными трейдерами. Каждый их них пережил мировой финансовый кризис. И все они щедро согласились дать по одному необычайно мощному совету, который поможет вам добиться успеха в трейдинге.

	 

	Надеюсь, что к концу этой книги вы приобретёте знания и уверенность, чтобы решить, готовы ли вы активно заниматься  трейдингом. Многие из вас, кто честен с самим собой, примут решение не торговать, если поймут, что у них не хватает духа, чтобы вложиться в тяжёлую работу, необходимую для подготовки к трейдингу. Если вы будете из их числа, то примите мои поздравления, потому что вы сэкономите много денег и избежите душевной боли.

	 

	Если некоторые из вас думают, что могут пропустить эти универсальные принципы, тогда я не могу вам помочь. Если вы не готовы слушать то, что я говорю, значит, вы заслуживаете результатов, которые получаете. Всё, что я могу предложить, это запомнить данную книгу и сделать в своей записной книжке заметку о том, чтобы вернуться к ней, скажем, через 12 месяцев.

	 

	А тем из вас, кто понимает, что на пути к успеху в трейдинге нет халявы и кратчайших путей, я желаю всего наилучшего. Вы знаете, что вам предстоит проделать тяжелую работу. И помните, пожалуйста, что не стоит спешить погружаться в активный трейдинг. В трейдинге не дают золотую медаль за первое место. Не торопитесь. Тщательно проработайте все этапы. Проверяйте достоверность своих идей и не забывайте время от времени делать перерывы, потому что это утомительно, поверьте мне. Как только вы достигнете вершины, вы вспомните, с чего начали, и будете рады, что выбрали столь длинный путь. Наградой за ваши усилия будет вступление в круг победителей – редкое членство, которого большинство никогда не достигнет.

	 

	Итак, давайте начнём.

	 

	Переведено специально для Tlap.com

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	Глава 1

	 

	Проверка реальности

	 

	Единственный настоящий секрет трейдинга – это...

	 

	  Цитата

	 

	Лучший проигравший в долгосрочной перспективе становится победителем.

	«Призрак биржевой ямы»

	 

	 

	Хотите верьте, хотите нет, но это, вероятно, единственный настоящий секрет успешного трейдинга. Хотя фраза может показаться стереотипной, надеюсь, что к концу данной книги вы поймёте, почему стабильная карьера в трейдинге основана на этой истине.

	 

	На мой взгляд, приведенная цитата из книги «Призрак биржевой ямы» резюмирует то, что требуется для достижения успеха. Большинство трейдеров являются плохими проигравшими. Они ненавидят получать убытки, перемещают стопы и ищут любую причину, чтобы удерживать сделку, находя всевозможные оправдания своим действиям. Пока на их счетах остаются деньги, бедные трейдеры будут игнорировать убыточную позицию до тех пор, пока убыток не станет настолько крупным, что они больше не смогут игнорировать его и будут вынуждены закрыть свою позицию с катастрофическими потерями. Они отсрочивают неизбежное в надежде, что цена вот-вот развернётся. И пока сделка остается открытой, у них всё еще есть шанс, что она окажется правильной. Пока сделка остается открытой, им не нужно признавать, что они ошиблись, потому что они еще не приняли этот убыток. Люди ненавидят признавать, что они неправы. Большинство людей являются плохими трейдерами только потому, что они плохие проигравшие. Научитесь принимать убытки как неотъемлемую часть торговли, и тем самым вы сделаете первый шаг к успеху. Но если вы будете продолжать плохо проигрывать – это прямой путь к провалу. Успешная долгосрочная торговля требует от вас, чтобы вы были хорошими проигравшими.

	 

	В моей собственной торговле проигрыш является тем, что у меня происходит бо́льшую часть времени. В своей краткосрочной торговле я получаю прибыль примерно в 50% сделок, а в среднесрочной трендовой торговле я получаю прибыль только в 30% своих сделок. Таким образом, поскольку я не очень часто получаю прибыль, я должен быть хорошим проигравшим, чтобы выжить в трейдинге, иначе я солью свой счёт и просто-напросто не смогу торговать дальше. Надеюсь, вы сможете стать хорошим проигравшим.

	 

	В качестве упражнения нужно вернуться к своим сделкам и посмотреть, какими были бы ваши результаты, если бы вы следовали простому правилу закрытия убыточных сделок. Простым правилом закрытия длинных сделок может быть закрытие убыточной позиции на пробое  самого низкого минимума последних трёх баров (для коротких сделок следует использовать обратное правило закрытия). В качестве альтернативы для закрытия своих убыточных сделок вы можете использовать пробой минимума предыдущей недели. Не имеет значения, какой стоп-лосс вы используете – главное, чтобы он соответствовал таймфрейму, на котором вы торгуете. На данном этапе вы можете сказать, что это не превратит ваши убытки в прибыль, но я уверен, что благодаря этому ваш счёт выглядел бы более здоровым, чем сейчас. Поверьте: полезно быть проигравшим.

	 

	Если вы в настоящее время прибыльны в торговле, вы можете пропустить это небольшое обсуждение. Если же нет, то поднимите голову, положите ручку и оторвите глаза от графиков! Данное обсуждение принесет вам пользу. Итак, прекратите, пожалуйста, торговать.

	 

	Если в настоящее время ваша торговля не приносит прибыли и вы пытаетесь найти выход из этой ситуации, то есть пытаетесь справиться с убытками на своём торговом счёте, то лучшее, что вы можете сделать прямо сейчас – это временно перестать торговать. Я знаю, что это трудно, потому что уход от торговли будет признанием своей неудачи. Не беспокойтесь об этом. Это не поражение. Вы приостановите свою торговлю только до тех пор, пока не внедрите в неё положительное ожидание. Не отчаивайтесь. Будьте в восторге от того, что вам окажут реальную помощь. Проигрывать не стыдно – это случается со всеми. Я проигрывал много раз и горжусь тем, что преуспел в этом (помните: лучший проигравший в долгосрочной перспективе станет победителем!).

	 

	Если вы постоянно терпите поражения, то я хочу, чтобы вы внимательно выслушали то, что я собираюсь вам сказать. Главная причина, по которой вы проигрываете, заключается в том, что ваша торговая методология не работает. Вас сдерживает не то, что у вас в голове. Многие преподаватели трейдинга хотят, чтобы вы поверили, что вашим заклятым врагом является психология. Возможно, проблема частично заключается и в психологии, но она не является вашим заклятым врагом.

	 

	Проблема в вашей методологии. Ваша методология просто не работает. И несмотря на то, что об этом говорит ваш торговый счёт, вы игнорируете его сообщения. И я даже понимаю, почему. Вы, несомненно, читали множество книг и посещали множество торговых семинаров, в которых говорилось, что ваш метод или идеи могут применяться в трейдинге. Но, к сожалению, нет. Посмотрите на свой торговый счёт: ваш метод подводит вас. Причина заключается не в том, что он полностью лишен достоинств – причина, по которой ваш метод не работает, заключается в том, что у него нет преимущества и он не оправдывает ожиданий.

	 

	Вам необходимо проверить ожидание вашей методологии. Уверен, что то, что вы обнаружите, будет отражено на вашем торговом счёте. Вы обнаружите, что он отрицательный. Более того, если бы вы самостоятельно проверили достоверность своей методологии перед размещением сделки, вы бы никогда не использовали свою методологию для торговли. Вы бы выбросили её и возобновили поиск другой торговой методологии, имеющей преимущество, которое можно правильно оценить, чтобы получить положительное ожидание.

	 

	Итак, сделайте глубокий вдох и временно перестаньте торговать. Сейчас вы собираетесь отправиться на поиски реальных знаний трейдинга, которые покажут вам, как правильно проверить достоверность той или иной торговой идеи.

	 

	И я должен сказать, что не стоит беспокоиться, если на данном этапе вы несёте убытки, потому что на самом деле вы в хорошей компании. Позвольте мне поделиться с вами горькой правдой. Более 90% всех трейдеров проигрывают! Позвольте мне поделиться своим пониманием того, почему это так.

	 

	Почему 90% трейдеров проигрывают?

	 

	Простой ответ на вопрос, почему 90% трейдеров проигрывают – это отсутствие знаний.

	 

	И хотя многие преподаватели утверждают, что основной причиной является психология, я утверждаю, что главными причинами являются наивность и лень. Именно человеческая лень заставляет трейдеров искать пути наименьшего сопротивления. Зачем работать усерднее, если можно работать умнее, верно? К сожалению, это порождает в трейдерах наивность, и они начинают верить тому, что читают, слышат и устанавливают на свои компьютеры. Это связано с тем, что трейдеры отчаянно хотят верить, что в трейдинге существует простой путь к богатству. И именно этот путь наименьшего сопротивления мешает им выполнить правильную проверку достоверности того, что, по их мнению, может работать на рынках.

	 

	Несмотря на то, что трейдеры, возможно, прочитали очень много книг и посетили много семинаров, им всё еще не хватает знаний. Возможно, это прозвучит неожиданно, но на самом деле не так много книг или семинаров показывают, что работает в трейдинге. Это связано с тем, что многие авторы и преподаватели не знают, что действительно работает: они, как правило, являются трейдерами-неудачниками. Если вы посмотрите на огромную часть финансовой литературы и различных продуктов, то увидите, что в большинстве из них применяется теория «бо́льшего дурака». То есть клиенты или покупатели являются «бо́льшими дураками», они просто этого не знают! Помните, что один лишь факт того, что некая торговая идея красиво записана или представлена в презентации PowerPoint, еще не делает её истинной.

	 

	Однако, если у вас есть правильные знания и терпение, чтобы проверить достоверность своей торговой идеи, вы не останетесь в неведении. Я намерен дать вам эти знания. И хотя на ранних этапах вы, возможно, еще не будете зарабатывать в трейдинге, но, по крайней мере, вы сможете осознать, что это происходит потому, что у вас недостаточно знаний для достижения успеха в этой сфере.

	 

	Психология

	 

	Психология часто используется в качестве оправдания неудач трейдеров. Однако, хотя психология и может выступать в роли сопутствующего фактора, она не является единственной причиной, как предполагают многие специалисты. Чтобы добиться успеха в трейдинге, вам необходимо охватить три важные области: 

	
		методологию

		управление капиталом

		психологию.



	Они являются (практически) одинаково важными, и позже я расскажу о них подробнее. На данный момент вам просто нужно знать, что успешная торговля включает в себя эти три компонента.

	 

	Всякий раз, когда я провожу презентации, я обычно спрашиваю аудиторию, какая часть торговли, по их мнению, является наиболее важной:

	
		методология – анализ и торговый план, объясняющие, почему вы покупаете и продаете

		управление капиталом – сумма денег, которую вы вкладываете в сделки

		психология – наличие дисциплины, чтобы соблюдать свой торговый план



	Большинство людей поднимают руки на психологии. Я не удивлен этим ответом, потому что основной посыл большинства доступных торговых материалов заключается в том, что психология является самой сложной частью торговли и ключом к успеху в ней.

	 

	Обычное сообщение звучит примерно так: «Единственное, что разделяет прибыльных и убыточных трейдеров – это психология» … «у прибыльных трейдеров нет каких-либо особых торговых навыков, специальных торговых секретов и секретных формул для получения прибыли в трейдинге» … «то, что отличает прибыльных трейдеров от убыточных – это их психология» … «прибыльные трейдеры мыслят иначе, чем убыточные».

	 

	Я с этим не согласен. Что отличает проигравших, так это их незнание и невозможность проверить то, что у них работает. Хотя психология является важной, я считаю, что управление капиталом и методология имеют более высокий уровень важности.

	 

	Как я уже упоминал ранее, невежество, наивность и лень являются основными причинами, по которым 90% трейдеров проигрывают. Чтобы показать вам, как эти три зла проявляются в торговом поведении, я подробно рассмотрю распространённые ошибки, которые совершают многие трейдеры в течение первых трёх лет торговли. Я сгруппирую распространённые ошибки в три основных строительных блока успешной торговли: методологию, управление капиталом и психологию трейдера.

	 

	И, как вы уже знаете, я не претендую на звание эксперта в трейдинге, но я, безусловно, хорошо подготовлен к обсуждению этих распространённых ошибок, потому что сам совершал их!

	 

	Типичные ошибки трейдера в первый год трейдинга

	 

	Добро пожаловать в ваш первый год трейдинга. Если вы когда-нибудь сомневались в степени своего невежества, то будьте уверены, что в первый год торговли вы были «Королем невежества»!

	 

	Методология

	
		Вы слушаете других и следуете их советам

		Реагируете на важные новости

		Спрашиваете мнение других людей

		Усреднение уровней входа

		Неиспользование стопов

		Отсутствие торгового плана



	Управление капиталом

	
		Что такое управление капиталом?



	 Психология

	
		Торговля на эмоциях

		Торговля в отместку



	 

	Методология

	 

	Вы слушаете других и следуете их советам

	 

	Когда большинство людей начинают торговать, они прислушиваются к мнению и советам других людей. Это рецепт разочарования. Иногда эти советы могут быть полезными, но в долгосрочной перспективе это игра для неудачников. Вы должны торговать, основываясь только на своем мнении, а не на том, что говорит кто-то другой в коридоре или за обеденным столом.

	 

	Реагируете на важные новости

	 

	Часто неопытные трейдеры слышат какую-то новость (например, о том, что у большинства компаний выходят хорошие отчёты о доходах или квартальные показатели роста ВВП опережают прогноз) и на следующий день открывают длинные позиции, но их позиции закрываются с убытком. Им требуется много времени, чтобы понять, что как только поступает некая новость, данная информация уже является устаревшей. Рынок уже спрогнозировал эту новость и отреагировал на неё, но трейдеры-новички ещё не понимают этих тонкостей.

	 

	Спрашиваете мнение других людей

	 

	Трейдеры-новички часто прислушиваются к мнениям других людей. Если они понятия не имеют, куда движется рынок, то обычно спрашивают об этом своих брокеров, друзей и даже членов своей семьи. К сожалению, если эти люди не являются трейдерами, работающими на рынках полный рабочий день, то их мнения по поводу движения рынков могут быть ненамного лучше, чем мнения трейдеров-новичков.

	 

	Усреднение уровней входа

	 

	Трейдеры, как правило, являются худшими в мире проигравшими. Они ненавидят проигрывать и будут стараться избегать убытка любой ценой. Их обычной реакцией является «усреднение» уровней входа. Предположим, что вы покупаете акцию по цене $ 6,60, и её цена сразу же падает до $ 6,00. Трейдеры-новички часто убеждают себя, что были веские причины, по которым эта акция упала до $ 6,00. Они также убеждают себя, что есть важные причины, по которым она должна отскочить. Затем они покупают ещё дополнительные акции по цене $ 6,00, усредняя этим свой уровень входа до $ 6,30, и надеются получить прибыль от ожидаемого отскока. Но маловероятно, что цена акции отскочит, и эти трейдеры только усугубили свои убытки. Хотя длинная позиция на уровне $ 6,30 выглядит лучше, чем длинная позиция на уровне $ 6,60, это не так, поскольку вы вложили в два раза больше денег. «Усреднение» уровней входа противоречит тому, чтобы быть «лучшим проигравшим» – наоборот, оно делает трейдера-новичка «худшим проигравшим».

	 

	Неиспользование стопов

	 

	Если у трейдеров-новичков нет опыта торговли, они редко размещают стопы или заранее запланированные точки выхода. Им не приходит в голову, что они могут понести убыток, пока не станет слишком поздно и убыток не станет слишком большим.

	 

	Отсутствие торгового плана

	 

	Всё вышеперечисленное можно свести в эту одну наиболее распространённую ошибку. Прислушиваться к советам других людей, реагировать на важные новости, спрашивать мнения других, усреднять уровни входа и не использовать стопы – всё это явные признаки того, что трейдеры торгуют, не имея торгового плана. Помните, что торговля при отсутствии торгового плана рано или поздно выйдет вам боком.

	 

	Управление капиталом

	 

	Что такое управление капиталом?

	 

	Как правило, единственной проблемой трейдеры-новички считают достаточное количество денег, чтобы инициировать сделку. Идее управления капиталом уделяется мало внимания. Трейдеры-новички обычно не имеют понятия о своём «риске разорения» (который мы обсудим позже), возникающем от задействования слишком большой части их торгового баланса в одной сделке.

	 

	Зная о важности управления капиталом, вы поймете, как эта распространённая ошибка может стать фатальной для трейдеров-новичков.

	 

	Психология

	 

	Торговля на эмоциях

	 

	Одна из причин, почему многие люди торгуют, заключается в том, что трейдинг ускоряет темп их относительно организованной и консервативной жизни.

	 

	Трейдинг учащает сердцебиение и повышает уровень адреналина. Даже если трейдеры несут убытки, они обычно продолжают торговать дальше, потому что следующая сделка всегда является захватывающей загадкой: получат они в ней прибыль или понесут убыток?

	 

	Торговля в отместку

	 

	Когда трейдеры проигрывают, они часто злятся и хотят «расквитаться» с рынком. Проигрыш наносит вам два удара: один – по вашей гордости, а второй – по вашему кошельку. И когда трейдеров-новичков рынок отодвигает в сторону, они отступают назад! Их торговля мотивируется местью, а не логикой. Торговля на эмоциях – обычное поведение трейдеров-новичков; и это тоже кратчайший путь к провалу!

	 

	Типичные ошибки трейдера во второй год трейдинга

	 

	Если трейдерам удастся выжить в первый год в трейдинге, не потеряв все свои деньги, большинство из них начнут второй год с невежественной решимостью и неоправданным оптимизмом. В течение первого года большинство из них были не более чем случайными трейдерами, однако именно в течение второго года они становятся реальной опасностью для самих себя. По мере того, как они получают немного знаний (или, по крайней мере, так они думают), во второй год трейдеры начинают решительную кампанию по самоуничтожению.

	 

	Методология 

	
		Вера в то, что вы читаете и слышите

		Вера в то, что единственным ответом является технический анализ

		Попадание в ловушку прогнозов

		Вера в то, что чем больше вы применяете индикаторов, тем лучше

		Попытки продавать на вершинах и покупать на минимумах

		Вера в то, что демо-трейдинг поможет

		Неспособность определить тренд или пренебрежение стопами

		Слишком ранняя фиксация прибыли

		Отсутствие торгового плана

		Копирование других трейдеров

		Переключение с одной методологии на другую

		Постоянный поиск новых гуру

		Частая смена рынков

		Частая смена таймфреймов

		Частая смена торговых консультантов



	 Управление капиталом 

	
		Чрезмерный трейдинг



	Психология 

	
		Зависимость от рынка

		Нетерпеливость

		Нереалистичные ожидания

		Рационалистический подход



	 

	Методология

	 

	Вера в то, что вы читаете и слышите

	 

	Распространённой ошибкой трейдеров является вера в то, что они читают или слышат о трейдинге. Большинство трейдеров считают, что если это написано или сказано, то это должно быть правдой, но позже, когда они теряют деньги, они понимают, что это не так. Трейдеры хотят верить, что это правда, потому что данная информация показывает им путь наименьшего сопротивления к получению лёгких денег. Помните, что единственное, что делает любую торговую идею истинной – это ваша собственная, а не чья-либо, проверка её достоверности.

	 

	Вера в то, что единственным ответом является технический анализ

	 

	Технический анализ – это изучение прошлых ценовых движений в попытке спрогнозировать будущие изменения цены. Однако во второй год торговли многие люди совершают распространённую ошибку, полагая, что технический анализ – это всё, что им нужно знать для зарабатывания денег в трейдинге, игнорируя правила управления капиталом и торговую психологию.

	 

	Вера в то, что чем больше вы применяете индикаторов, тем лучше

	 

	Поскольку новички используют технический анализ, они совершают распространённую ошибку, полагая, что обширная информация даст им все ответы. Вместо того, чтобы понять, что одного технического анализа недостаточно, они считают, что необходимо добавить бо́льшее количество индикаторов на график.

	 

	Приобретая программное обеспечение для построения графиков, трейдеры неизменно попадают в ловушку загромождённости своих экранов излишним количеством индикаторов. Однако попытка объяснить каждое мельчайшее ценовое движение на рынке – это рецепт катастрофы. Знакомая история: если один индикатор не спрогнозировал сильный гэп вверх, они будут искать другой индикатор, который сможет его спрогнозировать. Это первый этап «подгонки данных», на котором начинающие трейдеры будут пытаться сформировать свою коллекцию индикаторов, которая соответствовала бы историческим ценовым данным.

	 

	Вера в то, что демо-трейдинг поможет

	 

	Многие неопытные трейдеры совершают распространённую ошибку, полагая, что им поможет демо-трейдинг. Демо-трейдинг – это процесс совершения мнимых сделок по вашим торговым правилам. Как только вы будете довольны результатами демо-трейдинга, вы можете начать торговать на реальные деньги. Такое намерение является хорошим, однако я считаю, что это решение опрометчивое.

	 

	Демо-трейдинг имеет одну проблему: он не отражает реальный мир трейдинга. Он не обеспечивает нейтральный, но справедливый элемент «контроля» на расстоянии вытянутой руки для наблюдения и независимой проверки ваших сделок на демо-счёте. Но в этом случае можно выполнять различные махинации. При торговле на демо-счёте вы всегда можете удалить убыточную сделку и пересмотреть свои прошлые действия, потому что внезапно заметили некий фильтр, который не видели ранее. Удивительно, чего только не сделают люди, чтобы защитить свое чувствительное эго, и я могу сказать вам, что за 27 лет моего опыта торговли я никогда не встречал убыточного трейдера на демо-счёте!

	 

	Попадание в ловушку прогнозов

	 

	Первое, что я использовал в своей торговле, были волны Эллиотта, затем геометрия. Это продолжалось 15 лет, пока я не переключился на простую торговлю по паттернам. Однако, поскольку я был 15 лет занят волновой теорией Эллиотта и геометрией, я считаю, что возглавляю эту категорию ошибок трейдеров! Что я подразумеваю под «ловушкой прогнозов»? Попытки определить, куда движется рынок, или иметь представление о том, куда он движется, как далеко он движется и когда он движется. Любая теория о поведении рынка, которая предполагает, что рынки формируют предопределённый паттерн, является прогностической теорией. Двумя самыми известными прогностическими теориями являются волновая теория Эллиотта и теория У. Д. Ганна.

	 

	Прогностические теории утверждают, что трейдеры могут заранее определять направление рынка и точки разворота. Трейдеры-новички соблазняются тем, что можно точно знать, куда пойдут рынки. Это привлекает, потому что даёт уверенность в торговле, зная, когда нужно покупать на минимумах, а когда продавать на максимумах. Опять же, трейдеру показывается путь наименьшего сопротивления для лёгкого достижения успеха в трейдинге, что очень привлекательно для трейдеров-новичков.

	 

	К сожалению, многие трейдеры слишком поздно понимают, что эти прогностические теории далеко не самые эффективные способы торговли. Только с опытом, когда они станут беднее, они начнут подвергать сомнению идеи, представленные этими теориями. Как только они поймут это и начнут проверять теории в соответствии со своей собственной интерпретацией, они быстро обнаружат, что данные теории имеют отрицательное ожидание.

	 

	Попытки продавать на вершинах и покупать на минимумах

	 

	Большинство трейдеров совершают распространённую ошибку, пытаясь продавать на вершинах и покупать на минимумах. Когда актив достигает нового рекордного максимума, неопытные трейдеры обычно стремятся его продать. Продавать актив, цена которого воспринимается как завышенная (продавать на вершинах), кажется логичным и разумным, а обратное считается немыслимым. К сожалению, трейдеры не могут сдержаться и обычно совершают ошибку, покупая по крайне слабой и продавая по крайне сильной цене.

	 

	Неспособность определить тренд

	 

	Неспособность увидеть тренд обычно усугубляется предыдущей распространённой ошибкой. Конечный результат такой же, как и в случае, когда трейдеры пытаются плыть против течения, торгуя против основного рыночного тренда. Тем не менее, определить тренд не так просто, потому что он может варьироваться в зависимости от таймфреймов (месячных, недельных или дневных) и торговых планов (недельных, дневных или часовых).

	 

	Пренебрежение стопами

	 

	Если трейдерам посчастливилось в течение второго года научиться размещать стопы, то многие начинают совершать ещё одну распространённую ошибку: перемещать стопы, чтобы избежать закрытия убыточных сделок. Эта тенденция является частью страха оказаться неправым. Как следствие, трейдеры теряют бо́льше денег, чем если бы они оставили стоп-лосс на первоначальном уровне. Перемещение стопов делает вас плохим проигравшим и, следовательно, в долгосрочной перспективе неудачником!

	 

	Слишком ранняя фиксация прибыли

	 

	С одной стороны, трейдеры могут перемещать свои стопы. С другой стороны, они опасаются, что рынок заберёт их незафиксированную прибыль. Это беспокойство заставляет трейдеров слишком рано фиксировать свою прибыль в сделке. В этом случае трейдеры – не только плохие проигравшие, но и плохие победители! Стоит ли удивляться, что большинство людей терпят неудачу в трейдинге, когда они так плохо справляются с двумя ключевыми точками взаимодействия с рынками: своими стопами и тейками?

	 

	Медленно фиксировать убытки и быстро фиксировать прибыль – это рецепт катастрофы. Трейдерам потребуется много лет неудач, прежде чем они осозна́ют, что успешная и прибыльная торговля заключается в том, чтобы быстро принимать убытки и медленно фиксировать прибыль!

	 

	Отсутствие торгового плана

	 

	Многие трейдеры совершают распространённую ошибку, торгуя без торгового плана. Они редко имеют чёткие и недвусмысленные правила торговли, которые определяют уровень входа, уровень размещения стоп-лосса и уровень выхода.

	 

	Копирование других трейдеров

	 

	Несмотря на то, что у большинства трейдеров есть решимость продолжать торговать во второй год, рано или поздно наступает время, когда они будут нести постоянные убытки, и это изматывает их. Это настойчивое разрушение их уверенности будет порождать у них ещё одну распространённую ошибку: они начинают слепо следовать за другими трейдерами.

	 

	Переключение с одной методологии на другую

	 

	Я не хочу называть это распространённой ошибкой, потому что иногда это может быть правильным решением, ведь как ещё вы узнаете, что работает в вашей торговле, если не будете заниматься поиском прибыльных стратегий? Тем не менее, я включил сюда этот пункт, потому что многие преждевременно меняют свои торговые методологии, не уделив достаточного времени их исследованию. Трейдеры могут быть слишком нетерпеливыми во время поиска, не  изучив предварительно методологию, чтобы определить, имеет ли она ценность.

	 

	Постоянный поиск новых гуру

	 

	Я считаю, что гуру – это те люди, которых СМИ, различные учреждения или интернет-чаты возносят на пьедестал торговой мудрости. Как правило, если трейдеры терпят неудачу, следуя за одним гуру, они начинают поиски другого гуру, вместо того чтобы выяснить, что работает для них самих.

	 

	Частая смена рынков

	 

	Если трейдерам не удалось заработать деньги, сменив методологию и гуру, многие из них приходят к выводу, что пора менять рынок, на котором они торгуют, а не их подход к торговле.

	 

	Частая смена таймфреймов

	 

	Многие трейдеры считают, что торговля на другом таймфрейме улучшит их результаты. Например, они считают, что торговля на более низком таймфрейме снизит риск и, следовательно, принесёт меньше убытков. Это заставляет их попробовать силы во внутридневной торговле. Однако переход на более низкий таймфрейм не снижает их риски. Когда трейдеры переключаются на более низкий таймфрейм (например, переходят на внутридневную торговлю), они обычно непреднамеренно улучшают своё управление рисками и деньгами, закрывая убыточные позиции в конце рабочего дня. Опять же, проблема не в таймфрейме, а в управлении капиталом и методологии.

	 

	Частая смена торговых консультантов

	 

	Известно, что многие трейдеры возлагают вину за плохие результаты на торговых консультантов, обвиняя их в плохом исполнении, даже если результаты зависели от событий на рынках. Под исполнением я подразумеваю исполнение ордеров для входа и выхода из рынка. Если они приносят убыток, то после серии убыточных сделок трейдеры начинают задумываться о смене торговых консультантов, полагая, что торговый консультант, а не их торговля, ответственен за плохие результаты.

	 

	Управление капиталом

	 

	Чрезмерный трейдинг

	 

	Ко второму году торговли большинство трейдеров сталкиваются с концепцией управления капиталом. И хотя многим кажется, что они понимают, что такое управление капиталом, на самом деле они этого не понимают. Трейдеры-новички всё равно будут чрезмерно торговать, учитывая размер их счёта. То есть они будут рисковать слишком большой частью своего торгового счёта в любой отдельно взятой сделке.

	 

	Психология

	 

	Зависимость от рынка

	 

	Воодушевление от трейдинга заряжает трейдеров и вызывает у них прилив адреналина, который порождает нездоровую зависимость от трейдинга. Жажда следующей сделки может привести к тому, что трейдеры будут открывать минимально эффективные сделки и страдать от получения плохих результатов.

	 

	Нетерпеливость

	 

	Большинство трейдеров теряют терпение во время торговли. В результате они игнорируют своё предыдущее решение торговать только проверенные сетапы, хватаются за любую низкоэффективную возможность и несут убытки.

	 

	Нереалистичные ожидания

	 

	Трейдеры-новички совершают распространённую ошибку, не веря, что рекламная шумиха, царящая вокруг трейдинга, создает нереалистичные ожидания. Желание заработать 100% прибыли или более оказывает на трейдеров огромное давление и подпитывает их падение финансовым (и эмоциональным) самоуничтожением.

	 

	Рационалистический подход

	 

	Часто трейдеры пытаются объяснить свои убытки. Они всегда находят некую причину, по которой рынок забрал их деньги: «Если бы прошлой ночью Dow Jones не упал, сегодня утром я мог бы забрать свою прибыль!», или «О нет, я неправильно подсчитал свои волны. Как я мог?!», или «20-баровый цикл, должно быть, развернулся!»

	 

	Трейдеры-новички никогда не признают свою вину.

	 

	Типичные ошибки трейдера в третий год трейдинга

	 

	Пережив первые два года в трейдинге, те, кто дойдёт до третьего года, заслуживают аплодисментов за то, что они дожили до него! Эти трейдеры обычно вступают в свой третий год торговли с твёрдой решимостью и осторожностью, будучи наученными горьким опытом практики.

	 

	Несмотря на то, что к третьему году трейдеры становятся ветеранами кампании, они всё еще могут столкнуться с опасностями. У них уже больше знаний (или, по крайней мере, так они думают), и они считают, что рынок обязан им – как в финансовом отношении за деньги, которые они ему «одолжили», так и за время, которое они «вложили» в разгадку его тайны. А еще их эго подверглось огромному избиению. Это взрывной коктейль, который они всегда носят с собой. Добро пожаловать в третий год трейдинга!

	 

	Методология 

	
		Неспособность отпустить то, чему вы научились

		Забываете, что всё дело в простых уровнях поддержки и сопротивления

		Смешение технического анализа с трейдингом и неспособность отделить торговые планы от сетапов

		Неспособность разработать торговые планы, которые поддерживают сетапы

		Непонимание положительного ожидания

		Неспособность подтвердить достоверность методологий



	Управление капиталом 

	
		Чрезмерная торговля



	Психология 

	
		Фокусировка на прибыли, а не на процессе

		Плохая дисциплина

		Убеждение в том, что на рынках невозможно получить прибыль

		Убеждение в существовании торговых секретов

		Убеждение в том, что самый большой риск – это потеря денег

		Убеждение в том, что самое трудное – это психология



	 

	Методология

	 

	Неспособность отпустить то, чему вы научились

	 

	Неспособность отпустить то, чему вы научились – серьёзная ошибка, которую совершает практически каждый трейдер, и её почти невозможно избежать. Это связано с тем, что важной составляющей успеха является решимость. С одной стороны, это единственный способ добиться успеха, потому что трейдинг создает так много препятствий на вашем пути, что без решимости вы никогда не продвинетесь вперёд. Тем не менее, решимость может настолько сильно сбить вас с толку, что вы не откажетесь от убыточной методологии, даже если ваш торговый счёт, ваш партнёр и ваш бухгалтер говорят вам об этом. Поверьте, я знаю, что говорю: мне потребовалось 15 лет, чтобы отказаться от волн Эллиотта!

	 

	Забываете, что всё дело в простых уровнях поддержки и сопротивления

	 

	В погоне за прибыльной торговой стратегией многие трейдеры соблазняются верой в то, что сложность – это хитрость, необходимая для победы на рынках. Они считают, что если все на рынке проигрывают, то трейдинг не может быть простым, ведь если бы это было так, тогда бы все выигрывали. Они начинают изучать сложные и эзотерические методологии, глядя на звезды и заглядывая под пирамиды, чтобы найти «секретный ключ», который разблокирует рынки. Но они упускают из виду простую истину, что трейдинг основан на определении потенциальных уровней поддержки и сопротивления.

	 

	Почему же тогда трейдеры покупают, если не верят, что рынок встретил уровень поддержки? И почему же тогда трейдеры продают, если не верят, что рынок может столкнуться с уровнем сопротивления? К сожалению, в погоне за «умной» торговлей трейдеры упускают из виду тот факт, что в основе трейдинга лежат простые уровни поддержки и сопротивления.

	 

	Смешение технического анализа с трейдингом и неспособность отделить торговые планы от сетапов

	 

	В начале своей торговой карьеры многие трейдеры путают технический анализ с трейдингом. Они совершают распространенную ошибку: у них нет чётко определённого сетапа и торгового плана. Они настолько сосредоточены на том, куда движется рынок, что как только посчитают, что разобрались в этом, они сразу же входят в рынок.

	 

	К примеру, для определения тренда ваш сетап может использовать 40-дневную скользящую среднюю. Он может использовать индикатор настроений, чтобы сообщить вам, когда рынок перепродан, определяя безопасное место для покупки на откате восходящего тренда. Он может даже использовать ключевой разворотный паттерн для подтверждения разворота цены и возобновления тренда. И однажды происходит так, что вы видите три зелёных огня (восходящий тренд, откат вниз с перепроданностью настроений и продолжение восходящего тренда с разворотным паттерном) и приходите в волнение. Вы совершите покупку либо по цене закрытия текущего дня, либо по цене открытия следующего дня, потому что ваш анализ или методология определили возможное возобновление восходящего тренда.

	 

	И в этом случае вы допускаете распространённую ошибку, не разработав торговый план, вытекающий из сетапа. Автоматический вход на основе одного только сетапа является неправильным. Успешные трейдеры знают, что этот процесс должен быть двухэтапным.

	 

	Первый этап – завершить анализ и определить сетап. Второй этап – выяснить, как правильно использовать данный сетап, следуя чётко определённому торговому плану.

	 

	Неспособность разработать торговые планы, которые поддерживают ваши сетапы

	 

	Если вы разработали определённый сетап и торговый план, вы должны завершить анализ и найти свои сетапы накануне вечером, чтобы установить предпочтение: либо покупать, либо продавать на следующий день. В течение следующего дня вашим единственным фокусом будет торговый план, а не сетап. Вы будете торговать в соответствии с ним, а не с вашим сетапом. Чего не удаётся сделать многим трейдерам, так это разработать торговые планы, которые поддерживают и подтверждают сетапы. Вместо этого их торговые планы включают только технику входа, размещения стопов и выхода.

	 

	Хороший торговый план будет требовать, чтобы сетап обеспечивал положительное рыночное движение, прежде чем трейдер откроет позицию. Для сетапа на продажу хороший торговый план будет требовать более низких цен, прежде чем совершать сделку. Для сетапа на покупку хороший торговый план будет требовать более высоких цен, прежде чем открыть сделку. К сожалению, большинству трейдеров не удается включить эту «поддерживающую» роль в свои торговые планы.

	 

	Непонимание положительного ожидания

	 

	Ещё одной распространённой ошибкой является непонимание «положительного ожидания». Хотя люди торгуют, чтобы заработать деньги, и подсознательно хотят заработать в трейдинге много денег, у них нет практических знаний об их фактическом «ожидании». Они не знают, какую сумму могут заработать в долгосрочной перспективе на каждый доллар, которым они рискуют. Позже я уделю гораздо больше времени обсуждению ожидания.

	 

	Неспособность подтвердить достоверность методологий

	 

	Большинство трейдеров, как новичков, так и опытных, совершают ошибку, неправильно подтверждая достоверность своих методологий. Некоторые считают, что для подтверждения их системы достаточно смоделированной кривой капитала и расчётного ожидания в комбинации с демо-трейдингом. Но, к сожалению, здесь всё не так просто.

	 

	Большинство трейдеров будут выполнять проверку своих методологий только путём торговли на реальных деньгах и реальных рынках. Если они зарабатывают деньги, то считают, что их методологии прошли проверку достоверности, а если они несут убытки, значит, их системы не годятся. Однако единственным способом правильной проверки вашей методологии без денежного риска является торговля на рынке по своим правилам на расстоянии вытянутой руки от своего эго, следуя моей процедуре TEST (тридцать смоделированных сделок, отправленных по электронной почте). Подробнее о процедуре TEST вы узнаете позже.

	 

	Управление капиталом

	 

	Чрезмерная торговля

	 

	Это одна из областей, с которой большинство людей сталкиваются в начале своей торговой карьеры. Хотя многие трейдеры считают, что понимают правила управления капиталом, они по-прежнему рискуют слишком большим капиталом в каждой сделке. Они недостаточно терпеливы, чтобы делать небольшие ставки, тем самым снижая риск разорения, и с течением времени разумно наращивать баланс своего счёта. Консервативный трейдинг просто недостаточно увлекателен!

	 

	Психология

	 

	Фокусировка на прибыли, а не на процессе

	 

	Фокусировка на прибыли не приносит денег. Трейдеры должны сосредоточиться на процессе торговли, а не на прибыли, то есть сосредоточиться на управлении капиталом, определении сетапов и исполнении торговых планов. Если вы научитесь фокусироваться на процессе торговли, прибыль сама придет к вам.

	 

	Плохая дисциплина

	 

	Плохая дисциплина – это ещё одна распространённая ошибка. Трейдеры могут легко отвлекаться, когда играют со своими сетапами и торговыми планами, входя в рынок и размещая стопы практически случайным образом.

	 

	Убеждение в том, что на рынках невозможно получить прибыль

	 

	Если вам повезло, что на третий год вы всё еще торгуете, но при этом по-прежнему продолжаете нести убытки, вы будете близки к концу своей кабалы. Если это так, вы, вероятно, совершаете распространённую ошибку, полагая, что на рынках невозможно прибыльно торговать.

	 

	Убеждение в существовании торговых секретов

	 

	Как только вы начинаете думать, что на рынках невозможно прибыльно торговать, вы тут же вспоминаете о том, что есть небольшая группа трейдеров, которые действительно добились успеха в трейдинге. Это заставляет трейдеров полагать, что эта избранная группа прибыльных трейдеров, должно быть, знает некие «торговые секреты». Это представляется единственным вариантом, как им удается получать с рынка прибыль. Это единственный логический вывод, к которому могут прийти неопытные трейдеры.

	 

	Убеждение в том, что самый большой риск – это потеря денег

	 

	Ещё одна распространённая ошибка трейдеров заключается в том, что они считают, что самый большой риск в трейдинге – это потеря денег. На самом же деле самый большой риск, которому вы подвергаетесь в трейдинге – это вмешательство в методологию, которая работает! Столкнувшись со скукой, вам нужно игнорировать соблазн изменить свою систему, чтобы с её помощью взять с рынка дополнительную прибыль.

	 

	Убеждение в том, что самое трудное – это психология

	 

	К концу своего третьего года трейдеры, испытывающие трудности, совершают распространённую ошибку, полагая, что самой сложной частью торговли является психология. После того, как они купили столь большое количество книг и софта и посетили так много семинаров и мастер-классов, они считают, что должны иметь все необходимые знания для успешной торговли. Они знают, что не являются глупцами, поэтому считают, что их подводит не «знание» трейдинга, а его «применение». Они считают, что самым большим препятствием является психология. И данное убеждение укрепляется, когда большинство торговых книг поддерживают идею о том, что психология является самой большой проблемой человека на пути к становлению успешным трейдером.

	 

	Теперь, когда мы понимаем, что психология имеет важное значение, лично я считаю, что она является не самой большой проблемой для достижения успеха в трейдинге.

	 

	Как войти в 10% прибыльных трейдеров

	 

	Простой ответ – избегать распространённых ошибок, совершаемых частными трейдерами, и учиться у прибыльных трейдеров – профессиональных консультантов по торговле на товарных рынках (CTA), которые управляют миллиардами долларов, активно торгуя на рынках. Они могут научить вас ориентироваться на процесс в вашей торговле.

	 

	Ориентация на процесс в вашей торговле, как и CTA, определит границы, в которых вы можете проводить исследования и осуществлять торговлю. Если сделать всё правильно, то вам, возможно, вообще не придется торговать, а не торгуя, вы не понесёте убыток, что выведет вас из 90% всех трейдеров. Хоть вы и не сможете присоединиться к 10% прибыльных трейдеров, вы, по крайней мере, не будете вносить свой вклад в их карманы!

	 

	Давайте посмотрим на типичное путешествие трейдера-новичка, которое схематично изображено на рисунке 1.1.
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	Рисунок 1.1. Типичный путь трейдера
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	Рисунок 1.2. Становление прибыльным трейдером

	 

	Как вы знаете из распространённых ошибок, совершаемых трейдерами, существует высокая вероятность того, что на заре своей карьеры в трейдинге у вас будет негативный опыт. Когда вы ищете то, что работает, вы везде будете набивать шишки, будучи совершенно некомпетентными в своих усилиях заработать деньги.

	 

	У трейдеров, которым посчастливилось подняться, обычно имеется чёткая модель поведения.

	 

	Те немногие трейдеры, которые становятся прибыльными, не только начинают понимать суть управления капиталом, но и приходят к осознанию того, что для их финансового выживания необходимо его правильное применение, как показано на рисунке 1.2.

	 

	Большинство долгосрочных прибыльных трейдеров:

	
		знают рыночное правило номер один о трудностях

		уважают рынок

		подвергают сомнению всё, что они читают и слышат

		понимают, что всё, что пишут авторы или говорят ведущие, необязательно является правдой

		знают, что такое положительное ожидание

		выполняют проверку достоверности всех своих идей

		ищут простоту, структуру и определённость

		ориентированы на процесс в своих исследованиях, проектировании и подтверждении

		ставят перед собой профессиональные цели и скромные ожидания

		дисциплинированны и последовательны в своей торговле



	 

	Большинство из этой небольшой категории прибыльных трейдеров являются профессиональными консультантами (CTA). Большинство же из категории убыточных трейдеров – это мы с тобой, мелкий частный трейдер.

	 

	Резюме

	 

	Когда люди начинают свою карьеру в трейдинге, они делают это практически без структуры и без особой уверенности. В процессе торговли они наносят себе как финансовый, так и моральный ущерб. Если им повезёт, они начнут двигаться в сторону простоты, структурирования и определённости. Они начнут ориентироваться на процесс. Основной связующий элемент, который строит структуру, включает в себя важность положительного ожидания и выполнение правильной проверки. Если вы это сделаете, вы начнёте мыслить и вести себя как профессиональный CTA.

	 

	К концу этой книги, обучив вас универсальным принципам успешного трейдинга, я надеюсь, что вы будете мыслить и вести себя как профессиональные трейдеры, независимо от того, предпочитаете ли вы дискреционную или механическую торговлю.

	 

	Переведено специально для Tlap.com

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	Глава 2

	 

	Процесс торговли

	 

	В этой главе представлены шесть универсальных принципов успешного трейдинга. В следующих главах я подробно расскажу о каждом из них.

	 

	На рисунке 2.1 показано множество вариантов, из которых среднестатистический трейдер должен выбрать свой.

	 

	Итак, для тех, кто запутался, с чего начать торговать. Похоже, трейдерам приходится принимать очень много решений! Вместо того, чтобы описывать все эти методы, я намерен заставить вас задуматься о процессе становления успешным трейдером. Этот процесс будет соответствовать универсальным принципам успешного трейдинга.

	 

	Процесс торговли

	 

	Универсальные принципы успешного трейдинга описывают процесс торговли. Существует шесть основных принципов успешного трейдинга:

	
		подготовка

		просвещение

		разработка торгового стиля

		выбор рынков для торговли

		три кита трейдинга

		начало торговли.



	 

	Давайте кратко рассмотрим каждый из них.

	 

	Подготовка объясняет, чего ожидать трейдерам от рынков и трейдинга. Она также показывает трейдерам, как подготовиться к началу торговли. Хорошая подготовка обеспечит прочную основу для вашей торговли.

	 

	Просвещение обсуждает, что необходимо для достижения успеха. Оно указывает, в какое русло трейдеры должны направить свою энергию. Просвещение наставит вас на правильный путь для выживания в трейдинге. 

	 

	[image: Image]

	 

	Внутридневной трейдинг

	Образование

	Торговля на колебаниях

	Дискреционная торговля

	Краткосрочная торговля

	Ассоциации

	Торговые системы

	Технический анализ

	Книги и семинары

	Фундаментальный анализ

	Анализ цикла

	Теория У.Д. Ганна

	Волновая теория Эллиотта

	Теория Доу

	Анализ уровней Фибоначчи

	Геометрия

	Анализ индикаторов

	Профиль рынка

	Фрактальный анализ

	Анализ паттернов

	Долгосрочная торговля

	Астрология

	Сезонность

	Механический трейдинг

	Торговые семинары

	Статистический анализ

	Трендовая торговля

	Данные на конец дня

	Карманный пейджер

	Маржа

	Данные в реальном времени

	Брокеры

	Консультанты по работе с клиентами

	Интернет-трейдинг

	Новости
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	Рисунок 2.1. Запутанный мир технического анализа

	 

	Разработка торгового стиля фокусирует внимание на том, что́ вам нужно знать при выборе метода торговли.

	 

	Знание того, как выбрать лучшие рынки для торговли, имеет решающее значение. Трейдинг достаточно сложен, поэтому нет необходимости торговать на небольших рынках, которые подвержены манипуляциям.

	 

	Три кита – это основные компоненты успешного трейдинга: управление капиталом, методология и психология.

	 

	Начало торговли сводит всё это воедино.

	 

	То есть сама торговля – это последний принцип из шести. Надеюсь, теперь вам понятно, почему так много убыточных трейдеров: они начинают торговать практически сразу же, тогда как это должно быть последним из того, что им следует делать.

	 

	На рисунке 2.2 представлен краткий обзор каждого из этих важнейших принципов.

	 

	Как видите, чтобы стать успешным трейдером, требуется проделать огромную работу. Для некоторых людей это означает слишком много тяжёлой работы. Для тех, кто готов приложить усилия, она представляет собой чётко определённый путь к успеху.

	 

	В следующей главе я начну обзор процесса торговли с первого универсального принципа успешного трейдинга – подготовки.
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	1. Подготовка

	Крайние трудности

	Эмоциональная ориентация

	Поражение в игре

	Случайные рынки

	Личные границы

	Побеждает лучший проигравший

	Управление рисками

	Торговый партнер

	 

	2. Просвещение

	Избегайте риска разорения

	- Побеждает лучший проигравший

	- Управление капиталом

	Святой Грааль = E x O

	Простота

	- Уровни поддержки/сопротивления

	Ступайте туда, куда большинство боится идти

	Валидация (TEST)

	 

	3. Разработка торгового стиля

	Стиль

	- Трендовая торговля

	- Торговля на колебаниях

	Таймфрейм

	- Внутридневной

	- Краткосрочный

	- Среднесрочный

	- Долгосрочный

	 

	4. Выбор рынков

	Характеристики

	Единые рынки

	Несколько рынков

	 

	5. Три кита

	Три кита трейдинга

	1. Управление капиталом

	2. Методология

	3. Психология

	 

	1. Управление капиталом

	- с фиксированным риском

	- с фиксированным капиталом

	- с фиксированным коэффициентом

	- с фиксированными денежными единицами

	- с фиксированным риском Уильямса

	- с фиксированным процентом

	- с фиксированной волатильностью

	 

	2. Методология

	Подход

	- Дискреционный

	- Механический

	 

	Метод

	= Сетап + Торговый план + Валидация

	 

	Сетап

	Анализ – какова рыночная теория?

	Торговый ящик Пандоры

	- Астрология

	- Циклы

	- Теория Чарльза Доу

	- Волновая теория Эллиотта

	- Уровни Фибоначчи

	- Фрактальный анализ

	- Геометрия

	- Индикаторы

	- Профиль рынка

	- Паттерны

	- Сезонность

	- Статистические данные

	- Теория У.Д. Ганна

	 

	Торговый план

	Вход + Стоп + Выход

	 

	Валидация – E(R)

	TEST (тридцать смоделированных сделок, отправленных по электронной почте)

	 

	3. Психология

	Управление надеждой, жадностью, страхом и болью

	 

	6. Торговля

	Подытоживая вышесказанное

	Мониторинг производительности

	Положительное подкрепление

	Импульс капитала

	 

	
Да, как в школе.

	Это очень тяжёлая работа!

	           

	Рисунок 2.2. Универсальные принципы успешного трейдинга

	 

	 

	Переведено специально для Tlap.com

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	Глава 3

	 

	Принцип первый: подготовка

	 

	Всем комфортно? Сделайте себе чашечку кофе или чая (и если ваша вторая половина не смотрит, почему бы не стянуть пару печенек?) и расслабьтесь, наслаждаясь тем, что, надеюсь, станет началом вашей торговой карьеры, ориентированной на процесс.

	 

	Начнём с первого универсального принципа успешной торговли – подготовки. Подготовка поможет измерить вашу решимость торговать. Если вы не готовы принять идеи, изложенные в этой главе, вам стоит забыть о трейдинге. И лучше уйти, пока вы находитесь в начале пути: это будет намного дешевле и принесёт гораздо меньше разочарований.

	 

	Подготовка требует, чтобы до начала торговли вы рассмотрели следующие идеи и приняли их последствия:

	
		крайние трудности

		эмоциональная ориентация

		поражение в игре

		случайные рынки

		побеждает лучший проигравший

		управление рисками

		торговый партнер

		финансовые границы



	 

	Давайте рассмотрим каждую из них.

	 

	Крайние трудности

	 

	Крайние трудности – это правило номер один на рынке, и оно заключается в следующем: рынок сделает всё, чтобы разочаровать большинство трейдеров. И вы никогда не должны забывать об этом.

	 

	Позвольте мне повторить. Рынок сделает всё, чтобы разочаровать трейдеров. Он будет создавать всевозможные препятствия на вашем пути. Хотя трейдинг является относительно простым, на самом деле он нелёгкий. И крайние трудности сделают всё возможное, чтобы как можно больше усложнить его, заставляя вас сомневаться в каждом вашем действии и в каждой сделке.

	 

	Крайние трудности относятся к дисциплине, которую рынок налагает на всех его участников. Посредством крайних трудностей рынок показывает, что деньги всегда будут переходить от большинства, которое является слабыми руками, к меньшинству, которое является сильными руками. Ведь если бы трейдинг был лёгким, все бы торговали и получали прибыль!

	 

	К сожалению, большинство трейдеров не могут усвоить это правило, пока не станет слишком поздно. Однако, чтобы выжить в трейдинге, вы должны признать это правило, понять его и относиться к нему с уважением. В противном случае ваша торговля прекратится.

	 

	Помните старую избитую фразу: «если что-то звучит слишком хорошо, чтобы быть правдой, это, вероятно, так и есть». Это относится и к трейдингу. Если какая-то торговая идея звучит слишком хорошо, чтобы быть правдой, или смоделированная кривая капитала кажется слишком ровной, чтобы быть правдой, или программа построения графиков делает торговлю слишком простой, чтобы быть правдой, то это, вероятно, так и есть. Однако большинство трейдеров, которые не знают о крайних трудностях, будут верить тому, что они услышали, будут верить в то, что они прочитали, и будут верить тому, что они увидели. Только благодаря опыту и здоровому скептицизму люди начинают самостоятельно исследовать эти слишком хорошие для того, чтобы быть правдивыми, торговые идеи, эти слишком хорошие для того, чтобы в них можно было поверить, сверхровные кривые капитала и эти слишком хорошие для того, чтобы быть правдивыми, графические программы. Только благодаря опыту они видят крайние трудности в процессе работы и в конце концов понимают, что эти идеи, сверхровные кривые капитала и блестящие программы построения графиков слишком хороши, чтобы быть правдой.

	 

	Крайние трудности бывают и на рынках. Если график показывает вам нечто, что выглядит как очевидная сделка, не удивляйтесь, если она потерпит неудачу!

	 

	Крайние неудачи дают понять новым трейдерам, что рынок не поможет им добиться успеха. Вы всегда должны помнить об этом, когда исследуете новые торговые идеи. Вы должны помнить об этом, когда хотите купить новую программу для построения графиков, или новую торговую систему, или семинар и мастер-класс по трейдингу. Вы должны помнить о крайних неудачах при проведении любого исследования, бэктестирования и при проверке достоверности торговой методологии. Вы должны всегда помнить об этом при изучении графиков в поисках следующей торговой возможности.

	 

	Крайние трудности требуют, чтобы вы сохраняли бдительность по отношению ко всем идеям или предположениям о том, что успешная торговля является простой и что каждый может получить на рынках неограниченную прибыль. Крайние трудности требуют, чтобы вы сохраняли бдительность при просмотре графиков в поисках следующей торговой возможности. Крайние трудности требуют бдительности при чтении рекламы, цель которой заключается в побуждении к открытию торговых счетов, чтобы воспользоваться преимуществами новых торговых платформ. Крайние трудности требуют, чтобы вы оставались бдительными при чтении отчётов, в которых аналитик, по-видимому, имеет твёрдую точку зрения и категорическое убеждение. Остерегайтесь аналитика, у которого есть ответы на все вопросы.

	 

	Крайние трудности гарантируют, что ваша жизнь как трейдера будет далеко не такой, как она рекламируется. Жизнь трейдера – это вовсе не солнечные образы беззаботных трейдеров, которые загорают под пальмами, торгуя со своих ноутбуков. Крайние трудности будут делать всё возможное, чтобы отговорить вас стать трейдером, делая ваш торговый мир как можно более некомфортным. Крайние трудности гарантируют, что в своём торговом мире вы будете постоянно испытывать много боли. Они будут делать вашу торговлю трудной, ещё более трудной и ещё более трудной. Они будут заставлять трейдеров чувствовать, что те проходят полный курс молодого бойца. Они будут создавать ощущение 100%-го разочарования. Крайние трудности будут наполнять вашу торговлю 100%-ным ущербом на многих уровнях. Крайние трудности будут обеспечивать вам мир сильной боли. Когда вы теряете деньги, вы будете испытывать боль. Когда вы будете зарабатывать деньги, вы будете думать о том, сколько денег могли бы заработать, если бы оставались в рынке дольше. Мысли о сумме денег, которую вы оставили в рынке, будут вызывать боль. Когда вы потратите массу времени и энергии на изучение правдоподобной теории, а она не работает, крайние трудности будут вызывать боль. Когда вы тратите значительную сумму денег на то, что вы считаете авторитетными семинарами и мастер-классами, и теряете деньги, реализуя полученные идеи, это будет больно. Когда вы тратите много времени и энергии на исследования, разработку, программирование, тестирование и проверку новой идеи, а она не работает, это будет больно. Когда вы тратите кучу времени и энергии на протяжении многих лет, работая над улучшением своего торгового преимущества, и не можете улучшить его, несмотря на всё потраченное время и энергию, это будет разочаровывать и причинять боль. И когда вы находитесь вне рынка, ожидая следующей торговой возможности, крайние трудности будут гарантировать, что беспокойство из-за того, что вы не находитесь в рынке и потенциально упускаете крупное ценовое движение, вызовет боль. Как я уже сказал, крайние трудности гарантируют, что в своём торговом мире вы будете постоянно испытывать много боли и страданий.

	 

	Крайние трудности требуют, чтобы вы взяли на себя 100%-ую ответственность за все свои действия. Крайние трудности требуют, чтобы вы ожидали попадания в засаду на каждом шагу. Крайние трудности требуют, чтобы вы ждали прихода неожиданных событий! Крайние трудности требуют, чтобы прямо сейчас вы определили, хватит ли у вас силы духа и мужества, чтобы принять сложную жизнь трейдера, несмотря на потенциальные финансовые вознаграждения.

	 

	Эмоциональная ориентация

	 

	Эмоциональная ориентация особенно важна для успеха. Она связана с двумя фундаментальными областями трейдинга – целями и ожиданиями.

	 

	Если ваша цель в трейдинге заключается в том, чтобы получать прибыль или всегда быть правым, то вы практически гарантированно потерпите неудачу. Если вы хотите заработать много денег в трейдинге, это ещё одна гарантия того, что вы не добьётесь успеха.

	 

	Хотя некоторые трейдеры иногда достигают этих целей, их трудно поддерживать в долгосрочной перспективе, не увеличивая риск до опасного уровня. Помните, что вы никогда не сможете избежать компромисса между риском и доходностью: чем больше прибыли вы хотите получить, тем больше риска вам придётся принять. Если вы не сможете достичь того, что я называю «эмоциональной ориентацией», вам будет трудно добиться успеха.

	 

	Когда вы мечтаете стать идеальным трейдером и получать нереалистичную прибыль, вы становитесь эмоционально дезориентированным. Вы ставите перед собой невозможную цель и неприемлемый риск, при этом слишком завышая ожидания и оказывая давление на свою торговлю.

	 

	Цели

	 

	Верьте или нет, но победа и правота не так важны. Это то, чему большинство трейдеров не могут научиться, пока не станет слишком поздно! Чтобы добиться успеха, трейдерам необходимо перепрограммировать своё мышление. Вы приходите в трейдинг с целенаправленной и целеустремленной решимостью выиграть, вкладывая свои ресурсы и энергию в выяснение того, как победить рынок. Эти блинкеры мешают вам увидеть любую другую цель в трейдинге, кроме как одержать победу над рынком.

	 

	Большинство людей, особенно трейдеры, любят соревноваться и выигрывать. Однако победа также означает, что вы должны быть правы. Инстинктивно люди хотят купить правильный автомобиль, правильный дом, правильный страховой полис. Они хотят выбрать подходящую школу для своих детей, сделать инвестиции в правильные акции, написать правильные номера в лотерейном билете и сделать ставку на лошадь-фаворита.

	 

	К сожалению, желание выиграть и быть правым работает против зарабатывания денег в трейдинге. Позже, когда я буду обсуждать положительное ожидание, вы узнаете, что выигрыш – это только половина уравнения. Желание победить является неверным. Сосредоточившись исключительно на выигрыше, трейдеры смотрят в неправильном направлении – они эмоционально дезориентированы.

	 

	Желание победить – это, конечно, хорошо, но делать его единственной главной целью неуместно, поскольку оно дезориентирует трейдера. Если вы хотите добиться успеха, вашей целью в трейдинге должно быть надлежащее управление капиталом. Управление капиталом расширит ваши цели и обязанности. Оно поднимет вашу цель с недальновидного фокуса на получение прибыли до консервативного и профессионального. Управление капиталом уводит вас от цели заработать кучу денег, одерживая победу, и приводит к последовательной, разумной и устойчивой торговле. Как только вы поставите перед собой эту цель, вы окажетесь на полпути к укреплению своей эмоциональной ориентации. Вторая половина уравнения связана с вашими ожиданиями.

	 

	Ожидания

	 

	Нереалистичные ожидания – это двойное зло, приводящее к одержимости победой. Они объединяются, создавая хаос в вашей эмоциональной ориентации. Например, если вы мечтаете заработать много денег, то вам почти наверняка гарантирована гибель в трейдинге. Для стабильного успеха в трейдинге первостепенное значение имеют скромные ожидания. Стремление получить 20-30%-ую прибыль является гораздо более достижимой и более легкой целью, чем 50%-ая прибыль или более. Большинство людей проигрывают, потому что хотят получить больше. Это старый добрый случай жадности или нереалистичных ожиданий.

	 

	Люди обычно связывают трейдинг с зарабатыванием денег: чем больше вы торгуете, тем больше денег заработаете. Я утверждаю, что данный посыл «больше торговать = заработать больше денег» создаётся и продвигается радужными коммерсантами и торговыми промоутерами, продающими мечту о богатстве. Огромное количество трейдеров приходят в трейдинг с убеждением о том, что чем больше и активнее они будут торговать, тем больше денег заработают. Я называю это подходом «сверху вниз». Это принуждение к совершению действий будет заставлять трейдеров хотеть бо́льшего, а желание бо́льшего создаст нереалистичные ожидания.

	 

	Данная философия «чем больше, тем лучше» поднимает планку и порождает самовоспроизводящийся эффект жадности. Именно здесь жадность настигает трейдеров. Даже если у вас есть надёжный торговый план, который приносит вам реальные деньги в режиме реального времени, убеждение «чем больше, тем лучше» будет порождать желание зарабатывать больше денег. На этом этапе трейдеры возлагают завышенные ожидания на свою торговую и прибыльную методологию, что заставляет их манипулировать своим прибыльным подходом, что в конечном итоге приводит к самоуничтожению.

	 

	Мне потребовалось много времени, чтобы развить в себе скромное ожидание, в отношении которого я до сих пор время от времени испытываю трудности. Зная свои модели, я вижу, как легко я мог бы удвоить или утроить свою доходность, если бы немного увеличил риск. Что удивительно, так это то, что когда я контролирую свои ожидания, моя торговля на самом деле становится проще. Я доволен эффективностью своей методологии и продолжаю торговать как в хорошие, так и в плохие времена.

	 

	Чтобы иметь правильную эмоциональную ориентацию, вам нужно развить скромное ожидание в отношении своей торговли. Для этого вам нужно иметь то, что я называю подходом «снизу вверх», и отбросить фантазию «сверху вниз».

	 

	Подход «снизу вверх» заключается в том, чтобы посмотреть на рисковый капитал, который вы выделили для своей торговли, и спросить себя: «Какой доход я был бы рад получить от своего рискового капитала в течение следующих 12 месяцев?» или «Если бы я оглянулся на прошедший год, каким доходом я был бы доволен?»

	 

	Очевидно, что в последние несколько десятилетий доходность на мировых рынках акций в среднем составляла от 8% до 12% в год. Таким образом, можно с уверенностью сказать, что вы предпочли бы зарабатывать больше на своём рисковом капитале. Итак, если бы вы могли перевернуть календарь на 12 месяцев вперёд и оглянуться назад на то, чего вы достигли, какая процентная доходность вашего рискового капитала сделала бы вас счастливым? Будет ли это доходность в 20% или 30%? В свете этого лично я хочу получать годовую доходность в 20%+ на свой рисковый капитал. Для меня это разумная цифра – самой трудной частью является последовательное достижение её.

	 

	Если вы серьёзно хотите добиться успеха в трейдинге, вам следует разработать надёжную торговую методологию, которую вы сможете последовательно применять на протяжении многих лет, чтобы из года в год зарабатывать скромную, но стабильную прибыль. Если эффективность вашей методологии предполагает, что цель достижима, вы должны быть довольны своей методологией, а не пытаться как-то манипулировать ею. Вы не должны думать, что для получения хорошей прибыли на свой рисковый капитал вам нужно торговать каждый день. Если в трейдинге вы примете подход «снизу вверх», вы разовьёте скромное ожидание и завершите свою эмоциональную ориентацию.

	 

	А если вы сможете эмоционально ориентироваться, ставя перед собой профессиональную цель со скромными ожиданиями, вам будет намного проще разработать надёжную методологию. Более того, как только вы её достигнете, вы будете довольны её эффективностью и продолжите торговать как в хорошие, так и в плохие времена. Если вы сможете достичь этой цели, то вам будет намного проще выполнить задачу стать успешным трейдером!

	 

	Поражение в игре

	 

	Ваша подготовка продолжается, когда вы принимаете истину о том, что трейдинг – это игра проигравших. Не пытайтесь убедить своих друзей в том, что вы собираетесь торговать и преуспеть, потому что шансы складываются против вас. Вы также должны знать моё правило «90 x 90»: 90% трейдеров потеряют свой торговый капитал за 90 дней.

	 

	Кроме того, что вы можете сказать друзьям и коллегам, что ваша деятельность является сложной, подготовка требует от вас чёткого понимания того, что выбирая активную торговлю, вы вступаете в игру проигравших.

	 

	Случайные рынки

	 

	Подготовка также требует от трейдеров принятия истины о том, что рынки по своей сути являются случайными. Вы должны игнорировать всю рекламную шумиху, которая говорит обратное.

	 

	Вы можете легко простить себя за то, что думаете, что рыночные движения можно легко спрогнозировать, учитывая, что существует так много прогностических теорий о поведении рынка, таких как теория рыночных циклов, волновая теория Эллиотта, рыночный профиль, сезонные колебания и теория У.Д. Ганна, и это лишь некоторые из них. Однако реальность такова, что невозможно спрогнозировать направление рынка на основе последовательной статистики. Имейте в виду, что успешные трейдеры знают это и зарабатывают деньги, реагируя на движения рынка; они не пытаются его спрогнозировать.

	 

	Вы должны признать, что рыночные движения по своей сути являются случайными (хотя и не полностью), и не следует думать, что можно найти некий ключ, который раскроет универсальные секреты рынка.

	 

	Побеждает лучший проигравший

	 

	Ваша подготовка продолжается, когда вы узнаете, что единственный настоящий секрет успешного трейдинга – это управление убыточными сделками. Если вы сделаете свои убытки небольшими и управляемыми, а ваши прибыли превысят убытки, вы будете впереди всех убыточных трейдеров. Вы даже сможете игнорировать свои прибыльные позиции, потому что они обычно сами заботятся о себе: прибыль в них просто взлетает и редко откатывается. Однако, чтобы добиться успеха, вам нужно сосредоточить всю свою энергию и решимость на управлении убыточными позициями.

	 

	Когда я читал электронную книгу Артура Л. Симпсона «Призрак биржевой ямы», я наткнулся на отличное выражение, используемое анонимным субъектом этой книги, Призраком: «Лучший проигравший в долгосрочной перспективе становится победителем». Я подумал, что это выражение лучше всего описывает важность управления убыточными позициями.

	 

	Эта книга, по сути, является интервью с ветераном трейдинга с 30-летним стажем из Чикаго, США. Данный трейдер хотел поделиться своим пониманием торговли, не раскрывая своей личности, поэтому он был известен только как «Призрак».

	 

	Если вы такой же механический трейдер, как и я, эта истина требует, чтобы вы никогда не перемещали свои стопы. Вы должны строго следовать своему торговому плану. В дополнение ко всему прочему, при разработке торгового плана вы должны постараться реализовать двухступенчатый стоп-лосс: один основывается на цене, а другой – на времени.

	 

	Всё сводится к управлению убыточными позициями. Если вы разместили произвольную сделку и цена не движется в вашем направлении, вам следует прислушаться к рынку и выйти из него. Вы должны стать лучшим проигравшим. Не позволяйте убыточным сделкам зависать, разрушая вашу уверенность, и медленно отдавать рынку свои деньги тик за тиком, пока цена в конечном итоге не достигнет вашего первоначального уровня стоп-лосс. Быть лучшим проигравшим означает как можно быстрее закрыть убыточную позицию.

	 

	Единственный реальный секрет успешного трейдинга – это быть лучшим проигравшим, поэтому это должно стать вашей целью. Чтобы стать лучшим проигравшим, вы всегда должны стремиться улучшить свой проигрыш. Вы должны спросить себя, есть ли лучший способ проиграть быстрее, не прибегая к смене сетапов.

	 

	Управление рисками

	 

	К настоящему времени вы должны понять, что трейдинг – очень рискованный бизнес. Это означает, что успешный трейдинг – это прежде всего успешное управление рисками. Чтобы выжить в трейдинге, вам нужно рассматривать свой торговый бизнес как бизнес по управлению рисками.

	 

	Если у вас когда-нибудь будет возможность пообщаться с успешным трейдером, то вы обнаружите, что в его мыслях будет доминировать вопрос о том, как ему улучшить управление рисками. Главная часть надлежащего управления рисками – это управление капиталом (позже мы подробнее обсудим этот аспект); однако риск должен соблюдаться в первую очередь, прежде чем вы сможете применить надлежащие принципы управления капиталом.

	 

	Хорошие трейдеры – это хорошие риск-менеджеры. В этом и состоит разница между победителями и проигравшими. Они уважают то, что может дать им рынок; они понимают, что это игра проигравших; они стремятся быть лучшими проигравшими, и их цель – управлять своим рисковым капиталом со скромными ожиданиями. Всё их внимание сосредоточено на выживании, и это зависит от их способности хорошо управлять рисками.

	 

	Если вы хотите торговать, вам нужно подойти к своей задаче с точки зрения риск-менеджера; оставьте все предубеждения касательно торговой прибыли другим игрокам.

	 

	Торговый партнер

	 

	По мере продолжения вашей подготовки вы осознаете важность и ценность торгового партнёра. Это предпоследний этап подготовки в данном бизнесе. Прежде чем продолжить, вам нужно провести аудит вашей решимости торговать: если вы приняли предыдущие пункты, значит, пришло время двигаться вперёд; если нет, вам, вероятно, не следует торговать.

	 

	Подготовка требует от вас наличия торгового партнера. Это важная часть подготовки к торговле. Ваш торговый партнёр не обязательно должен быть трейдером, но он должен быть человеком, к которому вы испытываете уважение. Он должен находиться в пределах вашей досягаемости, но не обязательно жить с вами под одной крышей. Это должен быть человек, который будет интересоваться тем, что вы делаете, и будет согласен помогать вам.

	 

	Цель торгового партнера – не дать трейдерам лгать самим себе. Просто удивительно, что делает рынок с людьми, большинство из которых приходят в трейдинг рациональными, объективными и честными. Начиная торговать, они впадают в состояние иррациональности и заблуждения. Они путаются в своих способностях и начинают говорить себе мелкую безобидную ложь.

	 

	Торговый партнер поможет вам оставаться рациональным и честным. Он будет играть две важные роли: одну – на этапе подготовки к торговле, а другую – во время реальной торговли.

	 

	Во-первых, торговый партнер поможет вам правильно протестировать вашу торговую методологию с помощью процедуры TEST (подробнее об этом я расскажу позже). Он будет препятствовать вам торговать до тех пор, пока вы не сможете продемонстрировать, что ваша методология имеет вероятностное положительное ожидание. Во-вторых, когда вы начнёте торговать, торговый партнёр будет выполнять роль вашей совести: он будет поддерживать в вас честность.

	 

	Он будет знать ваши финансовые критерии, которые должны включать в себя ваши финансовые границы, ваши скромные ожидания и ваши правила управления капиталом.

	 

	Каждый месяц вы должны составлять отчёт и просить своего торгового партнера оценить вашу производительность по сравнению с вашими финансовыми критериями. Он будет выступать в качестве торгового исповедника. Это поможет вам стать дисциплинированным и последовательным. Когда вы будете знать, что ваш торговый партнер наблюдает за вами, вам будет труднее отклониться от своего торгового плана. Это также поможет вам стать рациональным.

	 

	Вопрос в том, где найти торгового партнера. Если вы не можете найти подходящего кандидата среди своих друзей, вам следует подумать о вступлении в ассоциацию единомышленников, например, в одну из Ассоциаций технических аналитиков, которые существуют во многих странах.

	 

	Финансовые границы

	 

	Это завершающий этап подготовки. Точно так же, как вы используете стопы в своих сделках, вы должны установить финансовую границу вокруг своей торговой карьеры. Чтобы научиться успешно торговать, вы должны установить свои личные финансовые обязательства. Вы должны определить рисковый капитал, который готовы инвестировать в своё образование, или общую сумму, которую вы готовы потерять. Сообщите торговому партнеру свой лимит и возьмите на себя личное обязательство, что если ваши убытки достигнут этой общей суммы, вы согласитесь с тем, что трейдинг не для вас, и оставите его.

	 

	Как и в сделке, где вы всегда должны использовать условный стоп-лосс, вы должны знать, сколько готовы потерять, прежде чем начнёте свою карьеру в трейдинге. Уверен, что многие трейдеры в прошлом хотели бы взять на себя аналогичное обязательство перед уважаемым ими человеком и уйти по достижении своего лимита. Они были бы намного счастливее и сохранили бы гораздо больше денег!

	 

	Резюме

	 

	Надеюсь, что первый универсальный принцип успешного трейдинга подготовил вас к тому, что трейдинг – это тяжёлая работа. Вы должны уважать рынок и признать, что успешный трейдинг, вероятно, будет одной из самых сложных задач, которые вы когда-либо пытались решить. По сути, трейдинг – это своего рода курс молодого бойца.

	 

	Если вы решите пойти по этому пути, вы должны признать, что все обстоятельства складываются против вас. Рынок будет ставить препятствия на каждом шагу. По причине человеческой природы вам будет трудно устанавливать профессиональные цели и скромные ожидания. Большинство ваших коллег-трейдеров будут убыточными, что ещё больше затруднит поиск положительных моделей для подражания. Рынок не будет давать слишком много подсказок о вероятном направлении движения, дорожа своим случайным характером. И на рынках интуиция переворачивается с ног на голову: не победитель получает приз, а лучший проигравший. Основной движущей силой зарабатывания денег является не столько хорошая торговля, сколько навыки хорошего риск-менеджера. Торговый партнёр поможет вам оставаться на правильном пути, а личные финансовые границы (надеюсь) ограничат ваши потенциальные убытки.

	 

	Надеюсь, вы узнали, поняли и приняли первый универсальный принцип успешного трейдинга – подготовку. Вы хорошо подготовлены к неожиданностям, чтобы продолжать двигаться дальше.

	 

	Следующий важный универсальный принцип успешного трейдинга – стать просвещённым.

	 

	Переведено специально для Tlap.com

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	Глава 4

	 

	Принцип второй: просвещение

	 

	В этой главе мы рассмотрим второй универсальный принцип успешного трейдинга – просвещение.

	 

	Просвещение поможет вам не потеряться в запутанном мире технического анализа и сосредоточиться на том, что необходимо для выживания в трейдинге. Как вы уже заметили, теперь акцент делается на «выживание». С этого момента вы должны сменить желание преуспеть в трейдинге на желание «выжить» в нём.

	 

	Как я уже упоминал, трейдинг сопряжён с риском. Чтобы добиться успеха, вы должны стать успешным риск-менеджером. Соответственно, сейчас ваше внимание в трейдинге должно быть сосредоточено на выживании. Если вы сможете выжить в трейдинге, у вас всё получится.

	 

	Просвещение покажет вам, на чем следует сосредоточить свою энергию и ресурсы. Просвещение происходит, когда вы понимаете, что ваше выживание в трейдинге зависит от:

	
		избегания риска разорения

		принятия Святого Грааля трейдинга

		стремления к простоте

		желания идти туда, куда большинство боится идти

		проверки вашего ожидания с помощью TEST.



	Если вы хотите выжить, вы должны оставаться в пределах границ, созданных этими правилами, как показано на рисунке 4.1.
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	Избегайте риска разорения

	Святой Грааль

	Простота

	Ступайте туда, куда большинство боится идти

	Валидация

	Выживание

	Успех

	 

	Рисунок 4.1. Цикл просвещения

	 

	Избегание риска разорения

	 

	То, что вы сейчас узнаете, по моему скромному мнению, является, вероятно, самой важной концепцией в трейдинге. Тем не менее, большинство трейдеров не знают об этом. Об этом пишут немногие авторы. Об этом упоминают немногие семинары. Этому учат немногие бизнес-тренинги. Стоит ли удивляться, что так много трейдеров проигрывают, когда они не знают о своём личном риске разорения?

	 

	Когда вы рассчитаете свой собственный риск разорения, вы начнёте правильно понимать, почему потерпели неудачу в трейдинге. Да, вы знаете, что потеряли деньги, но не знаете, почему это произошло. Понимание риска разорения даст вам ответ на вопрос «почему». И это «почему» будет вашим прозрением!

	 

	Итак, что такое риск разорения? Давайте посмотрим. Риск разорения означает вероятность того, что вы потеряете так много денег, что перестанете торговать. Всё очень просто. Таким образом, избегание риска разорения теперь должно стать вашим приоритетом номер один. Если вы сможете избежать разорения, вы выживете и преуспеете в трейдинге.

	 

	Риск разорения – это статистическая концепция, которая говорит трейдерам о вероятности их разорения, то есть о вероятности того, что они понесут настолько большой кумулятивный убыток, что перестанут торговать. Этот кумулятивный убыток называется «точкой разорения».

	 

	Риск разорения необязательно означает потерю всех денег на вашем торговом счёте. Это может быть потеря 50%, 75% или 100% средств на счёте в зависимости от вашей индивидуальной толерантности к риску. Ваша точка разорения – это финансовая граница, которую вы установили на этапе подготовки.

	 

	Первым шагом для избежания разорения является расчёт вероятности его достижения. Если эта вероятность слишком высока, вы должны стремиться снизить ее. Если вы сможете снизить вероятность разорения до приемлемого уровня, вы сделаете значительный шаг к выживанию в трейдинге. По сути, чем больше процент торгового капитала, которым вы рискуете в какой-либо сделке, тем выше будет вероятность быть уничтоженным, или риск разорения.

	 

	Чтобы объяснить риск разорения, позвольте мне привести пример. Давайте посмотрим на торговлю двух трейдеров: Боба и Салли. Трейдеры Боб и Салли посетили семинар, где изучили простую торговую систему для валютного рынка под названием «Система №1». В рамках данной торговой системы средняя прибыль в сделке равняется среднему убытку в сделке, а её точность составляет 56%. Как Боб, так и Салли установили свою финансовую границу на уровне $ 10 000 каждый и определили точку разорения как потерю 100% своего рискового капитала ($ 10 000). Боб, будучи авантюрным трейдером, решает рисковать $ 2 000 в каждой сделке (или, другими словами, торговом сетапе). Салли более консервативна и решает рисковать только $ 1 000 в каждой сделке (или торговом сетапе).
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	Рисунок 4.2. Формула риска разорения
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	Рисунок 4.3. Расчёт риска разорения для трейдера Боба

	 

	Следовательно, у Боба есть пять денежных единиц для торговли ($ 10 000/$ 2 000), а у Салли – 10 денежных единиц ($ 10 000/$ 1 000). Если Боб начнёт торговать и получит пять убыточных сделок подряд, он сольёт свой счёт (5 x $ 2 000). Салли же, чтобы слить свой счёт, потребуется 10 убыточных сделок подряд (10 x $ 1 000).

	 

	Вопрос, который должны задать себе трейдеры Боб и Салли, звучит так: каков их риск разорения? То есть когда они потеряют $ 10 000?

	 

	Чтобы ответить на этот вопрос, вы можете использовать формулу риска разорения, приведённую на рисунке 4.2.

	 

	Эта формула предполагает, что у данных трейдеров средняя прибыль в сделке равна среднему убытку в сделке. На рисунке 4.3 показано, как рассчитать риск разорения Боба.

	 

	На рисунке 4.4 показана соответствующая вероятность разорения трейдеров Боба и Салли.

	 

	Как видите, хотя трейдеры Боб и Салли используют одну и ту же торговую систему, вероятность разорения у них разная. У Боба вероятность потерять свой рисковый капитал составляет 30%, в то время как у Салли вероятность разорения составляет всего лишь 9%. Очевидно, что у Салли риск разорения более приемлемый, чем у Боба.

	 

	Хотя уровень точности «Системы №1» составляет 56%, это не означает, что у нее не будет продолжительной полосы убыточных сделок. Следовательно, если оба трейдера начнут торговать с суммой $ 10 000, то Бобу для разорения потребуется всего 5 последовательных убыточных сделок, в то время как Салли потребуется 10 последовательных убыточных сделок.

	 

	Однако достаточно ли низкой является вероятность разорения Салли (9%), чтобы выжить в трейдинге? Ответ на этот вопрос – нет. Как трейдеры вы должны подходить к торговле, имея риск разорения 0%. Любая статистическая вероятность финансового краха выше 0% является слишком высокой. Это позолоченная гарантия того, что вы в конечном итоге обанкротитесь; это всего лишь вопрос времени. Но даже если вы подходите к торговле с нулевым риском разорения, вы должны понимать, что нет никакой гарантии, что вы избежите разорения. Это связано с тем, что нулевой риск разорения не может гарантировать, что в будущем точность вашей торговой методологии и соотношение средней прибыли к среднему убытку не изменятся с течением времени. Если они останутся постоянными или даже улучшатся, ваш нулевой риск разорения будет гарантировать, что вы избежите потери своего торгового счёта. Однако нулевой риск разорения не может гарантировать, что в будущем ваша торговая методология не ухудшится и не перестанет работать. Вы должны понимать, что риск разорения – это статистическая мера, которая зависит от его исходных данных. Если они останутся постоянными или улучшатся, то нулевой риск разорения помешает вам достичь точки разорения. Но если они ухудшатся, то ухудшится и ваш риск разорения, поскольку он поднимется выше 0%. Нужно помнить, что риск разорения – это всего лишь статистическая мера, а не нечто чудотворное!
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	Рисунок 4.4. Как снижается риск разорения при наличии дополнительных денежных единиц

	 

	Следующий вопрос заключается в том, как снизить риск разорения той или иной методологии. Предыдущий пример дал нам первую подсказку: рисковать меньшим количеством денег в сделке. Этот комментарий подчёркивает важность управления капиталом и показывает, как правильно использовать свою стратегию управления капиталом, чтобы выжить и преуспеть в трейдинге. Чтобы привести ваш риск разорения к приемлемым лимитам, логика требует, чтобы вы рисковали меньшей суммой своего торгового счёта в любой отдельно взятой сделке. Если он слишком высокий, вас уничтожат.

	 

	Это самая большая ошибка, которую я совершал, когда начинал торговать. Я понятия не имел о концепции риска разорения и о том, как использовать управление капиталом для его снижения и контроля. Моей единственной мыслью было: «Сколько денег я могу заработать на торговле фьючерсами?» Не повторяйте, пожалуйста, мою ошибку!

	 

	Давайте представим ещё одного трейдера – Тома – и сравним его риск разорения с рисками разорения трейдеров Боба и Салли. Том тоже торгует на валютном рынке, используя торговую систему под названием «Система №1», и имеет ту же финансовую границу в $ 10 000 и то же определение риска разорения. У него немного больше опыта, чем у других, и он осведомлён о концепции риска разорения и о том, как его снизить. Том знает, что рискуя меньшим количеством денег в сделке, он уменьшит свою вероятность разорения. Том хочет торговать с меньшим риском разорения, поэтому решает рисковать только $ 500 в сделке (или торговом сетапе). Таким образом, у Тома будет 20 денежных единиц для торговли ($ 10 000/$ 500). Если, к примеру, у него никогда не будет прибыльной сделки, то у него останется достаточно денег, чтобы разместить 20 сделок до того, как он сольёт свой счёт. Используя ту же формулу, можно рассчитать вероятность разорения трейдера Тома. На рисунке 4.5 показан риск разорения каждого из трейдеров.

	 

	Как видите, Том, снизив свой риск до $ 500 в сделке, снизил свой риск разорения до 1%! Это даёт ему возможность совершить как минимум 20 сделок по сравнению с 5-ю у трейдера Боба и 10-ю у трейдера Салли. 1% риска разорения у Тома является гораздо более приемлемым, чем 9% риска разорения у Салли. Конечно, он не заработает столько денег, сколько заработал бы Боб, если бы его сделки были прибыльными; однако существует гораздо более высокая вероятность (30%) того, что с течением времени Боба не будет рядом с ним и Боб не сможет получить много прибыльных сделок в размере $ 2 000.

	 

	Помните, что успешный трейдинг – это прежде всего выживание и успешное управление рисками. Итак, первый урок, как снизить риск разорения, заключается в снижении количества денежных средств в сделке, или, другими словами, в том, чтобы научиться применять разумные принципы управления капиталом. Как минимум, вы должны разделить свой рисковый капитал на 20, чтобы у вас было не менее 20 денежных единиц, и снизить вероятность разорения до 1% (при условии, что ваша методология имеет точность 56% и соотношение средней прибыли к среднему убытку составляет 1:1). Хотя это не гарантирует выживания в трейдинге, это, по крайней мере, поможет вам снизить вероятность разорения и повысить ваши шансы на выживание.
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	Рисунок 4.5. Сравнение риска разорения

	 

	Второй урок, как снизить риск разорения, заключается в повышении точности вашей методологии. Предположим, что торговая система под названием «Система №1» была обновлена до «Системы №1, версия 2». В обновлённой «Системе №1, версия 2» была улучшена точность с 56% до 63%. При этом соотношение средней прибыли к среднему убытку осталось тем же 1:1. Используя предыдущую формулу, давайте пересчитаем риск разорения каждого трейдера с помощью системы с более высокой точностью, предполагая, что каждый трейдер сохраняет свой денежный риск в сделке ($ 2000, $ 1000 и $ 500). На рисунке 4.6 обобщен их индивидуальный риск разорения.

	 

	Торговая система с более высокой точностью (при условии, что соотношение средней прибыли к среднему убытку остается 1:1) снижает риск разорения на различных уровнях денежного риска – то есть количество денежных единиц – в сделке. Риск разорения у Боба снизился с 30% до 7%, у Салли – с 9% до 0,5%, а у Тома – с 1% до 0%. Это неудивительно, потому что система с более высокой точностью по определению должна иметь более низкую вероятность убытка, потому что она будет генерировать прибыль чаще, чем убытки (при условии, что соотношение средней прибыли к среднему убытку остается 1:1).

	 

	Теперь, прежде чем продолжить, нужно упомянуть, что математически невозможно, чтобы формула риска разорения достигла 0% (0,0%). Тем не менее, можно получить его значение ниже половины процента (0,5%), что при округлении становится 0% (0,0%). 
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	Рисунок 4.6. Ценность стратегий с более высокой точностью

	 

	Третий способ снизить риск разорения – улучшить соотношение средней прибыли к среднему убытку (коэффициент отдачи) в вашей методологии. К сожалению, нет простой формулы для расчёта риска разорения, когда средняя прибыль превышает средний убыток. Чтобы продемонстрировать, как более высокий коэффициент отдачи снижает риск разорения, при содействии хорошего друга и коллеги-трейдера Джеффа Моргана в приложении B опубликован симулятор риска разорения, который воспроизводит логику, показанную в книге Наузера Балсара «Стратегии управления капиталом для фьючерсных трейдеров» (“Money Management Strategies for Futures Traders”). Для объяснения логики моего симулятора риска разорения см. приложение A, а для полного раскрытия программного кода см. приложение B.

	 

	Результаты моего моделирования показаны в таблице 4.1. Для каждой симуляции я предположил, что методология имеет 50%-ую точность и у трейдера есть 20 денежных единиц. В качестве риска разорения взял 50%-ую просадку торгового счёта. Для каждого коэффициента отдачи я провёл 30 симуляций, а затем брал среднее значение и получал риск разорения (краткое описание 30 симуляций см. в приложении C). Помимо коэффициента отдачи 1,1:1, эта простая симуляция демонстрирует, как более высокий коэффициент отдачи может снизить риск разорения. Из этого примера видно, что единственный коэффициент отдачи, с которым следует торговать, составляет 1,5:1, поскольку его имитируемый риск разорения равен 0%. Все остальные значения риска разорения выше 0% и поэтому являются гарантией того, что вы обанкротитесь; это будет просто вопрос времени.

	 

	Таблица 4.1. Симуляция риска разорения с различными соотношениями средней прибыли к среднему убытку (коэффициентами отдачи)
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	Теперь вы знаете, что у хорошего риск-менеджера цель – следовать торговой методологии с нулевым риском разорения.

	 

	Таким образом, для снижения риска разорения есть три ключевых инструмента:

	
		уменьшение количества денег, которыми вы рискуете в сделке

		повышение точности (или коэффициента прибыльных сделок)

		увеличение соотношения средней прибыли к среднему убытку (коэффициента отдачи).



	 

	Эти три ключевых инструмента в борьбе с риском разорения можно свести к двум основным принципам:

	
		управлению капиталом

		ожиданию.



	 

	Первая линия защиты от риска разорения – это знание и применение хорошего управления капиталом. Вторая линия защиты – это знание и стремление к ожиданию вместо точности. Более подробно об ожиданиях я расскажу позже в этой главе, а стратегии управления капиталом будут подробно обсуждаться в главе 8.

	 

	Имейте в виду, что риск разорения присутствует всегда, и как хорошие риск-менеджеры вы должны бороться, чтобы избежать его. Если вы это сделаете, вы выживете, а если выживете, вы преуспеете в трейдинге.

	 

	Однако, прежде чем двигаться дальше, я хочу отметить, что определение риска разорения имеет ряд ограничений. Нужно понимать, что данная цифра:

	
		является только статистической мерой, и она не гарантирует, что вы избежите риска разорения, потому что это зависит от его входных данных. Если они пострадают, то пострадаете и вы;

		не является статичной и меняется по мере совершения сделок;

		не имеет практической ценности для реальной торговли.



	 

	После начала торговли вы не будете основывать какие-либо решения, такие как размер позиции или прекращение торговли, на своём риске разорения. Как вы позже узнаете, вам нужно использовать разные идеи, такие как импульс акций и системные стопы, чтобы знать, когда прекратить торговать по определённой методологии – ваше решение не будет основываться на расчёте риска разорения. 

	 

	Несмотря на эти ограничения, концепция риска разорения имеет первостепенное значение – это ворота к выживанию. На мой взгляд... Риск разорения – это ключ, который открывает дверь к реальным торговым знаниям. Как я уже упоминал ранее, на мой взгляд, риск разорения является наиболее важной концепцией в трейдинге. 

	 

	Она требует, чтобы вы не рассматривали возможность торговли, если ваш риск разорения не равен 0%. Каждый трейдер имеет статистический риск разорения, но большинство об этом не знают. Большинство из них не осведомлены об этом. Большинство являются убыточными трейдерами. Трейдеры, которые не знают свой риск разорения, должны рассчитать его немедленно, и если он выше 0%, они должны прекратить торговлю. Им не стоит вести бизнес, связанный с торговлей на рынках, потому что они гарантированно обанкротятся; просто неизвестно, когда это произойдёт. Как только трейдеры осознают важность риска разорения, они станут более осведомлёнными трейдерами, и если они будут честны сами с собой, то перестанут торговать, пока не снизят свой риск разорения до 0%. Помните, что любой риск разорения выше 0% является гарантией банкротства; это всего лишь вопрос времени.

	 

	Как я уже сказал, я считаю, что риск разорения является самой важной концепцией в трейдинге. Это сводится к правде о трейдинге, которая говорит о том, что если вы нечувствительны к рискам в трейдинге, вы в нём долго не продержитесь.

	 

	Если вы сможете рисковать меньшим количеством денег в сделке, вы снизите свой риск разорения, и у вас будет больше шансов насладиться долгосрочной торговой карьерой. Если вы сможете повысить точность своей методологии, вы снизите свой риск разорения. Если вы сможете улучшить коэффициент отдачи, вы снизите риск разорения и повысите свои шансы на выживание. Полагаю, не имеет значения, как вы снизите свой риск разорения – главное, чтобы вы это сделали. Важно то, что вам не стоит вести бизнес, связанный с торговлей на рынках, если ваш статистический риск разорения не равен 0%. Не торгуйте, пожалуйста, если он выше 0%! Я вас очень прошу!

	 

	Принятие Святого Грааля трейдинга

	 

	Просвещение продолжается, когда вы открываете для себя настоящий Святой Грааль трейдинга. Возможно, вы слышали о людях, охотящихся (как и я в прошлом) за идеальной торговой системой. Системой с очень высоким коэффициентом точности и минимальной просадкой – Святым Граалем. Уверен, что для вас не будет сюрпризом, если вы узнаете, что торговых систем по типу Святого Грааля не существует.

	 

	Тем не менее, на мой взгляд, существует Святой Грааль трейдинга – это методология, дающая положительное ожидание, с помощью которого можно торговать многие возможности, как показано на рисунке 4.7.
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	$$ = E x O

	E = Положительное ожидание

	O = Возможности

	 

	Рисунок 4.7. Мой Святой Грааль трейдинга
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	Ожидаемая доходность (на каждый доллар)

	Вероятность прибыльной сделки

	Средняя прибыль в сделке

	Средний убыток в сделке

	Вероятность убыточной сделки

	 

	Рисунок 4.8. Формула ожидания

	 

	Ваша цель, если вы выжили, избежав риска разорения, заключается в том, чтобы применить проверенное преимущество к нескольким торговым возможностям. Только так вы сможете увеличить свой торговый счет. Что это значит?

	 

	Ожидание

	 

	По моему опыту, ожидание – это идея, наименее понятная большинству людей, которые либо строят планы, либо торгуют. Ожидание означает, какой заработок вы можете получить в среднем на каждый доллар, которым рискуете в сделке. Чтобы рассчитать ожидание вашей торговой методологии, вам нужно знать частоту прибыльных сделок и частоту ваших убыточных сделок, а также размер средних прибыльных и средних убыточных сделок. Имея данную информацию, вы можете рассчитать вероятное ожидание по формуле, представленной на рисунке 4.8.

	 

	Давайте рассчитаем ожидание трейдера Боба от «Системы №1». Показатель точности «Система №1» составляет 56% (для простоты объяснения я увеличу его до 60%). В рамках «Системы №1» средняя прибыль в сделке равна среднему убытку в сделке, и данная торговая система генерирует 10 сигналов (сделок) в год. Трейдер Боб рискует $ 2000 в каждой сделке. В таблице 4.2 показана торговая производительность трейдера Боба (при условии, что ему удастся избежать риска разорения).

	 

	Как видите, после года торговли трейдер Боб смог заработать $ 4000. Он совершил 10 сделок, шесть из которых были прибыльными и четыре – убыточными, рискуя в общей сложности $ 20 000. Ожидание трейдера Боба на следующий год, исходя из его исторических показателей, составит 20% ($ 4 000/$ 20 000). Другими словами, трейдер Боб может рассчитывать на то, что в среднем он заработает 20 центов на каждый доллар, которым он рискует, при условии, что его методология будет работать так же хорошо в будущем, как и в прошлом.

	 

	В качестве альтернативы для расчёта ожидания трейдера Боба вы можете использовать формулу ожидания, как показано на рисунке 4.9.

	 

	Давайте рассчитаем ожидание трейдера Салли от «Системы №1», как показано на рисунке 4.10.

	 

	Единственное различие между трейдерами Салли и Бобом заключается в том, что у Салли средняя прибыль в сделке и средний убыток составляют $ 1000. При условии, что она избежит риска разорения, она ожидает, что заработает в среднем 20 центов на каждый доллар, которым рискует. Если она рискует $ 1000, то рассчитывает заработать в среднем $ 200, и если она совершит 10 сделок в течение года, то сможет заработать $ 2000. Трейдер Салли тоже имеет вероятное положительное ожидание.

	 

	Наконец, давайте рассчитаем ожидание трейдера Тома от «Системы №1», как показано на рисунке 4.11.

	 

	Таблица 4.2. Торговая производительность трейдера Боба по «Системе №1»
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	«Система №1»

	Точность: 60%

	Средняя прибыль в сделке: $ 2000

	Средний убыток в сделке: $ 2000

	Ожидание на каждый доллар риска

	E (R) = [60% x ($ 2000/$ 2000)] - [40% x ($ 2000/$ 2000)] = 20%

	Ожидание в каждой сделке

	= 20% x $ 2000 = $ 400

	Ожидание за торговый год (при условии избежания риска разорения)

	Количество сделок: 10

	Рисковый капитал: $ 20 000

	= 10 x 20% x $ 2000 = $ 4000

	 

	Рисунок 4.9. Расчёт ожидания трейдера Боба от «Системы №1»
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	«Система №1»

	Точность: 60%

	Средняя прибыль в сделке: $ 1000

	Средний убыток в сделке: $ 1000

	Ожидание на каждый доллар риска

	E (R) = [60% x ($ 1,000/$ 1,000)] - [40% x ($ 1,000/$ 1,000)] = 20%

	Ожидание в каждой сделке

	= 20% x $ 1000 = $ 200

	Ожидание за торговый год (при условии избежания риска разорения)

	Количество сделок: 10

	Рисковый капитал: $ 10 000

	= 10 x 20% x $ 1000 = $ 2000

	  

	Рисунок 4.10. Расчёт ожидания трейдера Салли от «Системы №1»
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	«Система №1»

	Точность: 60%

	Средняя прибыль в сделке: $ 500

	Средний убыток в сделке: $ 500

	Ожидание на каждый доллар риска

	E (R) = [60% x ($ 500/$ 500)] - [40% x ($ 500/$ 500)] = 20%

	Ожидание в каждой сделке

	= 20% x $ 500 = $ 100

	Ожидание за торговый год (при условии избежания риска разорения)

	Количество сделок: 10

	Рисковый капитал: $ 5000

	= 10 x 20% x $ 500 = $ 1000

	 

	Рисунок 4.11. Расчёт ожидания трейдера Тома от «Системы №1»

	 

	Опять же, единственное различие между трейдерами – это сумма денег, которой они рискуют в сделке; у трейдера Тома она составляет $ 500. Том тоже ожидает, что если избежит риска разорения, то заработает в среднем 20 центов на каждый доллар, которым рискует. Если он рискует $ 500, он рассчитывает заработать в среднем $ 100, и если он совершит 10 сделок в течение года, то может заработать $ 1000. Трейдер Том тоже имеет вероятное положительное ожидание.

	 

	Итак, кто, по вашему мнению, имеет лучшие результаты? Правильный ответ – никто. Все они зарабатывают 20% от денег, которыми рискуют. Единственное различие заключается в их риске разорения, который составляет 30% у Боба, 9% у Салли и 1% у Тома и предполагает, что у Тома гораздо более высокая вероятность выжить в течение торгового года, чем у Боба или Салли.

	 

	Как вы теперь знаете, ожидание – это сумма денег, которую вы можете заработать на каждый доллар, которым рискуете в рамках своей торговой методологии. Как видно из предыдущих примеров, ожидание методологии – это накопление всей прибыли и всех убытков. Это связано с четырьмя факторами:

	
		как часто она генерирует прибыль

		как часто она генерирует убытки

		средняя прибыль в сделке

		средний убыток в сделке.



	 

	Ожидание не благоприятствует ни одной из переменных, хотя психологически вы можете предпочесть методологию с более высокой степенью точности.

	 

	Давайте посмотрим на эффективность следующих четырёх методологий, показанных в таблице 4.3, и обсудим, можно ли получить дополнительное представление об ожидании.

	 

	Для каждой методологии предположим, что в каждой сделке вы рисковали одной и той же суммой $ 500; следовательно, для совершения 10 сделок ваш рисковый капитал в общей сложности составил $ 5000. Различия между этими методологиями заключаются в их точности и величине средней прибыли в сделке. Эти различия помогут оценить значимость ожидания.

	 

	Возьмём предыдущую «Систему №1»; её точность составляет 60%, а средняя прибыль в сделке составляет $ 500. Торговая система «Джоббер» имеет необычайную точность (90%) и самую низкую среднюю прибыль в сделке ($ 300). Торговая система «Свингер» обладает высокой точностью (70%) и более высокой средней прибылью в сделке ($ 614). Торговая система «Трендовая» имеет низкую точность (30%), но самую высокую среднюю прибыль в сделке ($ 2267).

	 

	Какая из этих методологий является лучшей? Ответ – «Трендовая». Она генерирует самую высокую прибыль в размере $ 3300 и имеет самое высокое ожидание (66%), несмотря на свою низкую 30%-ую точность.

	 

	Странно, правда? Методология с наименьшей точностью показала наибольшую прибыль и наибольшее ожидание. Однако это не означает, что все методологии с низкой точностью будут иметь самое высокое ожидание. Я просто пытаюсь проиллюстрировать важность ожидания и то, что оно может быть хорошим даже в торговой системе с низкой точностью, если в рамках данной системы средняя прибыль в сделке значительно превышает средний убыток.

	 

	Таблица 4.3. Сравнение ожиданий нескольких торговых методологий
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	Очевидно, что точность не так важна при разработке методологии. Важно разработать методологию с вероятным положительным ожиданием. Ожидание состоит из точности и отдачи.

	 

	Как риск-менеджеры вы должны разрабатывать методологии для ожиданий, а не для точности. И как только вы войдёте в рынок, вы должны торговать ожидание, а не точность.

	 

	Всё дело в ожидании. Не беспокойтесь ни о своей точности, ни о своей средней отдаче (соотношении средней прибыли к среднему убытку). Вместо этого сосредоточьтесь на своём ожидании. Повышение точности и соотношения средней прибыли к среднему убытку являются важными инструментами для снижения риска разорения. Когда вы комбинируете точность с соотношением средней прибыли к среднему убытку, вы приходите к ожиданию – ключевому оружию против риска разорения.

	 

	Разработка методологии с вероятным положительным ожиданием приблизит вас к выживанию. Именно этот торговый план в долгосрочной перспективе будет генерировать достаточное количество прибыльных сделок, которые не только покроют ваши убытки, но и принесут прибыль. Когда я торгую, мои торговые стратегии дают мне положительное ожидание.

	 

	Ожидание является обязательным условием для выживания в трейдинге. Ожидание – это ваше преимущество. Торговать без ожидания – всё равно что брать с собой нож на перестрелку, не очень разумное действие. Однако ожидание – это только половина моего Святого Грааля; вторая его половина – это возможности.

	 

	Возможности

	 

	Ваша методология может иметь самое высокое ожидание, но если у вас нет возможности применить её в торговле, отдача будет небольшой. Взгляните на следующие примеры, показанные в таблице 4.4.

	 

	Если бы вы сфокусировались исключительно на ожидании, вы бы предпочли торговать валюты, используя «Высокооктановую» методологию. Её ожидание (100%) явно превосходит ожидание методологий «Свингер» и «Труженик». Но так ли это? Хотя она имеет самое высокое значение ожидания, она принесла только $ 1500 прибыли из-за небольшого количества торговых возможностей в течение года. Таким образом, в этом примере «Высокооктановая» методология является наименее эффективной.

	 

	Методологии «Свингер» и «Труженик» в большинстве ключевых параметров кажутся идентичными. Обе имеют одинаковую точность (70%), одинаковые значения средней прибыли ($ 614 и $ 604) и одинаковые значения ожидания (56% и 55%). Итак, вопрос в том, какую из них выбрать? Вам нужно посмотреть на возможности, которые они предоставляют. За тот же период у методологии «Труженик» было 20 торговых возможностей, а у методологии «Свингер» – 10. Следовательно, методология «Труженик» принесла более высокую прибыль в размере $ 5 450 по сравнению с прибылью $ 2 800 по методологии «Свингер». У методологии «Труженик» была возможность применить своё 56%-ое ожидание в 10 дополнительных сделках, поэтому она превосходит методологию «Свингер».

	 

	Суть в том, что вы должны учитывать количество возможностей, которые дает ваша методология. Даже если вы обнаружите мифический Святой Грааль, он будет бесполезен, если дает только одну торговую возможность в год. Одной сделки в год недостаточно. Комбинируя возможности с ожиданием, вы получите единственный Святой Грааль в трейдинге.

	 

	Ваше просвещение продолжается, когда вы понимаете, что:

	
		как риск-менеджеры вы должны разработать методологии для ожиданий и возможностей;

		как трейдеры вы торгуете ожидания и возможности, а не точность. 



	 

	Если вы выживете в трейдинге, вы будете получать деньги на свои торговые счета именно благодаря ожиданиям и возможностям, а не линиям тренда, индикаторам или опытным специалистам.

	 

	Одного только желания получать прибыль недостаточно, чтобы выжить и добиться успеха в трейдинге. Вы должны знать своё ожидание и стремиться максимально увеличить его; это важнее, чем просто повышение точности. Теперь вы знаете, что можете пожертвовать точностью ради улучшения отдачи, если будете иметь более высокое ожидание. Более того, вы не должны фокусироваться на разработке методологии с самым высоким ожиданием, не учитывая при этом возможности.

	 

	Если вы разработаете методологию хорошего ожидания и обнаружите, что она не предоставляет вам достаточно возможностей, вы должны найти способ увеличить свои возможности.

	 

	Самый простой способ сделать это – торговать на дополнительных рынках. Если вы добавите один рынок, вы удвоите свои возможности; если добавите третий, вы утроите их, и так далее. Предполагая, что ваш торговый счёт может позволить себе дополнительные маржинальные требования и вам будет комфортно с возможными дополнительными просадками, торговля портфеля рынков является гениальным способом дать дополнительные возможности вашей методологии.

	 

	Таблица 4.4. Торговые возможности для трёх методологий
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	Стремление к простоте

	 

	Просвещение продолжается, когда вы понимаете, что простота является ключом к разработке методологий с надёжным ожиданием. Простота работает на двух уровнях: простота понимания и простота уровней поддержки и сопротивления.

	 

	Простота понимания

	 

	Методология торговли должна быть в состоянии пройти тест McDonald’s, то есть сможет ли подросток понять вашу методологию и торговать по ней? Если нет, ваша методология слишком сложная. Вы не должны усложнять её.

	 

	Лучше всего при разработке методологий использовать меньшее количество входных данных. Чем больше переменных вы используете, тем больше путаницы. Вам нужно избегать интеллектуальных ловушек в трейдинге. Многие люди, которые терпят неудачу в трейдинге, считают, что ответ заключается в сложности: ведь не откажется же рынок от своих секретов так легко? Они воспринимают рынок как кубик Рубика, пытаясь познать его секрет. Таким образом, любая теория, предлагающая умную и глубоко продуманную перспективу, будет привлекать их внимание. Им нравится интеллектуальный вызов и стимуляция, необходимые для изучения и понимания сложности теории и её применения для анализа рынка.

	 

	Я предлагаю сопротивляться интеллектуальному влечению, которое вы можете испытывать к этим теориям. Помните, пожалуйста, что существует множество умных теорий, а также разумных теорий, находящихся где-то посередине между крайностями, и все они содержат убедительные, логичные и соблазнительные аргументы. Слушая эти умилительные заявления, помните, что все они не могут быть правильными, и вы должны уметь выбрать правильное.

	 

	Как я уже сказал, не усложняйте.

	 

	Простота уровней поддержки и сопротивления

	 

	По своей сути трейдинг – это просто определение потенциальных уровней поддержки и сопротивления. Трейдеры открывают сделку, потому что считают, что потенциальный уровень поддержки или сопротивления будет удерживаться и обеспечит им прибыль. Стопы размещаются там, где, по мнению трейдеров, рынок докажет, что потенциальный уровень поддержки или сопротивления оказался несостоявшимся. Успешный трейдинг – это не больше и не меньше. Вы покупаете, потому что ваша методология считает, что цена нашла потенциальную поддержку и будет двигаться выше. Вы размещаете свой стоп-лосс на уровне, который, по вашему мнению, будет опровергнут анализом вашей методологии. Вы продаёте, потому что ваша методология считает, что рынок достиг потенциального уровня сопротивления и будет двигаться ниже. Опять же, вы размещаете свой стоп-лосс на уровне, который, по вашему мнению, будет опровергнут анализом вашей методологии.

	 

	Не увлекайтесь новейшим программным обеспечением или сложным анализом рынка. Никогда не упускайте из виду основную цель ваших аналитических усилий – найти потенциальные уровни поддержки и сопротивления.

	 

	Зачем покупать, если вы не верите, что рынок нашёл уровень поддержки, или продавать, если рынок не нашёл уровня сопротивления? Звучит просто, не так ли? Тем не менее, многие трейдеры настолько увлекаются какой-то областью анализа (волновой теорией Эллиотта, теорией Ганна, геометрией, свечными паттернами, компьютерными системами, астрологией, сезонностью, дивергенциями и т.д.), что теряют из виду свою цель – определить, где цена актива, вероятно, встретит уровень поддержки или сопротивления.

	 

	Во время анализа старайтесь сосредоточиться на общей картине: находится ли рынок вблизи возможного уровня поддержки или сопротивления? Всё очень просто. В главе 9 я более подробно расскажу о простоте и приведу несколько примеров.

	 

	Ступайте туда, куда большинство боится идти

	 

	Просвещение продолжается, когда вы учитесь ступать туда, куда большинство боится идти. Если большинство активных трейдеров проигрывают, вы должны идти туда, куда они боятся идти, а не следовать за ними. Вы должны научиться отходить от толпы; боритесь с инстинктом смешаться с толпой, где вы наслаждаетесь безопасностью чисел.

	 

	Это означает, что вы должны мыслить нестандартно. По сути, идея заключается в том, что если большинство смотрит на запад, вы должны смотреть на восток. Только 10% трейдеров или даже меньше находятся в круге победителей, поэтому для выживания вам нужно быть в меньшинстве. Вы будете торговать не только там, где боится торговать большинство, но и там, где торгует меньшинство.

	 

	Направления, которых боятся большинство трейдеров, следующие:

	 

	
		Быть лучшим проигравшим. Большинство ненавидят проигрывать и регулярно перемещают стопы, чтобы дать своим сделкам немного больше места. Вы должны стремиться быть лучшим проигравшим. Я стремлюсь к этому.

		Быть лучшим победителем. Большинство трейдеров настолько обеспокоены потерей небольшой прибыли, что игнорируют свои торговые планы и преждевременно выходят из прибыльных позиций. Вы должны стремиться стать лучшим победителем, каким только можете быть, и удерживать прибыльные сделки в соответствии с вашим торговым планом. Я стремлюсь быть лучшим победителем.

		Быть трендовым трейдером. К сожалению, рынки не всегда находятся в тренде. В результате торговля в направлении тренда обычно имеет низкий уровень точности, где трейдеры получают прибыль только приблизительно в трети своих сделок. В настоящее время большинство трейдеров не могут смириться с тем, что только одна треть всех их сделок будет прибыльной, даже несмотря на то, что было доказано, что трендовая торговля работает! Таким образом, вы должны учиться успешно торговать в направлении тренда. Вы должны научиться выживать, получая прибыль только в трети своих сделок. Вы должны стремиться достичь успеха там, где большинство не может его достичь. Вы должны наслаждаться там, где страдают трейдеры, когда несут убытки в 67% своих сделок. Гордитесь тем, что можете делать то, чего не может большинство трейдеров – нести убытки в большинстве ваших сделок. Я горжусь этим.

		Стремление к простоте. Большинство трейдеров не доверяют очевидным и простым решениям и ищут подсказки и преимущества в сложности. Вы должны стремиться изучать, исследовать и разрабатывать простые торговые решения с небольшим количеством переменных, которые, если окажутся полезными, будут иметь больше шансов остаться надёжными и прибыльными из-за малого количества переменных. Я стремлюсь к этому.

		Скептическое отношение к доступным на рынке программам для построения графиков. Большинство трейдеров имеют графические программы с обычным арсеналом индикаторов. Проверяйте самостоятельно любой индикатор, прежде чем добавить его в свою методологию. Я выполняю подобные проверки.

		Скептическое отношение к доступным торговым системам. Большинство трейдеров верят рекламной шумихе вокруг доступных торговых систем. Большинство из них восприимчивы к умным рекламным и маркетинговым кампаниям. Вы должны оставаться объективными и скептически воспринимать любые обещания легко разбогатеть, а также задавать каверзные вопросы. Я стремлюсь к этому.

		Выполнение работы. Большинство трейдеров ленивы. Вы должны стремиться изучить, исследовать и проверить каждую торговую идею, которую считаете стоящей. Вы должны самостоятельно выполнять эту работу. Я стремлюсь к этому.



	 

	Валидация

	 

	Валидация – это проверка вашего ожидания с помощью процедуры TEST. TEST – это моя аббревиатура, которая означает тридцать смоделированных сделок, отправленных по электронной почте. Проверка ожидания с помощью процедуры TEST является завершающим этапом вашего просвещения.

	 

	После того, как вы разработали простую методологию с хорошим ожиданием и возможностями, последним этапом, прежде чем вложить реальные деньги в торговлю, является проверка ожидания. Единственный способ правильно проверить свое ожидание – это использовать данные вне выборки в смоделированных торговых условиях в режиме реального времени. Данные вне выборки – это данные, которые ещё не использовались. Лучшими данными вне выборки для использования являются данные в режиме реального времени.

	 

	Торговля с помощью вашей методологии в демо-режиме не подтвердит её ожидание, потому что в ней не участвует независимый наблюдатель. Сам по себе демо-трейдинг является бессмысленным, потому что он не воспроизводит бескомпромиссный характер рынка. В процессе торговли рынок не позволит вам изменять или подтасовывать торговые правила. Он не даст вам возможность удалить сделку, когда вы понесёте ещё один убыток в демо-режиме. Демо-трейдинг не поместит вас и вашу душу в центр внимания, как это делает рынок. Получая воображаемую прибыль в демо-режиме, вы не принимаете окончательного решения – вы просто хихикаете и веселитесь, играя с самим собой.

	 

	Единственный способ правильно проверить своё ожидание – это проверить методологию с помощью процедуры TEST. До открытия рынков вы должны отправить по электронной почте ордера 30 смоделированных сделок своему торговому партнёру. Вашему торговому партнёру необходимо будет распечатать на бумаге копию смоделированных ордеров, и он должен следовать указаниям исключительно в целях открытия ордеров, отправленных до открытия соответствующего рынка. Торговый партнёр станет вашим торговым консультантом и будет записывать результаты вашей торговли. После завершения 30 смоделированных сделок ваш торговый партнер вернёт вам электронные письма, распечатанные на бумаге, чтобы вы могли рассчитать своё ожидание, используя представленную ранее в этой главе формулу.

	 

	Если ваше ожидание положительное, вам следует построить кривую капитала для базового рынка. Кривая капитала должна быть плавной. Изучение кривой капитала подскажет вам, не зависят ли результаты вашей методологии от одной или двух «счастливых» сделок. Результаты методологии должны распределяться равномерно и не зависеть от пары ключевых сделок, потому что в этом случае вы не будете знать, были ваши результаты просто «удачными» или вполне заслуженными.

	 

	Тридцать смоделированных сделок, отправленных по электронной почте, необходимы для того, чтобы размер вашей выборки моделирования был достаточно большим и, следовательно, статистически достоверным. Использование электронной почты – это симуляция реального рынка. Вот почему важно иметь торгового партнёра, который не живёт с вами. Как и в случае с реальной сделкой, как только вы отправите свой смоделированный ордер по электронной почте, обратного пути уже не будет. Вы не сможете отозвать электронное письмо (если только оно не было отправлено до открытия рынка или если рынок не задействовал уровень открытия вашего ордера). Как и в реальном трейдинге, судьба вашей смоделированной сделки будет отдана в руки торговых богов.

	 

	Вам будет трудно раскрыть свою торговую душу вашему партнёру. Тем не менее, «голая» торговля максимально близка к торговле на реальном рынке. Хотя это может вызвать у вас некоторое смущение и унижение, но это гораздо лучше потери с трудом заработанных долларов на реальном рынке.

	 

	Когда вы следуете процедуре TEST, вы должны помнить, что при отправке смоделированных сделок по электронной почте вы должны торговать только целыми лотами. Ваша цель заключается в проверке ожиданий методологии. Если оно положительное и не зависит от какой-либо одной экстраординарной сделки, вы будете знать, что ваша методология прошла проверку достоверности.

	 

	Если же ваше ожидание не является положительным, вы должны возвратиться к планшету, где вам следует повторить процедуру TEST, пока ожидание не подтвердится.

	 

	Процедура TEST распространяется как на дискреционных, так и на механических трейдеров. Если вы механический трейдер, вам не следует путать гладкую историческую кривую капитала с валидацией вашей системы. Это только показывает, что вам удалось привести свою методологию в соответствие с историческими данными. Тестирование вашей методологии на исторических данных – это обман; значение имеет только форвардное тестирование.

	 

	Некоторые дискреционные трейдеры подумают, что невозможно отправить полный ордер по электронной почте своему торговому партнеру. Они могут сказать, что до открытия рынка ещё не будут знать, что собираются делать, потому что сначала хотят понаблюдать за ним. Они могут утверждать, что хотя они открыли позицию, но ещё не уверены, когда и как получат свою прибыль. Если это так, значит, у этих трейдеров нет чётко определённого торгового плана. Хотя вы можете ждать открытия рынка, вы уже должны знать, что будете искать, прежде чем войти в него. Если вы знаете, что ищете, вы должны уметь сформулировать это в ордере для своего торгового партнера.

	 

	Это также относится к тем дискреционным трейдерам, которые хотят позволить своей прибыли расти. Вы можете написать инструкции по выходу из рынка торговому партнеру, потому что у вас должны быть чётко определённые правила выхода из прибыльных позиций, даже из тех, в которых вы хотите позволить своей прибыли расти. Если вы используете трейлинг-стоп, вы должны сообщить об этом своему торговому партнёру, чтобы он мог использовать его.

	 

	Даже дискреционные трейдеры должны иметь чёткий и недвусмысленный торговый план для активации своих сделок, размещения стопов и закрытия прибыльных сделок. Ваши правила не должны меняться от сделки к сделке. Даже если для каждого сетапа вы используете другой торговый план, для одного и того же сетапа ваш торговый план не должен меняться.

	 

	Если вы можете придумать торговый план, вы можете записать его. Если вы можете записать свой торговый план, вы можете отправить его по электронной почте. Если вы можете отправить свой торговый план по электронной почте, вы можете отправить его по электронной почте до открытия рынка. Помимо проверки вашего ожидания, вы должны верить и в свою методологию.

	 

	Даже если вы случайно разработали торговую систему с хорошим ожиданием, вам, вероятно, всё равно будет трудно торговать по ней из-за того, что подсознательно вы не верите в неё. Именно поэтому вам может быть трудно пользоваться доступными торговыми системами (предполагая, что они являются надёжными). Ваша система убеждений не «настроена» на ожидание данной торговой системы. Только когда ваша внутренняя система убеждений безоговорочно воспримет данную методологию, вы сможете торговать по ней. Именно здесь в дело вступает ваша «голова», и поэтому психология является тем препятствием, которое вы должны преодолеть (а не победить, исключая всё остальное), чтобы выжить и процветать в трейдинге.

	 

	Лучший способ убедиться в пригодности вашей методологии – это как можно лучше смоделировать торговые условия в режиме реального времени, что позволяет сделать процедура TEST. Если ваша методология оправдывает положительное ожидание, ваша система убеждений распознает её, примет и будет следовать ей в торговле на реальном рынке.

	 

	Электронные торговые симуляторы

	 

	Многие электронные брокеры позволяют открывать фиктивные счета, чтобы отрабатывать свои навыки в трейдинге. Вы можете использовать эти фиктивные счета в качестве торговых симуляторов для тестирования своей методологии. Перед использованием процедуры TEST вам, возможно, будет полезно сначала протестировать свою методологию на таком фиктивном счете. Я бы не стал использовать их как замену процедуре TEST, потому что считаю, что преимущества, полученные от того, что торговый партнер контролирует вашу трейдинговую эффективность, являются незаменимыми. Нет ничего лучше, чем пригласить другого человека заглянуть вам через плечо, чтобы вы могли так сфокусироваться на торговле, как если бы рисковали реальными деньгами на реальном рынке. Следовательно, применение процедуры TEST для подтверждения вашего ожидания не подлежит обсуждению. Это обязательный этап вашей торговой карьеры. Тем не менее, я вижу пользу от фиктивного аккаунта в качестве «предварительного» запуска процедуры TEST.

	 

	 

	Резюме

	 

	Просвещение является вторым универсальным принципом успешного трейдинга, и я считаю его самым важным. Просвещение устанавливает чётко определённые границы, в пределах которых вы можете действовать. Если вы будете находиться в их пределах, у вас будет больше шансов на выживание и, как следствие, на успех в трейдинге. Цель просвещения – помочь вам избежать риска разорения. Избегайте его, и вы станете успешным трейдером.

	 

	Просвещение показало, что вы можете снизить риск разорения, если будете:

	
		применять разумные правила управления капиталом для снижения денежного риска в сделке

		повышать точность своей методологии

		улучшать соотношение средней прибыли к среднему убытку (коэффициент отдачи)

		выполнять разработку вашей методологии, ориентируясь на ожидания, а не на точность

		выполнять разработку вашей методологии, ориентируясь на возможности

		разрабатывать простую методологию

		разрабатывать методологию, определяющую потенциальные уровни поддержки и сопротивления

		ступать туда, куда боится идти большинство и куда идет меньшинство

		выполнять проверку ваших ожиданий с помощью процедуры TEST и

		строить систему убеждений путём подтверждения вашего ожидания.



	 

	Будем надеяться, что просвещение показало вам путь к выживанию. Если вы выживете, вы преуспеете в трейдинге! На рисунке 4.12 представлена «пирамида просвещения».

	 

	В следующей главе я расскажу о третьем универсальном принципе успешного трейдинга – разработке торгового стиля.
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	Просвещение

	Риск разорения

	Избегайте риска разорения

	Уменьшайте риск разорения до 0%

	Уменьшайте свой денежный риск в сделке

	Применяйте разумное управление капиталом

	Повышайте точность

	Улучшайте соотношение средней прибыли к среднему убытку

	Ориентируйте свою методологию на ожидание

	Ориентируйте свою методологию на возможности

	Примите Святой Грааль E(R) = E x O

	Отдавайте предпочтение простоте

	Всё дело в простых уровнях поддержки и сопротивления

	Отказывайтесь от готовых решений

	Ступайте туда, куда большинство боится идти

	Выполняйте работу

	Выполняйте проверку ожиданий с помощью процедуры TEST

	Создавайте систему убеждений с помощью процедуры TEST

	 

	Выживание

	Присоединяйтесь к 10% прибыльных трейдеров

	 

	90% трейдеров не удается избежать разорения.

	 

	Рисунок 4.12. Пирамида просвещения

	 

	 

	Переведено специально для Tlap.com

	 

	 

	 

	Глава 5

	 

	Принцип третий: разработка торгового стиля

	 

	В этой главе я расскажу, как выбрать подходящий торговый стиль, третий универсальный принцип успешного трейдинга. Выбор торгового стиля следует начать с определения:

	
		торгового режима

		торговых таймфреймов.



	Торговый режим

	 

	Торговый режим означает вид торговли, который вы хотите использовать. Существует два торговых режима:

	
		трендовая торговля

		контртрендовая торговля.



	Вы торгуете либо в направлении тренда, либо против тренда. Тут всё легко. Самое сложное – определить наличие тренда! Контртрендовую торговлю обычно называют свинг-трейдингом (торговлей на колебаниях). Поэтому в этой главе вместо термина «контртрендовый» я буду использовать термин «свинг-трейдинг».

	 

	Простое объяснение трендовой торговли и свинг-трейдинга можно увидеть на рисунке 5.1.

	 

	Рынки редко демонстрируют последовательные трендовые движения, примерно 85% всего времени они торгуются в диапазоне, колеблясь и разочаровывая трендовых трейдеров. Трендовые трейдеры включаются в торговлю, когда распознают чёткий тренд, и будут торговать в том направлении, в котором, по их мнению, движется трендовый рынок. Свинг-трейдеры торгуют против направления рыночного тренда. Они считают, что рыночный тренд развернётся или даст быструю возможность поторговать на откате против основного направления.

	 

	У трендовых трейдеров обычно низкая точность торговой методологии, и они часто несут убытки, но когда они получают прибыль, то выигрывают по-крупному, средняя продолжительность их сделок составляет недели и даже месяцы. У свинг-трейдеров обычно выше точность торговой методологии и ниже средняя прибыль в сделке. Они закрывают свои позиции через несколько дней или недель. Для любой категории трейдеров самой сложной частью является определение направления тренда.

	 

	Будучи трейдерами, вам нужно выбрать свой торговый режим: либо трендовую торговлю, либо свинг-трейдинг, либо комбинацию того и другого. Многие успешные трейдеры обычно включают в свои торговые планы как трендовую торговлю, так и свинг-трейдинг. Ещё одним важным фактором будет ваш таймфрейм.
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	Восходящий тренд

	Трендовые трейдеры стремятся покупать

	Свинг-трейдеры стремятся продавать

	Время, которое рынки проводят в любом режиме:

	В тренде: 15%

	В диапазоне: 85%

	 

	Рисунок 5.1. Трендовая торговля и свинг-трейдинг

	 

	Таймфреймы

	 

	Вам нужно определиться, на каком таймфрейме вы хотите торговать: ваша торговля может быть внутридневной, краткосрочной, среднесрочной или долгосрочной. Внутридневная торговля означает, что к концу дня следует выйти из рынка.

	 

	Внутридневные трейдеры никогда не переносят позицию через ночь и могут открывать несколько сделок в течение дня. Все остальные категории трейдеров удерживают свои позиции в течение ночи, но у каждого из них различная продолжительность удержания позиций. Краткосрочные трейдеры могут удерживать позиции до одной недели. Среднесрочные трейдеры могут удерживать позиции до пары недель. А долгосрочные трейдеры могут удерживать позиции более месяца. Тем не менее, между этими категориями трейдеров нет каких-либо жёстких временных границ.

	 

	Выбор торгового стиля

	 

	Торговые режимы и таймфреймы можно комбинировать множеством способов для создания подходящего торгового стиля. В книгах по трейдингу обычно пишут, что при выборе торгового стиля следует исходить из его соответствия вашей личности и темпераменту. Вы должны быть единым целым со своим торговым стилем и чувствовать себя комфортно. В противном случае вам будет трудно следовать своей торговой методологии и исполнять её.

	 

	Вы, наверное, читали или слышали этот совет много раз. И это имеет интуитивно понятный смысл, поскольку все мы разные, у каждого из нас разные темпераменты и личностные качества. Необходимо найти торговую методологию, которая будет соответствовать вашей личности. Казалось бы, всё просто, но, тем не менее, у данного общего руководства есть несколько спорных моментов. Несмотря на его благие намерения, оно, как правило, игнорирует реальность рынков и трейдинга.

	 

	Во-первых, если бы всё, что когда-либо было написано или сказано о рынках, действительно так и работало, вы могли бы выбрать торговый подход, с которым чувствуете себя комфортно, тепло и безопасно. К сожалению, бо́льшая часть того, что написано о трейдинге и рынках, не работает и редко подтверждается. Обычно читатели видят только пару хорошо подобранных примеров на графиках в поддержку той или иной идеи. Нет никаких объективных доказательств того, что данная идея может последовательно приносить деньги, и я не удивлен, потому что бо́льшая часть того, что написано о трейдинге, на самом деле не работает. Это факт. А если это не так, то почему тогда 90% трейдеров убыточны? Тогда всё было бы наоборот: 90% трейдеров были бы прибыльными. Поэтому, к сожалению, крайние трудности не позволят вам выбрать торговую идею или подход, соответствующий вашей личности, потому что большинство торговых идей не стоят внимания.

	 

	Во-вторых, в трейдинге то, что кажется «комфортным», обычно не работает. Если бы трейдинг был комфортным бизнесом, все бы занимались им и получали колоссальную прибыль. Помните, что крайние трудности редко дают трейдерам возможность получать «комфортную» прибыль. Например, те сделки, которые кажутся наиболее комфортными, обычно совершаются, когда среднестатистический трейдер чувствует, что он находится в хорошей компании, где большинство думает так же, как он. Трейдер чувствует себя комфортно, совершая длинную сделку, потому что весь анализ, который он прочитал, и все чат-сайты, которые он посетил, выражают ту же точку зрения, что и он. Трейдер чувствует себя комфортно в безопасности чисел. Тем не менее, когда некая идея доходит до широких масс, она уже включена в цену. И те трейдеры, которые присоединяются к этой сделке, когда большинство из них уже согласились с ней, обычно являются последними. Быть последним означает, что на рынке уже нет покупателей, которые могли бы присоединиться к этой сделке, чтобы подтолкнуть цену ещё выше. И как только все откроют «комфортную» сделку, рынки, как правило, разворачиваются, раздражая участников и активируя стопы. По моему опыту, лучше торговать с меньшинством, а быть в числе меньшинства или придерживаться мнения меньшинства – это некомфортно, потому что вы являетесь белой вороной в толпе. Как правило, то, что является «комфортным», может погубить трейдера. Следовательно, несмотря на то, что общий совет по разработке торгового стиля в соответствии с вашей индивидуальностью хорошо продуман, он фактически игнорирует рыночную реальность, согласно которой «комфортные» сделки редко приносят прибыль.

	 

	В-третьих, не все торговые стили требуют от трейдеров одинаковых финансовых обязательств. Как правило, краткосрочный свинг-трейдинг требует меньших финансовых обязательств, чем торговля долгосрочных трендов. Если у вас неограниченные финансовые ресурсы, это не будет для вас камнем преткновения. Однако, если вы, как и большинство частных трейдеров, имеете ограниченный рисковый капитал для торговли, то данное обстоятельство является важным. Как правило, чем длиннее таймфрейм, на котором вы торгуете, тем больше денег должно быть на вашем торговом счёте.

	 

	Предположим, что когда 20-дневная скользящая средняя пересекает медленную 60-дневную скользящую среднюю снизу вверх, вы хотите совершить покупку, и наоборот для продажи. Я не знаю точно, какими будут результаты этого подхода в долгосрочной перспективе, но я удивлюсь, если вы не будете зарабатывать деньги, правильно торгуя, применяя этот подход к портфелю рынков и используя разумное управление капиталом. Результаты этой стратегии, возможно, покажут, что даже если вы получаете прибыль только в 30% случаев, но можете сгенерировать соотношение средней прибыли к среднему убытку, скажем, 3:1, вы будете зарабатывать деньги. Используя формулу ожидания из предыдущей главы, вы должны зарабатывать не менее 20 центов на каждый доллар, которым рискуете, или, иными словами, иметь 20%-ую доходность. Тем не менее, чтобы успешно торговать по данной торговой системе, основанной на пересечении двух скользящих средних, вам придётся торговать портфелем из 20-30 рынков, что обычно выходит за рамки финансовых возможностей большинства частных трейдеров.

	 

	Для мелких частных трейдеров проблема возникает, когда они смотрят на малый размер портфеля, которым будут торговать в надежде достичь успеха. Причина, по которой работает долгосрочная торговля, заключается в том, что трейдер забрасывает свой невод как можно шире и на длительный период времени, чтобы охватить бо́льшее количество рынков. В этом случае трендовый трейдер увеличит свои шансы на захват одного или двух стремительно растущих рынков. Чтобы достичь успеха, трейдерам, торгующим долгосрочные тренды, необходимо отслеживать 20-30 рынков.

	 

	Возьмём, к примеру, систему черепашьего трейдинга. Это известная программа торговли долгосрочных трендов, в рамках которой трейдер торгует на 20-30 различных рынках. На рисунке 5.2 показаны результаты черепашьего трейдинга за 2007 год, при условии, что торговля велась на счёте в миллион долларов. Для 2007 года это были выдающиеся результаты. Единственная проблема заключалась в том, что когда счёт вырос до $ 1 250 000 в феврале 2007 года, он претерпел 60%-ую просадку и снизился до $ 500 000 в конце марта 2007 года. Просадка в размере $ 750 000! В наши дни немногие частные трейдеры смогли бы выдержать такой убыток.

	 

	Некоторые пиарщики говорят, что долгосрочные трендовые трейдеры могут торговать менее 20 рынков. Однако их утверждения основаны на подгонке кривой капитала к портфелю, чтобы таким образом продвинуть свой курс или продукт. Что произойдёт, если ни один из выбранных 15 рынков не принесёт крупной прибыли в течение нескольких лет? Я предполагаю, что бедный трейдер, торгующий долгосрочные тренды, будет торговать жёстко! Если вы можете позволить себе финансировать начальную и вариационную маржу для 20-30 фьючерсных контрактов плюс возможные просадки на каждом отдельном рынке, вы можете рассмотреть долгосрочную торговлю по тренду в качестве предпочтительного торгового стиля. Если же нет, то вы не можете использовать этот стиль в своей торговле, даже если он соответствует вашим личностным качествам. Обычно для частных трейдеров более достижимым является краткосрочный свинг-трейдинг, который позволяет сфокусироваться только на одном или двух рынках. Трейдеры с более крупными счетами, которые могут отслеживать и торговать примерно 10 рынков, могут торговать среднесрочные тренды.
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	Рисунок 5.2. Фактические результаты системы торговли фьючерсных контрактов под названием «Черепаший трейдинг» за период с 01.01.2007 г. по 28.12.2007 г. с использованием модельного портфеля в $ 1 млн.

	 

	Просадка в размере $ 750 000!

	 

	Рассел Сэндс и Ларри Уильямс предлагают полезные семинары о способах торговли. Сэндс обучает легендарной системе торговли долгосрочных трендов, а Уильямс обучает своему собственному краткосрочному торговому стилю, основанному на паттернах. Как сами докладчики, так и их семинары являются превосходными, особенно потому, что Ларри Уильямс торгует в прямом эфире в момент проведения своего семинара «Вызов на миллион долларов» (Million Dollar Challenge [MDC]). Кроме того, Ларри назвал свой семинар «Вызовом на миллион долларов» потому, что прежде всего хотел бросить вызов самому себе: сможет ли он заработать миллион долларов, торгуя в режиме реального времени во время обучения своих студентов? Отсюда и название семинара – «Вызов на миллион долларов». И он достиг своей цели, заработав более $ 1,2 млн на торговле во время проведения своих семинаров MDC. В таблице 5.1 я обобщил результаты его торговли.

	 

	Я дважды был свидетелем того, как Ларри торговал в прямом эфире, потому что я лично посещал эти два семинара MDC. Теперь вернёмся к сравнению семинаров Рассела Сэндса и Ларри Уильямса. Как я уже сказал, они оба превосходны. Тем не менее, подход Уильямса к торговле больше подходит частным трейдерам, чем семинар Сэндса по черепашьему трейдингу на долгосрочных трендах. Используя подход Уильямса, вы можете сосредоточиться на одном или двух рынках, что вполне подходит большинству мелких частных трейдеров. Для семинара Сэндса по черепашьему трейдингу потребуется достаточно крупный торговый счёт, чтобы финансировать сделки на 20-30 рынках. Если бы я знал о финансовых обязательствах, необходимых для торговли по системе черепашьего трейдинга, до участия в этом семинаре, я бы никогда не присутствовал на нём. Не потому, что я не считал данную методологию стоящей, а потому, что мой счёт не был достаточно крупным, чтобы торговать по ней.

	 

	Более того, однажды мне позвонил трейдер, с которым я переписывался в чате, чтобы узнать моё мнение о системе черепашьего трейдинга. Я высказал ему ту же точку зрения, что она не подходит для мелких частных трейдеров. Но совсем недавно он снова позвонил мне. Он был подавлен результатами своей торговли. Проигнорировав мой совет, этот трейдер посетил семинар по черепашьему трейдингу с Расселом Сэндсом, и случилось неизбежное: он столкнулся с обычными просадками, с которыми сталкиваются трейдеры, торгующие долгосрочные тренды, и слил свой небольшой счёт. Виной тому была не система, потому что он сказал мне, что буквально недавно она вышла из своей просадки, – виной тому было финансовое обязательство по финансированию такого большого количества открытых позиций наряду с неизбежно большой просадкой. Пусть это будет для вас уроком.

	 

	Теперь я уделю время долгосрочному трейдингу и краткосрочному свинг-трейдингу.

	 

	Таблица 5.1. Результаты торговли Ларри Уильямса в режиме реального времени
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	Источник: Ларри Уильямс

	 

	 

	Торговля долгосрочных трендов

	 

	Как вы уже знаете, торговля долгосрочных трендов должна рассматриваться только теми, кто может позволить себе торговать на крупном счёте. В таблице 5.2 вы можете увидеть ключевые характеристики и их влияние на торговлю долгосрочных трендов. Я сгруппировал каждую характеристику в один из трёх ключевых компонентов, необходимых для выживания в трейдинге: управление капиталом, методология и психология.

	 

	Таблица 5.2. Ключевые характеристики торговли долгосрочных трендов
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	Управление капиталом

	 

	Портфель

	 

	Торговля долгосрочных трендов для достижения успеха требует наличия большого портфеля. Поскольку рынки торгуются в тренде только 15% всего времени, трендовые трейдеры должны отслеживать и торговать 20-30 рынков, чтобы иметь возможность ежегодно совершать одну-две сделки на лучших трендовых рынках.

	 

	Просадки

	 

	В рамках торговли долгосрочных трендов у трейдера будет несколько крупных прибыльных и множество мелких убыточных сделок. Если вы торгуете на 20-30 рынках и часто несёте убытки, у вас будут частые просадки, и они будут накапливаться в больших размерах. Поскольку вы будете тратить больше времени на убыточные сделки, чем на прибыльные, в рамках этого подхода бо́льшую часть времени вы будете находиться в просадке.

	 

	Финансовые обязательства

	 

	Как я уже упоминал, финансовые обязательства для торговли долгосрочных трендов являются довольно высокими. Мониторинг торговли и сама торговля на 20-30 рынках требует, чтобы трендовые трейдеры могли полностью финансировать все свои позиции одновременно. Маловероятно, что система торговли в долгосрочном тренде будет одновременно генерировать 20-30 сигналов для входа на всех рынках; однако трендовые трейдеры должны быть готовы к такому сценарию и быстро реагировать на них. Трендовые трейдеры понятия не имеют, какой рынок или сигнал будет решающим для них в текущем торговом году, поэтому они должны торговать на всех рынках и всех возможностях независимо от их тайминга.

	 

	Методология

	 

	Таймфрейм

	 

	Трендовые трейдеры могут удерживать свои позиции, не закрывшиеся по стопам, более месяца. Им нужно научиться позволять расти своей прибыли в открытой позиции, и эта прибыль должна перекрывать все убытки, которые они несут в рамках своей торговой стратегии.

	 

	Точность

	 

	Точность торговли в долгосрочных трендах низкая и может варьироваться от 25% до 35%. Это неудивительно, потому что рынки проводят в тренде только 15% всего времени.

	 

	Соотношение средней прибыли к среднему убытку (коэффициент отдачи)

	 

	Соотношение средней прибыли к среднему убытку (коэффициент отдачи) является высоким. Хорошая методология торговли в направлении долгосрочных трендов должна обеспечивать такую среднюю прибыль в сделке, которая как минимум в три раза будет превышать средний убыток в сделке. Чтобы получать доход на свой рисковый капитал, трендовым трейдерам необходимо иметь прибыльные сделки с высоким показателем средней прибыли, чтобы с лихвой перекрывать небольшие убытки. Успешные трейдеры, использующие стратегию торговли в долгосрочных трендах, неизменно имеют пару огромных прибыльных позиций, которые являются решающими для результатов их текущего года.

	 

	Ожидание

	 

	Ожидание в торговле долгосрочных трендов является хорошим. Подход к торговле по тренду, при котором процент прибыльных позиций в среднем составляет 30%, а соотношение средней прибыли к среднему убытку в среднем составляет 3:1, будет обеспечивать им 20%-ое ожидание ([30% x 3,0] - [70% x 1,0]).

	 

	Возможности

	 

	Возможности на каждом рынке довольно скудные. Подходы, основанные на трендовой торговле, получают мало сетапов для входа и, следовательно, не предоставляют достаточного количества торговых возможностей на каждом рынке в течение года. Недостаток возможностей при трендовой торговле восполняется большим портфелем из множества рынков. Торговля портфелем из 20-30 рынков даст достаточно возможностей для успеха.

	 

	Транзакционные издержки: брокерские комиссии и проскальзывания

	
 

	В торговле долгосрочных трендов транзакционные издержки, связанные с брокерскими комиссиями и проскальзыванием, низкие. Поскольку данный подход к торговле является более медленным, количество сделок обычно будет меньше, чем в свинг-трейдинге. А меньшее количество сделок означает меньший размер брокерских комиссий. Брокерские комиссии и возможное проскальзывание забирают низкий процент от получаемой прибыли, поскольку средняя прибыль в сделке очень высокая.

	 

	Психология

	 

	Эмоциональные препятствия

	 

	Торговля долгосрочных трендов является сложной. Частые убытки не дают положительной обратной связи, в которой нуждается ваше тело и душа, и не приносят ничего хорошего в вашу жизнь. Когда вы получаете постоянную положительную обратную связь, вам легче идти по выбранному пути. Когда обратная связь в большинстве случаев отрицательная, это затрудняет продолжение торговли. Всякий раз, когда ваш палец захочет нажать кнопку для совершения сделки, ваш разум будет кричать вам: «Нет, не нужно, я не хочу получить ещё одну убыточную сделку!»

	 

	Частые убытки приводят к длительным просадкам. Когда вы постоянно находитесь в просадке, это, опять же, эмоционально затрудняет совершение сделок.

	 

	Кроме того, торговля долгосрочных трендов может быть эмоционально и физически утомительной. Это связано с тем, что трейдеры, торгующие долгосрочные тренды, не могут позволить себе пропустить ни одного сигнала для входа. Причина заключается в том, что они не знают, откуда и когда к ним придёт следующая крупная прибыльная сделка. Это делает торговлю долгосрочных трендов изнурительной. Таким трейдерам практически невозможно взять отпуск, если у них нет помощника, который разместит ордера вместо них.

	 

	Торговля на краткосрочных колебаниях

	 

	В таблице 5.3 обобщены ключевые характеристики торговли краткосрочных колебаний.

	 

	Управление капиталом

	 

	Портфель

	 

	Торговать краткосрочные колебания можно, даже если в вашем портфеле всего один рынок. Это хорошо подходит мелким частным трейдерам, которые хотят торговать только на одном рынке. Естественно, вы можете торговать более одного рынка, однако для зарабатывания денег это необязательно.

	 

	Таблица 5.3. Ключевые характеристики торговли краткосрочных колебаний
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	Просадки

	 

	Поскольку торговать краткосрочные колебания можно на одном рынке, просадки легко управляемы. Кроме того, просадки короче по продолжительности. Торговля на краткосрочных колебаниях обычно генерирует относительно гладкую кривую капитала, потому что её результаты не зависят от нескольких сделок в год, которые приносят огромную прибыль. Такая плавность кривой капитала подразумевает, что возникающие просадки быстро восстанавливаются.

	 

	Финансовые обязательства

	 

	Финансовые обязательства для торговли краткосрочных колебаний низкие. Для торговли на одном рынке требуется меньше денег, чем для торговли на нескольких рынках.

	 

	Методология

	 

	Таймфрейм

	 

	Краткосрочные свинг-трейдеры обычно выходят из рынка в течение одного-пяти дней. Они хотят захватить краткосрочные ценовые колебания на рынке, а не катиться на новом тренде вплоть до его завершения.

	 

	Точность

	 

	Торговля краткосрочных колебаний обычно имеет точность более 50%. Она требует более высокой точности, чем трендовая торговля, потому что имеет более низкий средний коэффициент отдачи (соотношение средней прибыли к среднему убытку).

	 

	Соотношение средней прибыли к среднему убытку (коэффициент отдачи)

	 

	Из-за короткого времени пребывания свинг-трейдеров в рынке их соотношение средней прибыли к среднему убытку (коэффициент отдачи) обычно находится в диапазоне от 1,0 до 2,0.

	 

	Ожидание

	 

	Ожидание в торговле краткосрочных колебаний хорошее, если комбинация точности и коэффициента отдачи является достаточной. При торговом подходе с точностью 55% и коэффициентом отдачи 1,3 трейдеры могут заработать 26,5 центов на каждый доллар, которым рискуют в сделке ([55 процентов x 1,3] - [45 процентов x 1,0]). Естественно, ожидание можно улучшить за счёт повышения точности или коэффициента отдачи.

	 

	Возможности

	 

	Возможности для краткосрочных свинг-трейдеров хорошие, потому что рынки торгуются в диапазонах 85% всего времени. Краткосрочные свинг-трейдеры находят много уровней поддержки и сопротивления для торговли, что дает им множество торговых возможностей.

	 

	Транзакционные издержки: брокерские комиссии и проскальзывания

	 

	Транзакционные издержки, связанные с брокерскими комиссиями и проскальзыванием, в торговле на краткосрочных колебаниях являются высокими и должны учитываться при проверке ожиданий торговой методологии. Частота торговли высокая, потому что есть множество возможностей для торговли, а прибыль в каждой сделке относительно невелика. Это приводит к высоким брокерским комиссиям. Вследствие того, что средняя прибыль в сделке относительно небольшая по сравнению с торговлей долгосрочных трендов, процентное значение брокерских комиссий и проскальзываний является высоким. Именно поэтому внутридневным трейдерам так сложно зарабатывать деньги. Они торгуют на гораздо меньших ценовых движениях и должны платить более высокие транзакционные издержки по сравнению с трейдерами, торгующими долгосрочные тренды, которые могут захватить длительное ценовое движение для оплаты брокерских комиссий и проскальзываний.

	 

	Психология

	 

	Эмоциональные препятствия

	 

	Торговать краткосрочные колебания эмоционально легче, чем долгосрочные тренды. Это связано с тем, что частые прибыльные сделки дают быструю положительную обратную связь, говорящую о том, что вы всё делаете правильно. Частые прибыльные сделки усиливают хорошее торговое поведение и облегчают краткосрочным трейдерам получение своих сигналов. Они делают просадки легко управляемыми и краткосрочными. Это сводит к минимуму эмоциональные препятствия, с которыми приходится сталкиваться трейдерам, чтобы продолжать следовать своему торговому плану. Кроме того, краткосрочные свинг-трейдеры могут легко сделать перерыв в торговле, поскольку пропуск одного или даже десяти следующих сигналов не окажет пагубного влияния на производительность их торгового года.

	 

	Торговля долгосрочных трендов в сравнении с торговлей краткосрочных колебаний

	 

	Изучение ключевых характеристик торговли долгосрочных трендов и торговли краткосрочных колебаний показало, что для мелких частных трейдеров предпочтительнее второй торговый стиль. Финансовые и эмоциональные характеристики краткосрочной торговли на колебаниях:

	
		портфель

		просадки

		финансовые обязательства

		эмоциональные препятствия



	меньше, и с ними легче справляться, чем при торговле долгосрочных трендов.

	 

	Таблица 5.4. Ключевые характеристики различных торговых стилей
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	Ожидание в этих торговых стилях может быть одинаковым, поэтому оно не должно быть решающим фактором. Тем не менее, вы должны учитывать количество возможностей, которые получите, если предпочтете свинг-трейдинг на одном рынке.

	 

	Я сравнил два торговых стиля, чтобы дать вам представление о тонкостях обоих подходов. Трейдеры могут торговать тренды на любом (внутридневном, краткосрочном или среднесрочном) таймфрейме. Теперь, когда мы изучили два основных торговых стиля, стоит взглянуть на торговые стратегии, находящиеся между ними. В таблице 5.4 представлено сравнение различных торговых стилей.

	 

	Цель таблицы 5.4 – дать вам приблизительное представление о том, что́ вы получите, если выберете определённый торговый стиль. Вы должны уделить некоторое время изучению этой таблицы, чтобы определить, какой торговый стиль максимально подходит вашей «личности». Лично я торгую краткосрочные и среднесрочные колебания и паттерны продолжения тренда.

	 

	К сожалению, есть и плохие новости. Как уже говорилось выше, согласно правилу крайних трудностей трейдерам будет нелегко выбрать торговый стиль, который подходит их личностным качествам.

	 

	На ваш торговый стиль будут оказывать влияние ожидание, возможности и валидация, а не ваша личность – другими словами, то, что будет приносить вам реальные доллары.

	 

	Резюме

	 

	Этот третий принцип успешного трейдинга гласит, что когда вы подходите к выбору подходящего торгового стиля, вам необходимо учитывать следующее:

	
		финансовые обязательства, необходимые для торговли в выбранном вами стиле;

		ожидание, возможности и валидацию вашего торгового стиля;

		чувствуете ли вы себя комфортно с этим торговым стилем и соответствует ли он вашим личностным качествам.



	Независимо от того, смотрите ли вы на звёзды, используете индикаторы, определяете графические паттерны или следуете за итальянским математиком для поиска торговых сигналов, не имеет значения, как вы себя чувствуете, если ваша методология имеет вероятностное положительное ожидание в плане зарабатывания денег. Бизнес важнее, чем чувства. Трейдинг связан с реальностью, а не с тонкостями. В следующей главе я расскажу, как выбрать подходящий рынок для торговли.

	 

	 

	Переведено специально для Tlap.com

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	Глава 6

	 

	Принцип четвертый: рынки

	 

	В этой главе рассмотрим четвёртый универсальный принцип успешного трейдинга: как выбрать подходящие рынки для торговли. Я расскажу, какой рынок считается хорошим для торговли, и объясню, почему индексный и валютный рынки являются одними из лучших. Я выбрал эти рынки для торговли по причинам, которые вы сейчас узнаете. Тем не менее, вы можете выбрать и другие рынки, поэтому в этой главе мы рассмотрим, на что следует ориентироваться, чтобы определиться с выбором.

	 

	Я считаю, что подходящий для торговли рынок должен обладать большинством признаков, перечисленных в таблице 6.1.

	 

	Если рынок обладает большинством из этих признаков, можно рассмотреть возможность торговли на нём. Не стоит удивляться, узнав, что важным условием при торговле на любом рынке является управления операционными рисками. Как я уже упоминал, целью номер один в трейдинге является выживание, поэтому сначала рассмотрим управление операционными рисками.

	 

	Хорошие признаки управления операционными рисками

	 

	Прозрачность цены и объёмов

	 

	Прозрачность цены и объёмов – это способность рынка показать всем участникам всю активность цены и объёма. Вот несколько важных вопросов. Можете ли вы увидеть всю торговую активность и получить полную информацию о цене и объёме? Можно ли полагаться на эту информацию, чтобы принять обоснованное решение о торговле? Всё ли вы видите касательно операционного риска?

	 

	Лучшими инструментами для торговли являются те, которыми можно торговать только на одной торговой площадке. Единая торговая площадка гарантирует, что в любой момент вы получите лучшую цену за своё предложение или спрос. Вы должны узнать, существует ли только один рынок для вашей безопасности. Важно избегать торговли активами на конкурирующих рынках, где другие трейдеры могут торговать большими объёмами и скрывать свои высокие объёмы.

	 

	Таблица 6.1. Превосходные торговые признаки
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	Ликвидность

	 

	После того, как вы установили, что для вашего предпочтительного торгового инструмента нет конкурирующих рынков, вам необходимо определить, имеет ли данный инструмент достаточную ликвидность. Операционный риск: можете ли вы быстро закрыть свою позицию? Достаточно ли ликвидности для этого?

	 

	Открыть позицию обычно легко, но быть лучшим проигравшим означает, что вы должны иметь возможность закрыть свою позицию, когда захотите, а не когда объём поднимется достаточно высоко, чтобы позволить вам выйти. Именно поэтому нужно торговать на высоколиквидных инструментах.

	 

	Круглосуточная работа

	 

	Отличный торговый рынок будет работать круглосуточно. Единственный рынок, который делает это корректно (даёт возможность непрерывно торговать в течение 24 часов) – это валютный рынок через оптовый межбанковский внебиржевой рынок (OTC). Внебиржевой рынок никогда не закрывается, поскольку банки по всему миру устанавливают цену. Тем не менее, электронные фьючерсные контракты Чикагской товарной биржи (CME) закрываются на один час – они торгуются только 23 часа в сутки на платформе Globex. Валютные фьючерсы CME закрываются в 16:00 и открываются через час в 17:00 по Чикагскому времени.

	 

	Операционный риск: сможете ли вы закрыть свою позицию мгновенно, когда ситуация выходит из-под контроля?

	 

	Операционное преимущество круглосуточной торговли заключается в том, что вы можете быстро закрыть сделку в любое время суток. Это необходимо для управления операционными рисками.

	 

	Нулевой риск контрагента

	 

	Ещё один риск, с которым сталкиваются трейдеры – это способность их контрагентов уважать свою сторону сделки. Бесполезно совершать прибыльную сделку, если вы не можете зафиксировать свою прибыль в ней. Операционный риск: сможете ли вы зафиксировать свою прибыль в сделке?

	 

	Клиринговая палата гарантирует исполнение всех фьючерсных контрактов. Вы можете открыть позицию и не беспокоиться о риске контрагента. Однако другие инструменты не являются столь кредитоспособными. Например, при покупке акции нет никакой гарантии, что компания не обанкротится. Когда вы используете маржинальную торговлю на валютах, CFD или ставках на спреды, нет никакой гарантии, что сами провайдеры не столкнутся с финансовыми трудностями. В этих инструментах трейдер сталкивается с риском контрагента и должен взвешивать риски по отношению к любой потенциальной выгоде от торговли ими.

	 

	Честный и эффективный маркетплейс

	 

	Выжить в трейдинге достаточно сложно, сталкиваясь с сомнительными операционными практиками и неэффективностью. Операционный риск: существуют ли чётко определённые правила игры?

	 

	Когда вы торгуете фьючерсами, вы имеете дело с честным и эффективным рынком. Это связано с тем, что биржи регулируются. Регулирование требует, чтобы биржа и поставщики услуг (фьючерсные брокеры и консультанты) следовали законодательным процедурам, которые предназначены исключительно для защиты участников рынка – вас и меня.

	 

	Вы можете торговать с уверенностью, зная, что биржа и её участники работают на наивысшем уровне честности и не могут изменить правила в свою пользу. Но это не относится к фондовым рынкам. Во время глобального финансового кризиса 2008 года многие биржи фондового рынка по всему миру запретили короткие продажи. Если бы в то время вы торговали на фондовом рынке, вы бы потеряли половину своих торговых возможностей! На мой взгляд, фондовый рынок не так эффективен для торговли, как хотелось бы (особенно на самих биржах), чтобы доверять ему.

	 

	Низкие транзакционные издержки

	 

	Финальный операционный риск – это затраты на ведение бизнеса, то есть брокерские комиссии и проскальзывание. Операционный риск: конкурентны ли транзакционные издержки на данном рынке?

	 

	Трейдеры торгуют ожидания, а проскальзывания и брокерские комиссии снижают их. Чем больше вы минимизируете свои транзакционные издержки, тем лучше будет ваше ожидание и тем больше будет шансов выжить. Таким образом, следует выбирать рынки, которые позволят вам минимизировать затраты на исполнение сделок.

	 

	Давайте сравним брокерские комиссии между фьючерсным контрактом и портфелем акций. В этом примере я буду использовать фьючерсный контракт на австралийский индекс SPI. Вы можете использовать любой индексный контракт, который вы торгуете, и результаты всё равно будут одинаковыми. Значение пункта SPI составляет $ 25. Таким образом, каждый пункт, на который перемещается данный индекс, изменяет значение SPI на $ 25. При значении индекса 6250 номинальная стоимость контракта SPI составляет $ 156 250 ($ 25 x 6250). Чтобы купить и продать один контракт SPI, вам нужно заплатить не более $ 50. Теперь давайте сравним их с транзакционными издержками на покупку эквивалентного портфеля акций стоимостью $ 156 250, при условии, что активный трейдер фондового рынка имеет очень конкурентоспособную брокерскую комиссию всего в 0,15-1%. Чтобы купить и продать акции на сумму $ 156 250, трейдеру придется заплатить брокерскую комиссию в размере $ 468,75 (2 х 0,0015 х $ 91 400). Если бы два трейдера совершали одну сделку в неделю, то трейдер, торгующий индекс SPI, заплатил бы брокерскую комиссию в размере $ 2600, а трейдер, торгующий на фондовом рынке, заплатил бы брокерскую комиссию в размере $ 24 375! Я бы, естественно, предпочёл заплатить меньшую брокерскую комиссию! Как видно по торговым издержкам, торговля фьючерсами на индексы является более конкурентоспособной, чем торговля акциями.

	 

	Таким образом, любой инструмент, который вы торгуете, должен соответствовать критериям управления операционными рисками.

	 

	Теперь давайте посмотрим, что́ наделяет рынок хорошими торговыми признаками.

	 

	Хорошие торговые признаки

	 

	Волатильность

	 

	Без ценового движения трейдеры не смогут зарабатывать деньги. Торговый признак: является ли данное ценовое движение достаточным для совершения сделки?

	 

	На мой взгляд, два самых волатильных рынка в мире – это индексы и валютные рынки.

	 

	Исследования

	 

	Торговать без проведения исследований и анализа – всё равно что играть в азартные игры. Торговый признак: достаточно ли у вас исторических данных для исследования вашей методологии?

	 

	Лучше исследовать и проверить ожидание вашей методологии на самой большой выборке данных. Ещё лучше иметь такую большую выборку данных, чтобы её можно было разделить пополам для проведения бэктестирования. Это позволит вам проверить свою методологию на первой половине данных, и как только она покажет удовлетворительные результаты, пропустить её через вторую половину данных вне выборки, чтобы увидеть, как она покажет себя в форвардном тестировании. Это будет почти таким же хорошим исследованием, как и моя процедура TEST для проверки ожиданий вашей системы.

	 

	Простота

	 

	С одной стороны, легче сосредоточиться на портфеле из одного рынка, чем на портфеле из 20-30 рынков (если вы трейдер, торгующий долгосрочные тренды). Торговый признак: является ли данный рынок простым для мониторинга?

	 

	Здесь вам нужно определить, насколько легко собирать и отслеживать ежедневные данные по рынкам, на которых вы хотите торговать. В наши дни это довольно просто, учитывая существование Интернета и большого количества поставщиков электронных данных. Одним нажатием кнопки вы можете загрузить данные по сотне рынков за несколько минут или даже ещё быстрее!

	 

	Простота совершения коротких продаж

	 

	Трейдеры хотят иметь возможность покупать и продавать, когда захотят. Торговый признак: можно ли открывать короткие позиции без дополнительных условий?

	 

	Для фьючерсов и опционов, торгуемых на регулируемых биржах, а также для маржинальной торговли на валютном рынке отсутствуют какие-либо условия, препятствующие трейдерам совершать короткие продажи (если только конкретная биржа не имеет ценовых лимитов и рынок не достигает этого лимита в течение торгового дня).

	 

	К сожалению, нельзя сказать то же самое о фондовом рынке, как мы это наблюдали во время глобального финансового кризиса 2008 года, когда многие биржи запретили короткую продажу акций, в том числе акций компаний финансового сектора.

	 

	Специализация

	 

	Мелкому частному трейдеру необходимо специализироваться. С финансовой точки зрения легче сосредоточиться на меньшем количестве рынков, чем торговать крупным портфелем, содержащим различные рынки. Торговый признак: можно ли на данном рынке специализироваться и использовать свои торговые знания?

	 

	Торговля портфелем, состоящим из одного сегмента рынка, такого как индексы, валюты, процентные ставки, энергоносители, металлы, зерно или мясо, определённо позволит вам как специализироваться, так и использовать свои знания.

	 

	Возможности

	 

	Недостаточно иметь методологию с положительным ожиданием. Если вы не сможете найти возможности для торговли, вам не удастся увеличить свой торговый счёт. Торговый признак: даст ли данный рынок достаточное количество торговых возможностей?

	 

	Вы обнаружите, что рынки с хорошей ликвидностью и волатильностью цен дадут вам множество торговых возможностей. Но вы должны учитывать свой стиль торговли, а также то, что методологии торговли долгосрочных трендов будут генерировать меньше торговых сигналов по сравнению с торговлей краткосрочных колебаний.

	 

	Рост

	 

	Трейдеры должны торговать на достаточно больших рынках, чтобы легко входить и выходить из них. Кроме того, рынки должны быть достаточно большими, чтобы была возможность увеличить размер своей позиции по мере роста торгового счета. Торговый признак: является ли дневной объём данного рынка достаточно большим, чтобы позволить трейдерам увеличить размер позиций?

	 

	Это ещё одна причина, по которой так важно торговать на рынках с хорошей ликвидностью.

	 

	Кредитное плечо

	 

	Кредитное плечо позволяет трейдерам получить доступ к рынкам, которые они обычно не могут себе позволить. Торговый признак: можно ли торговать на данном рынке, используя лишь часть его номинальной стоимости?

	 

	Фьючерсы, опционы, варранты, маржинальный валютный рынок, CFD и ставки на спред – всё это позволяет трейдерам получить доступ к рынкам, используя для торговли лишь часть номинальной стоимости контракта.

	 

	Резюме

	 

	Надеюсь, что этот универсальный принцип показал вам, насколько важно выбрать правильные рынки для торговли. На мой взгляд, вам нужно выбирать рынки, которые соответствуют большинству из этих признаков, потому что от этого может зависеть ваше выживание в трейдинге. Лично я торгую индексы и валютные фьючерсы, потому что считаю, что они соответствуют всем признакам лучших рынков для активного частного трейдера.

	 

	В следующей главе мы рассмотрим следующий универсальный принцип успешного трейдинга – три кита.

	 

	Переведено специально для Tlap.com

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	Глава 7

	 

	Принцип пятый: три кита трейдинга

	 

	Мы продолжаем говорить об универсальных принципах трейдинга. Эту главу мы посвятим пятому и самому большому принципу – трем китам трейдинга. Три кита трейдинга – это:

	
		управление капиталом

		методология и

		психология.



	Они являются гайками и болтами практической торговли. Если вы хотите достичь своей цели стать успешными трейдерами, где успех измеряется долларами в банке, вы должны понять, разработать и внедрить план для каждого из этих трёх китов трейдинга.

	 

	Как я уже упоминал, самым важным элементом я считаю управление капиталом, после него методологию, а затем психологию. Хотя многие люди утверждают, что психология является наиболее важным элементом торговли, я считаю, что она не важнее, чем управление капиталом или методология. На мой взгляд, разница между победителями и проигравшими заключается в неосведомлённости, доверчивости и лени, а не в шести дюймах между ушами.

	 

	Как вы, возможно, помните, на рисунке 2.2 в главе 2 изображен процесс торговли и показано, что три кита трейдинга являются самым большим шагом на пути к успешному трейдингу. Каждый из этих трёх ключевых компонентов я рассмотрю в отдельной главе, но сначала представлю краткий обзор каждого компонента.

	 

	Управление капиталом

	 

	Управление капиталом – это компонент №1. Это секрет выживания и процветания. Выживание убережёт вас от гибели, а процветание сохранит улыбку на вашем лице. В главе 8 мы рассмотрим семь стратегий управления капиталом:

	
		стратегию с применением фиксированного риска

		стратегию с применением фиксированного капитала

		стратегию с применением фиксированного коэффициента

		стратегию с применением фиксированных денежных единиц

		стратегию с применением фиксированного риска Уильямса

		стратегию с применением фиксированного процента

		стратегию с применением фиксированной волатильности



	Методология

	 

	Методология – это ваши повседневные боевые инструкции. В ней описывается, как вы будете торговать. Ваша методология будет состоять из двух частей:

	
		сетап

		торговый план.



	Сетап определяет область будущей поддержки или сопротивления, то есть когда входить в рынок и покупать или продавать.

	 

	А торговый план подскажет, как воспользоваться преимуществами вашего сетапа. Он должен иметь чёткие и недвусмысленные инструкции о том, как входить в рынок, размещать стопы и выходить из него.

	 

	Ваша методология должна быть простой и логичной – в этом случае у вас будет хороший шанс торговать по надёжной методологии, с помощью которой результаты торговли в реальном времени будут соответствовать проверенным результатам процедуры TEST.

	 

	В главе 9 мы рассмотрим архитектуру методологии. Знание строительных блоков поможет вам либо создать свою собственную методологию, либо модифицировать чужую.

	 

	Психология

	 

	Даже при наличии лучшей стратегии управления капиталом и методологии вам всё равно нужен план, чтобы справляться со своими эмоциями. Психология – это клей, который поддерживает единство трёх китов. Время от времени надежда, жадность, страх и боль будут сбивать вас с пути к успеху. Постоянная эмоциональная боль, которую причиняют крайние трудности на рынке, будет ставить под сомнение вашу решимость придерживаться курса.

	 

	В главе 10 мы обсудим психологию и рассмотрим, что можно сделать, чтобы держать эти эмоции под контролем. Со временем вы узнаете, что практическая торговля во многом похожа на приготовление пищи: есть рецепт, который нужно соблюдать. Соблюдайте его, и так же, как приготовление пищи поддерживает тело, ваша торговля будет поддерживать ваши финансовые цели. Отклонитесь от рецепта, и вы не дойдёте до своих целей!

	 

	Только после того, как у вас будет план для каждого компонента трёх китов, вы сможете начать торговать – не раньше!

	 

	Переведено специально для Tlap.com

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	Глава 8

	 

	Управление капиталом

	 

	В этой главе рассмотрим самый важный элемент практического трейдинга – управление капиталом (или мани-менеджмент). Это первый из трёх китов трейдинга, и он является ключевым оружием против риска разорения. Поскольку ваша цель в трейдинге – выживание, вам нужно понять и внедрить правильное управление капиталом. Если вы этого не сделаете, вам почти наверняка будет гарантировано постоянное членство в 90%-ом клубе проигравших. Здесь не будет приглашений присоединиться к 10%-му кругу победителей.

	 

	Весь секрет выживания и получения большой прибыли в трейдинге состоит в управлении капиталом. Суть правильного управления капиталом очень проста: когда вы теряете деньги в трейдинге, вы должны уменьшить размер своей торговой позиции, а когда вы зарабатываете деньги в трейдинге, то должны увеличить размер своей позиции.

	 

	В качестве примечания отмечу: поскольку я лично торгую фьючерсы, при обсуждении размера позиции в этой главе я буду ссылаться на них. Если вы предпочитаете торговать акции, опционы, CFD, валюты, варранты или что-либо ещё, будьте, пожалуйста, снисходительны ко мне, когда я буду использовать термин «фьючерсные контракты». Если я буду говорить об увеличении количества фьючерсных контрактов для торговли, я просто буду иметь в виду увеличение «размера позиции». А если я буду говорить об уменьшении количества фьючерсных контрактов, я буду иметь в виду сокращение «размера позиции». Мне просто легче говорить о том, что я фактически делаю каждый день как фьючерсный трейдер. Поэтому, пожалуйста, примите мои извинения, если фьючерсные контракты вам чужды и неинтересны. Надеюсь, вы поймёте, что мне легче говорить о том, что я ежедневно торгую. Благодарю вас за понимание и терпение. Теперь вернёмся к управлению капиталом.

	 

	Правильное управление капиталом преследует две цели:

	
		выживание – избегание риска разорения и

		получение большой прибыли – увеличение прибыли в геометрической прогрессии.



	Правильное управление капиталом позволит вам достичь этих целей, если вы сможете торговать меньше (уменьшать размер позиции), когда несёте убытки, и торговать больше (увеличивать размер позиции), когда вы получаете прибыль. Правильное управление капиталом – это реальный секрет вашего выживания и получения большой прибыли, а не ваша торговая методология. В то время как положительное ожидание вашей методологии обеспечит вам преимущество в трейдинге, хорошее управление капиталом преумножит его.

	 

	Существуют две системы управления капиталом:

	
		Мартингейл

		анти-Мартингейл.



	 

	Управление капиталом по системе Мартингейла

	 

	В рамках системы Мартингейла вы стремитесь торговать бо́льшим количеством контрактов, когда несёте убытки, и меньшим количеством, когда вы получаете прибыль. Это призывает игрока «удваивать» ставку после принятия убытка. Управление капиталом по системе Мартингейла следует теории о том, что существует более высокая вероятность того, что за убыточной сделкой последует прибыльная сделка; следовательно, этим нужно воспользоваться, торгуя бо́льшим количеством контрактов после получения убытка.

	 

	Эта стратегия – верный путь к катастрофе. Увеличение количества контрактов (т.е. увеличение размера позиции), которыми вы торгуете после убытка, ускоряет наступление риска разорения. Нет никакой гарантии, что вслед за убыточной сделкой последует прибыльная. Нет высокой вероятности того, что за проигрышем последует выигрыш. Вероятность получения прибыли или убытка всегда будет составлять 50%. Кроме того, нет никакой гарантии, что вы не получите самую длинную последовательность убыточных сделок и не достигнете точки разорения раньше времени.

	 

	Управление капиталом по системе Мартингейл ускорит вашу вероятность разорения. Лучше всего оставить эту стратегию азартным игрокам.

	  

	Управление капиталом по системе анти-Мартингейла

	 

	Правильной стратегией управления капиталом является анти-Мартингейл. Управление капиталом по системе анти-Мартингейла поможет вам выжить, поскольку вы будете торговать меньше, когда несёте убытки, и торговать больше, когда вы получаете прибыль. Стратегии управления капиталом, о которых я расскажу позже, являются стратегиями анти-Мартингейла.

	 

	Стратегия управления капиталом анти-Мартингейл имеет две ключевые характеристики:

	
		она приносит прибыль в геометрической прогрессии

		она имеет асимметричное плечо.



	Стратегии анти-Мартингейл приносят прибыль в геометрической прогрессии в серии прибыльных сделок, но все они имеют недостаток в виде так называемого асимметричного плеча во время серии убыточных сделок, или просадки.
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	Требуемый % прибыли

	% убытка

	 

	Рисунок 8.1. Асимметричная формула
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	Требуемый % прибыли

	% убытка

	 

	Рисунок 8.2. После 30% убытка требуется получение 43% прибыли, чтобы достичь уровня безубыточности.

	 

	Получение прибыли в геометрической прогрессии означает получение прибыли намного большей, чем та, которую можно заработать, торгуя одним контрактом, без управления капиталом. Асимметричное плечо означает, что когда вы получаете убыток, ваша способность восстановиться после убытка уменьшается. То есть если вы понесёте 10% убытка, вам для восстановления потребуется получить больше 10% прибыли (см. рисунок 8.1). Если вы понесёте 50% убытка на своём счёте, то для его восстановления вам нужно будет получить 100% прибыли.

	 

	Для расчёта процента прибыли, которую вам нужно заработать, чтобы восстановиться после убытка, вы можете использовать формулу, представленную на рисунке 8.1.

	 

	Возьмём, например, 30% убытка, как показано на рисунке 8.2.

	 

	Таблица 8.1 иллюстрирует процент прибыли, необходимый для восстановления после определённого процента убытка.

	 

	Таблица 8.1. Различные проценты прибыли, необходимые для восстановления после процента убытков
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	Проблема не в том, что от асимметричного плеча страдают только стратегии анти-Мартингейл – от него также страдают и стратегии Мартингейл. Скорее, проблема заключается в том, что стратегии анти-Мартингейл требуют больше времени для восстановления счёта с применением более высокого процента прибыли, потому что они должны делать это с меньшим количеством контрактов, или с меньшим размером позиции, потому что стратегия анти-Мартингейла требует, чтобы после получения убытка вы торговали меньшим количеством контрактов (меньшим размером позиции). Это требует больше усилий и времени, чем если бы вы по-прежнему торговали первоначальным количеством контрактов (или размером позиции).

	 

	Базовые концепции

	 

	Первая базовая концепция касается управления рисками. Даже имея самую надёжную и проверенную методологию, вы не можете спрогнозировать свою производительность. Кроме того, вы не можете повлиять на поведение рынка. Одним из элементов, в рамках которого вы можете осуществлять некоторый контроль, является количество капитала, которым вы готовы рисковать в любой сделке. Управление капиталом подскажет вам, каким количеством денег вы должны рисковать.

	 

	Вторая базовая концепция касается ожидаемой производительности. В целом, чем стабильнее ваша кривая капитала, тем агрессивнее вы можете выбирать и применять свою стратегию управления капиталом.

	 

	Стабильная кривая капитала указывает на то, что сегодня ваша методология работает так же хорошо, как и в прошлом, то есть она является надёжной. Если вы уверены, что ваше подтвержденное ожидание продолжится, вы будете выбирать стратегию управления капиталом, которая принесет наибольшую прибыль в геометрической прогрессии. Если вы с осторожностью относитесь к будущей эффективности своей методологии, вам следует выбрать стратегию управления капиталом, которая сохранит ваш капитал, то есть остаток денег на вашем счёте, и сведет к минимуму риск разорения. Если вы уверены в себе, но при этом осторожны, вы можете выбрать стратегию управления капиталом, которая уравновешивает получение прибыли в геометрической прогрессии с сохранением капитала. Не существует правильной или неправильной стратегии управления капиталом: у каждой есть свои сторонники и критики. Единственно правильное решение в управлении капиталом – убедиться, что это стратегия анти-Мартингейл. В этой главе будут представлены различные стратегии анти-Мартингейла.

	 

	Когда вы смотрите на эти стратегии, имейте в виду, что их применение не является чёрно-белым. Задействуйте немного воображения, и вы сможете скорректировать и усовершенствовать стратегии или объединить наиболее понравившиеся. Не принимайте описания и приложения в качестве единственного способа их применения. Вы можете вносить свои корректировки, если торгуете меньшим размером позиции, когда несёте убытки, и бо́льшим размером позиции, когда получаете прибыль.

	 

	Кроме того, хотя вы можете быть в восторге от результатов и поверить, что управление капиталом – это единственный секрет получения большой прибыли, не нужно думать, что оно важнее, чем ожидание вашей методологии. Это может показаться противоречивым, но даже если вы применяете лучшую в мире стратегию управления капиталом, без методологии, дающей подтвержденное положительное ожидание со стабильной кривой капитала, у вас ничего не выйдет.

	 

	Хорошее управление капиталом может превратить систему с низкими ожиданиями в полезный опыт, а систему с хорошими ожиданиями – в захватывающий и меняющий всю вашу жизнь опыт. Но дело в том, что сначала должно быть положительное ожидание. Кроме того, хорошие результаты управления капиталом зависят от того, продолжится ли ожидание методологии или, другими словами, останется ли кривая капитала «стабильной». Хорошая стратегия управления капиталом сохранит ваш капитал и поможет избежать разорения во время длительной просадки, но она, безусловно, не принесёт денег, когда ожидание станет отрицательным. Чем стабильнее кривая капитала, тем лучше.

	 

	История

	 

	Прежде чем обсуждать различные стратегии управления капиталом на основе анти-Мартингейла, я хочу сначала поделиться с вами выдержкой из книги Ларри Уильямса «Долгосрочные секреты краткосрочного трейдинга» (“Long-term Secrets to Short-term Trading”). Видите ли, Ларри был первым, кто обсудил стратегии управления капиталом с публикой – многие трейдеры не знают об этом и о вкладе Ларри в эту тему. Поэтому я подумал, что будет полезно поделиться выдержкой из его книги, в которой рассказывается о личном опыте, открытиях и путешествии Ларри в сферу управления капиталом.

	 

	Ларри Уильямс торгует полный рабочий день с 1966 года, но управление капиталом он включил в свою личную торговлю только в 1980-х годах и получил необычайный эффект. Это было настолько эффективно, что помогло ему выиграть чемпионаты по трейдингу.

	 

	Хотя сегодня управление капиталом является обычной практикой и о нём широко пишут, в те времена оно использовалось только профессиональными менеджерами по управлению денежными средствами, такими как Ричард Деннис, который использовал управление денежными средствами с фиксированной волатильностью в 1970-х годах. Позже он преподавал его своим знаменитым ученикам-черепахам в 1984 и 1985 годах. Однако частным трейдерам оно было неизвестно. Его даже не было в помине. Его не было в словаре. Его просто-напросто не существовало. Так продолжалось до тех пор, пока Ларри Уильямс не договорился об этом с Ральфом Винсом, который позже написал три книги по управлению капиталом.

	 

	Я считаю, что следующий отрывок не только даст вам представление об истории и развитии сферы управления капиталом, но и проиллюстрирует его силу и важность. Предлагаю вашему вниманию выдержку из главы 13 его книги «Долгосрочные секреты краткосрочного трейдинга» (издательство “John Wiley”, 1999 г.) под названием «Управление капиталом – ключи к королевству».

	 

	Вот самая важная глава в этой книге, самая важная глава в моей жизни и самые ценные мысли, которые я могу передать вам. У меня нет ничего более ценного, что я мог бы вам дать, чем то, что вы сейчас узнаете. Это не преувеличение.

	 

	Я собираюсь объяснить вам формулу, которую я использовал, чтобы заработать небольшие суммы денег, например, от $ 2 000 до $ 40 000, от $ 10 000 до $ 110 000 и от $ 10 000 до $ 1 100 000. Это не гипотетические победы… мы говорим о реальном времени, реальных деньгах, реальной прибыли…

	 

	Шокирующая вещь в управлении капиталом заключается в том, как мало людей хотят слышать об этом или изучать правильные формулы.

	 

	Публика... думает, что в трейдинге присутствует некая магия... Тем не менее, это очень далеко от истины. В этом бизнесе деньги зарабатываются получением преимущества в игре, проработкой этого преимущества на постоянной основе и комбинацией его с последовательным подходом к тому, сколько капитала задействовано в каждой вашей сделке (т.е. управление капиталом).

	 

	В 1986 году я столкнулся с формулой управления капиталом для игры в блэкджек, первоначально опубликованной в статье 1956 года «Новая интерпретация скорости передачи информации», касающейся потока информации, которую теперь товарные трейдеры называют формулой Келли.

	 

	... Используя формулу Келли, я начал торговать сырьевыми товарами. Вот она:

	F = ((R+1) * P - 1)/R

	P = процент точности прибыли вашей системы

	R = соотношение прибыльных сделок к убыточным сделкам

	 

	Давайте рассмотрим пример с использованием системы, которая имеет процент точности получения прибыли 65% и соотношение прибыльных сделок к убыточным сделкам 1,3. При условии, что P = 0,65 и R = 1,3, расчет выполняется следующим образом:

	F = ((1,3 + 1) * 0,65 - 1)/1,3

	F = 38%

	 

	В этом примере вы использовали 38% своих денег в каждой сделке. То есть если у вас есть торговый счёт в $ 100 000, вы бы использовали $ 38 000 и разделили их на маржу, чтобы получить необходимое количество контрактов. Если бы маржа составляла $ 2 000, вы торговали бы 19 контрактами.

	 

	Эта формула дала феноменальные результаты в моей торговле. За очень короткое время я стал настоящей легендой, поскольку мой счёт от очень маленькой суммы взлетел до небес. Моим подходом было использование процента денег на торговом счёте, который я рассчитывал по формуле Келли и делил величину средств на маржу. Мои торговые результаты были настолько хорошими, что меня выгнали из одного конкурса по трейдингу, потому что промоутер не мог поверить, что они были достигнуты без всякого обмана.

	 

	Позвольте мне пропустить часть главы и перейти к следующему отрывку. В 1987 году Ларри победил в «Мировом чемпионате Кубка Роббинса в торговле фьючерсами», увеличив свой торговый счёт с $ 10 000 до более чем $ 1 100 000 за 12 месяцев – ни один другой трейдер и близко не достиг таких результатов. Его процент прибыли остается рекордным и по сей день. Теперь вернёмся к выдержке:

	 

	По сей день люди в Интернете утверждают, что я использовал два счёта: один для прибыльных сделок, а другой для убыточных! Кажется, они забывают или просто не знают, что помимо того, что все подобные сделки являются крайне незаконными, на каждой из них должен отображаться номер счёта до того, как сделка будет совершена. Как же в таком случае брокер может заблаговременно знать, какой сделке присвоить номер прибыльного счёта?

	 

	Насколько мне известно, никто не смог изменить этого порядка за всю историю трейдинга. Чтобы «усугубить» эту ситуацию, я проделал подобную процедуру не один раз. Если это не было случайностью или удачей, то проигравшие жалуются, что, должно быть, это было сделано путём подтасовки некоторых цифр или сделок!

	 

	То, что я делал, было революционным. И как и при любой хорошей революции, по улицам текла кровь. Кровь недоверия заключалась в том, что сначала Национальная фьючерсная ассоциация, а затем Комиссия по торговле товарными фьючерсами (CFTC) заинтересовались всеми моими торговыми счетами в поисках мошенничества!

	 

	CFTC выполнила тщательную проверку всех моих сделок у брокера, затем взяла все данные моих сделок, хранила их у себя более года и только после этого вернула их мне назад. Примерно через год после того, как они вернули мне все мои данные, угадайте, что произошло? Они снова захотели выполнить тщательную проверку моей торговой деятельности! Успех убивает.

	 

	Всё это было связано с тем, что моя торговля снова продемонстрировала неслыханные показатели. С использованием новой формы управления капиталом один из счетов, которым я управлял, вырос с $ 60 000 до почти $ 500 000 примерно за 18 месяцев. Затем моя клиентка подала на меня в суд, её адвокат сказал, что она должна была заработать $ 54 млн вместо полумиллиона.

	 

	… Что за история, а?

	 

	Но у этого меча управления капиталом есть две стороны.

	 

	Благодаря моей экстраординарной производительности я привлёк много денег на свой счёт. А после привлечения большой прибыли произошло следующее: на солнце засверкала другая сторона меча. На фоне попыток стать бизнес-менеджером (то есть управлять финансовой компанией) ... рыночная система или подход пошли под откос: у меня началась полоса убытков, которая привела к столь же впечатляющей просадке моего счёта. Первоначально я быстро и легко получал прибыль – теперь же я быстро и легко терял деньги!

	 

	Брокеры и клиенты кричали... я начал свой первый год со счётом в $ 10 000 (да, $ 10 000) и дошёл до $ 2 100 000... А далее я понёс убыток вместе со всеми остальными счетами своих клиентов... он попал в водоворот, упав до $ 700 000.

	 

	Примерно в то время все покинули корабль, кроме меня. Эй, я трейдер, торгующий сырьевыми товарами. Мне нравятся американские горки, есть ли ещё какая-то форма для подобной жизни? Я не знал другой жизни, поэтому остался в трейдинге и к концу 1987 года снова поднял свой счёт до $ 1 100 000.

	 

	Какой это был год!

	 

	Ральф Винс каждый день внимательно наблюдал за моими действиями... он увидел это задолго до того, как это увидел я... мы использовали неправильную формулу! Это может показаться довольно простым... но тогда мы были в разгаре революции управления капиталом, и это было нелегко увидеть. Мы отслеживали и торговали там, где, насколько мне известно, раньше никто не торговал. И мы увидели феноменальные торговые результаты, поэтому не хотели отклоняться слишком далеко от того, что мы делали.

	 

	… Моя торговля столкнулась с впечатляющими ценовыми колебаниями вверх и вниз, в то время как мы продолжали искать улучшения – нечто, что укротило бы зверя... чтобы избежать феномена взрыва, присущего формуле Келли.

	 

	В разговорах с Ральфом... я осознал, что причиной диких колебаний была не точность системы, выраженная в процентах, не соотношение прибыльных сделок к убыточным и даже не просадка. Заминка и сбой произошли из-за крупнейшей убыточной сделки, которая представляет собой критическую концепцию... то, что съело нас живьём – одна крупная убыточная сделка. Это демон, от которого мы должны защититься и включить эту защиту в нашу схему управления капиталом.

	 

	И я нашёл решение: способ состоял в том, чтобы сначала определить, каким количеством денег я хочу рисковать в любой сделке... в общих чертах, вам следует взять от 10% до 15% от баланса своего счёта, разделить эту сумму на наибольший убыток... и вы получите количество контрактов, которыми будете торговать.

	 

	Итак, вот моя формула управления капиталом:

	 

	(остаток денег на счёте * процент риска)/наибольший убыток = количество контрактов или акций для торговли

	 

	Вероятно, существуют лучшие и более сложные подходы, но для обычных трейдеров, таких как мы, не обладающих глубоким знанием математики, это лучшее, что я знаю. Прелесть этого подхода заключается в том, что вы можете адаптировать его к присущему вашей личности соотношению риска к прибыли. Если вы Tommy Timid, используйте 5% своего торгового баланса; если вы считаете, что вы Normal Norma, используйте от 10% до 12%; если же вы Leverage Larry, используйте от 15% до 18%.

	 

	С помощью этого подхода я заработал миллионы долларов. Что еще я могу сказать – вам были вручены ключи от царства спекулятивного богатства.

	 

	Я рассказываю вам эту историю здесь, чтобы показать, насколько эффективным и важным является управление капиталом и насколько новаторски и революционно действовал Ларри Уильямс! Свою стратегию управления капиталом Ларри называет стратегией с фиксированным риском Уильямса, и позже я рассмотрю её в этой главе.

	 

	Позвольте мне теперь обобщить ряд стратегий управления капиталом на основе анти-Мартингейла (включая стратегию с фиксированным риском Уильямса), которые вы можете использовать в своей торговле.

	 

	Стратегии управления капиталом на основе анти-Мартингейла

	 

	Я рассмотрю следующие стратегии управления капиталом на основе анти-Мартингейла:

	
		стратегию применения фиксированного риска

		стратегию применения фиксированного капитала

		стратегию применения фиксированного коэффициента

		стратегию применения фиксированных денежных единиц

		стратегию применения фиксированного риска Уильямса

		стратегию применения фиксированного процента

		стратегию применения фиксированной волатильности



	 

	Чтобы помочь вам понять и сравнить эти семь стратегий, я применю их к торговой методологии на валютном рынке, которую я назову Forex_Trader. Данная торговая методология применяется к валютным фьючерсам, поэтому определение размера позиции будет относиться к количеству торгуемых контрактов. За период выборки данная торговая методология осуществила более 362 гипотетических сделок, которых будет достаточно для применения к ним различных стратегий управления капиталом. Использование одной и той же методологии поможет вам сравнить различные стратегии и развить глубокое понимание индивидуальных особенностей каждой стратегии. Кроме того, я ограничил максимальное количество фьючерсных контрактов, которое может достичь та или иная стратегия, цифрой 100. Я сделал это для того, чтобы результаты были более реалистичными. По мере того, как вы познакомитесь с управлением капиталом, вы вскоре поймёте, что конкретные стратегии могут привести к гипотетической торговле необычайным количеством фьючерсных контрактов, или размером позиции, что в холодном свете фактов необязательно будет отражать фактическую торговлю. Таким образом, чтобы сохранить его «реальным», я ограничил максимальное количество контрактов, которыми можно торговать в рамках каждой стратегии, цифрой 100.

	 

	Прежде чем начать, посмотрим на результаты торговой методологии Forex_Trader, в рамках которой для каждого сигнала открывалась сделка размером в один контракт и не применялось управление капиталом.

	 

	Торговая методология Forex_Trader с использованием одного контракта и без управления капиталом

	 

	Все следующие результаты и цифры приведены в долларах США. В течение тестового периода методология Forex_Trader получила гипотетическую чистую прибыль в размере $ 255 100; все сделки были размером в один фьючерсный контракт на валютную пару USD/JPY за вычетом $ 50 на брокерские комиссии и проскальзывание в каждой сделке. Торговля начата на счёте в $ 20 000, маржинальных требований не было, а стандартное отклонение между сделками составляло 2,3%. Каждая сделка совершалась независимо от её индивидуального риска, рыночной волатильности и текущей просадки. За это время худшая просадка в денежном эквиваленте составила $ 13 638, а худшая просадка в процентах – 9%. При высоком соотношении чистой прибыли к просадке подход к открытию сделки размером в один контракт обеспечивал очень хорошую ценность и составлял $ 19 на каждый $ 1, потерянный во время худшей просадки, выраженной в денежном эквиваленте. На рисунке 8.3 показана кривая капитала при использовании постоянного размера позиции (один фьючерсный контракт) без применения какой-либо стратегии управления капиталом.

	 

	Вопрос в том, можно ли достичь более высокой прибыли, используя стратегию управления капиталом анти-Мартингейл?

	 

	Чтобы ответить на этот вопрос, я сначала рассмотрю каждую из семи стратегий. Я буду применять соответствующие стратегии управления капиталом к торговым результатам методологии Forex_Trader. После того, как я покажу, как работает каждая стратегия и её показатели производительности на выборке данных, я сравню и проанализирую эти стратегии, чтобы увидеть, можно ли получить дополнительное представление об их соответствующих методологиях.

	 

	Методология Forex_Trader с использованием стратегии управления капиталом с фиксированным риском

	 

	На рисунке 8.4 показана кривая капитала для методологии Forex_Trader с использованием стратегии управления капиталом с фиксированным риском. Рассмотрим стратегию управления капиталом с фиксированным риском, а затем изучим её влияние на производительность торговой методологии Forex_Trader.

	 

	Управление капиталом с фиксированным риском ограничивает каждую сделку предопределённым, или фиксированным, денежным риском. Фиксированный денежный риск в сделке можно рассчитать, разделив стартовое значение баланса на количество денежных единиц, которыми вы хотите торговать. Этот расчёт прост, он выглядит следующим образом:
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	Ключевыми параметрами здесь являются баланс вашего счёта и количество денежных единиц, или сделок, которые вы хотите заключить.

	 

	В этом примере начальный баланс счёта $ 20 000 нужно поделить на 40 денежных единиц, что даст вам фиксированный денежный риск в сделке в размере $ 500. Соответственно, вы будете совершать только те сделки, денежный риск в которых будет равен или ниже $ 500. Чтобы рассчитать количество контрактов, которыми вы будете торговать, разделите фиксированный денежный риск на индивидуальный риск в сделке (т.е. сумму в денежном эквиваленте между ценой входа и ценой стоп-лосса плюс брокерские комиссии) и округлите полученное значение до меньшего целого числа. Используйте следующую простую формулу:
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	Если индивидуальный риск в сделке составляет $ 200, то, согласно правилам управления капиталом, вы бы торговали двумя контрактами ($ 500/$ 200). В таблице 8.2 показано количество контрактов, которыми вы торговали бы с фиксированным риском в размере $ 500.
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	Просадка

	Капитал

	 

	Стартовый капитал: $ 20 000

	Первоначальная маржа: $ 4 000

	Максимальное количество контрактов: 100

	Стартовый баланс: $ 20 000

	Чистая прибыль: $ 255 100

	Макс. просадка в $$: -$ 13 638

	Макс. просадка в %: -9%

	Соотношение чистой прибыли к просадке: 19

	Отклонено сделок: 0

	Маржин-коллы: 0

	Максимальное количество контрактов: 1

	Стандартное отклонение прибыли/убытка: 2,3%

	 

	Рисунок 8.3. Производительность торговой методологии Forex_Trader без применения стратегии управления капиталом
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	Просадка

	Капитал

	 

	Стартовый капитал: $ 20 000

	Первоначальная маржа: $ 4 000

	Фиксированный риск в сделке: $ 500

	Максимальное количество контрактов: 100

	Стартовый баланс: $ 20 000

	Чистая прибыль: $ 151 538

	Макс. просадка в $$: -$ 4 725

	Макс. просадка в %: -5%

	Соотношение чистой прибыли к просадке: 32

	Отклонено сделок: 195

	Маржин-коллы: 0

	Макс. кол-во контрактов: 4

	Стандартное отклонение прибыли/убытка: 2,7%

	 

	Рисунок 8.4. Производительность торговой методологии Forex_Trader с применением стратегии управления капиталом с фиксированным риском

	 

	Таблица 8.2. Количество контрактов в сделке
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	Первый вопрос, который следует задать при применении стратегии управления капиталом с фиксированным риском к торговой методологии Forex_Trader, заключается в том, достигла ли данная стратегия надлежащих целей управления капиталом, то есть уменьшает ли она количество контрактов, если вы несёте убыток, и увеличивает ли количество контрактов, если вы получаете прибыль? К сожалению, стратегия управления капиталом с фиксированным риском терпит неудачу на обоих фронтах. Когда вы несёте убыток, данная стратегия по-прежнему предполагает, что вы стабильно рискуете $ 500; когда вы находитесь в просадке, у вас нет возможности торговать меньшим количеством контрактов. Рискуя бо́льшим процентом своего счёта в каждой сделке, когда вы несёте убытки, вы фактически увеличиваете риск разорения во время просадки. Когда вы получаете прибыль, то не можете торговать бо́льшим количеством контрактов. Максимальное количество контрактов, которыми вы могли торговать, всего два. Что ещё хуже, поскольку сделки были ограничены $ 500, 195 сделок пришлось отклонить. В результате было заработано всего $ 151 538. Это значительно меньше, чем чистая прибыль в размере $ 255 100, полученная в рамках торговли одним контрактом.

	 

	Одна из корректировок, которую можно внести, заключается в увеличении фиксированного денежного риска после завершения 40 сделок. Вы можете снова разделить баланс своего счёта на 40 денежных единиц и увеличить денежный риск в сделке. Кроме того, вы можете даже увеличить количество денежных единиц, чтобы ещё больше снизить риск разорения. Это принесло бы вам пользу по обоим пунктам. Вы можете торговать бо́льшим количеством контрактов, рискуя при этом бо́льшим количеством денег, и ваш риск разорения при этом будет меньше, поскольку у вас есть больше денежных единиц для торговли, что затрудняет достижение точки разорения. Позже обсудим стратегию управления капиталом с фиксированными денежными единицами, которая основана на фиксированном риске.

	 

	Хотя фиксированный риск не позволяет достичь правильного управления капиталом, поскольку вы постоянно используете фиксированную денежную сумму в $ 500 в сделке, данная стратегия имеет некоторые преимущества. Она позволяет начать торговлю трейдерам с небольшими торговыми счетами. До тех пор, пока ваша методология имеет подтверждённое и стабильное ожидание, маловероятно, что вы пострадаете от финансового краха в любой серии из 40 последовательных сделок.

	 

	Ещё одним преимуществом стратегии управления капиталом с фиксированным риском является то, что ей удаётся дифференцировать риск между отдельными сделками. Если риск в сделке слишком высокий, данная стратегия не позволит вам совершить сделку, тем самым уменьшая вашу подверженность риску. Хотя применение фиксированного риска не позволяет достичь своих целей по управлению капиталом, оно помогает в управлении риском, что является положительным моментом.

	 

	Методология Forex_Trader с использованием стратегии мани-менеджмента с фиксированным капиталом

	 

	На рисунке 8.5 показано, что после применения стратегии мани-менеджмента с фиксированным капиталом в рамках методологии Forex_Trader прибыль выросла с $ 255 100 (при торговле одним контрактом) до более чем $ 18 000 000. Хотя данная прибыль в геометрической прогрессии выдающаяся, более высокая доходность не достигается без более высокого риска.

	 

	Стратегия мани-менеджмента с фиксированным капиталом будет торговать одним контрактом на фиксированную единицу капитала. Если фиксированная единица капитала составляет $ 15 000, а остаток на вашем счёте $ 20 000, вы будете торговать одним контрактом. Если бы баланс вашего счёта составлял $ 30 000, вы бы торговали двумя контрактами. В рамках стратегии мани-менеджмента с фиксированным капиталом для расчёта количества контрактов в сделке вы можете использовать следующую формулу:
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	Полученное количество контрактов вы должны округлить до меньшего целого числа. В приведённом выше примере, если бы ваш счёт составлял $ 32 000, вы бы торговали двумя контрактами ($ 32 000/$ 15 000 = 2,1, или 2,0 после округления в меньшую сторону). Если вы понесете убыток и ваш счёт уменьшится до $ 29 000, то стратегия с фиксированным капиталом позволит вам торговать только одним контрактом ($ 29 000/$ 15 000 = 1,9, или 1,0 после округления в меньшую сторону). Вы не сможете торговать двумя контрактами, пока ваш счёт не превысит $ 30 000. В таблице 8.3 показано, как в стратегии с фиксированным капиталом происходит округление дробных чисел до ближайшего целого числа.

	 

	Стратегия с фиксированным капиталом позволяет вам торговать как минимум одним контрактом, даже если ваш счёт падает ниже фиксированной единицы капитала, в противном случае вам придётся прекратить торговлю. Вы можете использовать «падение ниже минимальной фиксированной единицы капитала» в качестве сигнала для пополнения вашего счёта, если захотите продолжить торговлю.
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	Просадка

	Капитал

	 

	Стартовый капитал: $ 20 000

	Первоначальная маржа: $ 4 000

	Фиксированный капитал на единицу: $ 15 000

	Максимальное количество контрактов: 100

	Стартовый баланс: $ 20 000

	Чистая прибыль: $ 18 667 238

	Макс. просадка в $$: -$ 1 363 750

	Макс. просадка в %: -22%

	Соотношение чистой прибыли к просадке: 14

	Отклонено сделок: 195

	Маржин-коллы: 0

	Максимальное количество контрактов: 100

	Стандартное отклонение прибыли/убытка: 7,4%

	 

	Рисунок 8.5. Производительность торговой методологии Forex_Trader с применением стратегии мани-менеджмента с фиксированным капиталом

	 

	Таблица 8.3. Количество контрактов в сделке
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	Для расчета фиксированной единицы капитала вы должны использовать следующую формулу:
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	В этом примере в качестве фиксированной «единицы» капитала я выбрал произвольную цифру $ 15 000.

	 

	Согласно примеру с одним контрактом, худшая просадка торговой методологии Forex_Trader составила $ 13 638. Работа с этой цифрой поможет вам понять, как рассчитать фиксированную единицу капитала. Вы можете использовать эту историческую просадку или более крупную. Я считаю, что ваши худшие просадки всегда являются очевидными. Помните, что трейдинг – это прежде всего выживание. Находясь в оборонительной позиции и ожидая худшего результата, вы будете уважать крайние трудности рынка и то, что он может сделать, чтобы разочаровать вас в самое неподходящее время.

	 

	Я возьму крупнейшую историческую просадку Forex_Trader и увеличу её до значения $ 14 000.

	 

	Понятие «процент комфортной потери торгового баланса» требует небольшого объяснения. Он означает, сколько боли вы сможете вынести или какую часть баланса счёта вам комфортно потерять в процентном выражении.

	 

	Используя предыдущую формулу, если вам комфортно потерять 30% своего счёта, то вы, согласно формуле расчёта фиксированной единицы капитала, будете торговать одним контрактом на каждые $ 46 667 ($ 14 000/0,30) на счёте. Вы не начнёте торговать двумя контрактами, пока баланс вашего счёта не станет $ 93 334 ($ 46 667 x 2).

	 

	Консервативные трейдеры могут снизить свой процент комфортной потери торгового баланса, в то время как более агрессивные трейдеры могут увеличить его. Стратегия мани-менеджмента с применением фиксированного капитала обеспечивает большую гибкость.

	 

	В таблице 8.4 показано, как может меняться фиксированная единица капитала в зависимости от ваших индивидуальных уровней риска.

	 

	Если вы используете ожидаемую просадку в размере $ 14 000 и объединяете её с очень агрессивными (большинство скажет «суицидальными») 93,3% комфортной потери торгового баланса, вы будете торговать одним контрактом на каждые $ 15 000 на своем счёте ($ 14 000/0,933).

	 

	Таблица 8.4. Как индивидуальная толерантность к риску изменяет фиксированные единицы капитала
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	Если вы сделаете именно это (как я написал в примере), то торговая методология Forex_Trader принесет вам потрясающую прибыль в размере более $ 18 000 000, как показано на рисунке 8.5.

	 

	Давайте подробнее рассмотрим, как стратегия с применением фиксированного капитала позволяет увеличить количество контрактов в сделке.

	 

	Стратегия мани-менеджмента с применением фиксированного капитала – это одна из самых быстрых стратегий накопления контрактов. Это достигается за счёт требования меньшего вклада прибыли от каждого контракта на новом уровне, прежде чем перейти на следующий уровень контракта.

	 

	Как видно на рисунке 8.6, с балансом стартового счёта $ 20 000 вы торгуете одним контрактом. Поскольку один контракт приносит прибыль в размере $ 10 001, то когда ваш баланс превысит $ 30 000, вы сможете торговать двумя контрактами. Когда баланс вашего счёта превысит $ 45 000, вы сможете торговать тремя контрактами, т.е. вам нужно получить прибыль всего лишь $ 15 000, чтобы подключить ещё два контракта, которые будут помогать вам зарабатывать дальнейшую прибыль. Таким образом, вместо того чтобы заработать $ 10 000 торговлей на одном контракте, вы должны получить прибыль всего в $ 7 500 с каждого контракта, чтобы достичь следующего уровня. Как только ваш счёт превысит $ 45 000, можно будет торговать тремя контрактами. Далее, чтобы достичь баланса на счёте в $ 60 000 и начать торговать четырьмя контрактами, каждый из трёх контрактов должен принести вам всего по $ 5 000. Как мы видим, по мере повышения уровня контракта требуется получать меньше прибыли. Контракты увеличиваются за счёт требования меньшего вклада прибыли, полученной от каждого дополнительного контракта.

	 

	Это объясняет, почему стратегия мани-менеджмента с фиксированным капиталом приносит такую высокую прибыль в геометрической прогрессии, размер которой достигает более $ 18 000 000. Это требует получения меньшей прибыли для каждого отдельного контракта на каждом более высоком уровне.
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	Контракты увеличиваются неравномерно

	Количество контрактов
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	Стартовый баланс: $ 20 000

	Контракты увеличиваются за счёт требования меньшего вклада прибыли, полученной от каждого дополнительного контракта.

	 

	Рисунок 8.6. Уровни счёта, при которых увеличивается количество контрактов

	 

	По причине того, что стратегия мани-менеджмента с фиксированным капиталом способна быстро накапливать контракты, в примере с торговой методологией Forex_Trader я ограничил максимальное количество контрактов цифрой 100. Я сделал это, потому что легко увлечься и торговать 1200 контрактами ($ 18 000 000/$ 15 000), что может быть нереалистичным.

	 

	Если вы считаете, что ваша стратегия имеет надёжную и стабильную кривую капитала или гарантированное ожидание в будущем, то можете рассмотреть возможность торговли с применением стратегии мани-менеджмента с фиксированным капиталом, так как она приносит астрономическую прибыль. Однако, поскольку в трейдинге нет гарантий, применение стратегии с фиксированным капиталом может быть нецелесообразным.

	 

	Давайте подробнее рассмотрим производительность торговли с применением стратегии мани-менеджмента с фиксированным капиталом. Достигает ли она надлежащих целей управления капиталом, то есть уменьшает ли количество контрактов, если вы несёте убыток, и увеличивает ли количество контрактов, если вы получаете прибыль? Для обеих ситуаций ответ «да».

	 

	Стратегия мани-менеджмента с фиксированным капиталом дает простой расчёт, который показывает вам, сколькими контрактами нужно торговать в зависимости от баланса вашего счёта и фиксированной единицы капитала. Когда вы несёте убыток и баланс вашего счёта падает ниже определённого уровня, стратегия с фиксированным капиталом требует, чтобы вы сократили размер своей позиции на один контракт или больше, если ваш счёт падает ниже двух или более уровней контрактов. Когда вы получаете прибыль и баланс вашего счёта растёт, вы можете использовать тот же расчёт для торговли бо́льшим количеством контрактов. Как следствие, стратегия мани-менеджмента с фиксированным капиталом способствует достижению обеих целей управления капиталом – выживания и получения крупной прибыли. Действительно, она генерирует очень высокую прибыль в геометрической прогрессии.

	 

	Обе стратегии мани-менеджмента – с фиксированным капиталом и с фиксированным риском – являются подходом, который могут использовать трейдеры с небольшими счетами. Данная стратегия управления капиталом предоставляет простой механизм для быстрого увеличения торговых счетов и уменьшения размера сделок при возникновении проблем. Однако, в отличие от стратегии управления капиталом с фиксированным риском, она не управляет риском в отдельно взятых сделках, а рассматривает все сделки одинаково, исполняя каждую из них.

	 

	Самым большим преимуществом стратегии с применением фиксированного капитала является то, что она позволяет быстро увеличивать небольшие счета, а её недостатком является то, что она делает это с более высоким риском. Обычно это приводит к большой просадке, которая в нашем примере составляет 22% (см. рисунок 8.5). Убыток в $ 1 363 750 может выглядеть не так плохо, когда вы зарабатываете более $ 18 000 000; тем не менее, могу вас заверить, что когда он произойдёт, вы не будете чувствовать себя слишком комфортно!

	 

	Методология Forex_Trader с использованием стратегии управления капиталом с фиксированным коэффициентом

	 

	На рисунке 8.7 показаны результаты торговой методологии Forex_Trader с использованием стратегии управления капиталом с фиксированным коэффициентом. Прежде чем перейти к подробному обсуждению этого рисунка, рассмотрим стратегию управления капиталом с фиксированным коэффициентом.

	 

	Фиксированный коэффициент был разработан Райаном Джонсом и представлен в его книге «Фиксированный коэффициент торговли Garnet» (“The Trading Garnet Fixed ratio”), где трейдерам предлагается скорректировать количество контрактов, которыми они торгуют, на «фиксированный коэффициент». «Фиксированный коэффициент» называется дельтой, и он связан с просадкой той или иной торговой методологии. Для расчёта следующего уровня, на котором можно увеличить размер своей сделки ещё на один контракт, следует использовать формулу:

	 

	Следующий уровень счёта = Текущий уровень счёта + (Текущее количество контрактов x Дельта)

	 

	Хотя не существует жёсткого и быстрого правила расчёта дельты, важно понимать, что она является самой важной переменной в управлении капиталом с фиксированным коэффициентом. Изменения дельты будут влиять на производительность стратегии с фиксированным коэффициентом: чем выше дельта, тем более консервативными будут доходность и просадка, а чем меньше дельта (т.е. чем она агрессивнее), тем больше прибыли она принесёт, но за счёт более высоких просадок. Дельта должна быть привязана к просадке вашей торговой методологии на основе одного контракта.

	 

	Чтобы быть консервативным, вы должны стремиться, чтобы ваша дельта была достаточно большой и один контракт испытывал наибольшую просадку, имея при этом достаточно денег для первоначальной маржи, чтобы продолжать торговлю. В этом случае дельта рассчитывается по следующей формуле:

	 

	Дельта = Просадка + Первоначальная маржа

	 

	В следующем примере я использовал максимальную просадку в размере $ 14 000 и предположил, что первоначальное требование к марже составляет $ 4 000, таким образом, дельта составляет $ 18 000. Используя значение дельты $ 18 000, стратегия управления капиталом с фиксированным коэффициентом говорит, что вы не должны увеличивать размер своей позиции на один контракт до тех пор, пока каждый текущий контракт, которым вы торгуете, не принесёт вам прибыль в размере $ 18 000. После этого вы сможете торговать ещё один дополнительный контракт, и на этом уровне каждый из предыдущих контрактов плюс новый контракт должны принести прибыль по $ 18 000, после чего вы сможете добавить ещё один дополнительный контракт. Агрессивные трейдеры могут использовать меньшую дельту, а консервативные трейдеры могут использовать бо́льшую дельту. Стратегия управления капиталом с фиксированным коэффициентом обеспечивает достаточную гибкость для трейдеров с различными профилями риска.

	 

	На рисунке 8.8 показано, как формула фиксированного коэффициента вычисляет уровни, на которых вы можете увеличить размер своего контракта.

	 

	В этом примере стартовый баланс счёта составляет $ 20 000, а дельта – $ 18 000. Прежде чем перейти к размеру сделки в два контракта, требуется, чтобы прибыль на контракт составила $ 18 000, или значение одной дельты. После получения прибыли в размере $ 18 000 и достижения баланса вашего счёта $ 38 001 можно торговать двумя контрактами. С размером позиции в два контракта стратегия управления капиталом с фиксированным коэффициентом требует получения дополнительной прибыли в $ 18 000 на каждый торгуемый контракт. После получения дополнительной прибыли в размере $ 36 000 и достижения баланса вашего счёта $ 74 001 можно торговать тремя контрактами, и так далее.
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	Капитал

	 

	Стартовый капитал: $ 20 000

	Первоначальная маржа: $ 4 000

	Максим. просадка в одном контракте: -$ 14 000

	Дельта (просадка + маржа): $ 18 000

	Максимальное количество контрактов: 100

	Стартовый баланс: $ 20 000

	Чистая прибыль: $ 1 585 188

	Макс. просадка в $$: -$ 162 413

	Макс. просадка в %: -12%

	Соотношение чистой прибыли к просадке: 10

	Отклонено сделок: 0

	Маржин-коллы: 0

	Макс. кол-во контрактов: 13

	Стандартное отклонение прибыли/убытка: 3,8%

	 

	Рисунок 8.7. Производительность торговой методологии Forex_Trader с применением стратегии управления капиталом с фиксированным коэффициентом
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	Контракты увеличиваются за счёт требования равного вклада прибыли, полученной от каждого дополнительного контракта.

	 

	Рисунок 8.8. Уровни счёта, на которых увеличивается количество контрактов

	 

	Суть стратегии с фиксированным коэффициентом в том, что вы не можете увеличить размер вашей сделки на один контракт, пока ваши существующие контракты не принесут дополнительную прибыль значением в одну дельту.

	 

	Естественно, если вы понесёте убыток и опуститесь ниже предыдущего уровня счёта, вам придётся уменьшать размер контракта до тех пор, пока баланс вашего счёта не восстановится. При уменьшении размера контракта вы можете просто использовать предыдущие уровни счёта или увеличить скорость, которую вы применяете для уменьшения размера. Таким образом, вместо того чтобы перед уменьшением размера контракта ждать убытка величиной в целую дельту, вы можете сделать это раньше. В качестве триггера, на уровне которого вы будете быстрее уменьшать размер контракта, вы можете использовать часть дельты. Однако недостатком этого является время и усилия, которые потребуются, чтобы восстановиться после асимметричного плеча. Мало того, что вам придётся заработать бо́льший процент прибыли по сравнению с вашим процентом убытка, но вдобавок ко всему вам ещё придётся зарабатывать прибыль на меньшем количестве контрактов, тем самым увеличивая время для восстановления своего счёта.

	 

	Всегда присутствует подобная обратная зависимость. Если вы уменьшаете количество контрактов быстрее, чем достигаете прибыль значением в одну дельту, на уровне которой вы их увеличили, вы тем самым уменьшаете и свой риск, защищая прибыль, но делаете это за счёт увеличения асимметричного плеча с меньшим количеством контрактов. В качестве альтернативы, если вы уменьшите количество контрактов с той же скоростью, с которой вы их увеличиваете при достижении прибыли размером в дельту, вы сохраните свой потенциал увеличения прибыли в геометрической прогрессии, поддерживая такое же количество контрактов в течение более длительного периода времени. Недостатком является то, что вы будете поддерживать свой потенциал увеличения прибыли в геометрической прогрессии за счёт более высокого риска и потенциально более низкой прибыли по мере продолжения просадки.

	 

	Достигает ли стратегия с фиксированным коэффициентом надлежащих целей управления капиталом, то есть уменьшает ли она количество контрактов, если вы несёте убыток, и увеличивает ли она количество контрактов, если вы получаете прибыль? Ответ: конечно, да. После того, как вы получили достаточно прибыли согласно дельте для каждого торгуемого вами контракта, вы можете увеличить количество контрактов в сделке. Если вы терпите убыток и падаете ниже предыдущего уровня, вы должны уменьшить количество контрактов в сделке.

	 

	На рисунке 8.7 показано, что стратегия с применением фиксированного коэффициента смогла обеспечить рост прибыли в геометрической прогрессии, принеся чистую прибыль в размере более $ 1 500 000 при значении дельты $ 18 000. Хотя это не так много, как в рамках стратегии с применением фиксированного капитала, тем не менее, в данной стратегии прибыль была намного больше, чем чистая прибыль в размере $ 255 100, полученная при торговле одним контрактом. Кроме того, в рамках стратегии управления капиталом с фиксированным коэффициентом соотношение чистой прибыли к просадке составило 10:1, т.е. эта стратегия приносила $ 10 прибыли на каждый $ 1 убытков от просадки.

	 

	Помимо достижения своих целей по управлению капиталом, стратегия управления капиталом с фиксированным коэффициентом обладает и другими преимуществами. Как и стратегии с фиксированным риском и фиксированным капиталом, стратегия с фиксированным коэффициентом тоже является хорошей стратегией управления капиталом для трейдеров, торгующих на небольшом счёте. Применяя подходящую дельту, вы можете начать торговать и со временем неуклонно увеличивать количество контрактов (или размер позиции). Дельта также обеспечивает достаточную гибкость в зависимости от того, насколько вы консервативны или агрессивны. Меньшее значение дельты позволит вам увеличивать свой счёт более быстрыми темпами, сохраняя при этом просадку на постоянном процентном уровне.

	 

	
На рисунке 8.9 показана потенциальная прибыль при снижении значения дельты до $ 11 000.

	 

	Если бы мы использовали половину значения максимальной просадки и снизили значение дельты до $ 11 000, можно было увидеть, как чистая прибыль увеличилась бы более чем на 60%! Кроме того, с более высокой дельтой согласуется не только относительная просадка, но и соотношение чистой прибыли к просадке, обеспечивая те же $ 10 прибыли на каждый $ 1 просадки.

	 

	Однако, как и стратегия с фиксированным капиталом, так и стратегия с фиксированным коэффициентом не показывает различий между индивидуальным риском в сделке. Ожидается, что трейдеры будут осуществлять все сделки независимо от их индивидуального риска.

	 

	Вопрос: гнаться за прибылью в $ 18 000 000 или гнаться за прибылью в $ 1 500 000?

	 

	К настоящему времени стратегия с применением фиксированного капитала, по-видимому, является лучшей стратегией управления капиталом, поскольку она приносит гипотетическую прибыль в $ 18 000 000 по сравнению с чистой прибылью в $ 1 500 000, которую приносит стратегия с применением фиксированного коэффициента.

	 

	Однако получение прибыли $ 18 000 000 в рамках стратегии с фиксированным капиталом сопряжено с большим риском. Этот риск становится очевидным при изучении того, что произойдёт, если обе эти стратегии понесут катастрофический убыток.
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	Просадка

	Капитал

	 

	Стартовый капитал: $ 20 000

	Первоначальная маржа: $ 4 000

	1/2 макс. просадки в одном контракте: -$ 14 000

	1/2 дельты (макс. просадка + маржа): $ 11 000

	Максимальное количество контрактов: 100

	Стартовый баланс: $ 20 000

	Чистая прибыль: $ 2 500 988

	Макс. просадка в $$: -$ 257 875

	Макс. просадка в %: -13%

	Соотношение чистой прибыли к просадке: 10

	Отклонено сделок: 0

	Маржин-коллы: 0

	Макс. кол-во контрактов: 21

	Стандартное отклонение прибыли/убытка: 4,5%

	 

	Рисунок 8.9. Производительность методологии Forex_Trader с использованием меньшего значения дельты

	 

	В этих примерах я начал с небольших счетов размером в $ 20 000 и взял произвольную просадку $ 14 000 для обеих стратегий мани-менеджмента (с применением фиксированного капитала и фиксированного коэффициента). В качестве катастрофического убытка я взял единичный торговый убыток, который составляет чуть более 70% исторической просадки – единичный убыток в размере $ 10 000 на контракт. Это сделает его консервативным, но в то же время реалистичным по отношению к проведённым выше обсуждениям.

	 

	Я предположу, что этот катастрофический убыток в размере $ 10 000 на контракт произойдёт на том же уровне семи контрактов. Это означает, что он мог произойти в разное время в наборе данных, потому что в стратегии с фиксированным капиталом накопление контрактов происходит гораздо быстрее, чем в стратегии с фиксированным коэффициентом. Однако в рамках данного обсуждения это не имеет значения, потому что в этом случае вопрос связан с количеством торгуемых контрактов. Вы должны знать о влиянии такого убытка на каждую стратегию на одном и том же уровне накопленных контрактов (или размере позиции). Кроме того, это также относится и к их соответствующим ключевым величинам – фиксированной единице капитала и фиксированной дельте. Следующий пример тоже будет поучительным независимо от уровня контрактов, на которых, по вашему мнению, произойдёт катастрофический убыток.

	 

	Что будет, если этот катастрофический убыток в размере $ 10 000 произойдёт внезапно на уровне семи контрактов? На рисунке 8.10 показано влияние стратегии мани-менеджмента с фиксированным капиталом на трейдера, а на рисунке 8.11 показано влияние стратегии мани-менеджмента с фиксированным коэффициентом на трейдера.
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	Контракты увеличиваются неравномерно 

	Количество контрактов

	Уровень баланса счёта

	Общая прибыль с контракта

	1-й контракт

	2-й контракт

	3-й контракт

	4-й контракт

	5-й контракт

	6-й контракт

	7-й контракт

	8-й контракт

	Фиксированный капитал: $ 15 000

	Стартовый баланс: $ 20 000

	Увеличение контрактов за счёт требования неравного вклада прибыли может привести к катастрофическим просадкам и финансовому краху.

	1-й катастрофический убыток -$ 10 000

	 

	Последствия катастрофического убытка

	Просадка

	Текущий баланс счёта: $ 120 000

	Количество контрактов в сделке: 7

	Катастрофический убыток на контракт: -$ 10 000

	Общий убыток: -$ 70 000

	Процент просадки: -58%

	 

	Восстановление?

	Новый баланс счёта: $ 50 000

	Асимметричное плечо (% прибыли, необходимый для восстановления после убытка): 140%

	Количество контрактов в сделке: 3

	 

	Рисунок 8.10. Как справляется с катастрофическим убытком стратегия мани-менеджмента с фиксированным капиталом
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	Контракты увеличиваются равномерно 

	Количество контрактов

	Уровень баланса счёта

	Общая прибыль с контракта

	1-й контракт

	2-й контракт

	3-й контракт

	4-й контракт

	5-й контракт

	6-й контракт

	7-й контракт

	8-й контракт

	Дельта: $ 18 000

	Стартовый баланс: $ 20 000

	Увеличение контрактов за счёт требования равного вклада прибыли от каждого из них обеспечивает каждому контракту нереализованную способность поглощать катастрофические убытки.

	1-й катастрофический убыток -$ 10 000

	 

	Последствия катастрофического убытка

	Просадка

	Текущий баланс счёта: $ 524 000

	Количество контрактов в сделке: 7

	Катастрофический убыток на контракт: -$ 10 000

	Общий убыток: -$ 70 000

	Процент просадки: -13%

	 

	Восстановление?

	Новый баланс счёта: $ 454 000

	Асимметричное плечо (% прибыли, необходимый для восстановления после убытка): 15%

	Количество контрактов в сделке: 7

	 

	Рисунок 8.11. Как справляется с катастрофическим убытком стратегия мани-менеджмента с фиксированным коэффициентом

	 

	При использовании стратегии мани-менеджмента с фиксированным капиталом трейдер понёс бы убыток в размере $ 70 000 и 58% просадки! При использовании стратегии мани-менеджмента с фиксированным коэффициентом трейдер понёс бы убыток в размере $ 70 000 и 13% просадки! Для трейдера, который использовал бы стратегию мани-менеджмента с фиксированным капиталом, это было бы финансовым разорением! Хотя маловероятно, что произойдёт катастрофический убыток такого масштаба, но если он вдруг произойдёт, то вы, скорее всего, попрощаетесь с трейдером, использующим стратегию мани-менеджмента с фиксированным капиталом. А трейдеру, который применял стратегию мани-менеджмента с фиксированным коэффициентом, вы бы сказали: «Вам не повезло, но хорошо, что вам удалось выжить и остаться в игре».

	 

	Давайте подробнее рассмотрим каждую стратегию управления капиталом и посмотрим, где и почему стратегия с фиксированным капиталом привела к финансовому краху, а стратегия с фиксированным коэффициентом позволила трейдеру выжить.

	 

	Как уже ранее упоминалось, стратегия с фиксированным капиталом накапливает контракты быстрее, поскольку требует меньшей прибыли от каждого контракта на каждом более высоком уровне контрактов. Прежде чем задействовать второй контракт, первый контракт должен принести прибыль в размере $ 10 000. А, когда вы торгуете семью контрактами, вам нужно получить прибыль в размере всего лишь $ 2 143 в каждом контракте, после чего вы сможете начать торговать восемью контрактами. Стратегия мани-менеджмента с фиксированным капиталом для увеличения контрактов требует неравных усилий.

	 

	Это неравное усилие возводит «карточный домик». Это приводит к впечатляющему приросту прибыли в геометрической прогрессии, скрывая от трейдера её хрупкость. Катастрофический убыток в размере $ 10 000 на контракт привёл бы к тому, что просадка на счёте в размере $ 120 000 составила бы 58%. Если этого недостаточно, чтобы достичь точки разорения, то ситуация, когда для восстановления торгового счёта вам потребуется 140%-ое асимметричное плечо, а первоначальный размер позиции будет составлять всего-навсего три контракта, безусловно, доведёт вас до слез.

	 

	Теперь давайте рассмотрим ситуацию с применением стратегии мани-менеджмента с фиксированным коэффициентом. На рисунке 8.11 показана торговля с применением стратегии мани-менеджмента с фиксированным коэффициентом и то, какое влияние на неё окажет катастрофический убыток.

	 

	Для увеличения количества контрактов (размера позиции) стратегия мани-менеджмента с фиксированным коэффициентом требует равного вклада прибыли для каждого торгуемого контракта. Прежде чем вы сможете подняться на следующий уровень контрактов, вы должны получить прибыль $ 18 000 по каждому из текущих контрактов, которыми вы торгуете. На следующем уровне для увеличения размера позиции вам требуется получить то же фиксированное значение прибыли по каждому из торгуемых контрактов. Как только ваш счёт достигнет значения $ 38 001 и вы сможете торговать двумя контрактами, каждый из них всё равно должен принести прибыль в размере $ 18 000, после чего вы сможете рассмотреть возможность торговли тремя контрактами. Когда вы торгуете семью контрактами, вам всё равно нужно заработать $ 18 000 по каждому, после чего вы сможете рассмотреть возможность увеличения контрактов до восьми.

	 

	Стратегия управления с фиксированным капиталом для увеличения контрактов требует равного вклада прибыли размером в дельту. Это равное усилие создаёт прочную основу на вашем торговом счёте.

	 

	Хотя прирост прибыли в геометрической прогрессии выглядит не столь впечатляюще, как при использовании стратегии мани-менеджмента с фиксированным капиталом, он всё равно является существенным. Катастрофический убыток в размере $ 10 000 на контракт привёл бы к тому, что просадка на счёте в размере $ 524 000 составит 13%. Эта управляемая просадка потребовала бы всего лишь 15%-го асимметричного увеличения плеча для восстановления. Мало того, что 15%-ое асимметричное плечо меньше 140%-го плеча, какое нам потребуется в стратегии с фиксированным капиталом, но и в случае использования стратегии с фиксированным коэффициентом даже после убытка в размере $ 10 000 на контракт вам не придется снижать размер позиции на один уровень контракта, что позволит продолжать торговать семью контрактами, когда вы получите прибыль размером в 15%, чтобы восстановиться после 13% убытка. Следовательно, стратегия мани-менеджмента с фиксированным коэффициентом предпочтительнее стратегии с фиксированным капиталом.

	 

	Методология Forex_Trader с использованием стратегии управления капиталом с фиксированными денежными единицами

	 

	На рисунке 8.12 показана производительность торговой методологии Forex_Trader при применении стратегии управления капиталом с фиксированными денежными единицами. Прежде чем обсудить результаты данной стратегии, сначала давайте рассмотрим суть стратегии управления капиталом с фиксированными денежными единицами.

	 

	Стратегия управления капиталом с фиксированными денежными единицами основана на фиксированном риске. Стратегия управления капиталом с фиксированными денежными единицами ограничивает каждую сделку заранее заданным денежным риском, который является функцией заранее заданного количества денежных единиц. Вы должны определить для себя фиксированное количество денежных единиц, которыми вы хотите торговать. Денежный риск в сделке можно рассчитать, как и фиксированный риск, разделив значение стартового баланса счёта на количество денежных единиц, которыми вы хотите начать торговать. Этот расчёт прост, он выглядит следующим образом:
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	Просадка

	Капитал

	 

	Стартовый капитал: $ 20 000

	Первоначальная маржа: $ 4 000

	Фиксированное кол-во денежных единиц: 30

	Максимальное количество контрактов: 100

	Стартовый баланс: $ 20 000

	Чистая прибыль: $ 22 402 163

	Макс. просадка в $$: -$ 1 363 750

	Макс. просадка в %: -32%

	Соотношение чистой прибыли к просадке: 16

	Отклонено сделок: 1

	Маржин-коллы: 4

	Максимальное количество контрактов: 100

	Стандартное отклонение прибыли/убытка: 8,5%

	 

	Рисунок 8.12. Производительность торговой методологии Forex_Trader с применением стратегии управления капиталом с фиксированными денежными единицами

	 

	Ключевыми параметрами здесь являются баланс счёта и количество денежных единиц (количество сделок, которые вы хотели бы совершить). Когда фиксированное количество денежных единиц начинает значительно превышать фиксированный риск, баланс вашего счёта увеличивается. Поскольку баланс счёта достигает новых максимумов, в рамках стратегии управления капиталом с фиксированными денежными единицами вам потребуется пересчитать ваш денежный риск в сделке. Расчет фиксированного денежного риска теперь становится следующим:
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	По мере того, как вы зарабатываете деньги и растёт баланс вашего счёта, в рамках стратегии управления капиталом с фиксированными денежными единицами вам потребуется рисковать бо́льшим количеством денег в сделке. Хотя количество денежных единиц (количество сделок, которые вы хотели бы совершить до того, как ваш счёт уменьшится до нуля) останется фиксированным, ваш фактический денежный риск в сделке увеличится.

	 

	Это изменение денежного риска на денежную единицу происходит только тогда, когда баланс вашего счёта увеличивается. И он не уменьшается, когда вы несёте убыток. Если вы находитесь в просадке, стратегия с применением фиксированных денежных единиц по-прежнему требует, чтобы вы рисковали тем же количеством денег в сделке. Для трейдера ключевой переменной здесь является количество фиксированных денежных «единиц», которыми он хотел бы торговать.

	 

	Из обсуждения риска разорения в главе 4 вы знаете, что минимальное количество денежных единиц, которое трейдер должен рассмотреть для торговли, равно 20. В рамках стратегии управления капиталом с фиксированным риском мы использовали 40 денежных единиц, поэтому в данном примере я предполагаю, что трейдер предпочитает иметь 30 фиксированных денежных единиц.

	 

	Если стартовый баланс счёта у трейдера составляет $ 20 000 и он хочет торговать 30 фиксированными денежными единицами, то для расчёта денежного риска в сделке ему просто нужно разделить свой остаток средств на счёте на 30. Это и будет сумма денег, которой он будет рисковать в каждой сделке, которая в данном примере составляет $ 667. Соответственно, вы будете совершать только те сделки, денежный риск в которых будет равен или ниже $ 667. Чтобы рассчитать количество контрактов в сделке, просто разделите фиксированный денежный риск на индивидуальный риск в сделке (т.е. сумму в денежном эквиваленте между ценой входа и ценой стоп-лосса плюс брокерские комиссии) и округлите полученное значение до меньшего целого числа. Воспользуйтесь следующей формулой:
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	Если ваш индивидуальный риск в сделке составляет $ 200, то, согласно этому расчёту, вы торговали бы тремя контрактами ($ 667/$ 200). В таблице 8.5 показано количество контрактов в сделке при условии применения фиксированного риска в размере $ 667.

	 

	Именно в этом состоит отличие стратегии с фиксированными денежными единицами от стратегии с фиксированным риском: денежный риск не остается постоянным. Он будет увеличиваться по мере роста баланса вашего счёта. В таблице 8.6 показано, как будет увеличиваться денежный риск по мере роста баланса счёта при условии фиксированного количества денежных единиц.

	 

	Таблица 8.5. Количество контрактов в сделке
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	Таблица 8.6. Количество контрактов в сделке при различных балансах счёта
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	Контракты увеличиваются неравномерно 

	Количество контрактов

	Уровень баланса счёта

	Общая прибыль с контракта

	1-й контракт

	2-й контракт

	3-й контракт

	4-й контракт

	5-й контракт

	6-й контракт

	7-й контракт

	8-й контракт

	Фиксированное кол-во денежных единиц: 30

	Риск в сделке: $ 667

	Стартовый баланс: $ 20 000

	Рисунок 8.13. Уровни счёта, на которых увеличивается количество контрактов

	 

	На рисунке 8.13 показано, как трейдер может быстро накапливать контракты в стратегии с фиксированными денежными единицами.

	 

	В целях иллюстрации я взял постоянный индивидуальный риск в сделке в размере $ 667. Естественно, индивидуальный риск в сделке будет колебаться в зависимости от индивидуальных торговых сетапов. Однако для целей этого примера постоянный риск в сделке будет адекватно демонстрировать, как в стратегии с фиксированными денежными единицами можно быстро накапливать контракты.

	 

	Начиная со счёта в $ 20 000 и фиксированного количества в 30 денежных единиц, трейдер может рисковать $ 667 в сделке. Как только торговый счёт достигнет значения $ 40 001, трейдер может торговать двумя контрактами, при условии, что торговый риск на один контракт остается на уровне $ 667 ($ 40 000/30 = $ 1 333).

	$ 1 333/$ 667 = 2

	 

	Как только торговый счёт достигнет значения $ 60 001, трейдер сможет торговать 3 контрактами ($ 60 000/30 = $ 2 000).

	 $ 2 000/$ 667 = 3

	 

	Как видно на рисунке 8.13, от каждого дополнительного контракта требуется всё меньше прибыли, что позволяет трейдеру быстро добавлять контракты. Это позволяет трейдеру получать прибыль в геометрической прогрессии (при условии, что данная стратегия остается стабильной).

	 

	Первый вопрос, который следует задать при применении стратегии управления капиталом с фиксированными денежными единицами к результатам торговой методологии Forex_Trader, заключается в том, достигла ли данная стратегия надлежащих целей управления капиталом, то есть уменьшает ли она количество контрактов, если вы несёте убыток, и увеличивает ли количество контрактов, если вы получаете прибыль?

	 

	Ответ: и нет, и да.

	 

	Нет, потому что когда вы несёте убыток, стратегия управления капиталом с фиксированными денежными единицами всегда предполагает наличие постоянного денежного риска: она не даёт возможности торговать меньшим количеством контрактов, или рисковать меньшим количеством денег, когда вы находитесь в просадке. Рискуя бо́льшим процентом своего счёта в каждой сделке, когда вы несёте убытки, вы фактически увеличиваете риск разорения во время просадки.

	 

	И да, потому что когда вы получаете прибыль и баланс вашего счёта растёт, ваш денежный риск увеличивается, что позволяет вам торговать бо́льшим количеством контрактов. В результате было достигнуто максимальное количество контрактов в сделке, что позволило стратегии с фиксированными денежными единицами заработать более $ 22 000 000! Это значительно больше, чем чистая прибыль в размере $ 255 100, полученная при торговле одним контрактом. Стратегия управления капиталом с фиксированными денежными единицами позволяет трейдеру получать прибыль в геометрической прогрессии.

	 

	Как я уже упоминал ранее, из-за способности данной стратегии быстро накапливать контракты, я ограничил максимальное количество контрактов цифрой 100. Я сделал это, потому что очень легко увлечься и торговать 1100 контрактов (($ 22 000 000/30)/$ 667), что может быть нереалистично.

	 

	Таким образом, стратегия управления капиталом с фиксированными денежными единицами достигла впечатляющих результатов. Она принесла более $ 22 000 000 чистой прибыли, а максимальная просадка составила $ 1 363 750, или 32%. Стратегия с фиксированными денежными единицами достигла высокого соотношения чистой прибыли к просадке, генерируя $ 16 прибыли на каждый $ 1 просадки, и имела 8,5% стандартного отклонения между сделками.
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	Контракты увеличиваются неравномерно 
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	Общая прибыль с контракта
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	Фиксированное кол-во денежных единиц: 30

	Риск в сделке: $ 667

	Стартовый баланс: $ 20 000

	Увеличение контрактов за счёт требования неравного вклада прибыли может привести к катастрофическим просадкам и финансовому краху.

	1-й катастрофический убыток -$ 10 000

	 

	Последствия катастрофического убытка

	Просадка

	Текущий баланс счёта: $ 160 000

	Количество контрактов в сделке: 7

	Катастрофический убыток на контракт: -$ 10 000

	Общий убыток: -$ 70 000

	Процент просадки: -44%

	 

	Восстановление?

	Новый баланс счёта: $ 90 000

	Асимметричное плечо (% прибыли, необходимый для восстановления после убытка): 78%

	Количество контрактов в сделке: 7

	 

	Рисунок 8.14. Как стратегия управления капиталом с фиксированными денежными единицами справляется с катастрофическими убытками

	 

	Несмотря на свои впечатляющие результаты, стратегия с фиксированными денежными единицами, как и стратегия с фиксированным капиталом, является уязвимой во время просадки. На рисунке 8.14 показано, как стратегия управления капиталом с фиксированными денежными единицами справляется с катастрофическими убытками.

	 

	Таким образом, хотя рост прибыли в геометрической прогрессии выглядит впечатляюще, она сопряжена со значительным риском.

	 

	При торговле семью контрактами катастрофический убыток в размере $ 10 000 на контракт привёл бы к тому, что просадка на счёте в размере $ 160 000 составила бы 44%. Для восстановления после такой просадки потребовалось бы 78% прибыли.

	 

	Однако, хотя восстановление счёта и является колоссальным, в отличие от стратегии с фиксированным капиталом, где после катастрофического убытка трейдер может возобновить торговлю только тремя контрактами, в стратегии с фиксированными денежными единицами трейдер сохраняет свою силу оружия и может торговать семью контрактами. Огромным преимуществом стратегии управления капиталом с фиксированными денежными единицами является то, что трейдер сохраняет свою способность получать хорошую прибыль после понесения катастрофического убытка. Недостатком её является то, что трейдер существенно увеличивает свой риск разорения.

	 

	Если вы считаете, что ваша торговая стратегия имеет стабильную кривую капитала, то вам стоит рассмотреть возможность применения стратегии управления капиталом с фиксированными денежными единицами, потому что она приносит потрясающую прибыль. Однако её недостатком является то, что она не даёт возможности уменьшать риск при просадке, во время которой вы, наоборот, увеличиваете риск достижения точки разорения. Но, как я уже сказал, если вы считаете, что ваша торговая стратегия является надёжной и стабильной, вам стоит рассмотреть возможность применения данной агрессивной стратегии управления капиталом, поскольку очень маловероятно, что вы достигнете точки разорения во время чёрной полосы из 30 последовательных убыточных сделок (при условии, что ваша кривая капитала останется стабильной в долгосрочной перспективе). К тому же, если вы хотите быть более консервативными, вы можете даже начать торговать с 40 денежных единиц. Ещё одна идея, которую стоит рассмотреть – это использование переменного «фиксированного» количества денежных единиц: скажем, увеличивать количество своих денежных единиц на определённых уровнях счёта.

	 

	Хотя стратегия с фиксированными денежными единицами не может снизить риск трейдера во время просадки, она имеет некоторые преимущества. Она позволяет начать торговлю трейдерам, имеющим небольшие торговые счета. Она позволяет трейдерам быстро накапливать дополнительные контракты в сделке. Она обладает достаточной гибкостью, позволяя трейдерам увеличивать количество фиксированных денежных единиц, которыми они торгуют, чтобы снизить риск достижения точки разорения во время серии последовательных убыточных сделок и уменьшить просадки. Хотя данная стратегия приводит к большим просадкам, она позволяет трейдеру быстро восстанавливаться после просадок, сохраняя высокие уровни контрактов (высокие размеры сделок).

	 

	Ещё одним преимуществом стратегии управления капиталом с фиксированными денежными единицами является то, что ей удаётся дифференцировать риск между отдельными сделками. Если риск в сделке слишком высокий, данная стратегия не позволит вам совершить сделку, тем самым уменьшая вашу подверженность риску. Хотя применение фиксированных денежных единиц не позволяет достичь надлежащих целей управления капиталом в плане снижения риска во время просадки, данная стратегия помогает управлять индивидуальным риском в сделке и приносит прибыль в геометрической прогрессии.

	 

	Методология Forex_Trader с использованием стратегии управления капиталом с фиксированным риском Уильямса

	 

	На рисунке 8.14 показана производительность торговой методологии Forex_Trader при применении стратегии управления капиталом с фиксированным риском Уильямса. Прежде чем обсуждать результаты данной стратегии, сначала давайте рассмотрим  суть стратегии управления капиталом с фиксированным риском Уильямса.

	 

	Вы уже видели эту стратегию в отрывке, которым я поделился с вами, из книги Ларри Уильямса «Долгосрочные секреты краткосрочного трейдинга» (“Long-term Secrets to Short-term Trading”).
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	Денежный риск = Баланс счёта x Риск в процентах

	 

	Риск в процентах представляет собой сумму вашего торгового счёта, которую вы готовы потерять в случае наибольшего убытка.

	 

	Предположим, баланс вашего счёта составляет $ 30 000. Также предположим, что вы готовы потерять 10% баланса вашего счёта, если понесёте наибольший убыток. В этом случае вы будете готовы потерять $ 3 000 в сделке ($ 30 000 х 10%). Это станет вашим денежным риском в сделке. Если наибольший убыток (или ожидаемый наибольший убыток) в вашей стратегии составит $ 2 563, то вы сможете торговать только одним контрактом.
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	Просадка

	Капитал

	 

	Стартовый капитал: $ 30 000

	Первоначальная маржа: $ 4 000

	Наибольший убыток: $ 2 563

	Фиксированный риск в %: 10,0%

	Максимальное количество контрактов: 100

	Стартовый баланс: $ 30 000

	Чистая прибыль: $ 13 199 288

	Макс. просадка в $$: -$ 1 363 750

	Макс. просадка в %: -17%

	Соотношение чистой прибыли к просадке: 10

	Отклонено сделок: 0

	Маржин-коллы: 0

	Максимальное количество контрактов: 100

	Стандартное отклонение прибыли/убытка: 6,3%

	 

	Рисунок 8.15. Производительность торговой методологии Forex_Trader с применением стратегии управления капиталом с фиксированным риском Уильямса

	 

	Таблица 8.7. Количество контрактов в сделке
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	Как и во всех остальных стратегиях, для удобства вы округляете количество контрактов в сделке в меньшую сторону.

	 

	В таблице 8.7 показано количество контрактов, которыми вы могли торговали, если бы ваш фиксированный риск составлял 10%, а наибольший убыток – $ 2 563.

	 

	Ключевыми переменными здесь являются фиксированный риск в % и наибольший убыток.

	 

	По мере роста баланса вашего счёта стратегия управления капиталом с фиксированным риском Уильямса будет требовать от вас пересчёта денежного риска в сделке. Затем разделите денежный риск на наибольший убыток, чтобы рассчитать количество контрактов, которыми вы можете торговать (не забудьте округлить в меньшую сторону).

	 

	На рисунке 8.16 показано, как в рамках стратегии с фиксированным риском Уильямса трейдер может накапливать контракты (увеличивать размер сделки) по мере роста баланса его счёта.

	 

	В этом примере я использовал более высокий стартовый баланс счёта – $ 30 000. Это связано с тем, что данную стратегию нельзя использовать на небольшом счёте, если только наибольший убыток не будет относительно малым или же риск в процентах не будет относительно высоким.

	 

	Начиная со счёта в $ 30 000 и фиксированного риска в 10%, трейдер может торговать только одним контрактом, пока его счёт не увеличится до $ 51 250. Как только баланс его счёта превысит $ 51 250, трейдер может торговать двумя контрактами (($ 51 250 x 10%)/$ 2 563). Как только баланс его счёта превысит $ 76 875, трейдер может торговать тремя контрактами (($ 76 875 x 10%)/$ 2 563). Если же он опустится ниже $ 76 875 и останется выше $ 51 250, трейдер снова может торговать только двумя контрактами.
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	Стартовый баланс счёта: $ 30 000

	Контракты увеличиваются за счёт требования меньшего вклада прибыли, полученной от каждого дополнительного контракта.

	 

	Рисунок 8.16. Уровни счёта, на которых увеличивается количество контрактов

	 

	Как видно на рисунке 8.16, от каждого дополнительного контракта требуется всё меньше прибыли, что позволяет трейдеру относительно быстро добавлять контракты. Это позволяет трейдеру получать прибыль в геометрической прогрессии.

	 

	Первый вопрос, который следует задать при применении стратегии управления капиталом с фиксированным риском Уильямса к результатам торговой методологии Forex_Trader, заключается в том, достигла ли она надлежащих целей управления капиталом, то есть уменьшает ли она количество контрактов, если вы несёте убыток, и увеличивает ли количество контрактов, если вы получаете прибыль? Ответ: да в обоих случаях.

	 

	Когда вы несёте убыток, ваш денежный риск уменьшается. При более низком денежном риске ожидается, что вы будете торговать меньшим количеством контрактов, т.е. меньшим размером позиции. А когда вы получаете прибыль, ваш денежный риск увеличивается. При более высоком денежном риске вы сможете торговать бо́льшим количеством контрактов, т.е. бо́льшим размером позиции. В результате было достигнуто максимальное количество контрактов, что позволило в рамках стратегии с фиксированным риском Уильямса заработать более $ 13 000 000, что значительно больше, чем чистая прибыль в размере $ 255 100, полученная при торговле одним контрактом. Стратегия управления капиталом с фиксированным риском Уильямса позволяет трейдеру получать прибыль в геометрической прогрессии.

	 

	Как и в случае с другими стратегиями, я ограничил максимальное количество контрактов цифрой 100. Таким образом, стратегия управления капиталом с фиксированным риском Уильямса принесла чистую прибыль в размере более $ 13 000 000, а максимальная просадка составила $ 1 363 750, или 17%. Данная стратегия генерировала $ 16 прибыли на каждый $ 1 просадки, а стандартное отклонение между сделками составляло 6,3%.

	 

	Хотя данная прибыль является впечатляющей, всё же стоит подумать о том, как данная стратегия управления капиталом справилась бы с катастрофическим убытком в $ 10 000. Это нам наглядно показывает рисунок 8.17.

	 

	Хотя рост прибыли в геометрической прогрессии выглядит впечатляюще, данная стратегия сопряжена со значительным риском. При торговле семью контрактами катастрофический убыток в размере $ 10 000 на контракт привёл бы к тому, что просадка на счёте в размере $ 205 000 составила бы 34%. Для восстановления от такой просадки потребовалось бы получение прибыли в размере 52%. На мой взгляд, это вполне разумно, учитывая, что трейдер был сражён катастрофическим убытком. Более того, самым привлекательным в стратегии с фиксированным риском Уильямса является то, что трейдеру пришлось бы снизить свой размер позиции всего лишь на два контракта. Трейдер мог продолжать торговать пятью контрактами и ждать быстрого восстановления после просадки. Одно из критических замечаний к данной стратегии заключается в том, что её не могут применить трейдеры, торгующие на небольших счетах.

	 

	Тем не менее, стратегия с фиксированным риском Уильямса не только достигает своих целей по управлению капиталом (уменьшает количество контрактов, если вы несёте убыток, и увеличивает количество контрактов, если вы получаете прибыль), но и позволяет с комфортом справляться с катастрофическими убытками.
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	Контракты увеличиваются неравномерно 

	Количество контрактов

	Уровень баланса счёта

	Общая прибыль с контракта

	1-й контракт

	2-й контракт

	3-й контракт

	4-й контракт

	5-й контракт

	6-й контракт

	7-й контракт

	8-й контракт

	Наибольший убыток: $ 2 563

	Фиксированный риск в %: 10,0%

	Стартовый баланс счёта: $ 30 000

	 

	Контракты увеличиваются за счёт требования меньшего вклада прибыли, полученной от каждого дополнительного контракта.

	 

	1-й катастрофический убыток -$ 10 000

	 

	Последствия катастрофического убытка

	Просадка

	Текущий баланс счёта: $ 205 000

	Количество контрактов в сделке: 7

	Катастрофический убыток на контракт: -$ 10 000

	Общий убыток: -$ 70 000

	Процент просадки: -34%

	 

	Восстановление?

	Новый баланс счёта: $ 135 000

	Асимметричное плечо (% прибыли, необходимый для восстановления после убытка): 52%

	Количество контрактов в сделке: 5

	 

	Рисунок 8.17. Как стратегия управления капиталом с фиксированным риском Уильямса справляется с катастрофическими убытками

	 

	Методология Forex_Trader с использованием стратегии управления капиталом с фиксированным процентом

	 

	На рисунке 8.18 показана производительность торговой методологии Forex_Trader при применении стратегии управления капиталом с фиксированным процентом. Прежде чем обсуждать результаты, сначала рассмотрим суть стратегии управления капиталом с фиксированным процентом.

	 

	Стратегия с фиксированным процентом является, пожалуй, наиболее распространённой стратегией управления капиталом среди профессиональных трейдеров. Если вам трудно понять все эти стратегии управления капиталом, вы можете просто «следовать за победителями» и реализовывать в своей торговле то, что используют они – стратегию с фиксированным процентом.

	 

	Стратегия с фиксированным процентом подразумевает ограничение убытков фиксированным процентом от остатка средств на счёте. Чтобы рассчитать количество контрактов в сделке по стратегии с фиксированным процентом, вы должны использовать следующую формулу:
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	Если баланс счёта составляет $ 30 000 и вы хотите ограничить риск 2% от вашего счёта, а индивидуальный риск в сделке составляет $ 500, вы можете торговать одним контрактом ([$ 30 000 x 0,02]/$ 500 = 1,2, или 1,0).

	 

	В таблице 8.8 показано, как меняется количество контрактов в сделке в зависимости от баланса вашего счёта и индивидуального риска в каждой сделке.
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	Просадка

	Капитал

	 

	Стартовый капитал: $ 30 000

	Первоначальная маржа: $ 4 000

	Фиксированный риск в %: 2,0%

	Максимальное количество контрактов: 100

	Стартовый баланс: $ 30 000

	Чистая прибыль: $ 19 493 888

	Макс. просадка в $$: -$ 1 363 750

	Макс. просадка в %: -19%

	Соотношение чистой прибыли к просадке: 14

	Отклонено сделок: 1

	Маржин-коллы: 0

	Максимальное количество контрактов: 100

	Стандартное отклонение прибыли/убытка: 6,5%

	 

	Рисунок 8.18. Производительность торговой методологии Forex_Trader с применением стратегии управления капиталом с фиксированным процентом

	 

	Таблица 8.8. Количество контрактов в сделке
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	Цифры в этой таблице традиционно округлены до ближайшего меньшего целого числа. Вам нужно определить, каким процентом своего счёта вы будете рисковать в каждой сделке. По мере роста баланса вашего счёта вы сможете рисковать бо́льшим количеством денежных средств и, соответственно, торговать бо́льшим количеством контрактов. Аналогичным образом, если баланс вашего счёта будет падать, вы будете ограничены меньшим количеством денежных средств и, соответственно, будете торговать меньшим количеством контрактов.

	 

	Рисунок 8.19 демонстрирует, как стратегия с фиксированным процентом позволяет накапливать контракты.

	 

	В примере на рисунке 8.19 стартовый баланс составляет $ 30 000, а риск в любой сделке составляет всего 2% от счёта. Для простоты объяснения предположим, что каждая сделка имеет фиксированный риск в размере $ 500. Как показано на рисунке 8.19, когда баланс счёта достигнет $ 50 000, вы сможете торговать двумя контрактами ([$ 50 000 x 0,02]/$ 500 = 2,0). После того, как оба контракта принесут вам общую прибыль в размере $ 25 000 и баланс вашего счёта составит $ 75 000, вы сможете торговать тремя контрактами, и так далее.
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	Контракты увеличиваются неравномерно 

	Количество контрактов

	Уровень баланса счёта

	Общая прибыль с контракта

	1-й контракт

	2-й контракт

	3-й контракт

	4-й контракт

	5-й контракт

	6-й контракт

	7-й контракт

	8-й контракт

	Фиксированный риск в %: 2,0%

	Индивидуальный риск в сделке: $ 500

	Стартовый баланс счёта: $ 30 000

	Контракты увеличиваются за счёт требования меньшего вклада прибыли, полученной от каждого дополнительного контракта.

	 

	Рисунок 8.19. Уровни счёта, на которых увеличивается количество контрактов

	 

	Как видите, стратегия управления капиталом с фиксированным процентом требует меньшего вклада прибыли от каждого контракта в сделке для перехода на следующий уровень. Этот неравномерный вклад прибыли, полученной от каждого дополнительного контракта, позволяет стратегии с фиксированным процентом накапливать контракты стабильными темпами.

	 

	На рисунке 8.18 показана производительность торговой методологии Forex_Trader при применении стратегии управления капиталом с фиксированным процентом. При стартовом балансе счёта $ 30 000, фиксированном риске до 2% от остатка денег на счёте, при условии округления количества контрактов до ближайшего меньшего целого числа и применения максимум 100 контрактов в сделке торговая методология Forex_Trader сгенерировала бы более $ 19 000 000 прибыли, а максимальная просадка составила бы $ 1 363 759, или 19%. Данная стратегия принесла $ 14 прибыли на каждый $ 1 просадки, а стандартное отклонение между сделками составило 6,5%.

	 

	Достигает ли стратегия с фиксированным процентом надлежащих целей управления капиталом, то есть уменьшает ли она количество контрактов, если вы несёте убыток, и увеличивает ли количество контрактов, если вы получаете прибыль? Ответ: да. Когда вы несёте убыток, стратегия с фиксированным процентом требует, чтобы вы рисковали меньшим количеством денег и, следовательно, торговали меньшим количеством контрактов. А когда вы получаете прибыль и баланс вашего счёта растёт, данная стратегия требует, чтобы вы рисковали бо́льшим количеством денег и, следовательно, торговали бо́льшим количеством контрактов.

	 

	Подобно стратегиям с применением фиксированного риска, фиксированных денежных единиц и фиксированного риска Уильямса, стратегия с применением фиксированного процента тоже может помочь в управлении индивидуальным риском в сделке. Поскольку вы ограничены максимальным фиксированным процентом от остатка средств на вашем счёте, вы будете ограничены в совершении тех или иных сделок. В примере с методологией Forex_Trader, использующей стратегию управления капиталом с фиксированным процентом, одна сделка была отклонена, поскольку денежный риск в ней был слишком высоким по сравнению с размером счёта. Таким образом, помимо обеспечения хорошей стратегии управления капиталом, стратегия с фиксированным процентом также помогает управлять индивидуальным риском в сделке.

	 

	Одним из критических замечаний по данной стратегии является то, что её сложно применять трейдерам с небольшими торговыми счетами. Если ваш рисковый капитал ограничен $ 10 000, вам будет трудно найти сделку с достаточно небольшим риском. Если вы хотите ограничить свой риск 2% от вашего счёта размером в $ 10 000, вы сможете открыть только те сделки, денежный риск в которых составляет $ 200 или меньше, и данная стратегия управления капиталом просто не даст вам открыть многие из них.

	 

	Основная причина, по которой профессиональные трейдеры предпочитают стратегию с фиксированным процентом, заключается в том, что она очень эффективна для снижения риска разорения. Помните, что профессиональные трейдеры фокусируются не на том, сколько денег они могут заработать, а на том, насколько хорошо они управляют своим риском, и стратегия с фиксированным процентом является очень эффективной в управлении риском. Это наглядно представлено в таблице 8.9.

	 

	В таблице 8.9 показано количество последовательных убыточных сделок, когда каждый убыток ограничен фиксированным процентом от текущего остатка денег на счёте, до достижения нулевого баланса. Например, если в качестве точки разорения взять нулевой баланс счёта, а в качестве риска в каждой сделке взять фиксированное значение 5% от остатка денег на счёте, то прежде чем баланс вашего счёта достигнет нуля, или точки разорения, вам потребуется совершить 104 убыточные сделки подряд. Если бы фиксированное значение риска составляло только 1%, то для достижения точки разорения (слива счета) вам потребовалось бы совершить 528 убыточных сделок подряд. Большинство профессиональных трейдеров рискуют менее чем 1%. Если бы вы рисковали только 0,5% от остатка денег на вашем счёте, то для достижения нулевого баланса вам потребовалось бы совершить 1058 убыточных сделок подряд.

	 

	Таблица 8.9. Количество последовательных убыточных сделок до достижения точки разорения

	 

	[image: Image]

	 

	Иными словами, при использовании стратегии управления капиталом с фиксированным риском на небольшом счёте необходимо разделить баланс счёта минимум на 20 денежных единиц, после чего трейдеры, желающие торговать с низким риском разорения, должны придерживаться этого фиксированного денежного риска в сделке. Использование же стратегии с фиксированным процентом и ограничение риска в 1% обеспечит вам 528 (уменьшающихся в размере) денежных единиц. Возможность совершить дополнительные 508 сделок, пребывая в полосе убыточных сделок, помогает трейдерам, применяющим стратегию с фиксированным процентом, увеличить свои шансы на выживание в трейдинге.

	 

	На рисунке 8.20 показано, как стратегия с фиксированным процентом будет справляться с катастрофическим убытком.
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	Контракты увеличиваются неравномерно 

	Количество контрактов

	Уровень баланса счёта

	Общая прибыль с контракта

	1-й контракт

	2-й контракт

	3-й контракт

	4-й контракт

	5-й контракт

	6-й контракт

	7-й контракт

	8-й контракт

	Фиксированный риск в %: 2,0%

	Индивидуальный риск в сделке: $ 500

	Стартовый баланс счёта: $ 30 000

	 

	1-й катастрофический убыток -$ 10 000

	 

	Последствия катастрофического убытка

	Просадка

	Текущий баланс счёта: $ 200 000

	Количество контрактов в сделке: 7

	Катастрофический убыток на контракт: -$ 10 000

	Общий убыток: -$ 70 000

	Процент просадки: -35%

	 

	Восстановление?

	Новый баланс счёта: $ 130 000

	Асимметричное кредитное плечо (% прибыли, необходимый для восстановления после убытка): 54%

	Количество контрактов в сделке: 5

	 

	Рисунок 8.20. Как стратегия управления капиталом с фиксированным процентом справляется с катастрофическим убытком

	 

	Используя тот же пример, что и раньше, следует сказать, что стратегия управления капиталом с фиксированным процентом, судя по всему, довольно хорошо справляется с катастрофическим убытком. Предполагая, что убыток в размере $ 10 000 будет на том же уровне семи контрактов при размере счёта $ 200 000, ваша просадка в $ 70 000 будет составлять 35%. Если даже она и произойдет, то несмотря на то, что это будет неприятно и больно, вы всё равно сможете продолжать торговать. Для восстановления после такого убытка ваше асимметричное плечо потребует получения прибыли в размере 54%, и вы сможете начать восстановление своего счёта с пяти контрактов, потому что спуститесь только на два уровня контрактов. Это будет довольно сносная ситуация в условиях такого катастрофического убытка.

	 

	Методология Forex_Trader с использованием стратегии управления капиталом с фиксированной волатильностью

	 

	На рисунке 8.21 показана производительность торговой методологии Forex_Trader при применении стратегии управления капиталом с фиксированной волатильностью. Прежде чем обсуждать результаты данной стратегии, сначала рассмотрим суть стратегии управления капиталом с фиксированной волатильностью.

	 

	Стратегию с фиксированной волатильностью также можно назвать стратегией с применением волатильности и фиксированного процента, поскольку она ограничивает фиксированный процент от баланса счёта волатильностью рынка.

	 

	В рамках этой стратегии для расчёта количества контрактов в сделке вы можете использовать следующую формулу:
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	Волатильность рынка означает диапазон рыночного движения за определённый период. Одним из показателей волатильности рынка может быть 10-, 20- или 30-дневное среднее значение дневного диапазона. Для измерения волатильности можно использовать недельный или месячный таймфрейм. Лучше всего согласовать показатель волатильности с вашим торговым таймфреймом. Краткосрочные трейдеры могут использовать дневной показатель волатильности, в то время как долгосрочные трендовые трейдеры (торгующие на крупных счетах) могут использовать месячный показатель волатильности. В рамках данного обсуждения таймфрейм и показатель волатильности будут дневными.

	 

	Чтобы измерить волатильность рынка или расстояние, которое он проходит от максимума до минимума, вы можете использовать либо фактический дневной диапазон, либо его истинный диапазон. Истинный диапазон будет учитывать любые гэпы между ценой закрытия предыдущего дня и фактическим максимумом или минимумом дня.

	 

	По сути, цена закрытия предыдущего дня используется для измерения истинного диапазона (или истинного пройденного расстояния), если она либо ниже минимума текущего дня, либо выше максимума текущего дня. После определения предпочтительного диапазона можно выбрать период времени для расчёта среднего значения диапазона. В данном примере для измерения волатильности рынка я буду использовать 10-дневный средний истинный диапазон (ATR).

	 

	Стратегия управления капиталом с фиксированной волатильностью не учитывает индивидуальный риск в сделке. Если показатель волатильности рынка находится в пределах фиксированного процентного лимита счёта, то сделка совершается независимо от её индивидуального риска. Аналогичным образом, если волатильность рынка расширяется и превышает фиксированный процентный лимит счёта, сделка не совершится независимо от её индивидуального риска, т.е. даже если индивидуальный риск в сделке составляет, к примеру, всего-навсего $ 100.

	 

	Именно этой стратегии управления капиталом Ричард Деннис обучал своих знаменитых трейдеров-черепах.
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	Просадка

	Капитал

	 

	Стартовый капитал: $ 30 000

	Первоначальная маржа: $ 4 000

	Фиксированный риск в %: 2,0%

	Максимальное количество контрактов: 100

	Стартовый баланс: $ 30 000

	Чистая прибыль: $ 8 466 425

	Макс. просадка в $$: -$ 1 350 750

	Макс. просадка в %: -21%

	Соотношение чистой прибыли к просадке: 6

	Отклонено сделок: 0

	Маржин-коллы: 0

	Максимальное количество контрактов: 100

	Стандартное отклонение прибыли/убытка: 4,8%

	 

	Рисунок 8.21. Производительность торговой методологии Forex_Trader с применением стратегии управления капиталом с фиксированной волатильностью

	 

	Таблица 8.10. Количество контрактов в сделке при торговле на различных уровнях волатильности рынка
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	Давайте рассмотрим пример. Имея стартовый баланс счёта $ 50 000 и ограничив фиксированное значение в 2% от баланса счёта волатильностью рынка, предположим, что текущее значение 10-дневного ATR данного валютного рынка составляет 0,0031 пункта. Умножив количество пунктов ATR на значение целого пункта $125 000, мы рассчитаем уровень волатильности рынка $ 388 (0,0031 x $ 125 000 = $ 388). То есть ежедневное истинное движение валютного рынка за последние 10 дней в среднем составляло $ 388. Если я хочу ограничить волатильность рынка фиксированным значением в 2% от баланса счёта ($ 50 000 x 0,02 = $ 1 000), я смогу торговать только двумя контрактами ($ 1000/$ 388 = 2,6 или 2,0).

	 

	Как и в других стратегиях, я традиционно округлил значение контрактов до ближайшего меньшего целого числа.

	 

	В таблице 8.10 показано, как меняется количество контрактов в сделке в зависимости от волатильности рынка.

	 

	Как видите, количество торгуемых контрактов колеблется в зависимости от волатильности рынка, измеряемой 10-дневным ATR. Кроме того, по мере роста счёта и/или падения дневной волатильности рынка ожидается, что трейдер будет торговать бо́льшим количеством контрактов. Аналогичным образом, если счёт падает или дневная волатильность рынка расширяется, ожидается, что трейдер будет торговать меньшим количеством контрактов (т.е. уменьшит размер своей позиции).

	 

	Рисунок 8.22 демонстрирует, как стратегия с фиксированной волатильностью позволяет накапливать контракты. В данном примере 10-дневный ATR, или волатильность рынка, остаётся постоянным на уровне в 0,0060 пункта, или $ 750 (0,0060 x $ 125 000). Естественно, это неправдоподобно, поскольку данный рынок, как и все рынки, постоянно меняется: волатильность постоянно расширяется и сжимается в зависимости от рыночных условий.

	 

	Тем не менее, в целях этого объяснения необходимо зафиксировать две переменные (фиксированный процент и волатильность), чтобы увидеть, как увеличивается количество контрактов по мере роста баланса счёта.

	 

	Как и стратегии с фиксированным капиталом, с фиксированными денежными единицами, с фиксированным риском Уильямса и фиксированным процентом, стратегия с фиксированной волатильностью требует меньшего вклада прибыли от каждого контракта в сделке для перехода на следующий уровень контрактов. Этот меньший вклад позволяет накапливать контракты стабильными темпами.
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	Контракты увеличиваются неравномерно 

	Количество контрактов

	Уровень баланса счёта

	Общая прибыль с контракта

	1-й контракт

	2-й контракт

	3-й контракт

	4-й контракт

	5-й контракт

	6-й контракт

	7-й контракт

	8-й контракт

	Фиксированный %: 2%

	10 ATR: $ 750

	Стартовый баланс счёта: $ 30 000

	Контракты увеличиваются за счёт требования меньшего вклада прибыли, полученной от каждого дополнительного контракта.

	 

	Рисунок 8.22. Уровни счёта, на которых увеличивается количество контрактов

	 

	Следует отметить, что если ваша торговая методология для своего стопа использует 10-дневный ATR, то стратегия с фиксированным процентом и стратегия с фиксированной волатильностью приведут к одинаковым результатам управления капиталом.

	 

	На рисунке 8.21 показана производительность торговой методологии Forex_Trader при применении стратегии управления капиталом с фиксированной волатильностью. При стартовом балансе счёта $ 30 000, применении фиксированного значения в 2% от остатка денег на счёте, ограниченного 10-дневным ATR рынка, при условии округления количества контрактов до ближайшего меньшего целого числа и применения максимум 100 контрактов в сделке торговая методология Forex_Trader сгенерировала бы прибыль в размере более $ 8 400 000, а максимальная просадка составила бы $ 1 350 750, или 21%. Стратегия с фиксированной волатильностью принесла $ 6 прибыли на каждый $ 1 просадки, а стандартное отклонение между сделками составило 4,8%.

	 

	Очевидно, что стратегия с фиксированной волатильностью достигает целей управления капиталом, принося значительно бо́льшую прибыль, чем прибыль в размере $ 255 100, полученная при торговле одним контрактом. С одной стороны, когда падает баланс счёта или расширяется волатильность рынка, количество контрактов в сделке уменьшается. С другой стороны, когда растёт баланс счёта или сокращается волатильность рынка, количество контрактов в сделке увеличивается, что даёт возможность получить прибыль в геометрической прогрессии.

	 

	Стратегия управления капиталом с фиксированной волатильностью даёт то, чего не даёт ни одна из предыдущих стратегий: возможность контролировать зависимость вашего счёта от волатильности рынка. Когда волатильность рынка высокая, стратегия с фиксированной волатильностью говорит вам торговать меньшим размером, поскольку рынок дикий и опасный. Когда рынок успокаивается, стратегия с фиксированной волатильностью говорит вам торговать бо́льшим размером, поскольку рынок возвращается к нормальному, размеренному движению.
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	Контракты увеличиваются неравномерно 

	Количество контрактов

	Уровень баланса счёта

	Общая прибыль с контракта

	1-й контракт

	2-й контракт

	3-й контракт

	4-й контракт

	5-й контракт

	6-й контракт

	7-й контракт

	8-й контракт

	Фиксированный риск в %: 2,0%

	10 ATR: $ 750

	Стартовый баланс счёта: $ 30 000

	 

	1-й катастрофический убыток -$ 10 000

	 

	Последствия катастрофического убытка

	Просадка

	Текущий баланс счёта: $ 300 000

	Количество контрактов в сделке: 7

	Катастрофический убыток на контракт: -$ 10 000

	Общий убыток: -$ 70 000

	Процент просадки: -23%

	 

	Восстановление?

	Новый баланс счёта: $ 230 000

	Асимметричное плечо (% прибыли, необходимый для восстановления после убытка): 30%

	Количество контрактов в сделке: 6

	 

	Рисунок 8.23. Как стратегия управления капиталом с фиксированной волатильностью справляется с катастрофическим убытком

	 

	Стратегия с фиксированной волатильностью не помогает контролировать индивидуальный риск ваших сделок. Независимо от риска в сделке, вы должны совершать все сделки, если волатильность рынка находится в пределах вашего фиксированного процентного лимита счёта. Ещё одно критическое замечание по стратегии с фиксированной волатильностью заключается в том, что подобно стратегиям с фиксированным риском Уильямса и фиксированным процентом, её не могут применять трейдеры с небольшими торговыми счетами.

	 

	На рисунке 8.23 показано, как стратегия с фиксированной волатильностью может справляться с катастрофическим убытком.

	 

	При тестировании того, как стратегия с фиксированной волатильностью справляется с катастрофическим убытком, учитывайте ограничение: она использует фиксированный 10-дневный ATR в размере 0,0060 пункта, или $ 750, что является неправдоподобным, поскольку волатильность рынка не может быть постоянной по той причине, что рыночная информация, находясь под влиянием множества факторов, постоянно меняется. С учётом этого ограничения стратегия с фиксированной волатильностью довольно хорошо справляется с катастрофическим убытком. Предполагая, что убыток в размере $ 10 000 происходит на том же уровне семи контрактов при балансе счёта в $ 300 000, ваша просадка в $ 70 000 составит 23%. Если даже он и произойдёт, вы всё равно сможете торговать. Для восстановления от этого убытка ваше асимметричное плечо потребовало бы получения прибыли в размере 30%, и вы могли бы начать восстановление своего счёта с шести контрактов, потому что опустились бы всего лишь на один уровень контрактов.

	 

	Вот мы и подошли к завершению обсуждения семи стратегий управления капиталом по системе анти-Мартингейл:

	
		стратегии с фиксированным риском,

		стратегии с фиксированным капиталом,

		стратегии с фиксированным коэффициентом,

		стратегии с фиксированными денежными единицами,

		стратегии с фиксированным риском Уильямса,

		стратегии с фиксированным процентом и

		стратегии с фиксированной волатильностью.



	 

	Далее я детально рассмотрю каждую из стратегий, чтобы вы могли получить более глубокое представление об отдельных стратегиях.
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	Фиксированное кол-во денежных единиц

	Фиксированный процент

	Фиксированный капитал

	Фиксированный риск Уильямса

	Фиксированная волатильность

	Фиксированный коэффициент

	Фиксированный риск

	Один контракт

	Рисунок 8.24. Стратегии управления капиталом

	 

	Какую стратегию управления капиталом выбрать?

	 

	Рисунок 8.23 и таблица 8.11 подводят итог результатов торговой методологии Forex_Trader с применением каждой из стратегий управления капиталом.

	 

	Прежде всего, я хочу поговорить о равных просадках в стратегиях с фиксированным капиталом, с фиксированными денежными единицами, с фиксированным риском Уильямса, с фиксированным процентом и с фиксированной волатильностью. На первый взгляд это кажется аномалией или возможной ошибкой. На самом деле нет. Это просто причуда торговой выборки и максимального количества контрактов, которым была ограничена каждая из этих стратегий. В данном случае произошло так, что торговая методология Forex_Trader достигла своей худшей просадки, когда все стратегии достигли лимита в 100 контрактов. Все они достигли худшей просадки одновременно, когда размер позиций в каждой из них достиг 100 контрактов. Следовательно, все они испытали аналогичные просадки.

	 

	Таблица 8.11. Сводный обзор производительности стратегий управления капиталом
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	Теперь вернёмся к некоторым наблюдениям по поводу этих конкурирующих стратегий. Прежде всего вы должны принять тот факт, что нет какой-либо чёткой или быстрой характеристики, которую можно было бы использовать для количественного и однозначного выбора превосходной стратегии управления капиталом. Вы должны посмотреть на каждую из них по отдельности и разобраться во всех характеристиках. Например, если вы уверены, что ваша кривая капитала в будущем останется стабильной, то вы можете быть более агрессивным при выборе стратегии. Тем не менее, помните, что основной целью в трейдинге является выживание, поэтому, даже если вы чувствуете себя уверенно, имейте в виду, что крайние трудности на рынке всё еще присутствуют, они скрываются и терпеливо выжидают подходящего момента, чтобы напасть на вас, когда вы меньше всего этого ожидаете.

	 

	Тем не менее, я думаю, что вы можете спокойно вычеркнуть стратегию с фиксированным риском, потому что она не смогла принести хорошую прибыль даже несмотря на то, что генерировала самую низкую просадку, самое низкое стандартное отклонение и самое высокое соотношение чистой прибыли к просадке. Учитывая это, ваш выбор теперь сократился до шести стратегий.

	 

	Одним из критериев может быть выбор стратегии, обеспечивающей самую низкую просадку, выраженную в процентах. Вы можете использовать стратегию с фиксированным коэффициентом, так как просадка в ней составляет всего 12%. Однако, поскольку стратегия с фиксированным риском Уильямса имеет просадку чуть выше – 17%, но при этом приносит в восемь раз больше прибыли, большинство, вероятно, предпочтут вместо стратегии с фиксированным коэффициентом использовать стратегию с фиксированным риском Уильямса.

	 

	Тем не менее, более высокая прибыль в стратегии с фиксированным риском Уильямса была достигнута с большей волатильностью прибыли, поскольку стандартное отклонение прибыли в этой стратегии составляло 6,3%, что почти в 2 раза больше, чем в стратегии с фиксированным коэффициентом. Стратегия с фиксированной волатильностью принесла значительно бо́льшую прибыль, чем торговля одним контрактом: она достигла этих результатов с разумной просадкой в 21% и стандартным отклонением 4,8%. Всё это выглядит очень привлекательно. Как видите, нет стандартного правила, которое можно применить – необходимо учитывать вашу собственную индивидуальную переносимость риска и потребности.

	 

	Ещё одно, что можно использовать – это игнорировать просадку в процентах (относительную просадку). Несмотря на свою важность, относительная просадка учитывает только одну сторону уравнения – риск. Однако она не даёт никакой обратной связи о другой половине – прибыли. Об этом важно помнить. Когда вы выбираете подходящую стратегию, которая соответствует вашей личной переносимости риска, она также должна сопоставляться и с вероятной прибылью.

	 

	Альтернативой измерению относительной просадки будет измерение абсолютной просадки (просадки в денежном выражении) по отношению к полученной прибыли в денежном выражении. Это простой вопрос о соотношении риска к прибыли: какая стратегия принесёт максимальную прибыль по отношению к просадке в денежном выражении?

	 

	Чтобы ответить на этот вопрос, посмотрите на соотношение чистой прибыли к просадке, или то, что я называю коэффициентом отдачи, который рассчитывается по следующей формуле:
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	Идея состоит в том, чтобы выбрать стратегию, которая приносит максимальное вознаграждение за горе и боль, которые вы гарантированно испытываете, когда сталкиваетесь с просадкой. То есть сколько долларов вы получаете на каждый доллар, который теряете во время максимальной просадки? Вместо того, чтобы фокусироваться только на стороне риска, вам следует фокусироваться на стороне прибыли. В таблице 8.12 показано, какая стратегия обеспечивает наивысшую прибыль за каждый подвергаемый риску доллар.

	 

	Как видите, стратегия с фиксированным риском обеспечивает максимальную прибыль на каждый доллар, теряемый во время худшей просадки. Однако, поскольку стратегия с фиксированным риском приносит самую низкую прибыль, я бы предположил, что лишь немногие трейдеры будут рассматривать её. Если вы тоже проигнорируете торговлю одним контрактом, то, основываясь на этом критерии, предпочтительной стратегией управления капиталом будет стратегия с фиксированными денежными единицами, которая приносит $ 16 прибыли на каждый $ 1 доллар боли во время худшей просадки. Единственным недостатком использования этого критерия является то, что стратегия с фиксированными денежными единицами генерирует и самое высокое стандартное отклонение, демонстрируя наибольшую волатильность своих результатов (не говоря уже о более высоком риске разорения во время просадки).

	 

	Хотя соотношение прибыли к риску (коэффициент отдачи) является разумной характеристикой, помогающей при выборе стратегии, также необходимо учитывать дополнительные вопросы. В таблице 8.13 представлен обзор ключевых характеристик каждой стратегии управления капиталом. Это поможет выявить вопросы, которые необходимо учесть.

	 

	Наиболее важными характеристиками являются первые две: цели управления капиталом. Только стратегия с фиксированным риском не уменьшает размер ваших сделок, когда вы несёте убыток, и не увеличивает размер ваших сделок, когда вы получаете прибыль. Стратегия с фиксированными денежными единицами также не уменьшает размер ваших сделок, когда вы несёте убыток, однако она увеличивает размер ваших сделок, когда вы получаете прибыль.

	 

	Важной особенностью остальных стратегий является вклад прибыли, получаемой от торговли дополнительными контрактами. Это напрямую влияет на способность каждой стратегии справляться с катастрофическим убытком. Хотя он маловероятен, но, тем не менее, следует уважать возможность наступления крайних трудностей на рынке. Нужно верить, что рынок может и будет приносить «неожиданные» катастрофические убытки.

	 

	Таблица 8.12. Коэффициент отдачи
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	Таблица 8.13. Краткое описание ключевых характеристик стратегий
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	Способность стратегии приносить прибыль в геометрической прогрессии заключается в скорости, с которой она может накапливать контракты. Стратегии, которые накапливают контракты быстрее всего, требуют меньшего вклада прибыли, полученной от каждого дополнительного контракта. Они начинают торговать бо́льшим количеством контрактов раньше и приносят более высокую прибыль. К таким стратегиям относятся стратегия с фиксированным капиталом, стратегия с фиксированными денежными единицами, стратегия с фиксированным риском Уильямса, стратегия с фиксированным процентом и стратегия с фиксированной волатильностью. Такие неравные усилия делают эти стратегии очевидными звездами. Однако, когда они испытывают давление, например, сталкиваются с катастрофическим убытком в размере $ 10 000, все эти звезды теряют свой блеск. Причина заключается в том, что их накопленные контракты основаны на уменьшающихся вкладах прибыли, полученной от дополнительных контрактов, и когда катастрофический убыток происходит на более высоком уровне контракта, они теряют накопленную прибыль, на которую можно было бы опереться.

	 

	В таблице 8.14 показано, как каждая стратегия справлялась с катастрофическим убытком.

	 

	Таблица 8.14. Сводный обзор влияния катастрофических убытков на стратегии управления капиталом
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	Хотя стратегия с фиксированным капиталом, казалось бы, приносит звёздную прибыль вследствие её способности накапливать контракты быстрее всего, она делает на основе требования наименьшего вклада прибыли, полученной от каждого дополнительного контракта. В результате стратегия с фиксированным капиталом привела к полной катастрофе, когда был получен убыток, повлекший за собой 58% просадки, для восстановления после которой потребовалось применить асимметричное плечо и получить 140% прибыли, начиная с размера позиции всего лишь в один контракт. Таким образом, стратегию с фиксированным капиталом, вероятно, следует вычеркнуть из вашего списка.

	 

	На данном этапе выбор стратегии сузился до списка из стратегий с фиксированным коэффициентом, с фиксированными денежными единицами, с фиксированным риском Уильямса, с фиксированным процентом и с фиксированной волатильностью.

	 

	Стратегия с фиксированными денежными единицами также принесла катастрофические убытки, однако для последующего восстановления счёта у трейдера сохраняется возможность использовать все свои семь контрактов и торговать в течение разумного времени.

	 

	Все остальные стратегии тоже позволили трейдеру выжить после перенесенного катастрофического убытка, однако при применении стратегий с фиксированным коэффициентом и с фиксированной волатильностью показатели выживаемости трейдера были гораздо лучше. Чтобы восстановиться после катастрофического убытка, в рамках этих стратегий требовалось получение всего лишь 15% и 30% прибыли соответственно, по сравнению с требуемой прибылью в размере 54% в стратегии с фиксированным процентом и 52% в стратегии с фиксированным риском Уильямса.

	 

	Если вы являетесь трейдером, торгующим на небольшом счёте размером всего лишь в $ 10 000, вам будет сложно использовать в своей торговле стратегии управления капиталом с фиксированным риском, с фиксированным процентом и с фиксированной волатильностью Уильямса. Вам будет практически невозможно совершить любую сделку небольшого размера или выбрать время, когда волатильность рынка будет  достаточно низкой, что позволило бы вам торговать. Таким образом, если вы торгуете на малых счетах, то вам, вероятнее всего, следует применять стратегии с фиксированным коэффициентом и с фиксированными денежными единицами, которые в данной ситуации являются более подходящими для вас. И если вы предпочитаете сосредоточиться на управлении риском, то стратегия с фиксированным коэффициентом будет предпочтительнее стратегии с фиксированными денежными единицами, поскольку она потерпит меньшую просадку от катастрофического убытка и вызовет меньшую волатильность прибыли в ваших индивидуальных результатах торговли. Единственным недостатком является то, что стратегия с фиксированным коэффициентом принесла только $ 1,5 млн прибыли по сравнению с $ 22,0 млн, которые принесла стратегия с фиксированными денежными единицами. Ах, это никогда не бывает лёгким решением. Однако правильным консервативным выбором будет выбор стратегии с фиксированным коэффициентом вместо стратегии с фиксированными денежными единицами. Помните, что ваша цель как профессионального риск-менеджера заключается в выживании, а не в получении гигантской прибыли. И по мере роста вашего счёта вы сможете перейти на стратегию управления капиталом с фиксированным риском Уильямса, стратегию с фиксированным процентом или стратегию с фиксированной волатильностью.

	 

	Также важно понять, почему стратегия с фиксированным коэффициентом смогла так хорошо справиться с катастрофическим убытком. В отличие от других стратегий она требовала равного вклада прибыли, полученной от каждого контракта. Стратегия с фиксированным коэффициентом создаёт прочную основу для торговли увеличивающимся количеством контрактов. Хотя трейдер понесёт убыток, когда произойдёт серия убыточных позиций, данная стратегия позволит ему заработать больше прибыли на контракт, чем любая другая стратегия, что даст ему возможность лучше справиться с катастрофическим убытком.

	 

	Тем не менее, стратегия с фиксированным коэффициентом является не лучшей стратегией для восстановления после длинной серии убыточных сделок. В отличие от стратегии с фиксированным процентом она не поможет в управлении индивидуальным риском в сделке, поскольку ожидается, что в рамках неё вы должны совершать все сделки. Кроме того, она не позволит вам снизить свой денежный риск в сделке, когда вы будете находиться в длинной серии убыточных сделок. Вы сможете сократить количество контрактов только тогда, когда перейдете на более низкий уровень контрактов. Если вы не увеличите скорость, с которой уменьшаете количество контрактов, то стратегия с фиксированным коэффициентом замедлит сокращение количества контрактов в сделке и снижение вашего денежного риска в сделке.

	 

	Хотя изучение того, как каждая стратегия переживет катастрофический убыток, было полезным упражнением, оно на самом деле не отражает нормальных рыночных условий, которым обычно подвергаются трейдеры и их стратегия управления капиталом. Скорее всего, вы получите длинную последовательность убыточных сделок, а не катастрофический убыток. Если это так, то стратегии с фиксированным риском, с фиксированным процентом и с фиксированной волатильностью будут предпочтительнее стратегии с фиксированным коэффициентом. Это связано с тем, что они представляют собой лучшие стратегии для минимизации риска разорения, поэтому стратегия с фиксированным процентом является предпочтительным выбором профессиональных трейдеров, потому что она минимизирует риск разорения лучше всего.

	 

	Ограничение максимального количества контрактов

	 

	Как вы уже знаете, я ограничил максимальное количество контрактов, которыми можно торговать в рамках каждой стратегии, чтобы сделать данный анализ немного более реалистичным. Недостатком здесь является то, что я ограничил потенциал каждой стратегии. Как следствие, моё решение оказало существенное влияние на результаты производительности каждой стратегии. Например, большинство просадок, выраженных в денежном эквиваленте, имели аналогичный размер, поскольку они произошли, когда большинство стратегий достигли своего лимита и торговались размером сделки в 100 контрактов. Следовательно, моё решение устранило любое различие между большинством стратегий по просадкам в денежном эквиваленте, маскируя реальную информацию. В результате я подумал, что было бы лучше взглянуть на показатели производительности с разных точек зрения.

	 

	Скорость достижения лимита по контрактам

	 

	В таблице 8.15 показано, как быстро каждая стратегия управления капиталом смогла достичь ограничения максимального количества в 100 контрактов.

	 

	Таблица 8.15. Скорость достижения размера сделок в 100 контрактов
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	Как показано в таблице 8.15, стратегия с фиксированными денежными единицами [U1]  была первой, которая достигла своего лимита в 100 контрактов: она достигла его в пределах 26% выборки данных. Если бы вы искали самую агрессивную стратегию, чтобы быстрее накапливать контракты в сделке, то вам стоило бы рассмотреть стратегию с фиксированными денежными единицами. Если вы более консервативны и предпочитаете отложить увеличение размера своей позиции, то вам стоит рассмотреть стратегию с фиксированной волатильностью, потому что она была самой медленной в плане достижения своего лимита максимального количества контрактов, сделав это на 76% выборки данных. Если вы предпочитаете увеличивать размер позиции быстрее, чем это делает стратегия с фиксированной волатильностью, но медленнее, чем стратегия с фиксированными денежными единицами, то в качестве предпочтительной стратегии управления капиталом вы можете использовать либо стратегию с фиксированным риском Уильямса, либо стратегию с фиксированным процентом.

	 

	Полный потенциал стратегий без ограничения максимального количества контрактов

	 

	В таблице 8.16 приведены полные результаты каждой стратегии без моего произвольного лимита в 100 контрактов.

	 

	Как вам такие данные? Если не ставить лимитов, то лучшей была бы стратегия управления капиталом с фиксированными денежными единицами, которая принесла бы потрясающий гипотетический и совершенно нелепый показатель чистой прибыли в $ 436 млрд! Но какой ценой! Ценой 83% просадки, 23,8% стандартного отклонения прибыли/убытка и необходимостью найти 68 миллионов контрактов в одной сделке к концу выборки данных. Как я уже говорил вам, эти стратегии управления капиталом могут выходить из-под контроля!

	 

	Однако интересным является тот факт, что эти полные результаты дают вам, вероятно, лучшее представление о данных стратегиях в отношении их просадки и волатильности прибыли. Хотя стратегия с фиксированными денежными единицами была бы лидером среди всех, она имела бы суицидальную 83%-ую просадку и огромную волатильность своей прибыли и убытков. И это также сопровождалось бы нереалистичным количеством (68 миллионов) контрактов в сделке. На сегодняшний день в мире нет ни одной биржи, которая могла бы самостоятельно исполнить 68 миллионов каких-либо ликвидных фьючерсных контрактов в день.

	 

	Таблица 8.16. Полный потенциал стратегий без ограничения максимального размера позиции в 100 контрактов
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	Аналогичным образом пострадала и стратегия с фиксированным капиталом, показав высокую просадку в 61%, высокую волатильность прибыли/убытка и нереалистично высокое количеством контрактов в сделке.

	 

	Вместо неё хороший риск-менеджер предпочёл бы использовать стратегии управления капиталом с фиксированным риском Уильямса, с фиксированным процентом или с фиксированной волатильностью, поскольку они обеспечивают хорошую комбинацию прибыли и просадки, а стратегия с фиксированной волатильностью [U1] дает самое высокое соотношение чистой прибыли к просадке.

	 

	Если бы вы рассматривали трейдинг в качестве марафона, то полагаю, вы бы делали свой выбор между стратегией с фиксированным процентом и стратегией с фиксированной волатильностью, потому что они принесли самую высокую прибыль с управляемыми просадками.

	 

	Тем не менее, вам не нужно смотреть на трейдинг как на марафон, и вам не нужно смотреть на все эти стратегии изолированно, ставя какую-то одну из них выше всех остальных. Вы можете создать гибридное решение для удовлетворения своих потребностей, то есть быть более агрессивным на ранних этапах своей торговли, пока вы создаёте свой счёт, а затем стать более консервативным, снизив свои риски, когда вам уже будет что терять.

	 

	Теперь давайте посмотрим на эти стратегии с точки зрения прибыли.

	 

	Цель по прибыли: $ 100 тыс.

	 

	Допустим, первая цель трейдера – заработать $ 100 000. В таблице 8.17 показана скорость, с которой каждая из этих стратегий достигла данной цели.

	 

	Как и следовало ожидать, стратегия с фиксированными денежными единицами была первой из всех стратегий, которая сгенерировала прибыль в размере $ 100 000 в пределах 4% выборки данных. В таблице 8.18 приведены показатели производительности каждой стратегии на отметке прибыли в $ 100 000.

	 

	А вот это уже интересно. Этот гипотетический набор данных показывает, что стратегия с фиксированными денежными единицами имела вторую самую низкую относительную просадку в 6%, но достигла её с самой высокой волатильностью, зафиксировав стандартное отклонение прибыли/убытка 22,8%. Тем не менее, это значение волатильности является неплохим, когда высокое стандартное отклонение вызвано многочисленными сделками с более высокой прибылью! В этом раннем забеге, который принёс прибыль в размере $ 100 000, исходя из приведённого набора выборок данных, стратегия с фиксированными денежными единицами является выдающейся стратегией, которая достигает данной цели первой, принося при этом наибольшую прибыль и имея самую низкую просадку и самое высокое соотношение чистой прибыли к просадке.

	 

	Таблица 8.17. Скорость достижения прибыли в $ 100 000
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	Таблица 8.18. Сводный обзор производительности стратегий при достижении прибыли в $ 100 000
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	Цель по прибыли: $ 1,0 млн

	 

	Давайте теперь предположим, что цель трейдера – заработать $ 1 000 000, а не $ 100 000. В таблице 8.19 показана скорость, с которой каждая из этих стратегий достигла данной цели.

	 

	Как и следовало ожидать, стратегия управления капиталом с фиксированными денежными единицами снова первой достигла прибыли в размере $ 1 000 000 в пределах 25% выборки данных. В таблице 8.20 приведены показатели производительности каждой стратегии на отметке прибыли в $ 1 000 000.

	 

	Мы видим, как меняются показатели производительности. Стратегия с фиксированными единицами теперь демонстрирует самую высокую просадку в денежном эквиваленте и процентах, и хотя она тоже победила в этой гонке, эта победа принесла больше боли!

	 

	Основываясь на получении прибыли в миллион долларов и используя эту выборку данных, трейдер будет рассматривать применение либо стратегии с фиксированным риском Уильямса, либо стратегии с фиксированным процентом, либо стратегии с фиксированной волатильностью. Однако, если скорость имеет существенное значение, то предпочтительнее будет стратегия с фиксированным процентом, потому что она достигла прибыли в $ 1 000 000 в пределах 34% выборки данных, в отличие от стратегий с фиксированным риском Уильямса и с фиксированной волатильностью, для достижения которой потребовалось совершить более 50% сделок.

	 

	Однако, как я уже сказал, вам необязательно нужно выбирать какую-то одну стратегию из всех. Вы можете комбинировать и сопоставлять разные стратегии, основываясь на своих предпочтениях с учетом размера вашего счёта. Думаю, было бы разумно, если бы вначале трейдеры выбрали более агрессивную торговлю, применяя либо стратегию с фиксированным соотношением, либо стратегию с фиксированными денежными единицами, когда им ещё нечего терять, а затем по мере роста их счёта переходили к более консервативной стратегии, поскольку при наличии бо́льшего баланса счёта им уже есть что терять.

	 

	Таблица 8.19. Скорость достижения прибыли в $ 1 000 000
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	Таблица 8.20. Сводный обзор производительности стратегий при достижении прибыли в $ 1 000 000
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	Универсального решения не существует

	 

	Все трейдеры разные. Они имеют разные уровни толерантности к риску и разную степень уверенности в стабильности кривой капитала их методологии. У них разные мнения о том, как следует управлять индивидуальным риском в сделке и волатильностью рынка. У трейдеров разные размеры счетов. Тем не менее, несмотря на все эти различия, представленная здесь информация должна помочь вам в выборе предпочтительной стратегии управления капиталом.

	 

	Если вы торгуете на небольшом счёте, то вы, вероятно, будете склонны использовать либо стратегию с фиксированным коэффициентом, либо стратегию с фиксированными денежными единицами. Консервативный подход стратегии с фиксированным коэффициентом требует равного вклада прибыли, полученной от всех контрактов. Применяя стратегию управления капиталом с фиксированными единицами, вы будете быстрее накапливать контракты; эта стратегия принесёт вам больше прибыли и позволит избежать разорения, гарантируя, что у вас есть как минимум 20 денежных единиц для совершения сделок. Что может быть самым опасным, если ваше ожидание станет отрицательным и вы попадёте в длинную череду убыточных сделок? Стратегия с фиксированным коэффициентом может не дать вам достаточно возможностей для торговли, чтобы справиться с этой проблемой. Стратегия с фиксированными денежными единицами может пошатнуть вашу уверенность, если вы только что получили 15 убыточных сделок подряд и у вас остались последние 5 денежных единиц.

	 

	Если у вас крупный счёт, вы можете применить стратегию с фиксированным риском Уильямса, с фиксированным процентом или с фиксированной волатильностью. Стратегия с фиксированным процентом предложит вам меньший риск разорения, если вы ограничите убыток в каждой сделке небольшим процентом от баланса вашего счёта, и позволит вам аккумулировать контракты в стабильном темпе и получать прибыль в геометрической прогрессии. В дополнение ко всему стратегия с фиксированным процентом сгенерировала самую высокую прибыль по сравнению со стратегиями с фиксированным риском Уильямса и фиксированной волатильностью при ограничении максимального количества контрактов значением 100, показала умеренную просадку в 19% и действительно обеспечила самое высокое соотношение чистой прибыли к просадке.

	 

	Лучший способ глубже узнать различные стратегии управления капиталом и ответить на вопрос, какая из них наиболее комфортна для вас – это протестировать каждую из них на своём наборе торговых данных. Вы должны изучить, насколько каждая стратегия чувствительна к изменениям ключевых параметров. Вы также должны протестировать поведение каждой стратегии при возникновении катастрофического убытка.

	 

	Моделирование методом Монте Карло

	 

	Моделирование по методу Монте-Карло является ещё одним инструментом, помогающим в процессе отбора стратегий управления капиталом. Этот метод помогает повысить надёжность вашего анализа.

	 

	Хотя вы, возможно, разработали надёжную методологию со стабильной кривой капитала и вас устраивает то, как различные стратегии выглядят на торговой истории, вы не можете быть уверены, что эти торговые данные повторятся в той же последовательности в будущем. Моделирование по методу Монте-Карло позволяет тщательно протестировать стратегии управления капиталом. Этот метод случайным образом смешивает данные торговой истории столько раз, сколько вы сами определите, записывая для каждой последовательности ключевые характеристики, такие как просадка и коэффициент отдачи (соотношение чистой прибыли к просадке). Затем проверяется распределение результатов, вычисляющих среднее и стандартное отклонения. Из этих результатов вы можете получить дополнительную уверенность в том, что будете знать, как та или иная стратегия управления капиталом соответствует вашей методологии. Но помните, пожалуйста, что у каждой стратегии есть ограничения. Она по-прежнему зависит от тех же индивидуальных результатов торговли, которые будут происходить в будущем, и если ваша кривая капитала останется стабильной, это хорошо. Однако, если результаты вашей системы начнут ухудшаться, то вне зависимости от того, сколько симуляций вы выполните, результаты торговли в режиме реального времени всё равно будут плохими.

	 

	Для получения дополнительной информации о моделировании стратегии методом Монте-Карло вы можете связаться со мной через мой веб-сайт.

	 

	Динамика торгового капитала

	 

	Теперь вы знаете, насколько важным является надлежащее управление капиталом, а также знаете о его ограничениях. В то время как управление капиталом может превратить методологию с обычным ожиданием в денежный станок, оно не может превратить методологию с отрицательным ожиданием в методологию с положительным ожиданием. Оно также не может сказать вам, когда ваша методология допустила фатальную ошибку или когда ваше положительное ожидание стало отрицательным. Хотя управление капиталом является оружием номер один против риска разорения, оно не даёт вам никаких ранних предупреждающих сигналов. Именно здесь вступает в действие динамика торгового капитала.

	 

	Мониторинг динамики торгового капитала в рамках вашей стратегии даст ранний предупреждающий сигнал о том, что кривая капитала становится нестабильной. Он даст вам предупреждение задолго до того, как ваша стратегия перестанет работать полностью. Он позволит вам взять паузу до того, как ухудшение производительности стратегии сольёт весь ваш рисковый капитал.

	 

	Другими словами, зачем ждать, когда стратегия управления капиталом продиктует вам, что следует прекратить торговать? Разве нет некоего более умного, более раннего предупреждающего сигнала, который поможет вовремя прекратить совершать сделки? Исчерпание денег кажется радикальным решением, но это будет конечной целью управления капиталом, если ожидание вашей методологии окажется отрицательным.

	 

	Вам вовсе не нужно терять свой рисковый капитал в размере $ 10 000, чтобы узнать то, что вы, вероятно, уже узнали, когда потеряли только $ 5 000. На самом деле, звоночек на уровне убытка, скажем, в $ 3 000 уже предупредил о том, что у вас начинаются проблемы.

	 

	Вы должны не только торговать по методологии положительного ожидания, но и по методологии положительной динамики торгового капитала, или, другими словами, в соответствии со стабильной кривой капитала. Если ваша кривая капитала при торговле одним контрактом начинает наклоняться вниз, вы должны быть готовы прекратить торговлю до тех пор, пока динамика вашего торгового капитала вновь не станет положительной.

	 

	Это своего рода стоп-лосс вашей торговой методологии. Точно так же, как вы используете стопы в трейдинге, вы должны использовать стоп и в своей торговой методологии. Или, другими словами, системный стоп.

	 

	Системный стоп

	 

	Точно так же, как вы всегда должны торговать с использованием стопа, вы должны торговать и с применением системного стопа. Несмотря на то, что, согласно вашему мнению, вы разработали надёжную методологию с положительным ожиданием и выполнили её надлежащую проверку подлинности с помощью процедуры TEST, нет никакой гарантии, что ожидание вашей методологии не станет отрицательным в будущем. Использование системного стопа является важным инструментом управления рисками.

	 

	Несмотря на мои знания о том, что мои стратегии имеют преимущество, нет никакой гарантии, что они будут иметь преимущество в будущем. У меня, естественно, есть преимущество, и я был бы шокирован, если бы его не было, но я должен уважать крайние трудности, возникающие на рынке, и должен быть готовым к худшему. Оценка динамики капитала поможет мне определить, не снижается ли ожидание моей стратегии. Использование системного стопа в каждой стратегии предотвратит потерю моей фермы.

	 

	Системный стоп имеет три цели. Во-первых, он дает вам значение стопа вашей методологии, выраженное в долларах, то есть размер вашего системного стопа. Он говорит вам, сколько денег, или сколько рискового капитала, вы должны быть готовы инвестировать в свою методологию (или потерять в ней).

	 

	Во-вторых, он определяет, когда динамика вашего торгового капитала становится отрицательной, и уведомляет вас, когда следует прекратить торговлю.

	 

	Во-третьих, он определяет, когда динамика вашего торгового капитала вновь становится положительной, и уведомляет, когда вам следует возобновить торговлю.

	 

	Хитрость состоит в том, чтобы выбрать эффективный системный стоп. Точно так же, как существует множество различных стопов, которые вы можете использовать в своей торговле, есть и множество идей, которые можно использовать для системного стопа – вы ограничены только своим воображением. Хороший системный стоп должен дать вашей торговой методологии достаточно места, чтобы подтвердить себя, но при этом не давать ей слишком много места, чтобы не навредить вашему рисковому капиталу.

	 

	Как я уже упоминал, никогда не упускайте из виду тот факт, что если вы преуспеете в трейдинге, это будет не потому, что вы являетесь хорошим трейдером, а, скорее, это будет потому, что вы выжили и были хорошим риск-менеджером, а хороший риск-менеджер всегда готов к тому, что его методология может потерять своё преимущество в какой-то момент в будущем.

	 

	На рисунке 8.25 показано, что почти сразу же после начала торговли по новой методологии кривая капитала просела. После сильного убытка (отрицательной динамики торгового капитала) был достигнут лимит рискового капитала в размере $ 10 000, что привело к прекращению торговли. Очевидно, что было правильным прекратить торговлю до потери лимита рискового капитала. Именно здесь вступает в действие динамика торгового капитала. Системный стоп предупредит трейдеров, прежде чем они потеряют свой рисковый капитал в размере $ 10 000.

	 

	Системные стопы применяются не только механическими трейдерами. Независимо от того, является ли ваш подход к трейдингу механическим или дискреционным, вы должны разработать, принять и внедрить системный стоп. Хотя дискреционному трейдеру это сделать сложнее, но всё же возможно.
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	Начало применения торговой методологии

	Рисковый капитал в размере $ 10 000 исчерпан

	Рисунок 8.25. Торговля без применения системного стопа

	 

	Чтобы внедрить системный стоп, необходимо построить кривую капитала при торговле одним контрактом. Она должна состоять из трёх частей:

	
		гипотетическая история торговли

		30 смоделированных сделок, отправленных по электронной почте (TEST), собранных во время валидации вашей системы

		гипотетические результаты на реальном рынке.



	Имея «живые» гипотетические результаты, игнорируйте любое проскальзывание, которое рынок даёт в реальной торговле. Это связано с тем, что вас больше интересует способность вашей методологии сохранять преимущество и положительную динамику торгового капитала, а не то, насколько быстро торгуется рынок и возникшее в результате этого проскальзывание. Хотя вы будете основываться на результатах торговли, проведённой в режиме реального времени, игнорируйте их в пользу гипотетических результатов.

	 

	Независимо от того, являетесь вы механическим или дискреционным трейдером, кривая капитала вашей методологии должна постоянно обновляться и оставаться «живой». Кроме того, вы должны помнить, что данная кривая капитала основана на торговле одним контрактом и не предполагает никакого управления капиталом. Что вас должно заинтересовать, так это преимущество вашей методологии, её ожидание, её постоянная способность генерировать капитал или поддерживать положительную динамику торгового капитала на основе торговли одним контрактом (или постоянного размера позиции). Этого нельзя увидеть, если применялась какая-либо стратегия управления капиталом.

	 

	Не существует правильного или неправильного системного стопа. Хитрость заключается в том, чтобы разработать такой системный стоп, который будет иметь смысл именно для вас, а затем придерживаться его. Возможные идеи для подходящего стопа могут включать ограничение вашей просадки, когда она превышает:

	
		лимит рискового капитала в размере $ 10 000

		предыдущую просадку

		процент от предыдущей просадки

		свинг-стоп ниже предыдущего минимума колебаний кривой капитала

		скользящую среднюю вашей кривой капитала

		пробой канала кривой капитала

		коэффициент вашей среднемесячной прибыли.
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	Системный плавающий стоп, основанный на канале прибыли

	Прекратите торговать

	Возобновите торговлю

	Рисунок 8.26. Системный стоп, основанный на канале прибыли

	 

	Как видите, есть много идей для системного стопа; все ограничения существуют только лишь в вашем сознании. Важным моментом является то, что ваш системный стоп может оценивать динамику торгового капитала, когда он колеблется, а затем восстанавливается.

	 

	На рисунке 8.26 я построил канал прибыли, который отслеживает минимумы кривой капитала в рамках периода ретроспективного обзора в 40 сделок. Самая низкая точка вдоль кривой капитала в пределах 40 сделок может являться местом размещения эффективного системного стопа. Это будет своего рода плавающим стопом вашей методологии: он даст ей достаточно места для просадок по мере того, как она будет достигать новых максимумов капитала.

	 

	Расстояние между кривой капитала и каналом прибыли представляет собой размер вашего системного плавающего стопа в долларах. Если стоп расположен слишком далеко от кривой капитала, вы можете либо искать альтернативный системный стоп, который будет ближе к ней, либо подождать, пока динамика торгового капитала замедлится и разрыв между кривой капитала и системным стопом станет достаточно малым, чтобы можно было применить его в своей торговле. На рисунке 8.26 показано, что если кривая капитала вашей методологии опустится ниже системного стопа, это будет сигнализировать об отрицательной динамике торгового капитала и укажет на то, что вы должны прекратить торговать на своих сигналах, или сетапах. Если же кривая капитала при торговле одним контрактом в рамках вашей методологии восстановится после убытка и станет выше канала прибыли (вашего системного стопа), это будет означать, что вам следует возобновить торговлю. Как только это произойдёт, канал прибыли вернётся к самому низкому уровню кривой капитала в рамках 40 сделок и даст вашей методологии пространство для возобновления роста кривой капитала.

	 

	Это всего лишь одна из идей для системного стопа. Есть и множество других, которые вы можете рассмотреть. Всё, что вам нужно, это немного усилий и воображения. Также важно понимать, что системный стоп может вызвать такое же раздражение, как и торговые стопы. Разместите системный стоп слишком близко, и вы перестанете торговать по своей методологии как раз именно в тот самый момент, когда она собирается принести вам самую крупную прибыльную сделку в текущем году! Нет правильных или неправильных системных стопов. Хотя и существует высокая вероятность того, что ваш системный стоп-лосс приведёт к тому, что вы пропустите несколько отличных сделок, это будет всего лишь небольшой ценой, которую вам нужно заплатить, чтобы стать хорошим риск-менеджером.

	 

	Также важно понимать, что использование системного стопа не предназначено для максимизации прибыльности. Использование системного стопа снизит вашу прибыльность, так как он будет удерживать вас вне рынка, когда ваша стратегия начнёт выходить из просадки. Вы пропустите ранний возврат к положительной динамике торгового капитала, что несколько расстроит вас. Тем не менее, это нормально, потому что системные стопы не предназначены для максимизации прибыли. Системные стопы предназначены для сохранения капитала. Я однозначно считаю, что издержки от упущенных возможностей получения прибыли сто́ят того, чтобы сохранить свой торговый рисковый капитал.

	 

	И я считаю, что если вы сможете скомбинировать свою торговую методологию с применением системного стопа и правильно выбранной стратегией управления капиталом, то вам удастся создать рациональное решение для управления капиталом.

	 

	Резюме

	 

	Мы обсудили первый этап пятого ключевого универсального принципа успешного трейдинга – трех китов трейдинга.

	 

	Как вы уже знаете, управление капиталом является ключевым оружием против риска разорения. Поскольку ваша цель в трейдинге – выживание, вам нужно понять и внедрить надлежащее управление капиталом. Если вы не сможете разобраться в управлении капиталом, то, скорее всего, вы будете исключены из 10% трейдеров-победителей.

	 

	Изучение различных стратегий управления капиталом показало, насколько важным является правильное управление капиталом как для вашего выживания, так и для вашего процветания. Мы также обсудили важность торговли с использованием динамики кривой капитала и эффективного системного стопа.

	 

	В этой главе мы рассмотрели следующие стратегии управления капиталом:

	
		стратегию применения фиксированного риска

		стратегию применения фиксированного капитала

		стратегию применения фиксированного коэффициента

		стратегию применения фиксированных денежных единиц

		стратегию применения фиксированного риска Уильямса

		стратегию применения фиксированного процента

		стратегию применения фиксированной волатильности.



	 

	В зависимости от индивидуального размера вашего счёта, толерантности к риску, индивидуального риска в сделке, волатильности рынка и уровня вашего непринятия риска разорения, одна из этих стратегий поможет вам добиться разумного управления капиталом. Большинство из них заставят вас торговать меньшим количеством контрактов, когда вы будете нести убытки, и бо́льшим количеством контрактов, когда вы будете получать прибыль, то есть увеличивать размер вашей позиции, когда вы выигрываете, и уменьшать размер вашей позиции, когда вы проигрываете.

	 

	При разработке и выборе системного стопа трейдеры ограничены только своим воображением. Эффективный системный стоп должен:

	
		предоставлять значение системного стопа в долларах

		выявлять отрицательную динамику вашего торгового капитала, чтобы дать сигнал прекратить торговлю

		определять возврат к положительной динамике вашего торгового капитала для возобновления торговли.



	Комбинация системного стопа с соответствующей стратегией управления капиталом обеспечивает более разумное управление капиталом. В следующей главе я рассмотрю вторую часть трёх китов практического трейдинга – методологию.

	 

	Переведено специально для Tlap.com

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	Глава 9

	 

	Методология

	 

	Методология – это ваши повседневные боевые инструкции. В ней описывается, как вы будете торговать на ожидании. Она состоит из двух частей:

	
		сетапы

		торговый план.



	Сетапы определяют возможные области будущих уровней поддержки или сопротивления и ваши предпочтения: покупать или продавать.

	 

	А торговый план должен подсказывать вам, как воспользоваться преимуществами сетапа. Он должен иметь чёткие и недвусмысленные инструкции, как входить в рынок, размещать стопы и выходить из него.

	 

	Ваша методология должна быть простой и логичной. Как я уже упоминал, она должна пройти тест McDonald’s, то есть сможет ли подросток понять вашу методологию и торговать по ней? Если нет, то она, вероятно, является слишком сложной, слишком запутанной и почти гарантированно разрушится.

	 

	После того, как вы разработали свою методологию, вашим следующим шагом будет проверка её ожиданий с помощью процедуры TEST. Если её результаты будут положительными, а кривая капитала относительно гладкой и прибыль в ней не будет зависеть от одной или двух выдающихся сделок, то вы будете знать, что разработали хорошую методологию.

	 

	Вашим последним шагом будет расчет риска разорения. Это объединит вашу стратегию управления капиталом с вашей методологией. Из результатов процедуры TEST вы узнаете точность вашей методологии и соотношение средней прибыли к среднему убытку. После комбинации этого с выбранной вами стратегией управления капиталом вы сможете использовать мой симулятор риска разорения (см. Приложения А и Б) или аналогичную модель для симулирования, а затем оценить свой статистический риск разорения. Если ваш предполагаемый риск разорения составляет 0%, вы можете быть уверены в своей методологии. Если нет, начните всё с чистого листа.

	 

	В этой главе изучим архитектуру методологии. Чёткое определение процесса торговли даст вам прочную основу для работы, когда вы исследуете конкурирующие теории поведения рынка и различные торговые методологии.

	 

	Первым шагом будет решение о том, какой подход вам следует применять – дискреционную или механическую торговлю.

	 

	Дискреционная или механическая торговля

	 

	Каждый трейдер обычно относится к одной из трёх категорий:

	
		дискреционные трейдеры

		механические (или системные) трейдеры

		дискреционно-механические трейдеры.



	Дискреционные трейдеры следуют гибкому торговому плану. Они разрабатывают стратегию, основанную на правилах и дающую им широкую свободу действий в принятии решений. Одно из их правил гласит, что можно не торговать, если они сбиты с толку или не уверены в своем сетапе. Они проявляют гибкость в отношении того, чем и как они торгуют, и оставляют за собой последнее слово в отношении того, следует ли размещать ту или иную сделку.

	 

	Механические трейдеры следуют жёсткому торговому плану. Они разрабатывают непоколебимую, основанную на правилах стратегию, от которой не могут отклониться. У них нет свободы действий в том, как они торгуют. Они будут автоматически и системно торговать каждый появляющийся сетап. Они не думают о том, почему они торгуют – они думают только об исполнении своих сделок. У механических трейдеров нет права выбора, какие сделки совершать: они должны торговать каждый сгенерированный их системой сигнал. Я отношусь к категории механических трейдеров.

	 

	Дискреционно-механические трейдеры, как следует из названия, относятся к категории смешанного типа. Они развиваются и торгуют в соответствии с очень структурированным торговым планом. Тем не менее, у них есть свобода выбора, когда следовать своему торговому плану. И когда они примут решение торговать, то будут следовать своим торговым планам до буквы.

	 

	В эмоциональном плане оба вида торговли, дискреционная и механическая, сильно отличаются друг от друга. Механические трейдеры в процессе торговли не должны принимать никаких решений. Они обновляют графики, следуют своим правилам и тут же размещают сделку, если видят сигнал. Дискреционным же трейдерам постоянно приходится принимать решения. Чем более структурированными являются дискреционные трейдеры, тем меньше решений им придётся принимать. Дискреционные трейдеры, как правило, более истощены психологически, чем механические трейдеры.

	 

	Большинство трейдеров начинают свою торговую карьеру как дискреционные трейдеры, и со временем, благодаря опыту и разочарованиям, они становятся более структурированными и упрощёнными в своей дискреционной торговле. Механический подход помогает трейдерам достичь последовательности и дисциплины на более сбалансированном эмоциональном уровне.

	 

	Если вы новичок в трейдинге, я рекомендую вам сначала рассмотреть механический подход к торговле или создать очень структурированный и жёсткий дискреционный торговый план. Вам необязательно оставаться механическим трейдером на протяжении всей своей торговой карьеры, однако это обеспечит вам прочный фундамент для выбора возможного торгового пути.

	 

	Ключевыми компонентами успешного исполнения вашего торгового плана являются последовательность и дисциплина, а механический подход обеспечивает отличную подготовку в этой области. Кроме того, механический подход обычно легче спроектировать и изначально протестировать благодаря разнообразию доступных пакетов программного обеспечения. Давайте посмотрим на архитектуру полной методологии.

	 

	Создание методологии

	 

	Методология означает механику торговли. По своей сути трейдинг основан на простом определении потенциальных уровней поддержки и сопротивления, которые позволяют трейдерам:

	
		размещать точные стопы, которые при срабатывании дают доказательства того, что потенциальный уровень поддержки или сопротивления был пробит, и

		получать прибыль, когда потенциальный уровень поддержки или сопротивления удерживается.



	Очень важно помнить об этом. Чем проще, тем лучше – не усложняйте то, что вы делаете. Будучи трейдерами, вы просто должны определять потенциальные уровни поддержки и сопротивления. Вы должны стремиться открыть сделку, когда считаете, что потенциальный уровень поддержки или сопротивления будет удерживаться и принесёт вам прибыль. Не позволяйте выбранной вами теории рынка или аналитической школе доминировать в вашем мышлении, в результате чего вы упустите это из виду.

	 

	Стили торговли

	 

	Как я уже упоминал, существует два основных стиля торговли, которые может принять ваша методология:

	
		трендовая торговля

		контртрендовая торговля (или свинг-трейдинг).



	Я бы посоветовал вам сначала сфокусироваться на разработке хорошей методологии торговли в направлении тренда, потому что трендовая торговля является самой безопасной. Однако со временем и по мере достижения успеха в трейдинге вы должны стремиться разработать дополнительную методологию контртрендовой торговли (или свинг-трейдинга). Когда ваша методология трендовой торговли начнёт приносить убытки, а это будет происходить, поскольку рынки не постоянно находятся в тренде, ваша методология контртрендовой торговли (или свинг-трейдинга) начнёт приносить вам хорошую прибыль. Разработка методологий как трендовой, так и контртрендовой торговли позволит вам наслаждаться более плавной кривой капитала. Кроме того, по мере роста вашего успеха и опыта вы также должны стремиться к дальнейшей диверсификации своих стратегий, разрабатывая методологии как трендовой, так и контртрендовой торговли на нескольких таймфреймах. Разработайте методологии краткосрочной или долгосрочной торговли, которые будут дополнять ваши существующие стратегии. Цель состоит в том, чтобы торговать диверсифицированным портфелем торговых методологий на нескольких таймфреймах, которые будут не дублировать, а дополнять друг друга. Ядром каждой методологии будет её сетап.

	 

	Сетапы

	 

	Сетап должен определять потенциальный уровень поддержки или сопротивления. Хороший уровень поддержки будет существовать не только в восходящем тренде – он также должен подтверждать восходящий тренд. Хороший уровень сопротивления будет существовать не только в нисходящем тренде – он также должен подтверждать нисходящий тренд. Сетапы находят с помощью анализа рынка. Хитрость заключается в том, чтобы решить, какую аналитическую школу использовать для определения потенциальных уровней поддержки и сопротивления. Как показано на рисунке 9.1, когда дело доходит до выбора области анализа для определения потенциальных уровней поддержки и сопротивления, вам есть из чего выбирать.

	 

	Большинство трейдеров проводят бо́льшую часть своего времени, ломая голову над различными теориями поведения рынка в поисках идеальной техники входа. И несмотря на то, что это может нанести им ущерб как финансовом, так и в психологическом плане, это, вероятно, будет самым увлекательным и творческим опытом, который они получат в своей торговой карьере. Всегда интересно искать это труднодостижимое преимущество. Разработка вашей методологии является гораздо более креативной и доставляет больше удовлетворения, чем создание и размещение повторяющихся рыночных ордеров в процессе торговли.
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	Рисунок 9.1. Доступные методы для определения уровней поддержки и сопротивления

	 

	Я не буду сейчас тратить слишком много времени на эти различные конкурирующие аналитические школы, потому что моя цель – научить вас универсальным принципам успешного трейдинга. Рассмотрение «сетапов» в рамках «методологии» – это всего лишь один из трёх китов, которые являются лишь одним из моих шести ключевых универсальных принципов успешного трейдинга. Тем не менее, я дам вам краткое описание, где находятся эти школы торгового анализа с точки зрения контекста.

	 

	Вскоре вы поймете, что нелегко узнать, какая из них имеет преимущество в определении потенциальных уровней поддержки и сопротивления. Когда вы смотрите на разнообразие методологий на рынке, я считаю, что вы должны сохранять непредубеждённость и принимать выбор, который у вас есть. Вы должны научиться игнорировать любые предубеждения, которые у вас могут быть в отношении определённых школ технического анализа, и приветствовать все идеи о трейдинге. Но, как я уже говорил ранее, вы должны оставить за собой право решать, имеет ли ценность та или иная идея именно для вас. Всегда помните, пожалуйста, что если вы прочитали или услышали какую-либо идею о трейдинге, это не значит, что она подойдёт вам. То, что вы что-то услышали или прочитали о неких торговых методах, необязательно означает, что они являются истинными. Просто потому, что я или другой автор пишет что-либо, необязательно означает, что это правда. Идея о торговле может стать для вас реальностью только благодаря вашей собственной независимой проверке её подлинности. И это включает в себя всё то, о чем я написал в этой книге. Как губка, впитывайте в себя все идеи, которые вы можете использовать в трейдинге, но при этом всегда оставайтесь скептиком и будьте готовы проделать свою собственную работу, чтобы протестировать ту или иную идею самостоятельно и увидеть, может ли эта идея дать положительное ожидание вашей торговой стратегии. И по мере того, как вы будете это делать, важно продолжать спрашивать себя, поможет ли эта идея определить потенциальные уровни поддержки и сопротивления.

	 

	Ещё один момент, который следует иметь в виду, заключается в том, что вы услышите массу всевозможных мнений о том, что работает в трейдинге, из книг и DVD, презентаций и семинаров. И все эти точки зрения будут с энтузиазмом и страстью воспевать конкретную аналитическую школу. По мере того, как вы будете сохранять непредубеждённость и слушать всё больше мнений, продолжайте напоминать себе, что не каждое из них может быть правильным в отношении того, что работает в трейдинге. Кто-то будет прав, а кто-то будет ошибаться. Все не могут быть правы. И ваша задача будет заключаться в том, чтобы определить, какое мнение имеет для вас наибольший смысл и даёт вам наибольшую ценность. Помните, что вам «заплатят» за то, что вы оставались скептиком, пока вы не сможете самостоятельно подтвердить это «мнение».

	 

	В поиске предпочтительного подхода к трейдингу важно помнить, что не следует впадать в уныние, когда выбранный вами анализ не позволит определить потенциальные уровни поддержки и сопротивления или когда ваша процедура TEST продолжит приносить отрицательные результаты. По крайней мере, вы сможете сказать, что определили, что данная аналитическая школа не даёт вам преимущества, а в трейдинге знание того, что для вас не работает, является почти столь же ценным, как и знание того, что для вас работает!

	 

	«Ящик Пандоры» трейдинга: какой теории поведения рынка верить?

	 

	Все конкурирующие теории поведения рынка, или обширную коллекцию теорий технического анализа, из которой вы выберете наиболее подходящую для определения потенциальных уровней поддержки и сопротивления, я классифицирую в три большие группы. В соответствии с ними все трейдеры делятся на:

	
		пророков

		мечтателей

		прагматиков.



	Пророки

	 

	К «пророкам» относятся трейдеры, которые используют:

	
		астрологию

		анализ циклов

		волновую теорию Эллиотта

		фрактальный анализ

		фундаментальный анализ

		геометрию

		теорию У. Д. Ганна.



	Приверженцы этих аналитических школ считают, что они могут определить, куда движутся рынки, и привлекают массу последователей своих теорий. Центральной темой этих подходов является выбор времени на рынке: знание, когда входить в рынок и где выходить из него на важных точках разворота. Двумя известными теориями в этой группе являются волновая теория Эллиотта и теория У. Д. Ганна.

	 

	У пророков есть два основных недостатка. Во-первых, поиск будущих разворотных точек побуждает трейдеров продавать на вершинах и покупать на минимумах. Как я уже упоминал, это распространённая ошибка, которую совершают все трейдеры-новички. Хотя вы можете этого и не делать, но заглядывая в будущее и используя свой анализ для определения вероятных точек разворота, вы тем самым стремитесь торговать на них. Чем больше вы получите доказательств в пользу разворота, тем больше у вас будет уверенности в том, что вы правы, и, следовательно, тем с бо́льшим энтузиазмом вы будете торговать на них. Но прежде чем вы узнаете, были ли вы правы, вы разместите на рынке оставшиеся ордера в ожидании того, что ваш анализ подтвердится.

	 

	Второй недостаток пророков состоит в том, что когда трейдеры начинают фокусироваться на будущем, они теряют из виду настоящее. Когда вы так сильно увлечены поиском того, куда может пойти рынок, вы можете напрочь забыть все существующие торговые возможности. Когда вы определяете предстоящую значимую дату или ценовой уровень, вы больше ни на что не смотрите. Такое отвлечение ограничивает ваши торговые возможности.

	 

	Пророки привлекают к себе многих трейдеров тем, что у них может складываться представление о том, что они могут управлять своей торговой судьбой, зная будущее направление рыночного движения. Они становятся более уверенными в будущем. Пророки создают иллюзию знания, которая, в свою очередь, создаёт иллюзию контроля. Эти иллюзии порождают избыток оптимизма и уверенности.

	 

	Более того, трейдеры могут попасть в так называемую интеллектуальную ловушку. Трейдеров привлекает сложность решения рыночного пазла, который, по их мнению, чем сложнее, тем лучше. Пророки любят сложность.

	 

	Если выбирать из волновой теории Эллиотта и теории У. Д. Ганна, то наибольший интерес у трейдеров-новичков, ищущих эзотерический подход, вероятно, вызовет последняя. Хотя я и не изучал теорию Ганна, но узнал о многих её компонентах, когда изучал геометрию. «Тайны», окружающие теорию Ганна, привлекают многих трейдеров-новичков. В результате к продвижению торговых методов Ганна привлекаются трейдеры, которые имеют слабый опыт торговли, но отличные навыки маркетинга, продаж и проведения презентаций.

	 

	Хайп, царящий вокруг теории Ганна, обычно выглядит следующим образом: 

	  Цитата

	 

	Узнайте об У. Д. Ганне и его теории торговли

	У. Д. Ганн был одним из величайших трейдеров всех времен. Его способность определять рыночные развороты была и остаётся легендарной. Доля его прибыльных сделок на товарном и фондовом рынках составляла поразительные 90%! Его прибыль в трейдинге в первой половине 20-го века оценивается в ошеломляющие $ 50 млн. Трейдеры, изучившие его методы, достигли огромного успеха на рынках по всему миру.

	Источник: сайт издательства книг Ганна

	 

	Кто бы не хотел поучиться у величайшего трейдера всех времен? Ведь любой, кто имел показатель точности сделок выше 90% и заработал $ 50 миллионов, должен иметь нечто ценное, чему можно поучиться.

	 

	К сожалению, теория Ганна представляется скорее мифом, чем реальностью. Доктор Александр Элдер, уважаемый участник рынка, рассмотрел легенду Ганна в своей книге «Трейдинг для жизни» (“Trading for a Living”). По словам Элдера: 

	  Цитата

	Различные авантюристы продают «курс Ганна» и «софты Ганна». Они утверждают, что Ганн был одним из лучших трейдеров, которые когда-либо жили, что он оставил состояние в $ 50 миллионов и так далее. Я взял интервью у сына У. Д. Ганна, аналитика одного бостонского банка. И он сказал мне, что его знаменитый отец даже не мог содержать свою семью за счет трейдинга и зарабатывал на жизнь написанием и продажей учебных курсов. Когда в 1950-х годах У. Д. Ганн умер, его имущество, включая дом, оценили в чуть более $ 100 000. Легенда об У. Д. Ганне, гиганте трейдинга, увековечена теми, кто продаёт курсы и другую атрибутику доверчивым клиентам.

	 В своей книге «Нужные акции в нужное время» (“The Right Stock at the Right Time”) Ларри Уильямс утверждает, что: 

	  Цитата

	 

	Я изучил работы У. Д. Ганна, Р. Н. Эллиотта, а также работы нескольких ведущих астрологов и так далее, и все они оказались пустой тратой времени. Мне посчастливилось встретиться с сыном Ганна, который был брокером в Нью-Йорке, и он объяснил мне, что его отец был обычным техническим аналитиком. Он задал мне встречный вопрос: «Если бы мой отец был столь хорошим трейдером, как все о нём говорили, почему же в таком случае его сын до сих пор с улыбкой обзванивает клиентов, предлагая им совершать сделки?» Казалось, он был немного обеспокоен нашумевшими новостями о его отце, вследствие чего масса людей приезжала к нему в поисках Святого Грааля. И если бы он даже существовал, Ганн никогда не передавал его своему сыну.

	 

	В то же время я провёл встречу с Ф. Б. Тэтчером, который был сторонником Ганна и продвинутым человеком. В нашей с ним переписке в течение последних пяти лет его жизни он уверял меня, что на самом деле Ганн был просто хорошим пропагандистом, а не хорошим биржевым трейдером.

	 

	Мой собственный опыт чем-то похож на опыт Ганна. С тех пор, как в 1983 году я начал работать на рынках в Банке Америки, я столкнулся с сотнями трейдеров, многие из которых являются последователями теории Ганна. И я могу сказать, что из всех трейдеров-последователей теории Ганна, которых я встречал и знаю на сегодняшний день, ни один, позвольте мне подчеркнуть, не зарабатывает деньги, активно используя в своей торговли методы Ганна. И точка. Конечно, многие «аналитики», торгующие по методам Ганна, могут протестировать разворотные точки на рынке ретроспективно с помощью избирательного применения одного из его методов. Но ведь использовать любой метод Ганна на ретроспективных данных несложно – будь то углы, градусы, колебания, коррекции, проекции, годовщины и точки на квадрате девяти. И если один инструмент Ганна не работает, они обычно находят другой, который работает. Но, честно говоря, теория Ганна – не единственная школа трейдинга, которую критикуют за «подгонку данных». Большинство аналитических школ имеют слишком много степеней свободы, в рамках которых аналитики обычно могут придумать любую технику для обоснования своих утверждений.

	 

	Теперь я знаю, что наблюдения одного человека не являются статистически значимыми и не могут быть использованы в качестве окончательного утверждения о методе Ганна. И не забывайте, пожалуйста, что это всего лишь мой опыт. Если ваш опыт противоречит моему, это потрясающе, и я могу только попросить вас поделиться опытом применения метода Ганна. Я знаю, что многие хотели бы узнать, как вам удалось раскрыть «секреты» торговли Ганна. Но даже если вы это и сделаете, не забудьте показать свои результаты активной торговли в режиме реального времени.

	 

	Если вы решите изучить теорию Ганна и посетить некий семинар, посвящённый одному из его методов, я могу лишь порекомендовать вам запросить торговые отчёты автора этого семинара в режиме реального времени. Если вы увидите его торговые отчёты в режиме реального времени, то по завершении семинара потребуйте от него объяснения каждой сделки, совершённой по методу Ганна. Это вполне разумная просьба, поскольку он предлагает обучить вас методу Ганна, который он сам использует в своей торговле и зарабатывает на нём деньги (верно?).

	 

	Похоже, сегодня сторонники Ганна идут по его стопам: не раскрывая «секретов получения прибыли», они продолжают свою хорошую рекламную работу и зарабатывают деньги на продаже курсов. Чрезмерная реклама и преувеличение ценности методов Ганна, вероятно, отвлекают людей от рассмотрения тех компонентов теории Ганна, которые, возможно, стоят изучения.

	 

	Если вы заинтересуетесь теорией Ганна, вы должны исследовать её или любой другой индикатор из данной группы и посмотреть, может ли он помочь вам последовательно определять потенциальные уровни поддержки и сопротивления. Если да, и если вы можете проверить ожидание вашей методологии с помощью процедуры TEST, то вам следует её использовать.

	 

	Пророки предлагают самый интересный анализ, с которым вы столкнётесь, даже если эти индикаторы, возможно, будут и не самыми прибыльными. И здесь я должен сделать одно признание. Первые 15 лет своей торговой карьеры я был последователем волновой теории Эллиотта, а на последнем этапе этого периода помимо неё я ещё применял и геометрию. Должен сказать, что этот период был для меня самым творческим и весёлым временем, которое я когда-либо проводил, анализируя рынки. В то время я очень сильно углублялся в анализ. С 1998 года я стал скучным механическим трейдером, и уверяю вас: нет ничего более интересного и приятного, чем мультитаймфреймный анализ рынка, проводимый с точки зрения как цены, так и времени с использованием волн Эллиотта и геометрии. Однако, что касается меня, я не смог получить прибыль с помощью волн Эллиотта, и из своего опыта я узнал, что для меня это было скучно!

	 

	Мечтатели

	 

	Мечтатели – это те трейдеры, которые в своей торговле используют следующие индикаторы (но не ограничиваются ими):

	
		средний индекс направленности движения (ADX)

		индекс направленного движения (DMI)

		конверты

		анализ соотношений

		конвергенция/дивергенция скользящих средних (MACD)

		скользящие средние

		скорость изменения цены

		индекс относительной силы (RSI)

		осциллятор стохастик



	Я называю трейдеров, использующих данные индикаторы, мечтателями, потому что большинство этих индикаторов являются производными цены и содержат настраиваемые параметры. Следовательно, они представляют собой второсортную аппроксимированную информацию. Я чувствую, что трейдеры мечтают, если они верят, что будут зарабатывать деньги, торгуя по этим видам второсортных настраиваемых данных. Хотя это обобщение применимо не ко всем индикаторам, большинство из них отстают от рыночного ценового движения и допускают слишком большую свободу действий, чтобы на них можно было полагаться для получения прибыли.

	 

	Однако, если некий индикатор действительно привлекает ваше внимание, вы должны его изучить. Как правило, лучше использовать меньше индикаторов. Кроме того, вы не должны позволять выбранному индикатору перегружать вас. Индикаторы будут идентифицировать:

	
		цену

		тренд

		откат/коррекцию

		импульс

		настроение рыночных игроков

		волатильность

		объём



	или их комбинации. Хитрость в том, чтобы выбрать один индикатор для каждой области рыночной структуры и избежать дублирования. Если индикаторы помогают  вам последовательно определять потенциальные уровни поддержки и сопротивления и вы можете выполнить валидацию ожидания своей методологии с помощью процедуры TEST, то вам следует использовать их.

	 

	Прагматики

	 

	Прагматики – это те трейдеры, которые используют следующие формы анализа:

	
		анализ пробоев

		технический анализ

		теория Доу

		межрыночный анализ

		профиль рынка

		анализ паттернов

		анализ точек разворота

		сезонность

		анализ спреда

		статистический анализ

		чтение ленты

		анализ объёма.



	Прагматики фокусируются на сырой цене и сыром объёме. Им неинтересно то, что́ они не могут контролировать, и им неинтересно смотреть в будущее. Они предпочитают не иметь дела с производными цены, такими как индикаторы – они сосредоточены на реальной цене.

	 

	[image: Image]

	 

	Предыдущий минимум колебаний = Старый уровень поддержки

	Старый уровень поддержки = Новый уровень сопротивления

	 

	Рисунок 9.2. Простая идея для определения уровней поддержки и сопротивления

	 

	По моему опыту, вы найдёте наиболее успешных трейдеров в группе прагматиков. С 1983 года я был участником каждой из этих трёх групп. С 1998 года я нахожусь в группе прагматиков. Однако до этого я провёл в общей сложности 15 лет в группе прогнозистов: 12 лет я торговал по волнам Эллиотта, затем ещё 3 года я применял геометрию. И время от времени я появлялся в группе мечтателей и подвергался гипнозу со стороны множества ослепительных цветов на экране моего компьютера.

	 

	Вы должны найти то, что работает именно для вас, чтобы последовательно определять потенциальные уровни поддержки и сопротивления. Неважно, где вы будете искать ту или иную технику – главное, чтобы она приносила результаты и вы могли выполнить её независимую проверку с помощью процедуры TEST.

	 

	Вы должны принять выбор и наслаждаться своей исследовательской работой. На рисунке 9.2 показана простая идея для определения потенциальных уровней поддержки и сопротивления.

	 

	Этот рисунок иллюстрирует простой анализ цены и графика из методов группы прагматиков: предыдущий минимум колебаний используется в качестве потенциального уровня сопротивления. Часто старые уровни поддержки могут выступать в качестве новых уровней сопротивления. В этом примере уровень сопротивления не только появляется в нисходящем тренде, но и подтверждает нисходящий тренд по мере того, как рынок движется вниз.

	 

	Торговый план

	 

	Ваш торговый план должен подсказывать вам, как воспользоваться преимуществами вашего сетапа. Он должен иметь чёткие и недвусмысленные инструкции о том, где вам следует:

	
		открывать сделку,

		размещать в ней стоп и

		закрывать сделку с прибылью.



	Существует множество техник для входа в рынок, размещения стопов и выхода из рынка. Здесь я хочу поделиться с вами одной мощной идеей, которая важнее, чем лучшая техника входа, размещения стопа или выхода, и которую большинство трейдеров упускают из виду. Эта идея заключается в следующем: эффективный торговый план должен поддерживать и подтверждать ваш сетап.

	 

	Если ваш сетап нашёл потенциальный уровень поддержки, ваш торговый план должен подсказать, что рынок будет двигаться выше, и только после этого вам следует открывать лонги. Аналогичным образом, если вы обнаружили потенциальный уровень сопротивления, ваш торговый план должен дождаться появления на рынке более низких цен, прежде чем открывать шорты́. То есть, если у вас есть уровень поддержки, ваша цена входа должна быть выше него. А если у вас есть уровень сопротивления, ваша цена входа должна быть ниже него. При торговле рекомендуется предполагать, что изначально ваш сетап является неправильным, пока рынок не докажет его истинность.

	 

	Наличие торгового плана, подтверждающего ваш сетап, оказывает рынку уважение, которого он заслуживает. Это простая и мощная концепция, но многие трейдеры не понимают её. Сетапы могут дать вам только представление о том, куда может пойти рынок, но они не будут всё время правильными. Хороший торговый план не будет следовать вашим сетапам вслепую. Слишком многие трейдеры не могут отделить свои сетапы от торгового плана, путая технический анализ непосредственно с самим трейдингом. Наличие торгового плана, ожидающего, что рынок подтвердит ваш сетап, не является гарантией того, что рынок продолжит двигаться в вашем направлении; однако он убережёт вас от совершения многих маржинальных сделок. По сути, хороший торговый план должен заставлять вас покупать (открывать длинную позицию) по более высоким ценам и продавать (открывать короткую позицию) по более низким ценам. Пример этого приведён на рисунке 9.3.

	 

	[image: Image]

	 

	Предыдущий минимум колебания = Старый уровень поддержки

	Старый уровень поддержки = Новый уровень сопротивления

	Хороший торговый план поддерживает данный сетап. Более низкая цена закрытия подтверждает уровень сопротивления и может быть местом для входа в рынок: продавайте по цене закрытия рынка

	 

	Рисунок 9.3. Поддержка сетапа вашим торговым планом

	 

	На этом графике показан уровень сопротивления, который мы видели на рисунке 9.2. Он показывает, где старый уровень поддержки превратился в новый уровень сопротивления. В этом примере есть два сетапа, которые идентифицируют потенциальный уровень сопротивления. Хороший торговый план – не тот, который будет поддерживать утверждение, что продавать необходимо прямо на уровне сопротивления, а тот, который будет выжидать, пока рынок не приблизится к закрытию. Если рынок демонстрирует слабость, эффективный торговый план будет стремиться совершить короткую сделку. Если цена закрытия рынка будет ниже цены закрытия предыдущего дня и ниже цены открытия текущего дня, то хороший торговый план будет признавать слабость рынка и стремиться открывать шорт, продавая актив по цене закрытия рынка. В каждом случае уровни сопротивления не только существовали в нисходящем тренде – они также подтверждали данный нисходящий тренд по мере того, как рынок двигался вниз.

	 

	Многие точки в структуре рынка могут использоваться для того, чтобы уровень входа подтверждал ваш сетап. Если ваш сетап определил потенциальный уровень поддержки, то ваш торговый план может подтвердить силу рынка перед совершением сделки, проверяя следующее:

	
		цена закрытия текущего торгового дня выше его цены открытия

		цена закрытия текущего дня выше цены закрытия предыдущего дня

		цена закрытия текущего дня выше цены закрытия предыдущих двух, трёх, четырёх или пяти дней

		рынок взлетел, превысив цену закрытия или максимум предыдущего дня

		рынок взлетел, превысив цену закрытия или максимум предыдущей недели

		рынок взлетел, превысив цену закрытия или максимум предыдущего месяца.



	Обратные формулировки будут в равной степени справедливыми и для потенциального уровня сопротивления. Когда дело доходит до определения уровней входа, вы ограничены только своим воображением. Для размещения уровней стоп-лосс и выхода из рынка можно использовать различные идеи, и, опять же, вы ограничены только своим воображением.

	 

	Половина всего удовольствия, полученного от трейдинга, обычно приходится на разработку методологии. Тем не менее, не позволяйте своему воображению быть слишком бурным и создавать сложные системы. Испытание временем выдерживают именно простые методологии. Как отметил Том Демарк, уважаемый участник рынка, который работал с магом рынка Полом Тюдором Джонсом и в настоящее время консультирует Стива Коэна из инвестиционного фонда “SAC Capital”, активы которого составляют $ 16 млрд, в книге Арта Коллинза “Market Beaters”: 

	  Цитата

	Суть в том, что после разработки 17 программистами и 4 или 5 лет тестирования базовые 4 или 5 систем работали лучше всего.

	И как писал Кертис Фейт в книге «Путь черепах»:

	  Цитата

	Не усложняйте. Простые проверенные временем методы, которые хорошо исполняются, каждый раз будут намного эффективнее причудливых сложных методов.

	Существует ряд общих принципов, которым вы можете следовать при разработке своих сетапов и торговых планов, а именно:

	
		стремитесь отдавать предпочтение простоте, а не сложности

		убеждайтесь, что логика поддерживает вашу методологию – не полагайтесь на случайный набор идей

		минимизируйте количество параметров с регулируемыми характеристиками – это снизит риск подгонки данных

		используйте комбинацию начальных, безубыточных и плавающих стопов

		используйте временны́е стопы, где это целесообразно

		склоняйтесь в пользу динамических стопов по сравнению с фиксированными стопами, выражаемыми в долларах

		остерегайтесь целей по прибыли – они обычно снижают прибыльность

		используйте трейлинг-стопы в качестве эффективного способа закрытия прибыльных позиций.



	Обывательский миф: точки входа не так важны

	 

	Нет, они очень даже важны. Если вы достаточно долго связаны с рынками, вы, возможно, сталкивались с убеждением, что входы не так важны – более важными являются выходы. В качестве подтверждения сторонники этого убеждения будут показывать график, на котором рынок продемонстрировал сильный тренд, говоря, что вход на таком большом движении не имеет значения. Они утверждают, что важен именно выход, чтобы трейдер захватил бо́льшую часть тренда. И да, с ретроспективной точки зрения это убеждение является вполне понятным. После огромного движения выход действительно будет очень важным и даже более важным, чем вход, чтобы трейдер мог получить как можно бо́льшую прибыль. Никто не любит возвращать рынку свою прибыль. Но это если смотреть ретроспективно. Говоря об этом, сторонники данного убеждения демонстрируют вам идеальный график, на котором уже сформировался сильный тренд. В реальном же рынке, когда вы открываете позицию, вы понятия не имеете, будет ли этот сильный тренд продолжаться дальше. Таким образом, я полностью не согласен с их позицией, и когда я читаю или слышу её, у меня автоматически возникают сомнения касательно торговой квалификации данной персоны.

	 

	Входы крайне и крайне важны. Они напрямую определяют ваше размещение стопа, первоначальный риск и потенциальный убыток. Размер убытков по сравнению с вашими прибылями оказывает непосредственное влияние на ваше ожидание! И помните: вы торгуете ради возможности зарабатывать на ожидании.

	 

	Когда вы открываете позицию, вы понятия не имеете, будет ли этот сильный тренд продолжаться дальше. Когда вы совершаете сделку, вы не можете предвидеть её исход. У вас нет хрустального шара. У вас нет роскоши совершать сделки задним числом. У вас есть только настоящее. А в настоящем всё сводится к контролю риска и торговле ради возможности зарабатывать на ожидании.

	 

	Кроме того, поскольку входы определяют ваш первоначальный риск, они также напрямую влияют на вашу стратегию управления капиталом, в рамках которой вы определяете размер позиции. Чем у́же ваш первоначальный стоп, тем бо́льший размер позиции вы можете применить. Помните, что управление капиталом – это секрет выживания и получения большой прибыли. Следовательно, это делает ваши входы крайне важными независимо от таймфрейма. И это особенно важно для долгосрочных трейдеров, которые имеют очень низкие показатели точности, а это означает, что как только они, наконец, поймают прибыльную сделку, они должны применить самый большой размер позиции, который только могут себе позволить, чтобы компенсировать 67% убыточных сделок!

	 

	Поэтому я всегда с подозрением отношусь к людям, которые утверждают, что входы не так важны и что они менее важны, чем выходы. На мой взгляд, крайне важными являются как входы, так и выходы! Они оказывают непосредственное влияние на ваш первоначальный риск, что, в свою очередь, напрямую влияет на размер позиции в рамках вашего управления капиталом, а это, в свою очередь, напрямую влияет на ваше выживание и потенциал получения большой прибыли. Входы крайне и крайне важны.

	 

	Избегайте фатального убеждения о широких стопах

	 

	Самый простой способ сделать методологию прибыльной – использовать широкие стопы. Большие размеры стопов дадут методологии достаточно места и времени для достижения цели по прибыли, или точки выхода. Однако, на мой взгляд, широкие стопы со временем отрицательно скажутся на вашей торговле.

	 

	Трейдеры, как правило, увеличивают размер стопов до тех пор, пока их методология не сгенерирует гипотетическую кривую капитала, имеющую приемлемый вид. Они невольно подгоняют свою методологию под исторические данные. Увеличивая размер своего стопа, им удается избежать серии убыточных сделок, которые сделают их методологию плохой. Они будут считать, что нашли оптимальный стоп. Но на самом деле всё, что они сделали, это всего лишь подогнали свою методологию под данные.

	 

	И когда они начнут торговать, рынок неизменно принесёт им ряд колоссальных убытков, которых они не ожидали. Убытки будут настолько большими, что либо отпугнут их от трейдинга, либо нанесут такой сильный ущерб их торговым счетам, что они не будут подлежать восстановлению, что в результате заставит их прекратить торговать, поскольку они достигнут точки разорения.

	 

	Кроме того, широкие стопы будут мешать увеличить размер позиции в рамках вашей стратегии управления капиталом. Стопы напрямую определяют ваш первоначальный риск. А первоначальный риск напрямую влияет на вашу стратегию управления капиталом, в рамках которой вы определяете размер позиции. Чем у́же ваш первоначальный стоп, тем бо́льший размер позиции вы можете применить. Чем шире стоп-лосс, тем больше ваш первоначальный риск и тем меньше размер позиции. Помните, что управление капиталом – это секрет выживания и получения большой прибыли.

	 

	Это крайне и крайне важно. Уясните это, пожалуйста. Методология гипотетически может выглядеть хорошо при торговле одним контрактом, создавая хорошее положительное ожидание. Однако, когда вы примените стратегию управления капиталом, вы неизбежно обнаружите, что эффективность вашей методологии снижается. Широкие стопы снижают способность стратегии управления капиталом накапливать контракты, или увеличивать размер позиции.

	 

	Методология, использующая узкие стопы с более низким ожиданием, принесёт гораздо больше денег, чем методология, которая использует широкие стопы с более высоким ожиданием, когда применяется управление капиталом. Широкие стопы убивают эффективность управления капиталом. Широкие стопы убивают большую прибыль. Если секретом получения большой прибыли является управление капиталом, то секретом огромной прибыли являются узкие стопы.

	 

	Сторонники сезонной торговли обычно выступают за применение широких стопов, которые составляют более 3% движения рынка. Многие сезонные сетапы требуют крайне широких стопов, чтобы «сезонная» тенденция выглядела надёжно благодаря высокой точности. Но их высокая точность чаще всего обусловлена широкими стопами, а не сезонностью рынка. Пожалуйста, остерегайтесь и избегайте использования широких стопов. Широкие стопы убивают.

	 

	Выполняйте проверку ожиданий с помощью процедуры TEST

	 

	После того, как вы разработали сетап для определения потенциальных уровней поддержки и сопротивления и разработали торговый план для подтверждения и использования вашего сетапа, следующим шагом будет валидация ожидания вашей методологии с помощью процедуры TEST.

	 

	Если ваше ожидание положительное, а кривая капитала относительно гладкая и не зависит от одной или двух сделок с гигантской прибылью, то вы можете быть уверены, что разработали хорошую методологию.

	 

	В этом случае последним шагом будет объединение предпочтительной стратегии управления капиталом с проверенной торговой методологией и расчет риска разорения с помощью коэффициента точности и коэффициента отдачи (соотношения средней прибыли в сделке к среднему убытку в сделке) по результатам процедуры TEST. Ваша цель – подойти к рынку, имея нулевой риск разорения. Помните, что если вы выживете, вы преуспеете в трейдинге.

	 

	Ну, такова теория. Это хорошая теория, и, судя по моему опыту, она является правильной. Тем не менее, сейча с я хочу уделить некоторое время обсуждению практической значимости методологии в отношении трендовой торговли.

	 

	Трендовая торговля

	 

	Хотя теория хороша, я считаю, что она также может помочь взглянуть на некоторые аспекты практической значимости торговой методологии, особенно потому, что на основе вашей методологии будет формироваться ожидание, а ожидание является одним из ваших ключевых орудий против риска разорения. Я считаю, что помимо фактической успешной торговли, самой большой проблемой, с которой столкнется трейдер, является разработка надёжной методологии с положительным ожиданием. И поскольку методология – это такое же ожидание, просто под другим названием, я считаю, что важно уделить некоторое время изучению ключевых вопросов, влияющих на методологию.

	 

	Сначала я расскажу о четырёх важных фактах, касающихся трендовой торговли. Затем обсудим основную цель любой хорошей методологии трендовой торговли, определяющей уровни поддержки и сопротивления. Далее я подробнее опишу, почему торговля в направлении тренда должна быть простой. И, наконец, я напомню вам о том, почему вы торгуете (вовсе не потому, что вы хотите получить прибыль), а затем подробно рассмотрим причины, по которым многим так трудно торговать в направлении тренда. Это потребует рассмотрения ключевых вопросов.

	 

	Надеюсь, данное подробное обсуждение практической значимости разработки методологии даст вам полезную основу для разработки вашей собственной стратегии трендовой торговли. Оно даст вам критерии, по которым вы сможете проверить свои идеи. Я также надеюсь, что вы получите реальное представление о том, почему ваша текущая методология (если она у вас есть) не так успешна, как вам хотелось бы, и что́ вы можете с этим сделать.

	 

	Четыре важных факта

	 

	Давайте начнём с четырёх очень важных фактов о трендовой торговле:

	
		первый факт: трендовая торговля – это самый безопасный способ торговли

		второй факт: тренды движут рынками и составляют основу всей прибыли

		третий факт: быть трендовым трейдером сложно – в 67% своих сделок вы несёте убыток!

		четвёртый факт: торговать в направлении тренда можно двумя способами:



	- торговля пробоев

	- торговля коррекций/откатов.

	 

	Во-первых, трендовая торговля является самым безопасным способом торговли. Если торговать против тренда, то вы будете позиционироваться как свинг-трейдер, который продаёт на вершинах и покупает на минимумах. Я не говорю, что контртрендовая торговля, или торговля на колебаниях, не работает – она неплохо работает. Некоторые из крупнейших и наиболее успешных трейдеров торгуют против тренда. Просто дело в том, что трудно торговать успешно против тренда, и, по сути, это опасно. Я бы не рекомендовал трейдеру, испытывающему трудности, торговать против тренда. Контртрендовая торговля требует больше знаний и навыков. Торговля в направлении тренда, на мой взгляд, является более лёгкой горой для восхождения.

	 

	Во-вторых, рынки движутся, потому что находятся в тренде. Таким образом, тренды движут рынками и, следовательно, лежат в основе всей прибыли. Чем дольше вы сможете удерживать трендовую сделку, тем больше будет вероятность получения крупной прибыли. Внутридневные трейдеры изо всех сил пытаются взять с рынка большую прибыль, поскольку они ограничены направленным движением рынка в течение одного дня. Трендовые трейдеры могут удерживать сделки от пары недель до пары месяцев и дольше.

	 

	В-третьих, ирония трендовой торговли заключается в том, что хотя это и самый безопасный способ торговли, это также один из самых несчастных способов торговли. Поскольку рынки редко находятся в тренде, трендовые трейдеры обычно могут рассчитывать на получение прибыли только в одной трети своих сделок. Следовательно, в среднем 67% их сделок будут убыточными! Если вы хотите торговать в направлении тренда, вам придётся принять тот факт, что это будет жалким существованием. 67% ваших сделок будут убыточными. Вы не будете знать, когда к вам придёт прибыль. Бо́льшую часть времени вы будете проводить в просадке. Это будет больно. Это будет удручающе. Это будет сложно. Никаких «если», никаких «но», никаких обсуждений. Торговля в направлении тренда приносит страдания.

	 

	Если вы сможете принять эти первые три факта, у вас будет шанс преуспеть в качестве трендового трейдера. Если же вы не примете их, то вам придётся пересмотреть своё отношение к трейдингу.

	 

	Существует два основных подхода в трендовой торговле, оба из которых являются рабочими:

	
		торговля пробоев в направлении тренда



	- никогда не упускает большой тренд

	- использует широкие стопы

	
		торговля коррекций/откатов в направлении тренда



	- есть риск упустить большие тренды

	- использует узкие стопы.

	 

	Торговля пробоев уровней ценовых максимумов или минимумов в направлении тренда, например, популярная стратегия торговли пробоев канала, которую применяли трейдеры-черепахи, является успешной стратегией торговли в направлении тренда. При торговле пробоев не надо ждать коррекции в восходящем тренде для открытия ло́нгов. Не надо ждать и ценовых ралли, или откатов, в нисходящем тренде для совершения шорто́в. В рамках стратегии торговли пробоев трейдеры будут покупать по гораздо более высоким ценам в восходящем тренде и продавать по гораздо более низким ценам в нисходящем тренде. Преимущество торговли пробоев заключается в том, что трейдер никогда не пропустит большой тренд. Недостатком является то, что трендовая торговля пробоев требует более широких стопов, чем трендовая торговля коррекций/откатов.

	 

	При трендовой торговле на коррекциях/откатах для входа в рынок требуется, чтобы рынок сделал паузу и коррекцию в восходящем тренде или откат в нисходящем тренде. Недостатком трендовой торговли на коррекциях/откатах является то, что иногда рынки, торгующиеся в сильном тренде, не дают трейдеру возможности для входа. Трендовая торговля на коррекциях/откатах может пропускать некоторые крупные тренды. Тем не менее, преимущество трендовой торговли коррекций/откатов заключается в том, что она позволяет трейдеру размещать узкие первоначальные стопы.

	 

	Соответственно, поскольку ваша цель в трейдинге состоит в том, чтобы выжить, то с точки зрения хорошего риск-менеджера я бы сосредоточился на трендовой торговле на коррекциях/откатах. Она позволит вам ставить более узкие стопы и, следовательно, будет иметь самый низкий первоначальный риск.

	 

	Всё сводится к уровням поддержки и сопротивления

	 

	По своей сути практическая торговля на коррекциях/откатах в направлении тренда заключается в поиске областей поддержки для покупки и областей сопротивления для продажи. Это не высшая математика.

	 

	Ведь зачем покупать, если вы не верите, что рынок нашёл уровень поддержки? И зачем продавать, если вы не верите, что рынок нашёл уровень сопротивления? Это не принесет пользы ни там, ни там. Торговля заключается не просто в определении уровней поддержки и сопротивления, а в определении хороших уровней поддержки и сопротивления. Хороший уровень поддержки будет существовать в восходящем тренде и подтверждать его. Хороший уровень сопротивления будет существовать в нисходящем тренде и тоже будет подтверждать его.

	 

	В этих определениях вся суть успешной трендовой торговли на коррекциях/откатах. В восходящем тренде трейдеры должны искать только хорошие области поддержки и открывать от них лонги. В нисходящем тренде они должны искать только хорошие области сопротивления и открывать от них шорты́.

	 

	Более того, трейдеры должны принять ключевое убеждение в отношении ценового движения: цены не движутся по прямой. Они движутся зигзагообразно, то вверх, то вниз, а не линейно, как показано на рисунке 9.4.
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	Рисунок 9.4. Нелинейность ценового движения
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	Во время восходящего тренда ищите уровни поддержки для входа в лонги

	Во время нисходящих трендов ищите уровни сопротивления для входа в шорты́

	 

	Рисунок 9.5. Трендовая торговля на коррекциях/откатах
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	Рисунок 9.6. Области поддержки в восходящем тренде

	 

	Цены будут колебаться вверх и вниз, а не двигаться линейно в одном направлении. В восходящих трендах будут коррекции. В нисходящих трендах будут откаты.

	 

	Рынки не движутся постоянно в одном направлении без пауз. Успешная трендовая торговля на коррекциях/откатах, как показано на рисунке 9.5, сводится к тому, что трейдеры открывают длинные позиции после коррекции в восходящем тренде и короткие позиции после отката (ралли) в нисходящем тренде.

	 

	Важным фактором успеха трейдеров, торгующих на коррекциях/откатах в направлении трендов, является их терпение в ожидании коррекций и откатов предыдущего ценового тренда. Они знают, что в восходящем тренде цена должна сначала опуститься вниз, чтобы потом подняться вверх. А в нисходящем тренде цена должна сначала подняться вверх, чтобы потом опуститься вниз. Практическая трендовая торговля на коррекциях/откатах – это ожидание того, когда цена опустится к областям поддержки в восходящем тренде, после чего трейдеры совершат покупки, и ожидание того, когда цена поднимется к областям сопротивления в нисходящем тренде, после чего трейдеры совершат продажи. Не больше и не меньше. Не позволяйте, пожалуйста, никому внушить вам, что торговля на коррекциях/откатах в направлении тренда является чем-то бо́льшим.

	 

	Как показано на рисунке 9.6, когда рынок находится в восходящем тренде, трейдер, торгующий на коррекциях/откатах в направлении тренда, будет ждать, когда цены вернутся в области поддержки, прежде чем пытаться войти в рынок с целью поймать продолжение тренда. Следовательно, хитрость заключается в том, чтобы научиться определять реальные области поддержки и сопротивления. А это самое сложное! С этого момента трендовую торговлю на коррекциях/откатах я буду просто называть «трендовой торговлей».

	 

	Почему трендовая торговля должна быть простой

	 

	Трендовая торговля должна быть лёгкой, хотя для многих она является трудной. Трендовая торговля очень проста или должна быть такой, чтобы её можно было разбить на три чётко определённые и совместимые части:

	
		философия,

		цель и

		исполнение.



	Если вы будете знать это, вы будете знать, как торговать в направлении тренда. Всё очень просто! Философия полагает, что:

	
		в восходящем тренде цены должны опуститься, чтобы затем подняться.

		в нисходящем тренде цены должны подняться, чтобы затем опуститься.



	Цель заключается в следующем:

	
		Если рынок находится в восходящем тренде, то трейдеру необходимо найти хороший уровень поддержки, чтобы войти в лонг и поймать продолжение восходящего тренда.

		Если рынок находится в нисходящем тренде, трейдеру необходимо найти хороший уровень сопротивления, чтобы войти в шорт и поймать продолжение нисходящего тренда.



	Исполнение включает двухэтапный процесс:

	
		Найдите торговый сетап:



	- Определите тренд.

	- Дождитесь коррекции/отката.

	- Дождитесь формирования паттерна коррекции.

	
		Реализация торгового плана:



	- Дождитесь подтверждающего сигнала для входа.

	- Войдите в рынок.

	- Разместите стоп-лосс.

	- Управляйте сделкой.

	- Зафиксируйте полученную прибыль.

	 

	Трендовая торговля проста. Не более и не менее. Если кто-то полагает обратное, он заблуждается.

	 

	Теперь, когда я показал, насколько лёгкой может быть трендовая торговля, я хочу напомнить вам, почему вы торгуете. Многие люди ошибочно полагают, что цель трейдинга – правильно выбрать направление рынка, чтобы заработать деньги. Но это не так. На самом деле это далеко не так. Именно об этом я должен вам напомнить.

	 

	Почему вы торгуете

	 

	Пришло время напомнить вам о том, почему вы торгуете. Я объяснил, почему трендовая торговля должна быть лёгкой, но я не хочу, чтобы вы думали, что можете сразу же приступить к торговле и начать собирать доллары из воздуха!

	 

	Я хочу сказать вам, что трендовая торговля необязательно означает, что вы на самом деле будете торговать по тренду. Хотя торговать в направлении того, что, по вашему мнению, является трендом, должно быть вашим предпочтением, на практике вы можете неправильно определить направление тренда. Имеющиеся на рынке крайние трудности приложат все усилия для того, чтобы замаскировать его истинное направление, и всё, на что вы можете надеяться – это лишь торговать в том направлении, в котором, по вашему мнению, движется тренд. В результате в 67% совершённых вами сделок вы не будете зарабатывать деньги, а будете считать свои убытки после того, как у вас сработают стопы! Помните, что жизнь трендового трейдера несчастна.

	 

	Таким образом, я думаю, что это самое подходящее время напомнить вам, почему вы торгуете. На мой взгляд, вы должны торговать только ради возможности зарабатывать на ожидании. Вы не должны торговать ради получения мгновенной прибыли. Вы не должны торговать, чтобы доказать правильность вашего анализа рынка. Вы не должны торговать ради получения острых ощущений от своих действий. Вы должны торговать только ради возможности зарабатывать на ожидании, зарабатывать деньги в долгосрочной перспективе благодаря ожиданию вашей методологии, а не её точности.

	 

	И по мере того, как вы будете пытаться торговать по тренду, вы не должны пытаться спрогнозировать направление рыночного движения. Трендовая торговля является простой, логичной и обоснованной. Трендовая торговля не ставит перед собой задачи правильно определить рыночный тренд. Естественно, вы будете желать, чтобы рынок двигался в направлении идентифицированного вами тренда, но не стоит сильно полагаться на него. Чтобы заработать деньги, вы должны торговать ради возможности зарабатывать на ожидании, и трендовая торговля в этом плане является целесообразной.

	 

	Теперь в качестве отрезвляющего факта, чтобы напомнить вам о страданиях, которые испытывает трендовый трейдер, должен вам сказать, что рынки редко торгуются в трендах. Бо́льшую часть своего времени они проводят в диапазоне, нанося всяческие болезненные удары трейдерам, торгующим в направлении тренда. Для трендовых трейдеров это означает, что они чаще несут убытки, чем получают прибыль. В лучшем случае трендовый трейдер может рассчитывать на прибыль в среднем только в одной трети всех своих сделок. Помните, что жизнь трендового трейдера несчастна. Однако не всё потеряно, потому что, поскольку они торгуют в направлении тренда, их средняя прибыль в сделке обычно намного превышает их средний убыток. Крупная прибыль компенсируют массу небольших убытков. Таким образом, трендовая торговля хорошо согласуется с ключевым принципом «почему вы торгуете». Хотя она имеет жалкий вид по причине своей низкой точности, она имеет положительное ожидание и приносит хорошие деньги.

	 

	Вам нужно запомнить формулу ожидания, которую вы уже узнали ранее и которая представлена на рисунке 9.7.
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	Ожидаемая доходность (на каждый доллар)

	Вероятность прибыльной сделки

	Средняя прибыль в сделке

	Вероятность убыточной сделки

	Средний убыток в сделке

	 

	Рисунок 9.7. Формула ожидания
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	Рисунок 9.8. Ожидание составляет 32%

	 

	Будучи трендовым трейдером, вы всегда должны помнить, что торгуете только ради возможности зарабатывать на ожидании, а не для получения немедленной прибыли и не для того, чтобы подтверждать свою правоту. Вы торгуете не для того, чтобы определить правильное направление движения рынка. Вы торгуете ради возможности зарабатывать на ожидании, которое может быть получено только от выполнения многих сделок в течение продолжительного периода времени. Положительное ожидание можно получить, только лишь испытав многочисленные поражения на своём пути. Ожидание складывается из ваших прибыльных и убыточных сделок. А будучи трендовым трейдером, вы можете получить прибыль как минимум в одной трети своих сделок. Но когда вы это сделаете, средняя прибыль может в три раза превысить ваши средние убытки, и вы можете рассчитывать на заработок в 32 цента на каждый доллар риска. Следовательно, вы можете рассчитывать на положительное ожидание. Вы можете рассчитывать на заработок в 32 цента на каждый доллар, которым рискуете в сделке (см. рисунок 9.8).

	 

	Таким образом, как трендовый трейдер вы хотите зарабатывать деньги, и эти 32 цента на каждый доллар, которым вы рискуете в сделке, являются положительным (и хорошим!) ожиданием. Но эти 32 цента – не реальные деньги, а ожидание. Чтобы получить чистыми эти 32 цента на каждый доллар, которым вы рискуете в сделке, вам потребуется совершить как прибыльные, так и убыточные сделки. Они не являются той прибылью, которая зарабатывается мгновенно. Это ожидание, которое накапливается в течение длительного периода времени, охватывающего многие исполненные вами сделки, часть которых будут прибыльными, а многие – убыточными!

	 

	Теперь, если вы сможете увеличить свою точность до 50%, при этом сохраняя высокое соотношение прибыли к убытку, вы можете рассчитывать на получение 100 центов на каждый доллар, как показано на рисунке 9.9.

	 

	А если вы не сможете поддерживать соотношение прибыли к убытку на прежнем уровне и оно снизится до 2:1, то даже при этом вы всё равно можете рассчитывать на заработок в 50 центов на каждый доллар риска, как показано на рисунке 9.10.
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	Рисунок 9.9. 100%-ое ожидание
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	Рисунок 9.10. 50%-ое ожидание

	 

	Однако, если ваша точность упадёт до 33%, а соотношение прибыли к убытку останется на уровне 2:1, то вы начнете терять по 1 центу на каждый доллар риска в сделке, как показано на рисунке 9.11.

	 

	Здесь важно помнить, что ваше ожидание зависит от того, как вы следуете процессу – процессу применения прибыльной стратегии торговли в направлении тренда в течение длительного периода, когда вы будете совершать большое количество сделок. И в этих сделках будет много мелких убытков. Но наряду с этими многочисленными мелкими убытками будет и удивительно крупная прибыль – настолько хорошая прибыль, что она с лихвой перекроет все убытки, и у вас останется ещё немного денег, которые можно будет назвать чистой прибылью. Но помните, пожалуйста, что прибыль – это не деньги, а ожидание, которое было получено как от прибыльных, так и от убыточных сделок.

	 

	Таким образом, в трендовой торговле вы всегда должны стараться поддерживать свою точность и соотношение прибыли к убытку на уровне не ниже 33% и 3:1 соответственно.

	 

	Сожалею, что мне приходится повторяться; однако я чувствую, что должен это сделать, чтобы вы чётко уяснили этот момент. Позвольте мне ещё раз повторить. Вы должны помнить об этой простой цели, когда торгуете по тренду. Цель вашей трендовой торговли не в том, чтобы немедленно получить прибыль. И не в том, чтобы подтвердить свою правоту. И даже не в том, чтобы доказать правильность вашего анализа рынка. Ваша цель не в том, чтобы правильно определить направление движения рынка. Цель вашей торговли не в том, чтобы просто совершать какие-либо действия или испытывать острые ощущения от пребывания в рынке. Вы будете торговать только в том направлении, которое, по вашему мнению, является рыночным трендом. И вы будете торговать исключительно ради возможности заработать на ожидании, что как минимум потребует от вас точности выше 33% и среднего соотношения прибыли к убытку 3:1.
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	Рисунок 9.11. Отрицательное ожидание в -1%

	 

	Таблица 9.1. Границы ожиданий
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	В таблице 9.1 приведены границы, в которых вы должны стремиться торговать, будучи трендовым трейдером.

	 

	Я пытаюсь вдолбить это в вас, потому что не хочу видеть, как вы разрабатываете удовлетворительную методологию трендовой торговли, а затем выбрасываете её после длинной полосы убытков – будь то 10, 20 или 30 убыточных сделок подряд. Рано или поздно будут чёрные полосы. Не думаю, что вам удастся их избежать. Помните, что торговля по тренду несчастна.

	 

	Я предпочитаю, чтобы вы, находясь в глубокой полосе убытков, всегда помнили, что успешная трендовая торговля – это выживание, избегание риска разорения, а также следование хорошему процессу торговли. А великий процесс – это зарабатывать на ожидании, которое не придёт к вам после совершения нескольких сделок. Вам может потребоваться целый год, чтобы заработать на своём ожидании, потому что вы не знаете, какой рынок будет торговаться в тренде и когда он решит начать этот тренд. Вы должны мыслить с точки зрения процесса и помнить, что трейдинг – это активное взаимодействие с рынком, чтобы наслаждаться возможностями, которые он даёт, чтобы зарабатывать на ожидании. Ожидание не произойдёт в течение недели, месяца или квартала. Надеюсь, вы поймёте это и в нужное время вспомните, что я сказал. Пожалуйста, не выбрасывайте свою стратегию трендовой торговли только потому, что она не принесла вам немедленной прибыли после короткого периода торговли всего лишь в несколько месяцев. Не делайте глупостей. Я в очередной раз прошу прощения за то, что повторяю это, однако я считаю, что это слишком важно, чтобы просто вскользь упомянуть об этом.

	 

	Я разложил по полочкам всё, что необходимо сделать для успешной торговли в направлении тренда. И показал вам, насколько лёгкой должна быть трендовая торговля, если всё делать правильно. Я также напомнил вам, почему вы торгуете и почему вашей минимальной целью должно быть достижение точности в 33% при сохранении соотношения средней прибыли к среднему убытку на уровне 3:1. Если вы сможете сделать всё именно так, вы будете зарабатывать 32 цента на каждый доллар, которым рискуете в сделке. Теперь, когда я объяснил, почему трендовая торговля должна быть простой, я хочу подробно обсудить, почему для многих трейдеров она является такой трудной.

	 

	Почему для большинства трейдеров трендовая торговля является такой трудной

	 

	Я знаю, я знаю, я знаю. Если трендовая торговля является такой простой, то почему же тогда так много людей считают её трудной? Ok, я вас услышал. Если вы согласны с тем, что трендовая торговля действительно приносит деньги, хотя в большинстве сделок приносит убытки, и является столь же простой, как поиск тренда, ожидание коррекции, паттерна коррекции и, наконец, подтверждающего сигнала для входа, то почему же тогда так много трейдеров несут в ней убытки? Хороший вопрос, и я рад, что вы его задали.

	 

	Теперь вы знаете, что трендовая торговля должна быть простой и включает следующие шаги:

	
		Найдите торговый сетап:



	- Определите тренд.

	- Дождитесь коррекции/отката.

	- Дождитесь формирования паттерна коррекции.

	
		А затем реализуйте торговый план, чтобы воспользоваться преимуществами данного сетапа:



	- Дождитесь подтверждающего сигнала для входа.

	- Войдите в рынок.

	- Разместите стоп-лосс.

	- Управляйте сделкой.

	- Зафиксируйте полученную прибыль.

	 

	Давайте рассмотрим каждый шаг и посмотрим, можно ли найти ответ на данный вопрос. Я хочу ограничить свой обзор сетапом и торговым планом и не затрагивать другие причины, по которым люди терпят неудачу, потому что я уже подробно обсуждал их в предыдущих главах. Я хочу посмотреть, смогу ли я раскрыть некоторые дополнительные истины о том, почему столь многим трейдерам так трудно торговать в направлении тренда в контексте их методологии.

	 

	Определите тренд

	 

	Если бы я спросил вас, какие фразы являются наиболее часто цитируемыми на тему успешной торговли, то что бы вы ответили? Да, верно: «…торгуйте по тренду, тренд – ваш друг…». И это правило номер один для успешной торговли по тренду.

	 

	Давайте теперь предположим, что только 60% всех активных трейдеров слышали и поняли это сообщение (хотя я считаю, что этот процент намного выше). Если да, то почему же более 90% активных трейдеров терпят поражение в трейдинге? И действительно, если большинство активных трейдеров знают, что правило номер один для успешной торговли – «…торгуйте по тренду…», почему же так много активных трейдеров являются неудачниками? Интересно, правда?

	 

	Если вы считаете, что более 60% всех активных трейдеров знают, что они должны торговать в направлении тренда, но более 90% всех активных трейдеров терпят неудачу, не кажется ли вам, что это звучит иронично? Знаете, если бы все трейдеры были такими умными, как им хотелось бы, большинство трейдеров прекратили бы торговать и вернулись к своим семьям и жизни, которая была у них до рынков. Они прекратили бы смотреть на свои экраны, потому что происходит нечто очень странное: большинство знает, что надо торговать в направлении тренда, но большинство этого не делает. Если бы я был таким умным, как хотел бы, я бы уже давным-давно ушёл из трейдинга. Ведь если большинство знает, что делать, и при этом терпит неудачу, значит рынок, должно быть, фальшивка. Ну, я рад признать, что я не самый смышлёный в этом мире, поэтому я застрял в трейдинге. Но мне потребовалось очень много времени, и я набил много шишек, получил множество поражений, испытал массу разочарований и понёс слишком много убытков, чтобы разобраться в том, где рынок был настроен против меня. Мне потребовалось почти 15 лет, чтобы научиться справляться с крайними трудностями, которые подкидывал мне рынок. Он был настроен против меня!

	 

	Да, прямо сейчас большинство трейдеров используют всевозможные торговые инструменты, которые хоть и предназначены помогать трейдеру, но на самом деле доставляют ему крайние трудности. Мне жаль это говорить, но большинство методологий работают против трейдера.

	 

	Но позвольте мне вернуться к сообщению. Как вам известно, большинство трейдеров знают, как торговать в направлении тренда, но большинство активных трейдеров терпят неудачу в трейдинге. Из этого возникает вопрос, почему? Теперь вы знаете, что есть масса причин, по которым трейдеры терпят неудачу, но давайте ограничимся обсуждением трёх основных китов успешного трейдинга.

	
		Плохое управление капиталом: большинство людей перегружают свой счёт, не применяя разумного управления капиталом. Это увеличивает их риск разорения, который становится выше 0%, и приводит к финансовому краху.

		Плохая методология: у большинства трейдеров нет стабильной стратегии с положительным ожиданием. У большинства есть стратегии с отрицательным ожиданием, что увеличивает их риск разорения, который становится выше 0%, и приводит к финансовому краху.

		Плохая психология: большинство трейдеров не соблюдают свою методологию, даже если она хорошая. Они не могут правильно выполнить проверку достоверности своей методологии и не могут укрепить уверенность в своей торговой стратегии. Они не могут сфокусироваться на выбранном пути. Им не хватает уверенности, концентрации внимания, последовательности и дисциплины.



	Поскольку эта глава посвящена методологии, позвольте мне сосредоточиться на ней.

	 

	Плохие методологии

	 

	Большинство людей используют для торговли плохие методологии и не осознают этого. Если вы, как и я, признаёте, что успешная трендовая торговля – это не более и не менее, чем просто выявить тренд и быть достаточно терпеливым, дожидаясь его коррекции, тогда трендовую торговлю можно охарактеризовать двумя словами: тренд и коррекция. Получается, большинство трейдеров применяют плохие методологии, а большинство методологий, должно быть, используют плохие инструменты для выявления тренда и плохие инструменты для выявления коррекции. Верно? Или, иными словами, что посеешь, то и пожнёшь.

	 

	Если ключевыми драйверами ценности, лежащими в основе успешной методологии трендовой торговли, являются её инструменты идентификации тренда и коррекции, то вам придётся согласиться с тем, что если та или иная методология плоха, то она действительно отражает два её самых больших драйвера ценности: плохой инструмент для выявления тренда и плохой инструмент для выявления коррекции.

	 

	Опять же, мне грустно это говорить, но большинство инструментов для идентификации тренда и коррекции, используемые большинством трейдеров, являются плохими. На мой взгляд, их не нужно использовать. И поскольку они плохие, трейдеру очень сложно применять их для правильного выявления тренда. Большинство трейдеров считают, что определили тренд с помощью различных инструментов, они входят в рынок и тут же сталкиваются с разворотом цены! Это приводит к разочарованию.

	 

	Таким образом, это действительно является проблемой в техническом анализе. Огромная доля знаний в сфере технического анализа посвящена выявлению тренда, потому что это правило номер один для успешной торговли в направлении тренда. Тем не менее, так много трендовых трейдеров несут убытки. Я не хочу упрощать излишне, потому что, как я уже говорил, есть масса причин, по которым люди несут убытки. Я лишь предполагаю, что ещё одной веской причиной являются сами методы идентификации тренда и коррекции. Ведь если бы существовали более эффективные способы выявления трендов и коррекций, тогда прибыльными были бы гораздо больше 10% активно торгующих трейдеров, не так ли?

	 

	Плохие трендовые инструменты

	 

	Вероятно, самыми популярными трендовыми инструментами, доступными трейдерам на сегодняшний день, являются следующие:

	
		Скользящая средняя

		Конвергенция/дивергенция скользящих средних (MACD)

		Средний индекс направленности движения (ADX)

		Линии тренда.



	На мой взгляд, это плохие трендовые инструменты. Однако, прежде чем объяснять почему, я просто обязан сделать пару признаний. Во-первых, лично я считаю, что простой индикатор скользящая средняя, вероятно, является одним из лучших трендовых индикаторов, доступных трейдерам. Она проделывает разумную работу по выявлению тренда. И, во-вторых, я сам использую скользящую среднюю в своей среднесрочной трендовой торговле. Я использую долгосрочную 200-дневную простую скользящую среднюю для выявления того, что я называю доминирующим трендом. Я использую её, чтобы случайно не открыть среднесрочную трендовую сделку против того, что я считаю долгосрочным трендом. Однако, хотя я и использую индикатор скользящая средняя, я не использую её ни в своем торговом сетапе, ни в своём торговом плане. Я использую её только потому, что предпочитаю не торговать против генерируемых ею сигналов. Поэтому я не использую скользящую среднюю для выявления тренда. Я не использую скользящую среднюю для определения уровня коррекции. Я не использую скользящую среднюю для определения точки входа. Я не использую скользящую среднюю для размещения стопа. И я не использую скользящую среднюю для определения точки выхода. Я также должен поделиться с вами тем, что если я удалю 200-дневную скользящую среднюю из своих механических моделей, они принесут мне больше прибыли. Однако, когда я это делаю, средняя прибыль в сделке реально снижается, поэтому мне действительно стоит торговать, когда мой взгляд на тренд совпадает с доминирующим трендом, измеряемым 200-дневной скользящей средней.

	 

	Я также должен сказать, что в моём использовании 200-дневной скользящей средней нет ничего волшебного. Я всегда использовал её в своей торговле, и понятия не имею, является ли она оптимальной средней, и меня это не особо волнует. Я просто использую её.

	 

	Поэтому, хотя я полагаю, что скользящая средняя, возможно, является одним из лучших доступных индикаторов, и несмотря на то, что я лично использую 200-дневную простую скользящую среднюю, я всё же считаю, что это плохой инструмент для выявления тренда. Теперь я хочу поближе рассмотреть индикатор скользящая средняя и поделиться с вами, почему я считаю его плохим. И те же критические замечания, которые вы услышите от меня, могут быть применены к другим трендовым инструментам, о которых я упомянул.

	 

	Скользящая средняя

	 

	Итак, возьмём один из самых простых и, возможно, один из самых эффективных индикаторов, доступных на сегодняшний день – простой индикатор скользящая средняя, показанный на рисунке 9.12. Индикатор скользящая средняя имеет один параметр – период. Интерпретация тренда будет зависеть от значения этого параметра. Данный индикатор сглаживает цены, и пока цены находятся выше скользящей средней, тренд считается восходящим. А когда цены падают ниже скользящей средней, тренд считается нисходящим. В качестве альтернативы можно сравнить ценовое движение по отношению к скользящей средней за предыдущий день. Если оно растёт, тренд считается восходящим. А если оно ниже, чем в предыдущий день, то тренд считается нисходящим. Всё очень просто.

	 

	Единственная проблема заключается в определении периода скользящей средней: какой период использовать – 10 дней, 20 дней, 40 дней или 100 дней?
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	40-дневная скользящая средняя = нисходящий тренд

	40-дневная скользящая средняя = восходящий тренд

	200-дневная скользящая средняя = восходящий тренд

	40-дневная скользящая средняя = нисходящий тренд

	 

	Рисунок 9.12. Влияние различных значений периода скользящей средней

	 

	На рисунке 9.12 показаны две скользящие средние с двумя разными значениями периода. У одной период 40 дней, у другой – 200 дней. Пока цены находятся выше скользящей средней, тренд считается восходящим. Когда цены падают ниже скользящей средней, тренд считается нисходящим. Согласно 200-дневной скользящей средней, тренд в течение всего периода, показанного на графике, считается восходящим. Согласно более краткосрочной 40-дневной скользящей средней, тренд менялся, будучи то восходящим, то нисходящим, поскольку цены находились то выше, то ниже 40-дневной скользящей средней. Именно поэтому я считаю, что индикатор скользящая средняя является плохим трендовым инструментом.

	 

	Можно провести эксперимент. Взять трёх одинаковых трейдеров и разместить каждого из них в отдельные звуконепроницаемые кабины, чтобы они не могли советоваться друг с другом и слышать друг друга. Каждый трейдер имеет 20-летний опыт в трейдинге. Все они одинакового роста, и у них одинаковый цвет волос, одинаковый цвет глаз и один и тот же паспорт. Все они окончили один и тот же университет с одинаковой степенью магистра. Как я уже сказал, эти три трейдера будут сидеть каждый в своём звуконепроницаемом кабинете, и все они идентичны. Между ними нет различий. Затем можно представить им один и тот же график за один и тот же период времени. Далее дать им в помощь один и тот же торговый инструмент: скользящую среднюю. И, наконец, задать им один и тот же вопрос: «Сегодня я хочу торговать на рынке, который представлен на экране вашего ПК. Не могли бы вы сказать мне, какой сейчас на рынке тренд?»

	 

	И в зависимости от значения периода скользящей средней я бы получил три разных интерпретации тренда: один сказал бы, что тренд восходящий, второй – что он нисходящий, а третий – что на рынке флэт. Всё зависело бы от используемого ими значения периода скользящей средней. Но подождите, я слышу, как вы говорите: «Да, Брент, но почему же вы не сказали этим трём трейдерам ваш предпочтительный таймфрейм – ведь это, безусловно, очень важно?»

	 

	И я отвечу так: трейдинг – это не дискуссионный клуб. Рынку всё равно, каков мой таймфрейм. Он нечувствителен к моим потребностям. Поэтому я задал этим трём трейдерам один и тот же простой вопрос: «Сегодня я хочу торговать на рынке, который представлен на экране вашего ПК. Не могли бы вы сказать мне, какой сейчас на рынке тренд?»

	 

	Рынку всё равно, на какой таймфрейм я смотрю. Поэтому мне тоже всё равно. Я просто хочу знать, какой сейчас на рынке тренд: восходящий, нисходящий или флэт? Что я делаю с трендом на моём предпочтительном таймфрейме – это моё личное дело. Я просто хочу знать, какой тренд. Как я сказал этим трем трейдерам, я хочу торговать на рынке. Это действительно простой вопрос, и его не следует чрезмерно анализировать, обсуждать, рассматривать критически или как-либо оспаривать. Пожалуйста, не пытайтесь чрезмерно усложнить вопрос, касающийся торговли.

	 

	Мой вопрос остается актуальным. Даже если все три трейдера независимо друг от друга использовали бы узкий диапазон периода скользящей средней от 18 до 28 дней, я всё равно мог получить три разных интерпретации тренда. И кто скажет, что мнение какого-то одного трейдера является правильным, а двух других – неправильным? Кто скажет, что мнение какого-то одного трейдера лучше, чем мнения других, и что я должен слушать именно его? Никто. Все они идентичны, поэтому среди них не может быть дискреционного выбора. Все они будут верными, и все они будут ошибочными в зависимости от используемого значения периода скользящей средней. И кто сказал, что применение узкого диапазона периода от 18 до 28 дней является правильным? Кто сказал, что применение диапазона от 35 до 45 дней не будет лучше? Никто. Не существует универсальной экзаменационной комиссии, которая дала бы вам правильный ответ, потому что правильного ответа просто-напросто не существует. Единственным универсальным мастером является сам рынок, и он не собирается раскрывать свои истинные намерения в отношении тренда, подкидывая трейдерам крайние трудности. Он любит, когда все вместе и каждый в отдельности догадываются о его намерениях.

	 

	Итак, это моя дилемма и дилемма каждого трейдера, который использует индикатор скользящая средняя: кому верить? Какое значение следует использовать для периода? Какое значение периода следует использовать в индикаторе скользящая средняя? Это большая проблема.

	 

	Индикатор скользящая средняя имеет один параметр – период. И интерпретация тренда будет зависеть от значения этого параметра. Наличие параметра делает данный индикатор и, следовательно, интерпретацию тренда субъективными, и поэтому, на мой взгляд, данный индикатор является слишком ненадёжным, чтобы использовать его для интерпретации тренда.

	 

	Ирония

	 

	В этом и заключается ирония. Вдумайтесь, пожалуйста. Вы, трейдер, обращаетесь к этому инструменту, индикатору скользящая средняя, за помощью в интерпретации тренда. Итак, вы смотрите на этот маленький инструмент и говорите: «Индикатор, помоги мне, пожалуйста, определить тренд!»

	 

	Этот маленький индикатор, эта скользящая средняя, с большим удовольствием послужит вам. Итак, маленький индикатор поднимает свой взгляд, невинно смотрит вам в лицо и говорит: «Да, мистер трейдер, я рад помочь вам интерпретировать тренд. Просто задайте мне, пожалуйста, значение моего параметра – периода скользящей средней – и я охотно и с удовольствием дам вам именно то, что вы хотите...»

	 

	Таким образом, вы, трейдер, вводите значение параметра и получаете соответствующую интерпретацию тренда, основанную на значении этого параметра. Инструмент скользящая средняя даёт вам именно то, что вы просили! Если вы установите низкое значение периода, она даст вам интерпретацию краткосрочного тренда. Если вы введёте более высокое значение, она даст вам интерпретацию гораздо более долгосрочного тренда. Если же вы зададите ей значение из середины диапазона, она даст вам интерпретацию среднесрочного тренда. Она даёт вам именно то, что вы попросили: информацию, которую вы можете легко увидеть, взглянув на график. Данный инструмент не даёт вам ничего такого, чего вы ещё не знаете. Он даёт вам именно то, что вы попросили. Он не даёт вам никаких объективных или независимых советов.

	 

	Данный инструмент является самореализующимся, предоставляя вам положительную обратную связь с вашими входными данными. Он является зеркальным отражением значения, которое вы ему задаёте. Ирония состоит в том, что вы обращаетесь к этому инструменту за помощью, но невольно и неосознанно сами становитесь инструментом! Инструмент скользящая средняя – это лишь плохой маскарадный костюм для вас. Вы оказываете слишком много влияния на интерпретацию, которую он вам предоставляет. Вы вводите значение, и он отражает вам это значение, хотя и в другом виде. Это просто забавное отражающее зеркало, как и те, которые вы видите на карнавалах, где они искажают ваше отражение, инструмент просто отражает ваше мнение о значении параметра. Вы можете не признавать, что этот образ ваш, но поверьте, это вы. Это на 100% вы, поскольку вы субъективно выбираете значение, и инструмент любезно и точно отразил его вам.

	 

	И самая большая ирония в том, что вы, скорее всего, не знаете об этом. Вы не знаете, что когда вы просили инструмент скользящую среднюю помочь вам в интерпретации тренда, вы эффективно разговаривали с самим собой.

	 

	На мой взгляд, инструмент скользящая средняя слишком зависит от вас, чтобы дать вам независимую интерпретацию тренда. Он слишком зависим от вас, чтобы быть эффективным инструментом для идентификации тренда. Вы не знаете, был ли этот инструмент эффективным в выявлении тренда по причине его конкретной техники или потому, что вам повезло подобрать хорошее значение для его параметра. В чём состоит ценность данного инструмента? В самом его алгоритме или в том значении, которое вы ему задали? Он слишком зависит от вас, учитывая значение, которое вы присваиваете его параметру. И именно поэтому другие популярные трендовые инструменты тоже являются плохими: все они имеют параметр, который требует от вас субъективных входных данных. Они тоже просто являются искажённым отражением вас самих, поскольку вы оказываете такое сильное влияние на их индивидуальную интерпретацию тренда. На мой взгляд, они слишком зависят от вас, чтобы полагаться на выполняемую ими интерпретацию тренда (см. таблицу 9.2).

	 

	Таблица 9.2. Количество параметров в трендовых инструментах
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	Одной из причин, по которой индикатор скользящая средняя является одним из лучших трендовых инструментов, доступных трейдеру, является то, что она включает всего лишь один параметр. На интерпретацию тренда, выполняемую скользящей средней, влияет меньшее количество степеней свободы. У скользящей средней всего лишь один параметр, в отличие от MACD и ADX, которые имеют по три параметра! Наличие трёх переменных даёт вам слишком много степеней свободы, чтобы влиять на выполняемую ими интерпретацию тренда. Наличие целых трёх параметров даёт вам слишком много гибкости, слишком много влияния и слишком много пространства для маневра, чтобы получить то, что вы хотите – вашу прибыльную восходящую кривую капитала, подогнанную под исторические данные. Даже при наличии только одного параметра, не говоря уже о трёх, ваш индикатор имеет слишком много степеней свободы, чтобы подогнать вашу методологию под исторические данные.

	 

	Вот почему эти трендовые инструменты являются плохими. Различные значения параметров будут по-разному интерпретировать тренд. Чем больше параметров содержит индикатор, тем более вариабельной будет выполняемая им интерпретация тренда. А чем больше вариабельность, тем больше пространство для маневра и тем более ненадёжной является интерпретация тренда.

	 

	Инструменты с настраиваемыми параметрами слишком субъективны. Они слишком гибкие. Они просто становятся вашими электронными факсимиле. Они становятся добровольными слугами, счастливо отражающими то, что вы вложили в них. Они не говорят вам ничего того, чего бы вы ещё не знали. Они лишь маскируют те данные, которые вы им задали. Они недостаточно объективны или независимы, чтобы на них можно было положиться. Они становятся добровольными сотрудниками, помогая вам подогнать вашу методологию под исторические данные.

	 

	Ключевые вопросы

	 

	И здесь мы подходим к ключевым вопросам данной проблемы. (Пожалуйста, помните, что всё написанное здесь – это всего лишь мое мнение, и вы можете не соглашаться с ним. Просто не забывайте находить объективные доказательства в поддержку своей позиции.) Хороший трендовый инструмент должен быть независимым от трейдера. Хороший трендовый инструмент будет на 100% объективным и не будет полагаться на какую-либо субъективную интерпретацию или входные данные. Хороший трендовый инструмент будет чётко выполнять свои функции и не будет требовать от трейдера каких-либо субъективных манипуляций, которые заставляли бы его работать. Хороший трендовый инструмент не будет зависеть от трейдера. Хороший трендовый инструмент будет работать в зоне, свободной от влияния трейдера, в которой трейдер не может как-либо воздействовать на его интерпретацию тренда. Поэтому для интерпретации трендов следует рассматривать только тот трендовый инструмент, который способен обеспечить эти характеристики. И как только трендовый инструмент станет свободным и независимым от трейдера, его следует оценить на предмет его собственной полезности. Хороший независимый трендовый инструмент либо будет работать, либо нет, но для его работы не потребуется выполнения каких-либо внешних манипуляций. Всё очень просто.

	 

	Если некий трендовый инструмент требует какого-либо участия трейдера, значит, он не является объективным и независимым, и его не следует применять для интерпретации тренда. На мой взгляд, любой инструмент или идея, которые являются субъективными, слишком опасны для применения в трейдинге. Я считаю, что любой инструмент, который является «субъективным», несёт в себе опасность. Я считаю, что «субъективный» инструмент может погубить трейдера.

	 

	Следовательно, необходимо учитывать только объективные и независимые инструменты. На мой взгляд, все используемые вами инструменты, которые помогают вам принимать торговые решения, должны подвергаться объективному и независимому тестированию. Если у вас есть такие инструменты и они проверены, то они либо будут работать, либо нет. Если они работают с вашим простым объективным торговым планом, значит, вы можете положиться на этот инструмент.

	 

	Как трейдер вы знаете, что вам нужна помощь, поэтому вы ищете инструменты, которые могут вам помочь. В начале своей торговой карьеры вы считаете, что инструменты, содержащиеся в ваших программах для построения графиков, помогут вам. Однако вы ещё не понимаете, что гибкость инструментов на самом деле является недостатком, а не преимуществом. Вы узнаете об этом намного позже, когда столкнетесь с недоумением, разочарованием и большими расходами.

	 

	На примере одного из лучших технических индикаторов, доступных трейдерам, легко понять, насколько субъективным является индикатор скользящая средняя и насколько вариабельно и ненадёжно он может интерпретировать тренд. Стоит ли удивляться, что трейдеры испытывают трудности при использовании доступных им трендовых инструментов?

	 

	Популярные трендовые инструменты – скользящая средняя, индикаторы MACD и ADX – подвергаются одной и той же критике субъективизма. Они могут давать двум людям, торгующим на одних и тех же рынках, две разные интерпретации тренда в зависимости от переменных, которые те используют. Традиционная линия тренда подвержена той же критике, ибо два разных трейдера, глядя на один и тот же график, могут нарисовать две разные линии тренда в зависимости от выбранных ими разворотных точек. Зачем же в таком случае использовать какой-либо инструмент, который так несовместим с его интерпретацией тренда? Как вы можете объективно оценивать трендовый инструмент на предмет его эффективности, когда выполняемая им интерпретация тренда может сильно отличаться при использовании двумя разными трейдерами? Эти инструменты похожи на экономистов: они кажутся полезными для объяснения того, что произошло в прошлом, но бесполезны для объективного и эффективного анализа будущего.

	 

	Моя критика не ограничивается этими популярными трендовыми инструментами: она в равной степени применима и к более популярным инструментам для выявления коррекции.

	 

	Плохие инструменты коррекции

	 

	После того, как мы выявили тренд, вы должны терпеливо ждать, пока на рынке не появится уровень коррекции. К сожалению, традиционные инструменты для выявления коррекции подвержены той же критике, что и традиционные инструменты для выявления тренда. Они также имеют регулируемые зависимые параметры. Такие трейдеры могут прийти к противоположным выводам в зависимости от значений параметров, которые они задают им, и эта проблема только усугубляется, поскольку «субъективные» уровни коррекции зависят от предварительного выявления «субъективного» тренда! В связи с этим неудивительно, что большинство трендовых трейдеров не добиваются успеха.

	 

	Некоторыми популярными методами, используемыми для определения коррекции, являются:

	
		индикаторы, измеряющие условия перекупленности или перепроданности

		индикаторы, измеряющие дивергенцию

		графические паттерны

		индикаторы, измеряющие процентные уровни коррекции.



	К индикаторам, измеряющим условия перекупленности и перепроданности, относятся:

	
		скорость изменения цены (ROC)

		индекс относительной силы (RSI)

		осциллятор стохастик



	Дивергенция используется для выявления потери импульса, которая может сигнализировать о неизбежном развороте или окончании фазы коррекции. Измерение дивергенции зависит от использования одного из многих индикаторов перекупленности и перепроданности.

	 

	Как и у их братьев, трендовых индикаторов, эти измерения коррекции имеют тот же недостаток – регулируемое значение параметра, выбор которого зависит от трейдера. Поскольку они содержат регулируемый параметр, задаваемый трейдером, их результат становится субъективным и ненадёжным, вследствие чего данные индикаторы становятся нестабильными. И это ещё больше ставит в невыгодное положение человека, пытающегося использовать их для трендовой торговли. Как и в случае с дилеммой касательно трендовых индикаторов, для оценки уровня коррекции лучше всего найти индикатор с «фиксированным» значением, которым невозможно будет манипулировать.

	 

	Как трейдеру вам потребуется использовать меньше субъективных инструментов и больше 100% объективных инструментов, которые реально помогут вашей торговле. Вы научитесь новому принципу:

	 

	«...больше нет места для маневра...»

	 

	Вы станете строгими в своём обзоре торговых инструментов и идей при построении торговой методологии. Вы научитесь вытеснять из своей практики субъективные и, следовательно, ненадёжные торговые инструменты. Опять же, вы можете видеть, насколько сложной является задача поиска надёжного уровня коррекции для трендового трейдера. Популярные инструменты имеют слишком много переменных и регулируемых значений, что делает их слишком субъективными, слишком нестабильными и слишком ненадёжными. В таблице 9.3 показано количество параметров в популярных инструментах коррекции.

	 

	Различные значения параметров будут по-разному интерпретировать тренд. Чем больше параметров содержит индикатор, тем более вариабельным будет выявление им уровня коррекции. А чем больше вариабельность, тем больше пространства для маневра и тем более ненадёжной является интерпретация уровня коррекции.

	 

	Таблица 9.3. Количество параметров в инструментах коррекции
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	Таблица 9.4. Инструменты для выявления тренда и коррекции
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	Минус на минус не даёт плюс

	 

	Ну вот, у вас есть два минуса. Плохие трендовые инструменты и плохие инструменты коррекции. К сожалению, в трейдинге минус на минус не даёт плюс, а только усугубляет результат. В таблице 9.4 приведены наиболее популярные инструменты для выявления тренда и коррекции, доступные среднестатистическому трейдеру.

	 

	Их слабость – в количестве параметров. Чем больше параметров у инструмента, тем больше пространства для маневра или гибкости для манипуляций на этом инструменте в плане его соответствия вашим данным. А чем больше пространства для маневра, тем, на мой взгляд, ненадёжнее данный инструмент при интерпретации тренда и коррекции. Кроме того, эти плохие индикаторы тренда и коррекции, являясь производной цены, запаздывают, что заставляет их медленно идентифицировать либо изменение тренда, либо завершение коррекции. Итак, если по отдельности эти инструменты не являются плохими, то при интеграции в торговую методологию они становятся смертельно опасными.

	 

	Смертельно опасные индикаторы

	 

	В таблице 9.5 обобщены методологии, использующие некоторые из наиболее популярных инструментов для выявления тренда и коррекции.

	 

	Таблица 9.5. Краткое описание методологий и параметров их составляющих
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	Давайте посмотрим на Систему трендовой торговли №1, в которой тренд идентифицируется простой скользящей средней, а коррекция – индикатором RSI. Скользящая средняя сама по себе, как правило, является доброкачественным индикатором, потому что содержит только одну переменную, ограничивающую её степени свободы. Однако в комбинации с RSI, имеющим три параметра, полная методология становится торговой стратегией, содержащей четыре регулируемых параметра. Даже простая стратегия, такая как эта, имеет крайне высокий уровень гибкости и пространства для маневра, что позволяет трейдеру оказывать на неё слишком сильное влияние в плане регулировки значений её параметров, чтобы она соответствовала историческим данным. С таким количеством параметров вы не можете ожидать, что красивая кривая капитала останется стабильной в будущем.

	 

	И если даже эта простая методология будет недостаточно плохой, то что тогда говорить о Системе №3? С одной стороны, я приветствую эту методологию. Её консервативный дизайн требует двойного подтверждения перед поиском сетапа. В этой стратегии трендовой торговли тренд идентифицируется скользящей средней, а сила тренда измеряется индикатором ADX. Мне нравится консерватизм. Затем она будет терпеливо ждать появления коррекции, которая подтверждается процентными уровнями коррекции Фибоначчи и низким значением RSI. Опять же, мне нравится консерватизм, требующий согласования двух независимых инструментов коррекции. Итак, на консервативном уровне мне нравится, что Система №3 пытается получить двойное подтверждение. Однако на этом вся её привлекательность заканчивается.

	 

	Что мне не нравится, так это то, что комбинация инструментов создаёт торговую стратегию, содержащую 11 регулируемых параметров! На мой взгляд, это смертельно опасный высокий уровень. Слишком много места для обмана самого себя, полагая, что у вас появилось выигрышное преимущество.

	 

	Одна школа трейдинга считает, что можно использовать регулируемые параметры до тех пор, пока стратегия продолжает работать в широком диапазоне значений переменных. Я не возражаю, когда стратегия содержит всего лишь несколько параметров, скажем, один. С помощью одного параметра легко увидеть, имеет ли она ценность, если работает в широком диапазоне значений. Однако, когда она содержит более одного параметра, это уже не так просто. А тем более, когда стратегия содержит 11 параметров! Если значения 10 параметров будут фиксированными, а значение 11-го параметра перемещается в широком диапазоне, то можно увидеть, как этот один параметр дает значение или поддержку фиксированным значениям остальных 10 параметров. Но если значение одного из этих 10 параметров меняется, то работа, проделанная в первом тесте, больше не имеет смысла, поскольку предыдущие 10 параметров уже не будут фиксированными. Я не математик, но могу представить, что если в уравнении 11 независимых переменных и это уравнение действительно представляет всю вашу торговую методологию, то существует почти бесконечное число возможных комбинаций переменных для тестирования. У меня болит голова, когда я просто думаю об этом!

	 

	Моя точка зрения заключается в том, что, вероятно, невозможно правильно провести стресс-тестирование стратегии по 11 независимым, но взаимосвязанным переменным. Слишком большой диапазон значений компонентов, чтобы получить какую-либо уверенность в том, что вы действительно выбрали правильные значения параметров для своей стратегии.

	 

	И если вы мне не верите, то просто оглянитесь вокруг. Практически любой софт для построения графиков содержит все эти популярные инструменты для идентификации тренда и коррекции, поэтому каждый имеет к ним доступ. Они преподаются во многих книгах и включены во многие DVD-диски и семинары. И угадайте, почему более 90% активных трейдеров несут убытки в трейдинге и почему у большинства трейдеров падает их кривая капитала, как только они начинают торговать по своей новой торговой системе под названием «Святой грааль»? Поскольку они используют слишком много индикаторов, работа которых зависит от их регулируемых входных параметров, им удалось найти правильные значения, чтобы получить красивую кривую капитала на исторических данных и подогнать её под свои исторические данные. Эта кривая капитала будет нестабильной: она падает в тот самый момент, когда человек начинает торговать.

	 

	Все эти распространённые инструменты при соединении в торговую стратегию становятся более субъективными, чем их отдельные компоненты; они становятся более гибкими, более нестабильными и более ненадёжными. И именно поэтому большинство торговых планов терпят неудачу, поскольку они не являются на 100% объективными и независимыми от трейдера.

	 

	Субъективные инструменты

	 

	Неудивительно, что трейдеры, которые знают, что нужно торговать в направлении тренда, поскольку тренд – их друг, не могут успешно торговать по тренду, так как доступные им инструменты для идентификации как тренда, так и коррекции являются настолько некачественными. Неудивительно, что они терпят неудачу в трендовой торговле. Что посеешь, то и пожнешь. Что убивает трейдера, так это субъективные инструменты.

	 

	Эти инструменты соблазняют ничего не подозревающего трейдера своей гибкой привлекательностью. Они не угрожают хрупкому эго трейдера, пытаясь вытеснить его мнение. Они предлагают комфорт и совместное существование. Они предлагают тёплый и безопасный союз. Они предлагают светлое будущее через брак: субъективный инструмент с его легкой гибкостью с всезнающим и гениальным трейдером. Они предлагают брак, заключённый на небесах. И трейдер попадается на эту удочку, что грозит ему полнейшей катастрофой.

	 

	Ах, вы, простые смертные, так легко соблазняетесь яркими огнями на ваших торговых экранах. Какие же вы дураки. Какие же вы невежественные и счастливые дураки, если такие доверчивые. И каким же счастливым и невежественным дураком я был в течение первых 15 лет своей карьеры в трейдинге, страдая тем же соблазном и используя субъективную методологию.

	 

	Поэтому, на мой взгляд, любой инструмент с изменяемыми параметрами слишком субъективен. Он становится слишком гибким, чтобы на него можно было положиться. Он просто становится вашим электронным факсимиле. Он становится добровольным слугой, счастливо отражающим то, что вы вложили в него. Он не говорит вам ничего того, чего бы вы ещё не знали. Он лишь маскирует те данные, которые вы ему задаёте. Он недостаточно объективен и независим, чтобы на него можно было положиться. Он становится добровольными сотрудником, помогая вам подогнать вашу методологию под исторические данные.

	 

	Объективные инструменты

	 

	Лучшее, что вы можете сделать, это выбрать инструменты по выявлению тренда и коррекции, имеющие некоторую встроенную защиту от манипуляций. Лучшие инструменты со встроенной защитой – это инструменты, которые не содержат параметров или регулируемых переменных. Лучшие из них являются объективными и независимыми от вас. Лучшие инструменты имеют фиксированные значения. Это делает любой индикатор или инструмент с переменной обязательством. Регулируемые параметры дают регулируемые результаты. А регулируемые результаты ненадёжны для принятия торговых решений.

	 

	Идея состоит в том, чтобы выбрать объективные и «фиксированные» инструменты для определения тренда и коррекции. В их использовании не может быть никакой двузначной интерпретации. Либо 12-летний ребенок будет интерпретировать этот инструмент так же, как и вы, либо вы его просто выбросите. В нём нет никаких пространств для маневра. Все его значения должны быть фиксированными. Всё очень просто. В нем должны быть только чёрный и белый цвета, никаких оттенков серого. Как только вы сможете найти такие инструменты, идея будет состоять в том, чтобы объединить их в стратегию и создать простой и объективный торговый план. То есть когда благодаря вашему объективному инструменту идентификации тренда и объективному инструменту идентификации коррекции вы обнаружите объективный сетап, вы просто примените свой объективный критерий для входа в рынок, размещения стопа и выхода из рынка. И далее уже весь вопрос будет к вашей стратегии: либо она будет приносить деньги, либо нет. Затем вам нужно будет подтвердить её ожидание с помощью процедуры TEST. Если она приносит деньги, вы на правильном пути. Если нет, начните всё с чистого листа.

	 

	В таком случае ваша задача будет состоять в том, чтобы найти объективные инструменты для торговли – не идеальные, но и не изменяющиеся под влиянием вашего мнения; те, которые нельзя каким-либо образом отрегулировать; те, которыми нельзя манипулировать; те, которые можно легко применять и интерпретировать и к которым можно применить простой и объективный торговый план; те, что, надеюсь, дадут вам положительное ожидание, которое в конечном итоге будет подтверждено с помощью процедуры TEST.

	 

	Вам нужно использовать инструменты «без трейдера», т.е. те, в которых трейдер не может влиять на интерпретацию тренда или коррекции, и тогда эти инструменты либо будут работать, либо нет. Им нужно быть твёрдыми и независимыми и не нуждаться в какой-либо помощи с вашей стороны, которая выражается в настройке того или иного параметра. К сожалению, большинство индикаторов, на мой взгляд, не стоят вашего внимания, поскольку вы оказываете слишком сильное влияние на них посредством регулировки их параметров. Вам нужно создать стратегию, которая является «зоной, свободной от трейдера», в которой вы, трейдер, не сможете выполнять подгонку своей кривой капитала.

	 

	Естественно, вы будете на 100% субъективны в том, как разрабатываете свою стратегию – в разработке своей стратегии вы и должны быть такими. Без вашей субъективной осмотрительности и творческих идей у вас ничего не будет. Вы творец, поэтому для создания своей методологии вы будете использовать 100% своих творческих и субъективных мыслей. Однако, как только вы создадите свою стратегию, она должна стать полностью свободной от вас. Она должна содержать в себе объективные инструменты так, чтобы вы не могли повлиять на её внутреннюю работу. Ваша методология не должна содержать каких-либо переменных, чтобы вы не могли настроить какой-либо её параметр.

	 

	Вам нужно, чтобы ваша методология была независимой от вас. Вам нужна методология, которая не будет требовать вашего участия в её работе. Вам нужно получить объективные доказательства того, что стратегия работает, а стратегия, которая требует вашего участия, не является объективной стратегией – она является субъективным отражением вашего собственного имиджа. Надеюсь, я говорю вполне доходчиво.

	 

	До сих пор в нашем изучении трендовой торговли обсуждались два основных фактора – выявление тренда и коррекции. Хотя это на 80% является задачей трендового трейдера, в рамках трендовой торговли он должен выполнять ещё и другие действия.

	Помните, что трендовая торговля – это двухэтапный процесс. Во-первых, найдите торговый сетап, который, в свою очередь, состоит из трёх частей:

	
		Определите тренд.

		Дождитесь уровня коррекции/отката.

		Дождитесь формирования паттерна коррекции.



	Во-вторых, реализуйте торговый план, который состоит из пяти частей:

	
		Дождитесь подтверждающего сигнала для входа.

		Войдите в рынок.

		Разместите стоп-лосс.

		Управляйте сделкой.

		И (я надеюсь) зафиксируйте полученную прибыль.



	Теперь давайте посмотрим, как определить паттерн коррекции.

	 

	Дождитесь формирования паттерна коррекции

	 

	Немногие трендовые трейдеры дожидаются появления паттерна коррекции и подтверждения уровня коррекции. Большинство рассматривает уровень коррекции, каким бы он ни был, как паттерн коррекции. По сути, паттерн коррекции представляет собой консолидацию цены, поскольку рынок приостанавливается во время коррекции/отката, а затем тренд продолжается.

	 

	Паттерны коррекции представляют собой консолидацию цены и содержат традиционные графические паттерны, такие как флаги, вымпелы и треугольники. Проблема, с которой сталкивается трендовый трейдер – это субъективная идентификация конкретного графического паттерна.

	 

	На рисунке 9.13 представлен график золота.
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	Рисунок 9.13. Дневной график золота

	 

	Чтение графиков – дело непростое. Если в рамках своих торговых сетапов трейдер использует традиционные паттерны коррекции, то ему придется использовать свой опытный глаз для определения паттернов коррекции в рамках консолидации цены. Это задача субъективная и, на мой взгляд, непростая. Я сделал всё возможное, чтобы определить на рисунке 9.14 традиционные графические паттерны консолидации, какие я только вижу.

	 

	И когда я завершал свои поиски, это напомнило мне головоломку с треугольниками, которую вы можете увидеть на рисунке 9.15.

	
 

	Вы, должно быть, уже видели эту головоломку раньше. Почему бы не попытаться быстро подсчитать, сколько треугольников на рисунке 9.15, и записать свой ответ? Сделайте это быстро, без излишнего анализа. Хорошо.

	 

	Решение этой визуальной головоломки очень похоже на попытку определить традиционные графические паттерны. Оно является субъективным. В зависимости от вашего восприятия вы можете увидеть больше или меньше треугольников, если пересчитаете их заново.

	 

	На рисунке 9.16 я показал некоторые дополнительные паттерны коррекции, которые выбрал мой друг и которые я пропустил.

	 

	И на рисунке 9.17 показан ещё один паттерн коррекции, который я пропустил и только что получил от ещё одного моего друга, которого я также попросил взглянуть на этот график. Теперь вы понимаете суть проблемы с использованием субъективных инструментов?

	 

	Как я уже сказал, чтение графика является нелёгким делом, и рынку может потребоваться несколько попыток, прежде чем завершить какой-либо паттерн. Кроме того, паттерны могут иметь вариации. Например, треугольники могут быть симметричными, восходящими или нисходящими. Опять же, субъективный характер выявления паттернов коррекции делает их нестабильными и ненадёжными, препятствуя трендовому трейдеру достичь успеха.
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	Рисунок 9.14. Традиционные графические паттерны

	 

	Если вы мне не верите, почему бы не вернуться к рисунку 9.15 и не пересчитать количество треугольников, которые вы видите? Получили ли вы иной результат? Уверены ли вы, что правильно посчитали? Почему бы не попробовать пересчитать их снова? Интересно, правда? И эта головоломка предназначена для детской игры. Если вы испытываете сложности с треугольниками, то на что же вы таком случае надеетесь, когда будете торговать на реальных рынках в режиме реального времени на реальные деньги, основываясь на выявлении реальных (но едва уловимых) графических паттернов? На мой взгляд, нужно находить и использовать объективные паттерны коррекции.

	 

	Дождитесь подтверждающего сигнала для входа

	 

	По моему опыту, большинство трейдеров, как трендовых, так и свинг-трейдеров, не могут дождаться подтверждающего сигнала перед входом в сделку. Если они найдут сетап, то сразу же входят в рынок. Например, многие трейдеры просто покупают на 50%-ом уровне коррекции. Прежде чем войти в сделку, умные трейдеры сначала будут полагаться на рынок, чтобы доказать правильность своего сетапа, первоначально двигаясь в направлении сетапа. Если бы для этого вашим обязательным условием было достижение ценой уровня 50%-ой коррекции, они сначала подождали бы, когда цена достигнет этого уровня, а затем рассмотрели возможность открытия длинной позиции, как только рынок начал бы восходящее движение, возможно, покупая на пробое предыдущего максимума одного, двух или трёх баров. Отсутствие этого подтверждающего процесса, безусловно, усложнит работу трендового трейдера.
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	Сколько здесь треугольников?

	 

	Рисунок 9.15. Головоломка с треугольниками

	 

	[image: Image]

	 

	Рисунок 9.16. Традиционные графические паттерны
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	Рисунок 9.17. Трудность определения традиционных графических паттернов

	 

	Войдите в рынок

	 

	Ну, это один из шагов, который может сделать каждый трендовый трейдер, независимо от того, успешен он или нет.

	 

	Разместите стоп-лосс

	 

	Учитывая, что сегодня доступно огромное количество книг и семинаров по трейдингу, можно сказать, что большинство трейдеров знают, как размещать стопы. Если они ещё не ставят стопы, внедрение их, безусловно, улучшит результаты торговли.

	 

	Управляйте сделкой

	 

	На мой взгляд, управление сделкой предполагает использование трейлинг-стопа. Это означает корректировку стопа и частичную фиксацию прибыли по мере продолжения тренда. Никто не любит возвращать рынку открытую прибыль.

	 

	Зафиксируйте полученную прибыль

	 

	Очевидно, что не многие трейдеры умеют это делать.

	 

	Итак, что же нам следует делать?

	 

	Несмотря на то, что трендовая торговля является простым процессом, она связана со многими проблемами. Определение тренда, нахождение уровня коррекции и выявление паттерна коррекции зависит либо от переменного индикатора, либо от субъективной интерпретации графика. Все они подвержены субъективному мнению. Ожидание подтверждающего сигнала требует опыта при входе, размещении стопов, управлении сделкой и получении прибыли – всё это требует дисциплины и последовательности.

	 

	К сожалению, три самых больших драйвера ценности в плане трендовой торговли – определение тренда, поиск уровня коррекции и определение паттерна коррекции – являются наиболее субъективными во всем процессе исполнения. Стоит ли удивляться, что так много трендовых трейдеров терпят неудачу! Из этого возникает вопрос. Что же делать?

	 

	Ну, в идеальном мире трендовый трейдер использовал бы только лучший инструмент для идентификации тренда и оценки коррекции.

	 

	К сожалению, мир не идеален, и нам постоянно напоминают об этом крайние трудности, которые всегда присутствуют на рынке.

	 

	Насколько мне известно, не существует ни одного совершенного трендового инструмента, ни одного совершенного инструмента для оценки коррекции и ни одного совершенного паттерна коррекции, который каждый раз давал бы нам возможность озолотиться. Торговля предполагает вероятности, а не определённости, поэтому поиск идеального тренда и инструмента коррекции бессмыслен: их просто-напросто не существует. Тем не менее, я считаю, что трейдер может выявлять тренд, находить уровень коррекции и определять паттерн коррекции, чем полагаться на зависимые переменные и субъективные инструменты, какими являются индикаторы и традиционные графические паттерны.

	 

	Ответ заключается в выявлении и устранении основных недостатков традиционной трендовой торговли. Как я уже говорил, общий ключевой недостаток трёх наибольших драйверов ценности характеризуется одним словом «субъективный». Все они полагаются на субъективные мнения либо при присвоении значений параметрам, либо при интерпретации графических паттернов. Я полагаю, что если вы сможете субъективное заменить объективным, вы значительно улучшите свою продуктивность как трендового трейдера. И помните, что цель не означает совершенство. В трейдинге нет такого понятия.

	 

	Трейдеру требуются независимые и на 100% объективные рекомендации по интерпретации тренда, уровня коррекции и паттерна коррекции. Хорошие трендовые инструменты и инструменты коррекции не требуют какого-либо участия со стороны трейдера, чтобы быть рабочими. Хорошие трендовые инструменты и инструменты коррекции будут работать самостоятельно и будут оцениваться по своим собственным достоинствам. Они либо будут работать, либо нет. Хорошие трендовые инструменты и инструменты коррекции будут работать и будут свободны от вмешательства трейдера. Хорошие трендовые инструменты и инструменты коррекции должны быть независимыми в своей работе, и на них можно положиться при торговле.

	 

	Независимость

	 

	Это ключевой аспект, который мешает большинству торговых методологий. Они слишком зависимы от трейдера, чтобы создавать впечатление, что они работают, как это проиллюстрировано на рисунке 9.18.

	 

	[image: Image]

	 

	Три кита практического трейдинга

	Управление капиталом

	Методология

	Психология

	Зависимая стратегия

	Требуется слишком много входных данных от трейдера

	Слишком много входных данных, слишком гибкая, слишком большая подгонка данных

	 

	Рисунок 9.18. Недостоверность зависимой стратегии
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	Рисунок 9.19. Независимая стратегия

	 

	На рисунке 9.18 показаны три кита практического трейдинга: управление капиталом, методология и психология. Рисунок также иллюстрирует методологию, содержащую множество регулируемых входных данных, которых требуют субъективные инструменты для идентификации тренда и коррекции. Данная методология делает инструменты слишком зависимыми от трейдера. Они будут требовать либо субъективного значения переменной, либо субъективной интерпретации паттерна коррекции. Эти инструменты просто становятся продолжением самого трейдера, являясь его отражением. В этом и заключается ирония. Когда трейдер обращается за помощью к этим субъективным инструментам, он словно смотрит в зеркало на самого себя. Трейдеры знают, что для успешной торговли им нужна помощь. Им нужны инструменты, которые будут объективными и независимыми от них.

	 

	Только когда они не смогут влиять на интерпретацию своих инструментов, они могут положиться на их эффективность. Если инструменты в комбинации с объективным торговым планом могут создать на исторических данных кривую капитала с положительным ожиданием, трейдеры будут знать, что у них может быть прибыльная методология. Затем они смогут подтвердить свою стратегию с помощью процедуры TEST.

	 

	Трейдерам необходимо разработать методологию, которая не будет зависеть от них. Методология, естественно, будет на 100% субъективной, но как только она будет разработана, она должна быть независимой от трейдера, чтобы трейдер мог на неё положиться. Она либо будет работать, либо нет, и не будет нуждаться в корректировке своих параметров, чтобы создать впечатление, что она работает. Трейдер будет нуждаться в независимой стратегии, которая представлена на рисунке 9.19.

	 

	Достаточно сложно торговать, если вы подбрасываете в воздух слишком большое количество мячей. Я бы предпочёл торговать, подбрасывая только три мяча, поскольку ими гораздо проще управлять, как показано на рисунке 9.19, оставаясь при этом сфокусированным и последовательным в применении разумного управления капиталом и исполняя свою объективную и независимую методологию. Я бы не хотел, чтобы в воздухе находилось более трёх мячей, как показано на рисунке 9.18, где мне придется беспокоиться о том, правильно ли я задал значения своим параметрам. Я бы также постоянно беспокоился о том, является ли моя методология эффективной стратегией и не совершает ли просто успешную подгонку под исторические данные. Тогда я бы, вероятно, больше уделял времени коучингу в трейдинге, чем проводил бы его за своим торговым столом. Дайте мне возможность каждый день управлять только тремя мячами в воздухе вместо 10! И, опять же, я могу поделиться с вами только своими мыслями, которые исходят из моего собственного опыта.

	 

	Надеюсь, это обсуждение помогло вам понять, почему большинство методологий не работают в трейдинге в режиме реального времени. Также хочу, чтобы вы знали, что, несмотря на мою нулевую толерантность к субъективным инструментам, не все субъективные инструменты являются плохими.

	 

	Не все индикаторы плохие

	 

	Я знаю, что мои мнения являются экстремальными и что я обычно вижу торговый мир в чёрно-белом цвете. Я просто считаю, что трейдинг – это игра чисел. Если вы будете понимать числа, вы будете определять объективное преимущество, торговать небольшими суммами, торговать последовательно, торговать терпеливо, и вы получите хорошую прибыль от своего рискового капитала. Если же вы не будете понимать числа, вы будете торговать с риском разорения выше 0%, вы будете торговать с отрицательным ожиданием, вы будете торговать излишне на своем счёте, вы будете торговать, проявляя нетерпение, вы будете торговать нервно и нерешительно, и вы не будете следовать своему торговому плану. В результате вы потерпите неудачу.

	 

	Но, опять же, это я, и я знаю, что мои взгляды на субъективные инструменты и методологии, основанные на индикаторах, не дают мне никакой свободы действий. Ваши мнения могут отличаться от моих: у вас могут быть свои предпочтения касательно индикаторов или других субъективных инструментов. Если это так, я просто хочу, чтобы вы знали, что не всё потеряно, потому что я знаю некоторые основанные на индикаторах методологии, которые при этом являются успешными. Но должен вам сказать, что это простые методологии, и наиболее успешные из них используют только один индикатор с одним параметром. Вот и всё. Эта стратегия является прибыльной для широкого диапазона значений данного параметра. Поэтому не падайте, пожалуйста, духом в отношении всех индикаторов, потому что некоторые из них являются хорошими и имеют преимущество. Но их эффективность закреплена в рамках простой стратегии.

	 

	Если вы рассматриваете другие субъективные инструменты или выполняете иной субъективный анализ для своей методологии, это нормально. Нет причин, по которым вы не могли бы использовать их. Просто я считаю, что с их помощью вам будет сложнее получить преимущество в трейдинге. И, в конце концов, вы можете создавать любую методологию, какую только хотите. Однако, прежде чем рассмотреть возможность торговли по ней, вам всё равно нужно будет выполнить проверку ожидания вашей методологии с помощью процедуры TEST. Она будет финальным этапом, последним препятствием и окончательным арбитром эффективности вашей методологии.

	 

	В дополнение ко всему ещё одним подходом к рассмотрению субъективных инструментов является выявление тех субъективных инструментов, которые трейдеры успешно используют на протяжении многих лет. Ничто не сравнится с долговечностью, когда тот или иной инструмент помогает трейдеру извлекать реальные деньги из рынков в режиме реального времени и в течение длительного периода.

	 

	Ещё один подход может заключаться в поиске такого программного продукта для дискреционной методологии, который будет самостоятельно проводить анализ и находить торговые сетапы. Вы даже можете добавить методологию, основанную на индикаторах. Но хитрость здесь заключается в том, чтобы не трогать заводские настройки её параметров. Вам придётся использовать их как фиксированные значения, потому что в тот день, когда у вас возникнет соблазн изменить значение того или иного параметра и вы это сделаете, данная методология больше не будет независимой от вас и объективной. Это будет день, когда она станет слишком субъективной, слишком гибкой, слишком нестабильной и слишком ненадёжной, чтобы на неё можно было положиться. Таким образом, идея состоит в том, чтобы принять данный софт или набор индикаторов такими, какие они есть, и не вносить в их параметры никаких корректировок.

	 

	Например, трейдеры, которые любят торговать волны Эллиотта, могут использовать такую программу, как Advanced GET, которая самостоятельно находит на рынке торговые сетапы на основе своей интерпретации волн Эллиотта. Вы не будете менять ни один параметр в этой программе. Вам придётся позволить ей самостоятельно вести подсчёт волн и разработать свой собственный анализ. Затем вам нужно проверить, подтверждаются ли эти торговые сетапы с помощью процедуры TEST, чтобы определить, будет ли данная методология работать именно у вас. И она расстроит вас, поскольку по мере изменения рынка программа Advanced GET изменяет количество волн и торговых сетапов. Вот в чём дело. Она будет последовательной в своей интерпретации рыночных условий. Хотя данный подход и является субъективным, его представление будет объективным. Он будет независимым и последовательным, так как вы не будете вмешиваться ни в одну из настроек его параметров. Вы просто позволите этой программе работать на вашем компьютере и делать свое дело. Вы будете сохранять её работу независимой от себя. Помните: вы не должны ничего менять. На данном этапе я не знаю, достаточно ли хорошими являются найденные этой программой торговые сетапы, чтобы ваша торговля была прибыльной. Вам нужно определить это самостоятельно, задействуя вашего торгового партнера, с помощью процедуры TEST. Однако мне нравится, что это старая программа, которую Том Джозеф написал в промежутке между 1981 и 1986 годами, прежде чем она стала публичной в 1986 году. Прошло достаточно много времени. Мне нравится это. И если вы можете оставить заводские значения параметров и успешно протестировать эти торговые сигналы с помощью процедуры TEST, то у вас может быть одновременно как объективная (поскольку данный софт проводит анализ независимо от вас), так и субъективная (поскольку волновая теория Эллиотта является субъективной) торговая методология, прошедшая проверку достоверности. Это просто идея и пища для размышлений.

	 

	Но должен вас предостеречь. Если вам посчастливилось столкнуться с методологией, имеющей положительное ожидание, которая содержит субъективные инструменты, и вы смогли выполнить проверку её достоверности с помощью процедуры TEST, вы должны понимать, что у данной субъективной методологии будет меньше шансов остаться стабильной по сравнению с простой, на 100% объективной и независимой методологией. Это потому, что данная простая методология имеет меньше регулируемых компонентов и, следовательно, меньше возможностей для того, чтобы что-то пошло не так.

	 

	Рискуя прослыть занудой, я должен поделиться с вами наблюдением Чарли Райта в книге Арта Коллинза “Market Beaters”:

	  Цитата

	Одна из интересных вещей, которые мы обнаружили в нашем исследовании, заключалась в том, что в конечном итоге все индикаторы не имеют значения.

	Это наблюдение принадлежит Чарли Райту, который руководит успешным бизнесом по управлению фондами. Чарли работает на рынках более 30 лет и является механическим трейдером. За все годы своей торговли, исследований, разработок и управления фондами он пришёл к мнению, что индикаторы на самом деле не имеют значения. Но это всего лишь мнение Чарли, и он имеет на него право, как и мы с вами, хотя оно исходит от очень опытного и успешного трейдера. Более того, как я уже упоминал, это обобщение может иметь исключения.

	 

	Но разве рынки не меняются?

	 

	В трейдинге существует сильная доктрина, согласно которой ваша торговая методология должна быть гибкой, чтобы адаптироваться к меняющимся рыночным условиям. Сторонники этого направления говорят, что рынки меняются, и поэтому методология трейдера должна меняться, чтобы адаптироваться к новым условиям.

	 

	И они правы. Рынки постоянно меняются, и обычно они меняются в тот самый момент, когда вы считаете, что досконально проработали их. Рынки постоянно переходят от диапазона и консолидации к расширению диапазона и тренду как во время бычьего, так и во время медвежьего рынка. Таким образом, рынки внешне действительно меняются. И, честно говоря, если рынки постоянно меняются, как вы можете ожидать, что трейдер будет использовать единую методологию во всех рыночных условиях? Я знаю об этой точке зрения. Но я с ней просто не согласен.

	 

	Я считаю, что хорошая методология будет работать в любых рыночных условиях. Я не предлагаю, чтобы методология зарабатывала деньги на любом рынке каждый год. Это практически невозможно. Но я считаю, что хорошо продуманная простая методология должна приносить прибыль в долгосрочной перспективе при торговле на рынках, демонстрирующих все рыночные условия: связанную с диапазоном консолидацию и чистую трендовую торговлю как на бычьем, так и на медвежьем рынке.

	 

	Кто прав, кто ошибается? Все и в то же время никто. Очень опытные трейдеры способны распознавать сигналы и знать, когда переключать свои стратегии с медвежьего рынка на бычий, переходя со свинг-трейдинга на торговлю на коррекциях/откатах в направлении тренда и на торговлю пробоев в направлении тренда. Но они очень опытные, и они не всегда всё делают правильно. Они являются элитой, настолько близкой к реальному острому концу торгового спектра, что среднестатистический трейдер их просто не может видеть. Они почти невидимые, мифические трейдеры. Легенды.

	 

	Другие трейдеры предпочитают торговать на одной стороне рынка при любых условиях, используя простую и объективную надёжную методологию и полагаясь на своё управление капиталом, последовательность, дисциплину и настойчивость для достижения успеха. Например, те, кто использует широко известную торговую стратегию «черепах», о которой я расскажу в ближайшее время. Среднестатистическим трейдерам я бы предложил рассмотреть возможность торговать по одной хорошей методологии во всех рыночных условиях до тех пор, пока они не наберут необходимого опыта, которого очень трудно достичь.

	  

	Использование нескольких методологий

	 

	Ещё один подход, который вы можете рассмотреть, заключается в разработке двух независимых и взаимодополняющих методологий трендовой и контртрендовой торговли (или свинг-трейдинга).

	 

	В идеале они должны быть на 100% объективными и независимыми и работать на многих рынках в любых рыночных условиях. Они должны быть прибыльными и самостоятельно функционировать без постороннего вмешательства. Когда вы совместите их кривые капитала, вы будете наблюдать и наслаждаться плавным балансом своего счёта. Когда методология трендовой торговли переживает не лучшие времена, вы ожидаете, что методология контртрендовой торговли будет приносить прибыль, и наоборот.

	 

	Ваша цель должна заключаться в разработке и комбинации взаимодополняющих и независимых методологий. Как только вы этого достигнете, вы также должны стремиться к дальнейшей диверсификации своих стратегий на разных таймфреймах, к разработке методологий краткосрочной или долгосрочной трендовой и контртрендовой торговли. Именно так я и делаю. Я торгую портфелем механических трендовых и контртрендовых методологий на нескольких таймфреймах на глобальных индексных и валютных рынках.

	 

	Теперь, когда я поделился с вами своими взглядами на то, почему так много методологий трендовой торговли терпят неудачу, я хочу взглянуть на то, что, по моему мнению, является основными атрибутами прибыльных методологий. Как я уже упоминал, одна из моих целей в этой главе – дать вам основу для разработки вашей собственной торговой методологии. Надеюсь, теперь вы понимаете, почему традиционные инструменты для выявления тренда и коррекции не помогают большинству трейдеров. Давайте теперь посмотрим, какие атрибуты делают стратегию хорошей.

	 

	Основные атрибуты прибыльных методологий

	 

	Хорошие стратегии будут удовлетворять двум простым требованиям:

	
		помогать трейдерам избегать фатальных ошибок и

		рассматривать основные элементы стратегии успешного трейдинга



	В таблице 9.6 приведены фатальные ошибки, которые совершают большинство трейдеров.

	 

	Таблица 9.6. Фатальные ошибки, которые совершают большинство трейдеров
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	Хорошая методология гарантирует, что трейдеры будут консервативными при выборе размера своих сделок: они будут рисковать лишь небольшой частью своего счёта в любой отдельно взятой сделке. Хорошая методология позволит быстро закрывать убыточные сделки. Как правило, она будет использовать относительно небольшой начальный стоп-лосс, который трейдер будет корректировать и перемещать вслед за рынком по мере того, как цена будет двигаться в нужном ему направлении. Как правило, хорошая методология будет включать медленное закрытие прибыльных сделок, позволяя рынку сообщать своей методологии, когда следует фиксировать прибыль. Как правило, хорошие методологии не используют тейк-профиты. Хорошая методология работает на портфеле рынков. Хорошая методология будет объективной: она позволит любому торговать по ней и получать те же результаты. Как правило, в хорошей методологии будет использоваться мало инструментов, содержащих субъективные параметры.

	 

	По моему опыту, это некоторые из общих характеристик прибыльных методологий. И я говорю «как правило», потому что всегда есть исключения. Но на то они и исключения. Я знаю успешных трейдеров, которые быстро фиксируют прибыль в своих сделках. Я знаю трейдеров, которые применяют методологии, работающие только на некоторых рынках. Я знаю трейдеров, которые применяют методологии, использующие субъективные инструменты. Я знаю трейдеров, которые используют тейк-профиты. Однако, как я уже сказал, это исключения.

	 

	Успешные методологии также будут касаться ключевых элементов стратегии, находящихся в рамках универсальных принципов успешного трейдинга, как показано на рисунке 9.20.

	 

	Прибыльные подходы не основаны на случайных идеях. У них есть структура – логическое убеждение в том, как работают рынки. Торговля на коррекциях в направлении тренда основана на том, что рынки колеблются по мере того, как они возвращаются к среднему значению в контексте своих трендовых движений. Рынки не находятся в тренде постоянно, но когда они торгуются в тренде, они демонстрируют то импульсное, то корректирующее движение: они будут то расширяться во время импульса, то сжиматься во время коррекции, а затем снова расширяться, поскольку продолжают двигаться в направлении тренда. Торговля на коррекциях в направлении тренда предполагает, что у трейдера будет множество возможностей ловить трендовые движения, возникающие после коррекции/отката.
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	Рисунок 9.20. Атрибуты успешного трейдинга

	 

	В качестве ещё одного примера, волновая теория Эллиотта считает, что рыночные тренды обычно состоят из пяти волновых движений, а коррекции обычно состоят из трёх волновых откатов. И вы можете увидеть множество примеров этого на многих рынках.

	 

	Прибыльные подходы, как правило, являются простыми. Они не являются сложными. Чем проще ваш подход, тем меньше сбоев может в нём произойти. Простота гарантирует, что прибыльный подход останется надёжным. Сложные стратегии имеют слишком много регулируемых компонентов (слишком много мячей в воздухе), поэтому логично, что у них больше шансов на то, что один из «мячей» может «упасть», в результате чего методология потеряет своё преимущество. В сложных стратегиях бо́льшее количество компонентов может давать сбои.

	 

	Том Демарк, уважаемый участник рынка, который работал с магом рынка Полом Тюдором Джонсом и в настоящее время консультирует Стива Коэна из инвестиционного фонда “SAC Capital”, активы которого составляют $ 16 млрд, сделал одно из лучших наблюдений, которые я когда-либо читал или слышал. В книге Арта Коллинза “Market Beaters” он отметил следующее:

	  Цитата

	...суть в том, что после разработки 17 программистами и 4 или 5 лет тестирования базовые 4 или 5 систем работали лучше всего...

	Если вы чему-то и научитесь из моей книги, то это как минимум скопировать данное наблюдение Тома и разместить его на видном месте над вашим торговым экраном. Это удивительный вклад, который Том предоставил трейдерам, поделившись пониманием результатов значительного проекта исследований и разработок. Не так много трейдеров, таких как Пол Тюдор Джонс, могут позволить себе нанять 17 программистов, которые занимались бы интенсивными исследованиями рынка и стратегии в течение четырёх-пяти лет. Совсем немного трейдеров. Достаточно дорого нанять даже одного программиста, не говоря уже о 17 и в течение четырёх-пяти лет. Очень и очень дорого.

	 

	И мы с вами должны принять к сведению наблюдение Тома. После стольких усилий и времени лучше всего сработали базовые, или простые, четыре или пять систем (стратегий) Тома. Если вы не верите мне, то, пожалуйста, поверьте Тому, и, пожалуйста, не пытайтесь плыть против течения в попытке заново изобрести колесо. Простые вещи работают лучше, чем сложные.

	 

	И в качестве отступления, только вчера вечером я болтал со своим другом, мы решили организовать вечеринку в пиццерии с нашими семьями, и, как обычно, речь зашла о рынках. Мой друг владеет и успешно управляет хедж-фондом. Он управляет капиталом, размер которого исчисляется сотнями миллионов долларов. Мы затронули тему наблюдения, сделанного нашим другом-трейдером. И это было простое наблюдение о рынках. Оно одновременно было как простым, так и мощным, и мы оба заметили, насколько простым является один из самых хранимых секретов в трейдинге. Простые вещи работают лучше, чем сложные.

	 

	Прибыльные методологии просты и объективны. Они не требуют субъективной интерпретации. Десять трейдеров, использующих одну и ту же простую методологию, должны найти идентичные сетапы. Только если методология объективна, её можно измерить, применив простой торговый план для определения исторического ожидаемого значения методологии и измерив все прибыльные и убыточные сделки. Прибыльные подходы будут иметь положительное ожидание и работать на нескольких рынках.

	 

	Это ключевые атрибуты прибыльной методологии. Они просты и объективны, что позволяет измерить их ожидание. Именно поэтому я считаю, что вам нужны надёжные, независимые и объективные доказательства того, что та или иная методология работает! Получите их, и вы будете на один шаг ближе к тому, чтобы стать успешным трейдером. И я не могу не подчеркнуть важности простоты вашей методологии.

	 

	Преимущества простоты

	 

	Помимо разработки прибыльной и надёжной методологии есть множество дополнительных преимуществ, которые можно получить от простоты вашей стратегии.

	 

	Просвещение

	 

	Разработка и принятие простого подхода к трейдингу означает, что вы приняли важную реальность о трейдинге. Это означает, что вы достигли того состояния ума «дзэн», которое понимает, что Святого Грааля в трейдинге не существует. Это означает, что вы больше не чувствуете необходимости продолжать бесконечный поиск следующей лучшей торговой идеи. Принятие простоты даёт вам как просвещение, так и душевное спокойствие.

	 

	Это означает, что теперь вы понимаете и принимаете тот факт, что никто не может с уверенностью сказать, куда будет двигаться рынок в будущем, и теперь вы соглашаетесь с тем, что попытки сделать это являются бесполезными. Это означает, что вы поняли, что всё, что вы можете контролировать в своей торговле – это принятие разумной торговой логики и хорошего управления капиталом. Это означает, что теперь вы понимаете, что вам не нужно точно знать, куда движется рынок, чтобы заработать деньги. Принятие простоты даёт вам реальное понимание.

	 

	Простота удобства

	 

	В простой методологии нет ничего сложного. В ней нет индикаторов, которые нужно правильно интерпретировать, нет углов, которые нужно правильно рисовать, нет волн, которые требуют подсчёта, нет циклов, которые нужно искать, и нет процентных уровней коррекций, которые необходимо рассчитывать. Ничего. Простота есть удобство.

	 

	Цель

	 

	Простая методология ставит перед собой чёткую цель. «Простота» означает, что ничего не нужно выдумывать и настраивать. «Простота» означает, что вы либо увидите свой сетап, либо нет. Больше интерпретировать нечего.

	 

	Надёжность

	 

	Надёжность относится к стабильности прибыльности методологии в режиме реального времени. Чем дольше методология приносит доллары на ваш торговый счёт, тем она надёжнее. Методологии, которые не являются надёжными, используют субъективные параметры (например, индикаторы). Простые методологии обычно исключают использование регулируемых параметров, что помогает сохранять их надёжность. Это означает, что в вашей методологии может произойти меньше сбоев. Чем меньше в ней настраиваемых компонентов, тем надёжнее она будет.

	 

	Эмоциональная стабильность

	 

	С простыми методологиями эмоционально легче торговать по сравнению с субъективной дискреционной торговлей. Дискреционная торговля является гораздо более гибкой и гораздо больше зависит от трейдера в принятии всех решений. Будь то определение сетапа, решение о том, следует ли совершать сделку, решение о том, где лучше всего разместить стоп-лосс или зафиксировать прибыль – в дискреционном трейдинге все решения зависят от трейдера. В простых методологиях трейдеры знают ещё перед открытием рынка, существует ли на нём сетап. Они уже знают, где будут входить и размещать свои стопы, если у них есть торговый сетап. Их торговля так же проста, как соединять точки. Они знают, где следует входить в рынок, где размещать свои стопы и где фиксировать прибыль. Не требуется принятия каких-либо решений. Отсутствие необходимости принимать постоянные решения делает простую 100%-ую объективную торговлю эмоционально более легкой.

	 

	Тайм-менеджмент

	 

	Простые методологии торговли позволяют трейдерам добиваться лучшего управления временем. Поскольку в ней почти ничего не нужно делать, у трейдеров появляется больше свободного времени. Они не становятся рабами рынка, которые находятся в постоянном поиске сетапов и принятии решений касательно того, стоит ли торговать. «Простая» означает быстрая.

	 

	Ирония простоты

	 

	Я также должен поделиться с вами тем, что в разработке простых методологий есть ирония. Конечно, по моему опыту, чем проще стратегия, тем она надёжнее, а чем она надёжнее, тем она лучше. Ирония заключается в том, что, как правило, чем проще методология, тем грубее её кривая капитала. А чем грубее кривая капитала, тем сложнее торговать!

	 

	И это связано с тем, что более простая стратегия, скорее всего, будет реальной стратегией. Более простая стратегия не будет использовать индикаторы, зависящие от своих параметров, которые можно использовать для удобного пропуска крупных убыточных сделок или избегания продолжительного неблагоприятного периода торговли. При наличии выбора доступных индикаторов очень легко внедрить фильтр, чтобы избежать определённых рыночных условий. Легко разрабатывать сложные стратегии на основе индикаторов, которые создают гладкие кривые капитала.

	 

	Тут кроется ирония. Простота обычно сопровождается ухабистыми кривыми капитала, что усложняет торговлю из-за очень реальных и очень нормальных периодов просадки. Хотя простое является наилучшим, торговать с использованием простой методологии, как правило, сложнее всего!

	 

	Теперь, когда все мои разговоры о том, чего не следует делать и почему для создания простых методологий вы должны использовать на 100% объективные и независимые инструменты, я подумал, что было бы справедливо дать вам пример того, о чем я говорю: показать вам простую, на 100% объективную и независимую методологию торговли – прибыльную стратегию.

	 

	Пример прибыльной методологии – торговая стратегия «черепах»

	 

	«Черепахи» – известная группа трейдеров, созданная Ричардом Деннисом и его партнером Биллом Экхардтом в 1980-х годах. Они привлекли всеобщее внимание в книге Джека Д. Швагера «Маги рынка». Сегодня многие «черепахи» продолжают успешно управлять деньгами и, без сомнения, всё еще используют версию оригинальной торговой стратегии «черепах», которую они узнали более 20 лет назад.

	 

	Кертис Фейт, бывший самый высокодоходный трейдер-черепаха, резюмировал эту стратегию в своей книге «Путь черепах». Это пример прибыльной методологии для торговли пробоев в направлении тренда. Суть этой стратегии я обобщил на рисунке 9.21.
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	Рисунок 9.21. Правила торговли «черепах»

	 

	Всё очень просто. В этой стратегии есть ещё несколько трюков, о которых вы можете прочитать в книге Кертиса Фейта, но для целей моего обсуждения здесь достаточно и ключевой стратегии.

	 

	Ричард Деннис не разрабатывал стратегию так, как это делал Ричард Дончиан в 1960-х годах, публично изложив её достоинства в 1970-х годах. Она известна как стратегия торговли пробоев канала Дончиана с периодом 4 недели (20 баров).

	 

	Это прекрасный пример прибыльной методологии. Она имеет структуру и логическое представление о том, как работают рынки. Она считает, что тренды начинаются с импульса ценового движения. Согласно этой стратегии, в восходящем тренде более высокие цены будут приводить к ещё более высоким ценам. А в нисходящем тренде более низкие цены будут приводить к ещё более низким ценам. Всё просто. Существует не так много простых стратегий, как покупка на самом высоком максимуме и продажа на самом низком минимуме. В дневных ценах нет регулируемых параметров. Никто не может реально повлиять на самый высокий максимум или на самый низкий минимум из последних 20 торговых баров. Цель данной стратегии в том, что все трейдеры могут посчитать до 20 и определить самый высокий максимум и самый низкий минимум. Таким образом, правило «20» дней, или «четырёх» недель, содержит параметр, который постоянно остаётся на своих «заводских» настройках с тех пор, как Ричард Дончиан разработал эту идею в 1960-х годах. Несмотря на то, что подсчёт как «20», так и «10» дней можно рассматривать в качестве изменяемого параметра, поскольку они являются таковыми, они остаются на своих значениях по умолчанию более 40 лет. И данное правило четырёх недель также можно рассматривать как правило одного месяца, которое не содержит каких-либо регулируемых параметров. Следовательно, на мой взгляд, правило пробоя является как фиксированным, так и объективным. Однако, если бы даже трейдер и варьировал значения переменных в широком диапазоне, я бы предположил, что стратегия всё равно оставалась бы прибыльной, поскольку один из трюков, о которых я говорил, включает в себя более крупный пробой канала. Рассчитать 20-дневный ATR несложно, и несложно рассчитать, каково значение 2% от торгового счёта. В данной стратегии управления капиталом стоп является эффективным для широкого диапазона значений ATR. Для закрытия позиций трейдеры должны определить либо самый высокий максимум, либо самый низкий минимум из последних 10 баров. Как я уже сказал, данная стратегия является простой и объективной, а это означает, что её прибыльность и ожидание тоже легко измерить.

	 

	Эта стратегия является одной из самых успешных и популярных стратегий трендовой торговли, и она существует уже более 40 лет, что является очень длительным периодом в трейдинге. Я люблю долголетие. И я надеюсь, что это даст вам практическое представление о том, как должна выглядеть прибыльная методология.

	 

	Единственная проблема с торговой стратегией «черепах», как я обсуждал в главе 5, заключается в том, что вы должны торговать на большом счёте. Вам понадобится большой счёт по двум причинам: во-первых, для торговли большого портфеля рынков и, во-вторых, для отработки просадок. Вам потребуется крупный счёт, чтобы иметь возможность торговать большой портфель из 20-30 рынков, чтобы эта методология могла работать, потому что рынки редко торгуются в тренде. И, как я показал в главе 5, хотя стратегия имела очень прибыльный 2007 год, она реально пострадала от просадки в размере $ 750 000 в течение года! Таким образом, вам потребуется крупный счёт и для того, чтобы восстанавливаться после просадок, которые действительно происходят во время торговли. Но поскольку эта стратегия прибыльная, она является идеальным примером для моих обсуждений в этой книге.

	 

	Ну, я многое рассказал о методологии. Я поделился с вами, почему считаю, что торговля на коррекциях в направлении тренда должна быть лёгкой. Я напомнил вам, почему вы торгуете. Я обсудил, почему считаю, что плохие инструменты для выявления тренда и коррекции затрудняют трендовую торговлю у многих трейдеров. Вы уже знаете, что слова «субъективный» и «зависимый» я считаю грязными в трейдинге. Я обсудил то, что, по моему мнению, является основными атрибутами прибыльных методологий, и в качестве примера я использовал торговую стратегию «черепах».

	 

	Прежде чем закончить обсуждение методологии, я хотел бы поделиться с вами дальнейшими примерами: один я предоставлю в качестве примера того, как должен выглядеть объективный инструмент для идентификации тренда, а другой – чтобы дать вам пример того, почему опасно использовать субъективные инструменты для идентификации коррекции. Я начну с рассмотрения объективного трендового инструмента.

	 

	Пример объективного трендового инструмента

	 

	Как вы знаете, я считаю, что любой трендовый инструмент даже с одной переменной, такой как индикатор скользящая средняя, является слишком субъективным, чтобы на него можно было положиться. Я чувствую, что есть лучшие варианты. Альтернативой может быть использование самой цены (как это делает торговая стратегия «черепах»), чтобы помочь определить направление тренда.

	 

	Одним из примеров использования цены является просмотр графиков ценовых колебаний. Колебания помогают сгладить цены. При использовании графиков колебаний:

	
		Восходящий тренд определяется путём наблюдения более высоких минимумов ценовых колебаний. Когда образуется более низкий минимум колебаний, восходящий тренд меняется на нисходящий.

		Нисходящий тренд определяется путем наблюдения более низких максимумов ценовых колебаний. Когда происходит более высокий максимум колебаний, нисходящий тренд меняется на восходящий.



	Я считаю, что использование графиков ценовых колебаний будет лучшей мерой выявления направления тренда, чем использование инструмента с субъективным параметром. Колебания основаны на цене. Они могут основываться на дневных, недельных, месячных, квартальных или годовых ценах. Основываясь на цене, точки колебаний являются на 100% объективными, потому что ни один трейдер или финансовое учреждение не может влиять ни на дневной, ни на недельный, ни на месячный, ни на квартальный, ни на годовой максимум или минимум. На них никто не может повлиять: в этом плане рынки превосходят любого человека или учреждение.

	 

	Когда создаются точки колебаний, они на 100% объективны и на 100% независимы. Для интерпретации тренда не требуется дискреционного толкования или суждения. Если график демонстрирует более высокие минимумы колебаний, то тренд восходящий. Если же график показывает более низкие максимумы колебаний, то тренд нисходящий. Всё очень просто, объективно и независимо от того, что думает трейдер.

	 

	В зависимости от предпочитаемого вами таймфрейма для определения тренда вы можете использовать либо недельный (рисунок 9.22), либо месячный (рисунок 9.23) график ценовых колебаний для определения направления тренда.
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	Недельный график колебаний

	Нисходящий тренд на недельном графике

	Восходящий тренд на недельном графике

	Более высокие минимумы – восходящий тренд на недельном графике

	Нисходящий тренд на недельном графике

	Восходящий тренд на недельном графике

	Более высокие минимумы – восходящий тренд на недельном графике

	 

	Рисунок 9.22. Недельный график ценовых колебаний
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	Месячный график ценовых колебаний

	Более высокие минимумы – восходящий тренд на месячном графике

	 

	Рисунок 9.23. Месячный график ценовых колебаний

	 

	На рисунке 9.22 показан дневной график с наложением на него недельных ценовых колебаний. По мере того, как недельные колебания достигают более высоких минимумов, недельный тренд является восходящим. А когда недельные колебания формируют более низкие максимумы, недельный тренд является нисходящим. В качестве альтернативы для определения тренда вы можете использовать месячный график ценовых колебаний.

	 

	На рисунке 9.23 показан дневной график с наложением на него месячных ценовых колебаний. По мере того, как месячные колебания достигают более высоких минимумов, месячный тренд является восходящим. А когда месячные колебания формируют более низкие максимумы, месячный тренд является нисходящим. Месячные колебания могут использоваться для определения месячного тренда и, будучи более долгосрочными, могут помочь совершать крупные сделки.

	 

	Применение графиков ценовых колебаний на более высоких таймфреймах является одним из примеров на 100% объективного трендового инструмента. Надеюсь, что благодаря этому пониманию теперь вы сможете искать другие альтернативные трендовые инструменты, которые тоже будут на 100% объективными и независимыми. Теперь я хочу привести вам пример, почему не стоит использовать субъективные инструменты коррекции в своей методологии трендовой торговли.

	 

	Уровни коррекции Фибоначчи: факт или вымысел?

	 

	Наиболее широко известными инструментами коррекции являются уровни коррекции Фибоначчи. На рисунке 9.24 обобщены все признанные процентные отношения Фибоначчи.

	 

	Как мы видим, есть довольно много процентных отношений. На рисунке 9.25 приведены отношения в числовом порядке.
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	Рисунок 9.24. Популярные процентные отношения, используемые для определения уровней коррекции

	 

	Ну, по правде говоря, я надеюсь, вы можете увидеть главный недостаток процентных уровней коррекции: их очень много! Кажется, что они охватывают все значения десятичных дробей после запятой! И все они не могут быть правильными, верно? Какие же из них в таком случае являются верными? Отношения Фибоначчи? Арифметические отношения? Гармонические отношения? Или отношения Ганна?
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	Рисунок 9.25. Популярные процентные отношения, используемые для определения уровней коррекции в числовом порядке

	 

	Хотел бы я быть скептиком, когда впервые пришёл в трейдинг. Если бы я был им, я бы сразу же заподозрил это, увидев такое большое количество отношений и прочитав, насколько решительно каждая из теорий отстаивает именно свои отношения. Потому что, естественно, не все из них истинны. И если бы один набор отношений был правильным, разве это не говорило бы это о том, что все другие теории ошибочны? И если это так, то какое из всех этих отношений являлось бы ключевым? На что бы мне следовало обратить внимание? Но, увы, я не был скептиком!

	 

	В течение первых 15 лет моей торговой карьеры я был последователем волновой теории Эллиотта. И когда вы находитесь в волне Эллиотта, вы также находитесь и на каком-то уровне Фибоначчи. Но я, похоже, не мог найти правильного отношения, которое могло бы послужить уровнем поддержки или сопротивления. Поскольку я основывался на волнах Эллиотта и уровнях Фибоначчи, я подробнее остановлюсь именно на этих отношениях.

	 

	Как показано на рисунке 9.25, популярными отношениями Фибоначчи являются 38,2%, 61,8% и 78,6%. При этом также считается важным и 50%-ый уровень коррекции, хотя он и не является отношением Фибоначчи. Вопрос заключается в том, какой из этих коэффициентов трейдер будет использовать для выявления уровня коррекции, будь то уровень поддержки или сопротивления. Означает ли достижение ценой 38,2%-го или 50%-го уровня завершение коррекции? На этот вопрос сложно ответить из-за большого выбора отношений Фибоначчи. К сожалению, выбор делает любой инструмент субъективным.

	 

	Однако «выбор» – это меньшая из двух проблем, с которыми трейдер сталкивается при использовании уровней коррекций Фибоначчи. Если рынок действительно находит поддержку или сопротивление на уровне коррекции Фибоначчи, то трейдеру останется только сделать выбор, какой процент использовать. Однако, несмотря на всю литературу и программы, посвящённые уровням коррекции Фибоначчи, из моих исследований, безусловно, следует, что отношения Фибоначчи не имеют конкурентного преимущества перед другими процентными отношениями при определении уровней поддержки или сопротивления.

	 

	Если бы вы поверили последователям Фибоначчи, вы бы ожидали увидеть доказательства наличия отношений Фибоначчи не только в природе (что вы реально наблюдаете), но и на рынках. Вы желаете видеть, что рынки регулярно находят поддержку или сопротивление на процентных уровнях коррекции Фибоначчи.

	 

	Итак, я проделал эту работу и провёл некоторое исследование, чтобы определить, были ли отношения Фибоначчи доминирующими на рынках, поскольку так много литературы по трейдингу посвящено им. Моё исследование было простым, и я повторю его здесь. По сути, всё, что я сделал, это создал график ценовых колебаний на основе своих данных и рассчитал все ценовые колебания на графике в процентах.

	 

	Как показано на рисунке 9.26, я записал все процентные уровни коррекции, а также включил процентные расширения ценовых колебаний. Если бы уровни коррекции Фибоначчи были надёжным инструментом для определения уровней поддержки или сопротивления, то мы увидели бы отношения 38,2%, 61,8%, 78,6% и 161,8% доминирующими в моей выборке процентных отношений. Я бы ожидал, что они будут статистически значимыми по сравнению со всеми другими отношениями. Я бы ожидал, что они выглядят как статистические выбросы, аномальные величины, по сравнению с отношениями, не являющимися отношениями Фибоначчи.
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	Запишите каждый процент расширения

	Запишите каждый процент коррекции

	 

	Рисунок 9.26. Измерение процентных уровней коррекции и расширения ценовых колебаний

	 

	Чтобы убедиться, что я дал отношениям Фибоначчи все шансы появиться в моей коллекции ценовых колебаний, я также решил создать несколько графиков ценовых колебаний на нескольких рынках.

	 

	Каждый рынок я рассматривал с дневных данных с периода 1990 года (см. рисунок 9.27).

	 

	На основе дневных данных я создавал дневной график ценовых колебаний (см. рисунок 9.28).
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	Рисунок 9.27. Дневной график
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	Рисунок 9.28. Дневной график ценовых колебаний

	 

	Из дневных данных я создавал недельные данные. На основе недельных данных я создал недельный график ценовых колебаний (см. рисунок 9.29).

	 

	Из дневных данных я создавал месячные данные. На основе месячных данных я создавал месячный график ценовых колебаний (см. рисунок 9.30).
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	Рисунок 9.29. Недельный график ценовых колебаний
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	Рисунок 9.30. Месячный график ценовых колебаний

	 

	Из дневных данных я создавал квартальные данные. Из квартальных данных я создал квартальный график ценовых колебаний (см. рисунок 9.31).

	 

	И, наконец, из дневных данных я создавал годовые данные. И на основе годовых данных я создал годовой график ценовых колебаний (см. рисунок 9.32). Я не хотел, чтобы меня обвинили в том, что в своём исследовании я упустил какие-либо значимые ценовые колебания на разных таймфреймах.
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	Рисунок 9.31. Квартальный график ценовых колебаний
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	Рисунок 9.32. Годовой график ценовых колебаний

	 

	Я создал все эти графики ценовых колебаний на нескольких таймфреймах на пяти основных валютных парах:

	
		евро

		британский фунт

		японская иена

		швейцарский франк

		австралийский доллар,



	а также на рынках золота, сырой нефти и основных индексов:

	
		SPI

		Nikkei

		Taiwan

		Hang Seng

		SIMSCI

		KLCI

		Dax

		Stoxx50

		FTSE

		Nasdaq

		SP500.



	В общей сложности в своём исследовании я использовал восемнадцать рынков.
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	Уровни коррекции Фибоначчи: факт или вымысел?

	Частота

	Процентные уровни коррекции и расширения

	 

	Рисунок 9.33. Гистограмма процентных уровней коррекций и расширений

	 

	И на этих 18 рынках я измерил все процентные уровни коррекции и расширения для всех ценовых колебаний на всех таймфреймах. В общей сложности я собрал и измерил 36 411 колебаний. Затем я создал гистограмму всех 36 411 колебаний (в надежде) увидеть ключевые точки Фибоначчи – доминирующие процентные отношения, которые являлись бы статистическими выбросами. На рисунке 9.33 представлено то, что я увидел.

	 

	Каким же большим разочарованием это было для меня. Как можно видеть, в рамках этих колебаний ни одно из легендарных отношений Фибоначчи не было доминирующим процентным уровнем коррекции или расширения.

	 

	В таблице 9.7 показана частота возникновения коррекций и расширений ценовых колебаний на уровнях Фибоначчи из 36 411 колебаний.

	 

	Каждое из этих «магических» отношений Фибоначчи послужило уровнем коррекции менее чем в 1% случаев! Менее 1%. Что касается наиболее значимого золотого сечения 1,618, то на этом уровне Фибоначчи совершили свою коррекцию (или расширились до этого уровня) всего лишь 87 ценовых колебаний из 36 411!

	 

	И да, вы можете сказать, что рынки на множествах таймфреймах действительно демонстрируют коррекцию и находят поддержку и сопротивление на уровнях коррекции Фибоначчи. И таких примеров немало. На 38,2%-ом уровне всего лишь 228 колебаний совершили свою коррекцию (или расширились до этого уровня). На 61,8%-ом уровне всего лишь 248 колебаний совершили свою коррекцию (или расширились до этого уровня). А на 78,6%-ом уровне свою коррекцию совершили всего лишь 222 колебания (или расширились до этого уровня). Не волнуйтесь, есть много случаев, когда ценовые колебания происходили на уровнях коррекции Фибоначчи. Есть много прекрасных примеров, которыми можно пополнить библиотеку торговых книг о значении отношений Фибоначчи на рынках. У вас никогда не будет недостатка в примерах графиков, чтобы продемонстрировать важность отношений Фибоначчи.

	 

	 

	Таблица 9.7. Частота возникновения коррекций и расширений ценовых колебаний на уровнях Фибоначчи
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	Тем не менее, вы никогда не будете испытывать недостатка того же количества примеров, показывающих важность процентных отношений по обе стороны от отношений Фибоначчи. Как показано на рисунке 9.32, процентные уровни коррекции обычно подчиняются колоколообразной кривой распределения – это предполагает, что они подчиняются закону нормального распределения. В отношениях Фибоначчи нет ничего аномального или особенного.

	 

	Всё, что вы можете сказать, так это то, что на рынках происходит коррекция и расширение ценовых колебаний, но кривая распределения процентных отношений Фибоначчи, по-видимому, имеет колоколообразную форму. То есть они подчиняются закону нормального распределения, и в том или ином индивидуальном процентном отношении нет ничего магического. Абсолютно ничего.

	 

	Тем не менее, в торговом сообществе существует целая индустрия, которая продолжает пропагандировать уровни коррекции Фибоначчи как замечательный и надёжный торговый инструмент для определения уровней поддержки и сопротивления! Невероятно! Стоит ли удивляться, что такое большое количество трейдеров не могут успешно торговать в направлении тренда, когда один из основных инструментов для определения уровней коррекции, по сути, является бесполезным?

	Жаль, что я не был настроен скептически, когда впервые наткнулся на отношения Фибоначчи. Мне потребовалось почти 15 лет, чтобы верифицировать их бесполезность!

	 

	Надеюсь, это небольшое упражнение продемонстрирует, насколько важно проделывать работу и самостоятельно подтверждать или опровергать ту или иную торговую идею. Помните, что вы должны приветствовать все торговые идеи, но вы также должны оставить за собой право определять, является ли та или иная идея ценной именно для вас. И это будет исходить только от вашей собственной работы и усилий.

	 

	И я надеюсь, что этот экскурс в отношения Фибоначчи продемонстрировал вам, насколько желательно не полагаться на субъективные инструменты, особенно на те, которые вы не исследовали, в своей методологии трендовой торговли.

	 

	Трейдеры-плацебо

	 

	Полагаю, после всего сказанного каждый трейдер, использующий инструмент Фибоначчи, вычеркнул меня из списка своих друзей! И в будущем я уже не получу от них поздравлений на Рождество. Ну, ok, как-нибудь смирюсь с этим. Возможно, то, что я сейчас собираюсь сказать, смягчит их чувства по отношению ко мне.

	 

	Мое исследование, безусловно, показало мне, что отношения Фибоначчи являются не более важными, чем все другие процентные отношения. Факты сказали мне об этом чётко и однозначно. Тем не менее, существует целый легион фанатов инструментов Фибоначчи, которые слепо верят им, и когда вы прекращаете торговать на волнах Эллиотта, вы, возможно, можете пополнить целый континент поклонников инструментов Фибоначчи, каждый из которых безгранично верит в эти отношения. Роберт Претчер из клуба “Elliot Wave International” владеет, возможно, одной из старейших и самых успешных (по распространению) новостных рассылок в мире. Кто я такой, чтобы утверждать, что никто из них не зарабатывает деньги с помощью инструментов Фибоначчи? По крайней мере некоторые из них действительно зарабатывают в трейдинге, применяя в своей торговле инструменты, основанные на отношениях Фибоначчи, для поддержки своих торговых сетапов. Следовательно, кто же я такой, чтобы указывать пальцем и говорить противоположные вещи?

	 

	Это подводит меня к очень важному вопросу. Если уровни коррекции Фибоначчи не являются статистически значимыми, а люди клянутся, что именно с их помощью они зарабатывают деньги, то не являются ли эти люди просто трейдерами-плацебо? Являются ли они людьми, которые успешно торгуют, но ошибочно приписывают свой успех инструменту, который не имеет статистической значимости? Интересно, правда?

	 

	Таким образом, несмотря на то, что эти отношения не являются статистически золотыми, в сознании трейдера, использующего инструменты Фибоначчи, они представляют собой правду о структуре рынка – правду, которая даёт им уверенность в том, что они могут взаимодействовать с рынком. Они совершают сделку и выигрывают. Они считают, что их успех исходит от отношений Фибоначчи и что те дают им уверенность в торговле. Они торгуют и получают прибыль. Они приписывают свой успех наработкам Леонардо Фибоначчи. Так как же нам на самом деле относиться к инструментам Фибоначчи – являются они фактом, вымыслом или убеждением?

	 

	На мой взгляд, они, очевидно, являются убеждением, поскольку статистика не поддерживает их. Но рассуждаю ли я с точки зрения семантики, тогда как трейдеры, использующие в своей торговле инструменты Фибоначчи, считают, что их производительность основана на фактах?

	 

	Я называю их трейдерами-плацебо – теми трейдерами, чья техническая идеологическая обработка убедила их в том, что их конкретная школа технического анализа дает правду о рынках и трейдинге. Их идеологическая обработка даёт им уверенность в том, что с помощью данных инструментов они могут успешно торговать на рынках. Это даёт им убеждение погрузиться с головой в сложный мир трейдинга.

	 

	Ирония здесь не в том, что они не знают, что этот инструмент Фибоначчи или другой субъективный инструмент не является статистически значимым, а в том, что они не признают вклад своих собственных навыков в свой успех! Потому что единственная причина, по которой они получают прибыль, заключается в том, что они являются хорошими трейдерами, торгуют небольшими размерами позиций, быстро принимают убытки и медлят с фиксированием прибыли. Единственная причина, по которой растёт баланс их счёта, заключается в том, что они являются хорошими трейдерами. Замечательными трейдерами. Чудесными трейдерами. Отличными трейдерами. Они могут быть оторванными от действительности, но они умеют успешно торговать.

	 

	И это подводит меня к другому интересному вопросу (и благодаря этому моё имя могут вернуть в список тех, кому трейдеры пошлют свои рождественские открытки): могу ли я также осмелиться спросить, не являются ли все трейдеры просто трейдерами-плацебо – трейдерами, чья вера в свои торговые сетапы вселяет им веру и убеждённость в трейдинге?

	 

	Я всё больше прихожу к убеждению, что большинство людей иррациональны. Большинству людей нравится думать, что это так, когда им подтверждают это некие обстоятельства. Но когда обстоятельства вступают в сговор против них, некоторые люди становятся иррациональными и начинают искать произвольные способы поддержки своих решений. Это похоже на людей с предвзятостью подтверждения. Когда трейдеры открывают длинную позицию и ошибаются, то вместо того, чтобы просто закрыть её, они расширяют свой стоп-лосс и начинают искать в Интернете информацию и факты в поддержку и подтверждение своей позиции. Они закрывают глаза и перестают слушать любую информацию, которая говорит им обратное. Они ищут подтверждения того, что они делают правильно. У них есть склонность к подтверждению своей точки зрения (предвзятость подтверждения). Возможно, все трейдеры одинаковы. У трейдеров всегда будет некая причина для совершения сделки: торговый сетап. Является ли этот торговый сетап не более чем предвзятостью подтверждения к совершению сделки? И если трейдер успешен, то не потому ли, что он просто хороший трейдер, быстро принимающий убытки и медленно фиксирующий свою прибыль в сделке?

	 

	Позвольте мне начать с конца. Но прежде чем я продолжу, позвольте мне повторить то, что я уже рассмотрел. До сих пор (надеюсь) я обучал вас моим универсальным принципам успешного трейдинга. Я начал обучать вас с самого начала, с нуля. Я познакомил вас с пятью из шести универсальных принципов, начиная с подготовки. Далее я обсудил просвещение, затем торговый стиль, рынки и три кита, которые мы обсуждаем с вами до сих пор. Я уже рассмотрел управление капиталом и в настоящее время обсуждаю с вами методологию. Как только я завершу методологию, я поделюсь своими мыслями о психологии, а затем обсудим шестой и последний универсальный принцип, который включает в себя торговлю, фактическую часть исполнения сделок и фактическое взаимодействие с рынком, где вы увидите, насколько грязным и окровавленным он является.

	 

	Я надеюсь научить вас универсальным принципам, которые применяют все успешные трейдеры, независимо от отдельных рынков, таймфреймов, инструментов и методов, которыми они торгуют. Эти универсальные принципы проявляются в виде прибыли на торговом счёте трейдера. Прибыль поступает из индивидуального торгового плана трейдера. Где следует входить в рынок, где размещать свои стопы и где фиксировать свою прибыль. Причина, по которой они совершают сделки: их торговые сетапы могут сильно отличаться, и они действительно сильно варьируются среди трейдеров. Трейдеры обычно отличаются друг от друга своими торговыми сетапами. Однако для всех успешных трейдеров результат их торгового плана одинаков: они получают прибыль на своём торговом счёте. Результат идентичен, и в самом результате между трейдерами нет никакой разницы, кроме как в размере прибыли. Прибыль – это накопление универсальных принципов успешного трейдинга. Это то, что связывает всех успешных трейдеров, несмотря на то, что все они могут быть очень разными и что их торговые сетапы – причина совершения ими сделок – могут сильно различаться. Но неоспоримым фактом является то, что их успешная торговля приводит к прибыли. Они обычно используют разумное управление капиталом, торгуя небольшими суммами относительно размера своего счёта. Они, как правило, быстро принимают убытки и позволяют своей прибыли расти. Они, как правило, торгуют с определённым преимуществом. Они, как правило, безупречно исполняют свои торговые планы. Размер их прибыли гораздо больше, чем размер их убытков. Эти универсальные принципы успешного трейдинга неоспоримы. Однако причина их торговли, их методологии и торговые сетапы могут сильно различаться. Как правило, большинство из них торгуют с объективным и поддающимся определению преимуществом. И я бы даже предположил, что некоторые не будут этого делать, и, несмотря на это, они всё равно являются успешными. Я хотел бы уделить некоторое время обращению к этим трейдерам.

	 

	Мой план состоял в том, чтобы начать всё с нуля. Позвольте же мне сейчас начать с конца. По мере написания этой книги мой торговый счёт вырос на 0,5% за месяц. Сейчас для этого есть только один неоспоримый факт. На сегодняшний день моя общая прибыль за месяц превысила все мои убытки. Я торгую прибыльно. Это неоспоримая истина. Таким образом, деньги на мой торговый счёт поступают только от хорошей торговли. Причина моей торговли, моих сетапов, я считаю, поддерживается на 100% объективными и независимыми инструментами. Это то, о чём мне нравится думать, и это то, что мне говорят мои модели и компьютерные программы. Именно это и придаёт мне уверенности в моей торговле. Моя вера. Моя вера в мои 100%-ые цели и независимые торговые сетапы. Моя вера в сделку. В этом месяце у меня более высокий баланс счёта, потому что мои торговые сетапы подкрепили мою веру в поддержание связи с рынком, и моя фактическая торговля принесла мне чистую прибыль.

	 

	Поэтому, если я иду с конца, я смотрю на новые деньги, появившиеся на моём торговом счёте. Я знаю, что это только потому, что я быстро принимаю свои убытки (я горжусь тем, что умею хорошо проигрывать) и медленно фиксирую прибыль. Я хорошо торгую и исполняю свои сделки. Причиной моих сделок были мои торговые сетапы. Они дали мне уверенность в торговле. Кто может сказать, что мои объективные торговые сетапы лучше, чем субъективные торговые сетапы трейдера, торгующего на инструментах Фибоначчи? Если мы оба являемся прибыльными трейдерами, кто может сказать, что один сетап лучше другого? Они оба хорошо себя отработали, т.е. достигли своей цели – дали мне и трейдеру, торгующему на инструментах Фибоначчи, веру и убеждённость в необходимости совершать входы. Как только мы оба входим в рынки, именно наша индивидуальная торговля – получение бо́льшей прибыли, чем убытков – приносит нам деньги. И в этом вся суть: оба наших торговых сетапа достигли своей цели, вселив в каждого из нас достаточно уверенности, чтобы гарантировать нам эту сделку.

	 

	После входа в рынок в игру вступает реальная торговля. Именно эта реальная торговля и имеет значение. И если трейдер, торгующий на инструментах Фибоначчи, получает прибыль, то кто я такой, чтобы ставить под сомнение его мотив для совершения сделки?

	 

	Лично я предпочитаю основывать свою убеждённость в торговле на поддающихся количественной оценке и измерению фактах, а не на вере. И я надеюсь, что вы будете делать то же самое. Думаю, так вам будет легче. Таким образом, я чувствую, что многие трейдеры не столь рациональны, как им хотелось бы о себе думать. И да, я имею в виду трейдеров, торгующих на инструментах Фибоначчи, и многих их близких родственников, которые тоже основывают свои торговые сетапы на неподдающихся количественной оценке измерениях, непреднамеренно предпочитая использовать произвольные идеи для поддержки своих торговых сетапов. В конце дня все исполненные сделки являются функцией

	
		предубеждения к совершению покупки или продажи: торгового сетапа

		разумного управления капиталом: обеспечения правильного размера позиции

		торгового плана: правил входа, размещения стопов и выхода

		силы воли: способности к исполнению сделки в соответствии с торговым планом.



	Трейдер контролирует все эти четыре функции.

	 

	Я бы сказал (и может показаться, что я противоречу самому себе, учитывая мою веру в объективные и независимые инструменты), что до тех пор, пока трейдер не будет подвергать себя риску разорения, используя слишком большой размер позиции, и пока трейдер исполняет сделки в рамках своего торгового плана, наиболее важным элементом всей его торговли является торговый план, который включает в себя внесение денег на его торговый счёт, открытие позиций, размещение стопов и закрытие прибыльных позиций. Мотивация, лежащая в основе совершения сделки, не имеет особого значения, если они являются хорошими трейдерами, быстро фиксируют убытки и медлят с фиксацией своей прибыли. Ведь кого на самом деле волнует, почему трейдер совершает ту или иную сделку? Есть так много аргументов о том, что работает и что нет, и я имел несчастье принимать в них участие. Но в конце концов, если вы можете быть лучшим проигравшим и в равной степени можете быть таким же хорошим победителем, как и проигравшим, то кому какое дело до того, как и почему вы входите в рынок? Так что, возможно, все трейдеры – это просто трейдеры-плацебо, использующие свои индивидуальные сетапы для вселения в них веры и убеждённости в своей торговле?

	 

	Как я уже сказал, лично я предпочитаю торговать с чётко определённым, объективным, независимым и поддающимся количественной оценке преимуществом. Однако для тех из вас, кто этого не делает, действительно ли это имеет значение, если вы являетесь хорошим трейдером? Если вы исполнили 30 смоделированных сделок в соответствии с процедурой TEST с вашим торговым партнёром в целях подтверждения ожидания вашей методологии, то кого это волнует?

	 

	И важным моментом здесь являются 30 сделок в рамках процедуры TEST. Процедура TEST будет окончательным арбитром вашей торговой способности независимо от того, предпочитаете вы торговать с использованием заранее определённого и объективно измеряемого преимущества или же вы предпочитаете торговать в соответствии с субъективным преимуществом, как это делает трейдер-плацебо – пока вы проходите процедуру TEST, это может быть просто неактуально.

	 

	Однако, если вы упустите этап 30 сделок в рамках процедуры TEST, вам нужно будет прочитать всё, что когда-либо было написано о торговой психологии, чтобы исполнить вашу непроверенную методологию. Вам потребуется применить множество приёмов ментальной гимнастики, которые вы только сможете найти, чтобы заставить свое сознание игнорировать подсознательного врага по мере исполнения своего непроверенного торгового плана. Торговая психология станет вашим самым большим препятствием, которое необходимо преодолеть, поскольку ваше подсознание будет делать всё, что в его силах, чтобы завоевать господство над вашим сознанием. Это будет королевская битва, которая сделает всех коучей по трейдингу счастливыми и богатыми.

	 

	Резюме

	 

	Мы подошли к концу второй части трёх китов трейдинга, которая является пятым ключевым универсальным принципом успешного трейдинга. И разве мне не было что вам сказать? Полагаю, было что, поскольку я считаю, что методология является вторым по важности элементом трёх китов практического трейдинга. Методология определяет преимущество и оправдывает ваше взаимодействие с рынком. Если у вас нет реальной методологии с реальным преимуществом, у вас нет бизнес-трейдинга. Поэтому я рад, что потратил так много времени на то, чтобы поделиться с вами своими мыслями о методологии.

	 

	В этой главе я объяснил, что, как правило, существует три подхода к торговле: дискреционный, механический и дискреционно-механический. Большинство новых участников рынка начинают как дискреционные трейдеры и в конечном итоге продвигаются к более структурированному, или механическому, подходу. Механическая торговля устраняет бо́льшую часть эмоциональных потрясений, связанных с дискреционной торговлей. Некоторые профессиональные трейдеры в конечном итоге станут дискреционно-механическими трейдерами, используя свой опыт и свободу выбора среди своих очень структурированных, или механических, торговых сетапов. Эти профессиональные трейдеры считают, что могут использовать свой многолетний опыт, чтобы пойти вперёд своих механических стратегий и торговать по своему усмотрению.

	 

	Вы узнали, что можете торговать либо с помощью методологии трендовой торговли, либо с помощью методологии контртрендовой торговли. Я объяснил, что полная методология состоит из двух частей:

	
		сетапа и

		торгового плана.



	Ваш сетап должен искать только потенциальные уровни поддержки и сопротивления. Различные школы технического анализа можно разделить на три группы: пророки, мечтатели и прагматики.

	 

	Торговые планы должны иметь чёткие правила, где трейдеру следует входить в рынок, размещать стоп и закрывать прибыльную сделку. Вы научились игнорировать мнение многих, которые говорят, что точки входа не имеют значения, потому что они напрямую влияют на ваше ожидание и размер позиции. На самом же деле точки входа имеют очень большое значение. Я также порекомендовал вам игнорировать фатальную привлекательность широких стопов. Широкие стопы убивают трейдера.

	 

	Эффективный торговый план должен поддерживать и подтверждать сетап перед входом в сделку, а методология хороша только тогда, когда она подвергается проверке на достоверность с помощью процедуры TEST.

	 

	Я также объяснил, что вам нужно присоединиться к вашей предпочтительной стратегии управления капиталом с использованием протестированной методологии, чтобы рассчитать оценку вашего риска разорения. Напомнил вам о вашей цели в трейдинге: выжить в период финансового краха и не торговать, если ваш риск разорения выше 0%.

	 

	Я обсудил с вами трендовую торговлю как разумную и предпочтительную методологию торговли. Вы узнали, что такое рыночный тренд и что в основе всей прибыли лежит прибыль от трендовой торговли. Вы узнали, что жизнь трендового трейдера несчастна по причине высокого процента (67%) убыточных сделок. Вы узнали, что можно торговать в направлении тренда на пробоях или коррекциях. Вы узнали, что торговля на коррекциях в направлении тренда позволяет трейдерам открывать позиции с меньшим риском, но её недостатком является то, что иногда они будут пропускать большой тренд. Вы узнали, что торговля пробоев в направлении тренда никогда не пропускает большой тренд, но её недостатком, как правило, являются большие стопы и большие просадки.

	 

	Я обсудил практическую значимость использования торговли на коррекциях в направлении тренда в качестве вашей методологии. Вы узнали, почему торговля на коррекциях в направлении тренда должна быть простой, и я напомнил вам о том, почему вы торгуете. Вы узнали, что торговля на коррекциях в направлении тренда не должна быть сложнее, чем просто следовать пошаговому процессу.

	 

	Вы узнали, почему, на мой взгляд, столь большое количество трейдеров терпят неудачу в торговле в направлении тренда, даже когда большинство трейдеров знают, что это самый безопасный способ торговли. Вы узнали, что популярные трендовые инструменты и инструменты коррекции являются неэффективными из-за регулируемых параметров и их субъективной интерпретации. Вы узнали, что инструменты с регулируемыми параметрами слишком зависимы от трейдера, что делает их слишком гибкими, слишком нестабильными и слишком ненадёжными, чтобы на их основе можно было совершать сделки. Вы узнали, что ключевым вопросом для трейдера является применение таких инструментов, которые были бы объективными и независимыми. Вы узнали, что хорошие трендовые инструменты и инструменты коррекции либо работают, либо нет. Вы узнали, что хорошая торговая методология должна стать зоной, свободной от влияния трейдеров на интерпретацию тренда и коррекции.

	 

	Я также пояснил, что не все индикаторы плохие. Вы узнали, что некоторые методологии, которые используют индикаторы, являются успешными. Вы узнали, что самая успешная из них использует только один индикатор с одним параметром, который работает в широком диапазоне своих значений.

	 

	Я разобрал основные атрибуты успешных методологий, и вы узнали, что стратегия торговли «черепах» была хорошим тому примером. Вы узнали, что простота методологии имеет массу преимуществ. Вы узнали, что графики ценовых колебаний на более высоком таймфрейме являются хорошим примером объективного трендового инструмента. Я поделился с вами своим исследованием индикаторов Фибоначчи, чтобы продемонстрировать, почему так важно самостоятельно исследовать субъективные инструменты коррекции, прежде чем использовать их в своей методологии.

	 

	Затем я задал вопрос, возможно ли, что все трейдеры просто-напросто являются трейдерами-плацебо, используя силу веры в свои индивидуальные торговые сетапы, чтобы взаимодействовать с рынком и торговать на нём. Независимо от того, основывались ли их сетапы на рациональной объективности или иррациональной субъективности, большое значение имела именно вера трейдера в его сетап. Именно эта вера позволила ему входить в рынок и реализовывать свои хорошие торговые навыки: быстро фиксировать убытки и медленно фиксировать прибыль в своих сделках. Трейдеры прежде всего успешны потому, что они хорошо торгуют. Вы узнали, что я предпочитаю основывать свою веру на фактах, а не на догадках.

	 

	Большинство людей в начале своей торговой карьеры использую дискреционную методологию. Более настойчивые трейдеры в конечном итоге перейдут к созданию механической методологии. Те, кто продолжит свою деятельность в трейдинге, в конечном итоге овладеют механической торговлей и станут успешными прибыльными трейдерами. Затем действительно хорошие трейдеры перейдут к тому, чтобы стать дискреционно-механическими трейдерами, используя свой многолетний опыт (или искусство трейдинга, как называет его Ларри Уильямс), чтобы выборочно торговать на своих очень структурированных, или механических, сетапах. Сама элита учится побеждать свои собственные очень структурированные методологии. Как я уже сказал, это нормальное продвижение в трейдинге, но оно необязательно должно быть именно таким, поскольку есть успешные трейдеры, которые всегда были и всегда оставались дискреционными трейдерами. Мой совет начинающим трейдерам: сначала сосредоточьтесь на разработке механической методологии. На мой взгляд, это самая простая гора в трейдинге, которую можно покорить.

	 

	В следующей главе мы завершим три кита трейдинга, обсудив торговую психологию.

	 

	Переведено специально для Tlap.com

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	Глава 10

	 

	Психология

	 

	К концу этой главы мы завершим исследование трёх китов – трёх ключевых элементов практического трейдинга:

	
		управления капиталом

		методологии и

		психологии.



	На этом завершится пятый универсальный принцип успешного трейдинга. Хотя я ставлю психологию на третье место после управления капиталом и методологии, тем не менее, это не умаляет её важности.

	 

	Психология важна, но она не важнее, чем понимание того, что каждый трейдер, включая вас, вполне может слить свой счёт. Психология важна, но она не важнее, чем наличие знаний, навыков и усилий для грамотного исследования и разработки простой и в то же время на 100% объективной и независимой торговой методологии. Психология важна, но она не важнее, чем наличие знаний, навыков и усилий для правильной проверки ожиданий своей методологии посредством выполнения процедуры TEST.

	 

	Психология важна, но она не важнее, чем наличие знаний, навыков и усилий, необходимых для комбинации методологии с разумным управлением капиталом в целях снижения риска разорения трейдера до 0%. Более того, психология не имеет значения, пока вы не работаете на «живом» рынке и не вкладываете в него реальные деньги. Когда вы начнёте торговать в режиме реального времени, психология будет оказывать положительное стимулирующее влияние на вашу торговлю.

	 

	Психология прежде всего заключается в контроле трёх основных эмоций: надежды, жадности и страха. Психология – это клей, связывающий управление капиталом и методологию. Возможно, некоторые скажут, что этим комментарием я противоречу самому себе. Однако скажу, что при отсутствии управления капиталом и методологии психологии просто нечего связывать!

	 

	Психология важна для вашего выживания и конечного успеха. Тем не менее, всё зависит от степени. Если у вас будут правильное управление капиталом и методология, вам потребуется длительное время, чтобы ваше сознательное и подсознательное «я» чувствовало себя комфортно в трейдинге. Они начнут переплетаться между собой. Применение процедуры TEST для проверки ожиданий вашей методологии даст вашему подсознанию возможность успешно завершить тест-драйв, придав ему больше уверенности. При правильной комбинации управления капиталом и методологии вы со временем начнете торговать с нулевым риском разорения. Сделайте это, и ваш подсознательный разум будет счастлив. А он, в свою очередь, передаст радостное приветствие вашему сознанию. В противном случае он сделает всё возможное, чтобы вы прекратили торговать. Он будет добиваться этого путём повышения вашего уровня беспокойства и стресса.

	 

	Вам следует запомнить один хороший момент: если вы когда-либо испытывали стресс по поводу своей торговли, вам следует прекратить торговать. Прислушайтесь к своему подсознанию: оно пытается сказать вам то, что, вероятно, знают все вокруг: по всей видимости, вы вышли из-под контроля и не знаете, что сейчас происходит на рынке!

	 

	Прежде чем начать, я просто хочу обсудить то, что, по моему мнению, является консенсусным мнением о важности психологии в трейдинге. И прежде чем я это сделаю, должен вам признаться, что я не психолог. У меня нет формального образования в этой сфере, и я не прочитал ни одной книги по психологии трейдинга. Я просто высказываю своё мнение по этой горячо обсуждаемой теме. Будете ли вы меня слушать, решать только вам. Итак, начнём.

	
Консенсусная точка зрения

	 

	Согласно общему убеждению, вам нужно понимать ограничения, создаваемые вашим подсознанием, и вам нужно понимать, как получить доступ к вашему подсознанию, чтобы раскрыть свой потенциал. То есть все ограничения находятся только в вашей голове. Меня вышвырнут из клуба педагогов за то, что я собираюсь вам сказать, потому что я полагаю, что мои мысли о психологии принадлежат одному человеку – мне самому!

	 

	Но разве любая истории не имеет всегда две стороны? И разве каждая сделка на рынке не содержит двух противоположных мнений: один будет считать, что следует покупать, а другой будет считать, что следует продавать? Ну, я не покупаюсь на консенсусное мнение по поводу психологии.

	 

	Я считаю, что психология важна только тогда, когда вы начинаете торговать. Я не верю, что ваш успех в трейдинге зависит от понимания ограничений, созданных вашим подсознанием. И я не верю, что ваш успех зависит от того, как вы научитесь получать доступ к своему подсознанию, чтобы раскрыть свой потенциал. Если бы я не писал эту книгу для широкой публики, то, вероятнее всего, в этом месте я бы выругался. Я считаю, что все эти разговоры об «ограничениях» и «раскрытии» вашего потенциала – полная глупость.

	 

	На мой взгляд, психология, по-видимому, становится препятствием на пути к успеху, когда подсознание не удовлетворено тем, что трейдер знает, что́ он сейчас делает на сознательном уровне. Вот и всё.

	 

	Большинство трейдеров являются дилетантами: несмотря на все курсы, семинары и мастер-классы, которые они посетили, несмотря на все книги, которые они прочитали, и несмотря на все программы по построению графиков, которые они установили на своих компьютерах, они всё ещё на 100% являются дилетантами, и их подсознание знает об этом. И именно поэтому оно будет делать всё, что в его силах, чтобы не дать трейдерам войти в рынок. Оно увеличит их частоту сердечных сокращений, что приведет к повышенной потливости их ладоней, учащенному пульсу и беспокойству. Это  заставит их отклониться от своих торговых планов.

	 

	Тем не менее, многие из тех, кто считает, что психология должна применяться для борьбы с подсознанием, будут говорить, что вам необходимо верить в свой торговый план, придерживаться своего курса и торгового плана, тогда как вашему подсознанию прекрасно известно, что как трейдер вы не обладаете компетенцией в трейдинге.

	 

	Я считаю, что если трейдеры примут разумную стратегию управления капиталом и скомбинируют её с простой и надёжной торговой методологией, они начнут торговать с нулевым риском разорения. И если они смогут достичь этого, их подсознание осознает их компетентность и с радостью останется на заднем плане.

	 

	Как вы уже знаете, управление капиталом и позитивная стратегия ожидания – это два ключевых оружия против риска разорения. Если трейдер делает работу, чтобы узнать о том, как снизить свой риск разорения до 0%, и делает её правильно с помощью простой, объективной и независимой методологии, его подсознание увидит, что он выполняет эту работу. Оно увидит, что человек обучается тому, что трейдинг – это просто игра чисел, и оно увидит, что человек склоняет шансы в свою пользу. В результате оно будет более расслабленным, когда человек начнёт торговать. Оно позволит трейдеру следовать своему торговому плану, поскольку будет знать, что этот человек имеет торговое преимущество и торгует с нулевым риском разорения. Оно будет хотеть, чтобы трейдер заработал деньги, поскольку оно далеко не глупое.

	 

	Поэтому вместо того, чтобы завязывать подсознание в какую-то психологическую смирительную рубашку, я считаю, что трейдеру следует прислушиваться к нему! И я считаю, что если трейдер сможет успешно снизить свой риск разорения до 0%, то подсознание не будет ставить препятствий на его пути.

	 

	Как только трейдер достигнет нулевого риска разорения и завершит процедуру TEST, каждый из них станет гораздо более расслабленным. И подсознание позволит сознанию следовать его торговому плану. Поэтому, на мой взгляд, управление капиталом стоит выше методологии, а последняя, в свою очередь, стоит выше психологии. Однако, как только человек начнёт торговать, психология приобретёт важность, потому что она будет выполнять функцию клея, который прочно скрепляет управление капиталом и методологию. Этот клей важен, и трейдеру важно иметь, так сказать, «всевидящее око». В любом случае, это мой короткий взгляд на психологию.

	 

	И прежде чем продолжить, я хочу поделиться с вами одним простым наблюдением. Если считать психологию самым большим препятствием на пути к успеху, то можно подумать, что те, кто управляет миллиардами долларов на мировых рынках, близки к самоубийству из-за огромных сумм денег в своих сделках. Верно? Если бы вы мыслили так же, как они (и вам пришлось бы в это поверить, если бы вы верили тем, кто думает, что психология – это самая высокая гора в трейдинге, которую можно покорить), тогда эти крупные трейдеры-управляющие капиталом были бы на грани самоубийства или же близки к тому, чтобы попасть в финансовое учреждение, где все, включая членов их семей, поставят на них крест. Не так ли? Тем не менее, эти управляющие капиталом являются вполне нормальными людьми.

	 

	Я лично знаю некоторых крупнейших трейдеров из Австралии, которые торгуют более чем миллиардом долларов. И поверьте: если вы пройдете мимо них на улице, вы даже не узнаете, что они торгуют такой суммой каждый божий день, днём и ночью, пять с половиной дней в неделю на мировых финансовых рынках. Если бы вы увидели их идущими по улице, вы бы с легкостью приняли их за обычных провинциальных профессионалов, а не за супертрейдеров мирового масштаба. Вы бы увидели их такими, какие они есть – успешными, легко идущими людьми. Они не измотаны своей тяжёлой работой. Они не чокнутые. Они не пытаются следовать своим торговым планам. Они не зажаты, словно борются в армрестлинге со своим подсознанием. Они не лежат на кушетке какого-то коуча по трейдингу. Они расслаблены, довольны и богаты, очень богаты. Мне нечего больше добавить.

	 

	В любом случае, это лишь мой миниатюрный взгляд на психологию. Позвольте мне теперь немного углубиться, но не слишком глубоко. Как я уже упомянул, психология прежде всего заключается в контроле трёх основных эмоций: надежды, жадности и страха.

	 

	Управление надеждой

	 

	Надежда проявляется, когда вы обнаруживаете, что питаете надежды, что сделка не будет убыточной, и рассчитываете, что ваша сделка будет прибыльной. Надежда – это самое меньшее зло из трёх психологических препятствий. Я могу с уверенностью сказать, что практически всегда, когда вы обнаружите, что надеетесь на хорошую сделку, вы почти гарантированно получаете убыток. Надежда – это последнее чувство, которое вы испытываете перед закрытием сделки, и она обычно усиливается, когда рынок находится в нескольких тиках от вашего стопа! Вы надеетесь выиграть, потому что вам надоело проигрывать. Вы надеетесь, что не проиграете снова, потому что если вы проиграете, это нанесёт ущерб вашему торговому счёту.

	 

	Надежда исходит из двух областей – неправильного управления капиталом и незнания ваших ожиданий. Вы словно торгуете в темноте. Решение этой проблемы в прекращении торговли и снижении риска разорения до 0%. Использование правильного управления капиталом уменьшит размер вашей сделки и, в свою очередь, уменьшит опасения по поводу причинения ущерба вашему торговому счёту. Если вы обнаружите, что слишком обеспокоены результатом своей сделки, то это обычно происходит потому, что вы рискуете слишком большим количеством денег, учитывая ожидание вашей методологии, худшую просадку и размер вашего счёта. Вы перегружаете свой торговый счёт. Разработка простой, объективной и независимой методологии даст вам стратегию с положительным преимуществом касательно вашего ожидания. Сочетание разумного управления капиталом с методологией положительного ожидания обеспечит вам нулевой риск разорения. Проверка достоверности вашей методологии с использованием процедуры TEST подтвердит преимущество вашей методологии. Вы больше не будете торговать в темноте – вы будете торговать, имея знания. Ваше подсознание будет видеть, что вы выполняете свою работу, и позволит вам торговать. И вы больше не будете надеяться, что ваша следующая сделка будет прибыльной. Вы начнете надеяться, что ваша методология найдет дополнительные сетапы, чтобы дать вам больше возможностей заработать на ожидании. Вы начнёте фокусироваться на процессе.

	 

	Проверка вашего ожидания с помощью процедуры TEST даст вам уверенность в том, что вы действительно знаете, что делаете, и что́ вы должны ожидать заработать в долгосрочной перспективе на каждый доллар риска с помощью своей методологии. Таким образом, вы перестанете надеяться и начнёте ожидать.

	 

	Управление жадностью

	 

	Жадность проявляется, когда вы начинаете хотеть бо́льшего. Она будет нажимать на кнопку опасности. Вы начнёте думать, что упускаете что-то, потому что считаете, что другие делают это намного лучше вас. Вы начнёте хотеть больше денег и будете верить, что чем больше вы будете торговать, тем больше будете их иметь. Желание бо́льшего приведет к импульсивной торговле, что неизбежно приведёт к циклу совершения малорентабельных сделок, увеличению убытков и торговле из мести. Этот цикл будет повторяться всё чаще, пока вы либо не придёте в себя, либо не сольёте свой счёт.

	 

	Жадность возникает, когда вы не довольствуетесь тем, что у вас есть. Жадность становится проблемой, когда вы эмоционально дезориентированы. Эмоциональная дезориентация является результатом ошибочных целей и ожиданий. Большинство трейдеров в начале своей карьеры ставят перед собой цель достичь 100%-ой точности. Вы должны перестать беспокоиться о том, правы вы или нет. Они также рассчитывают получить доход более 50% или даже более 100% от суммы средств на своём счёте.

	 

	В главе 3 я обсуждал важность достижения эмоциональной ориентации. Если вы сможете ставить перед собой профессиональные цели со скромными ожиданиями, то с течением времени научитесь контролировать свою жадность. Примите тот факт, что никто не может достигать нереалистичных результатов из года в год на статистически последовательной основе. Никто. Нет никаких доказательств того, что у кого-то это вообще получится. Довольствуйтесь тем, что у вас есть. Ставьте перед собой скромные ожидания. Установите скромную цель доходности для вашего рискового капитала, будь то 20%, 30% или 40% доходности. Помните, чем выше ваши ожидания, тем выше риск, с которым вы будете сталкиваться, и тем выше вероятность того, что вы сольёте свой счёт!

	 

	Чётко определите предпочтительную доходность вашего рискового капитала. Вы должны визуализировать, чего добьётесь к концу текущего торгового года, основываясь на предыдущих 12 месяцах торговли. Визуализируйте, насколько хорошо вы будете чувствовать себя, достигнув своих скромных целей. И никогда не забывайте этого ощущения. Вы должны с радостью придерживаться своих скромных ожиданий в отношении прибыли.

	 

	Управление страхом

	 

	После достижения эмоциональной ориентации для управления своей жадностью вам нужно научиться управлять своим страхом понести убыток, страхом неудачи. Страх порождается неизвестностью, страх возникает из-за невозможности контролировать неопределённое будущее.

	 

	Важно управлять своим страхом, потому что если вы этого не сделаете, вы можете неправильно исполнить свой торговый план – либо не исполнив сделку, либо не установив скользящий стоп, либо слишком рано закрыв свою сделку. Вам нужно выработать правильное мышление, чтобы продолжать торговать по своей методологии независимо от страха.

	 

	Единственный способ преодолеть страх получения убытка – это противостоять ему. Противостоять своему страху и взять его под контроль. Устраните неопределённость будущего, создав уверенность с помощью негативных ожиданий. Ожидайте худшего. Если вы сможете это сделать, вам никогда не придётся думать о том, нужно ли вам следовать одному из сигналов вашей методологии. Вы торгуете на всех сетапах, неизбежно несёте убытки, но в долгосрочной перспективе получаете прибыль от положительного ожидания вашей методологии. Важно помнить, что хотя трейдинг является относительно простым, на самом деле он не является лёгким.

	 

	Страх – это личная вещь, поэтому универсального решения, как побороть страх, не существует. Я поделюсь с вами, как справляюсь со своим собственным страхом, и, надеюсь, вы сможете извлечь пользу из этого.

	 

	Я являюсь фьючерсным трейдером и торгую полный рабочий день. В процессе написания этой книги я тоже продолжаю торговать. Я торгую на девяти мировых индексных рынках и пяти основных валютных парах 24 часа в сутки, пять с половиной дней в неделю. Редко бывает такой день, когда я не торгую на каком-либо рынке в какой-то части мира. Это могут быть фьючерсы на индексы, будь то SPI, Nikkei, Taiwan, Hang Seng, DAX, Stoxx50, FTSE, Mini Nasdaq или E-Mini S&P500. Прямо сейчас, пока я пишу эту главу, у меня открыты два ордера по индексам Mini-Nasdaq и E-Mini SP500 на две краткосрочные контртрендовые сделки. В настоящее время у меня есть открытая длинная позиция по FTSE в среднесрочной трендовой сделке, которую я удерживаю уже две недели. Я поручил моему брокеру перемещать трейлинг-стоп. У меня, возможно, был сетап на одном из пяти фьючерсов на основные валютные пары, которые я торгую: EUR/USD, GBP/USD, USD/JPY, USD/CHF и AUD/USD. Но сегодня я не открыл по нему сделку. В среднем я обычно совершаю по две сделки в день, и мне приходится постоянно иметь дело со страхом понести убыток. То, чем я собираюсь поделиться с вами, помогает мне справляться со своим страхом.

	 

	Хотя мои методологии дают мне положительное ожидание в долгосрочной перспективе, я торгую изо дня в день с отрицательным ожиданием в краткосрочной перспективе и с отрицательным ожиданием в среднесрочной перспективе – когда у меня есть открытая позиция, я пессимист.

	 

	Отрицательное ожидание в краткосрочной перспективе

	 

	Под отрицательным ожиданием в краткосрочной перспективе я подразумеваю, что всякий раз, когда я торгую, я всегда ожидаю убытка. Я всегда предполагаю, что ошибаюсь и что у меня, без сомнения, сработает стоп-лосс. Следовательно, когда у меня есть сетап для совершения сделки, перед открытием рынков я всегда вношу в свою таблицу прибылей и убытков ожидаемый убыток. И внося ожидаемый убыток в свою электронную таблицу прибылей и убытков перед совершением сделки, я признаю его и устраняю все эмоции, связанные с этой сделкой!

	 

	Я торгую без страха! Это может показаться странным, но каждый раз, ожидая убытка в своей сделке, я признаю свой страх потерять. Признавая свой страх, я побеждаю его и могу торговать каждый появляющийся сетап. Ожидая получения убытка, я снимаю неопределённость в отношении будущего. Я рассчитываю, что проиграю. Я знаю своё будущее. И я не боюсь. Я считаю, что если я жду убытка, мои убытки будут оказывать на меня меньшее влияние, когда они произойдут. Более того, это помогает мне стать лучшим проигравшим, которым я только могу быть, что, как я знаю, в долгосрочной перспективе делает меня победителем!

	 

	Я призываю вас научиться приветствовать свои убытки. Ожидать их. Поступая таким образом, вы устраните неопределённость в отношении будущего, позволив себе торговать все свои сетапы решительно и беспристрастно, и вы не только ослабите укус убытка, но и станете хорошим проигравшим и в долгосрочной перспективе победителем!

	 

	Отрицательное ожидание в среднесрочной перспективе

	 

	Мои негативные ожидания не начинаются и не заканчиваются каждой отдельно взятой сделкой. Я жду получения убытка в тот же день, когда появится сетап, и жду, что вот-вот начнётся самая длинная серия убыточных сделок. Если моя предыдущая сделка была убыточной, я считаю, что торгую в период худшей просадки.

	 

	Я считаю, что за углом меня ждут моя самая длинная серия убыточных сделок и мой самый крупный последовательный убыток. Я никогда не забываю о возможности наступления крайних трудностей на рынке. Я должен мыслить таким образом, чтобы подготовиться к неожиданностям, а это значит, что я постоянно думаю о защите, защите и ещё раз защите. Если вы будете противостоять своему страху проиграть, вы преодолеете его!

	 

	Создание определённости за счёт негативных ожиданий в краткосрочной и среднесрочной перспективе устранит неопределённость будущего. Создайте определённость, и вы избавитесь от страха, связанного с совершением сделки, и будете следовать своему торговому плану без отклонений. Вы станете успешным трейдером, который без колебаний следует своему торговому плану.

	 

	Управление болью

	 

	Теперь я хочу внести свой вклад в психологию трейдинга. Меня поражает тот факт, что несмотря на большое количество приверженцев психологии, которые считают её самым большим препятствием на пути к успеху в трейдинге, вы редко слышите слово «боль», когда речь идёт о «надежде», «страхе» и «жадности». Что ж, я хочу это исправить.

	 

	И в этом присутствует хорошая симметрия, когда я заканчиваю обсуждение третьего кита практического трейдинга крайне важной практической дискуссией о «боли». Я считаю, что если вы не можете справиться с «болью» в трейдинге, то всё, что я написал об универсальных принципах успешного трейдинга, не имеет значения.

	 

	Хотя трейдинг относительно прост в исполнении, на самом деле он труден, сложен и ещё более труден в успешном исполнении. И он суровый, когда вы начинаете торговать на реальном рынке, из-за боли, о которой не упоминается в книгах, DVD-дисках, семинарах и мастер-классах, посвящённых трейдингу.

	 

	Позвольте мне познакомить вас с моим болезненным миром активного трейдинга. Как вы уже знаете, жизнь трендового трейдера – это несчастье. Вы знаете, что рынки редко находятся в тренде, поэтому в 67% своих сделок трендовые трейдеры обычно несут убытки. Торговля по тренду несчастна, как в целом и жизнь трендового трейдера. Однако несчастье не ограничивается трендовой торговлей.

	 

	Мир трейдинга – это мир боли, и вы можете поблагодарить за это крайние трудности, присутствующие на рынке. По причине крайних трудностей трейдер редко будет зарабатывать легкие деньги. Итак, вы здесь, и вы хотите торговать. Если вы приняли большую часть, если не всё, из того, что я написал до сих пор, то вы в более выгодном положении и у вас больше шансов преуспеть на рынке. Тем не менее, остаётся ещё одно, последнее и огромное препятствие, которое вам нужно преодолеть – принятие постоянной боли.

	 

	Итак, как вы думаете, сможете ли вы справиться с болью, которую трейдинг будет вам постоянно причинять? Как вы думаете, сможете ли вы справиться с болью, принимая тот факт, что большинство не может? Видите ли, хорошая торговля – это всё, о чём я упоминал до сих пор, однако для того, чтобы хорошо торговать в долгосрочной перспективе, вам также нужно научиться управлять постоянной болью, которую причиняет непрерывная успешная торговля. Поверьте, успех причиняет боль. Успех – это боль.

	 

	Управление болью будет происходить в ваших мыслях. Таким образом, вам нужно отбросить надежду, страх и жадность в своём подсознании, чтобы освободить место для «боли».

	 

	Я считаю, что когда люди обсуждают психологию трейдинга, они должны упомянуть не только о важности управления тремя основными эмоциями: надеждой, жадностью и страхом, но и о важности управления вашей психологической болью.

	 

	Теперь, несмотря на все мои усилия, направленные на то, чтобы поделиться с вами универсальными принципами успешного трейдинга, я знаю, что большинство из вас, даже если вы согласны с тем, что я написал в этой книге, просто проигнорируют многое из того, что я предложил, и сразу же начнут торговать, следуя своим знаниям, своей собственной интуиции, делая то, что вы хотите делать. Такова наша человеческая натура. Я просто надеюсь, что вы вспомните то, что прочитали в этой книге, и вернётесь к ней, скажем, через 12 месяцев или всякий раз, когда почувствуете, что действительно готовы не только читать, но и слушать, впитывать, понимать и исполнять то, что я написал. Но сначала вы броситесь в трейдинг, как в омут с головой.

	 

	По моему опыту, мне кажется, что большинство людей первым делом должны испытать неудачи в трейдинге, прежде чем действительно будут готовы учиться. До тех пор, пока они не испытают разочарования, они будут продолжать верить в рекламную шумиху, которая предполагает, что трейдинг является лёгким делом. Трейдинг, конечно же, является простым, когда вы переходите к механике и исполнению, но, с другой стороны, это нелёгкое дело. Это тяжело, тяжело и гораздо тяжелее. Это 100%-ый буткемп. Это 100%-ое разочарование. Это на 100% больно. Это 100%-ая боль на многих уровнях.

	 

	Трейдинг – это мир боли. Когда вы теряете деньги, вы будете испытывать боль. Когда вы теряете деньги в течение нескольких месяцев, вы будете испытывать боль. Когда вы будете зарабатывать деньги, вы будете думать о том, сколько денег могли бы ещё заработать, если бы оставались в сделке немного дольше. Мысли о мнимых деньгах, которые вы оставили в рынке, будут вызывать у вас боль. Когда вы тратите массу времени и энергии на изучение правдоподобной теории в трейдинге и она не приносит вам деньги, вы будете испытывать боль. Когда вы тратите значительную сумму денег на то, что считаете авторитетными семинарами и мастер-классами, и теряете деньги, реализуя полученные идеи, вы будете испытывать боль. Когда вы тратите массу времени и энергии на исследования, разработку, программирование и тестирование новой идеи, а она даёт вам отрицательное ожидание, вы будете испытывать боль.

	 

	Когда вы и ваш торговый партнёр тратите кучу времени и энергии на проверку ожидания вашей методологии с помощью процедуры TEST, а она терпит неудачу, вы будете испытывать боль.

	 

	Когда на протяжении многих лет вы тратите кучу времени и энергии, работая над улучшением своего торгового преимущества, и не можете улучшить его, несмотря на всё потраченное время и энергию, вы будет разочарованы, и это будет причинять вам боль. Когда вы торгуете в направлении тренда и несёте убыток в 67% своих сделок, это будет причинять вам боль. Когда вы торгуете, находясь в длительной просадке, даже имея точную методологию, это будет причинять вам боль. И когда вы находитесь вне рынка, ожидая следующей торговой возможности, беспокойство, которое вы будете испытывать из-за того, что не находитесь в рынке и потенциально упускаете следующее крупное ценовое движение, будет вызывать боль. Как я уже сказал, трейдинг – это мир боли и страданий.

	 

	Успешные трейдеры знают это по своему опыту, и они умеют управлять болью. Они знают, как её заглушить. Она никогда не исчезнет, но на собственном опыте вы узнаете, как притупить её непрекращающийся гул. Вам нужно научиться самостоятельно заглушать боль, чтобы придерживаться своего курса. Постоянная боль поставит под сомнение ваш торговый план, вашу методологию. Вам нужно будет признать, что вы можете испытывать длинную серию последовательных убыточных сделок. Вам нужно будет научиться справляться с этой конкретной болью. В процессе своей торговли вы будете постоянно испытывать просадки, некоторые из них будут незначительными, а некоторые большими и будут вызывать у вас дискомфорт. Вам нужно будет научиться справляться с этой особой жгучей болью.

	 

	Но неопытные трейдеры не готовы к этой боли, и они считают, что трейдинг и зарабатывание денег должны быть лёгкими. Они движутся и переходят по тем линиям наименьшего сопротивления, которые предполагают, что успех в трейдинге легко достижим. Если они видят какой-либо намёк на боль, они уклоняются, не понимая, что именно преодоление боли и приводит к продолжению успешной торговли.

	 

	Вам нужно научиться справляться со своей личной болью, и сразу же вам скажу: парацетамол вам не поможет. У каждого трейдера будет свой подход в зависимости от собственных обстоятельств, но я поделюсь с вами тем, как я справляюсь со своей собственной болью, и, надеюсь, вы сможете извлечь из этого нечто полезное.

	 

	Я побеждаю свою боль, будучи системным, или механическим, трейдером. Я побеждаю свою боль, торгуя небольшими суммами: я не рискую большим процентом от своего счёта ни в одной сделке. Я использую разумное управление капиталом. Я торгую настолько малым размером, что меня не интересует результат любой моей отдельно взятой сделки. Ни один отдельно взятый результат не может повлиять на мою общую годовую производительность. Я торгую малым размером, поэтому, когда я несу убыток, он является всего лишь неприятностью, поскольку причиняет мне лишь небольшую боль. Я торгую с помощью простых, объективных и независимых стратегий, которые, как я знаю, имеют очень хорошие шансы остаться надежными в будущем. Хотя торговать с грубой и ухабистой неоптимизированной кривой капитала – это неприятно, я знаю, что торгую правильную структуру рынка и использую эту структуру в своих интересах. Я знаю, что комбинируя свою консервативную стратегию управления капиталом с моими методологиями положительного ожидания, я торгую с нулевым риском разорения. Я знаю, что моя долговечность в трейдинге, хотя и болезненная, будет продолжаться и оставаться полезной, достаточно полезной, чтобы принимать эту постоянную боль, которую причиняет мне трейдинг.

	 

	Прежде чем ежедневно размещать ордера, я записываю в свою таблицу прибылей и убытков очередной гипотетический убыток. Я ожидаю убыток и приветствую свои убытки. Я размещаю все свои сделки старомодным способом, через консультанта по работе с клиентами, чья брокерская фирма работает круглосуточно. Как только я отправлю все свои ордера и получу подтверждающее электронное письмо, я могу игнорировать рынок до конца дня. Я стараюсь быть занятым в течение дня, чтобы мои мысли не были прикованы к рынку. Я не слежу за рынком в течение дня. Я не оставляю графики на своих экранах. Я не смотрю на рыночные тики. Игнорирование рынка помогает мне игнорировать сделки, в которых я жду убытка. Моя напряженная трудовая деятельность отвлекает меня от торговли. Если я смогу отвлечь свой разум от трейдинга, я уменьшу боль, которую причиняет мне трейдинг. Написание подобной книги является замечательным занятием, поскольку оно отвлекает меня от всех этих рыночных тиков. Оно позволяет мне торговать почти безболезненно!

	 

	То, что я являюсь механическим трейдером, помогает мне избавиться от своих эмоций в трейдинге. Это позволяет мне относиться к трейдингу как к бизнесу. Это позволяет мне притупить боль, когда я теряю деньги. Это позволяет мне притупить боль, когда я вижу, сколько денег, которые я мог бы ещё заработать, я оставил в рынке. Это позволяет мне заглушить боль, когда все мои усилия исчерпывающих исследований, программирования и тестирования результатов приводят к ещё одному тупику.

	 

	И как любой бизнес, который хорошо управляется, он будет прибыльным. Он ни на минуту не может показаться смешным. Возможно, он покажется скорее разочарованием, чем триумфом, но, по крайней мере, это полезный бизнес, и он вознаградит трейдера, который серьёзно относится к трейдингу. И это бизнес, в котором требуется гораздо больше работы, чем когда вы просто исполняете свои сделки изо дня в день.

	 

	Это всё то, что делаю лично я, чтобы заглушить свою боль. Надеюсь, это поможет вам притупить свою боль, как только вы начнёте торговать. И, как я уже говорил, несмотря на все мои усилия, направленные на то, чтобы поделиться с вами универсальными принципами успешного трейдинга, я не удивлюсь, если большинство из вас сразу же начнут торговать, не уделив много внимания тому, что я сказал. Просто такова человеческая натура, и вы будете делать всё то, что в прошлом делали большинство трейдеров, включая меня, бросаясь в него, как в омут с головой, не имея соответствующих навыков и набивая шишки.

	 

	Если бы кто-то знал, как поставить мудрую голову на молодые плечи, история была бы совсем другой, и трейдинг был бы более лёгким путём! Итак, если вы только начинаете свою карьеру в трейдинге, я бы посоветовал вам подготовиться к немедленной боли. Хотя мои мысли об управлении болью предназначены для тех трейдеров, которые приняли мои универсальные принципы и собираются начать торговать с нулевым риском разорения, я знаю по опыту, что многие из вас, как я уже сказал, сначала испытают свою судьбу, сразу же кинувшись в рынок.

	 

	То есть если вы тоже хотите пойти их путём, вам нужно установить свой болевой порог немедленно, а не в перспективе, когда вы уже успешно отметите все обязательные задачи, необходимые для реализации универсальных принципов успешного трейдинга. Это будет немедленная защита, и вы будете испытывать натиск, которого никогда не испытывали раньше, поскольку крайние трудности, присутствующие на рынке, пустят в ход против вас всё что угодно. Затяните покрепче ремень и приготовьтесь к атаке. Желаю вам успеха.

	 

	Если вы относитесь к тем нетерпеливым трейдерам, которые в одиночестве терпят боль, сделайте глубокий вдох и осознайте, что всё, что вы делаете – это нормально. Большинство трейдеров, включая меня, прошли через это и проделали всё это. Просто примите это как часть обычной кривой обучения. И если вы нетерпеливы, пожалуйста, не открывайте крупный торговый счёт. Сохраняйте его относительно скромным.

	 

	Я знаю, что мои универсальные принципы успешного трейдинга, особенно мысли о методологиях, являются относительно простыми. Вы должны понимать, что обычно только через опыт и боль трейдер может прийти к осознанию того, что в основном работают именно простые идеи. Только посредством опыта и боли трейдер может оценить простоту. Трейдер-новичок, такой как вы, в своём невежестве этого не оценит. Вы не сможете понять, что такие простые идеи могут работать. К сожалению, большинство трейдеров-новичков ошибочно полагают, что успешная и прибыльная торговля может быть результатом только сложных идей. Их естественным образом привлекают сложные торговые идеи, интересные для них самих.

	 

	Я говорю это, потому что несмотря на ваши искренние намерения – желание слушать и учиться, – вам, как и ребенку, который принципиально делает противоположные вещи и учится только на своих ошибках, нужно испытать поражение в трейдинге и боль на собственном опыте, прежде чем вы действительно будете готовы учиться. Вам нужно будет пройти по протоптанной дороге торговых неудач. Только после того, как вы пройдёте этот путь, знакомый опытным трейдерам, вы будете открыты для обучения тому, что на самом деле работает в трейдинге. До тех пор, пока вы не обучитесь этому на личном опыте и не набьёте шишек на неудачах традиционного технического анализа, вы не будете защищены от его ложных обещаний. Вы будете оставаться уязвимыми для соблазна достичь лёгкого успеха, словно моряки в греческой мифологии, которых заманивает к смерти очаровательная музыка Сирен.

	 

	Это прискорбно, но есть все шансы, что вам придется испытать поражение на своём личном опыте, прежде чем вы сможете добиться успеха. А поражение будет причинять боль. Пока вы не сможете испытать на собственном опыте то, что не работает, вы не будете защищены от пустых обещаний, которыми изобилует трейдинг. Только благодаря опыту вы поймёте, что бо́льшая часть того, что написано о трейдинге, является чистой фантазией. Таким образом, пока вы не приобретёте достаточного опыта в трейдинге, вы будете восприимчивы к ложным теориям о том, как работают рынки. Вы будете оставаться уязвимыми для отвлечения и соблазнения эзотерическими идеями и сверкающими торговыми экранами. Как ни прискорбно это слышать, но есть все шансы, что вам придётся испытать неудачу на своём личном опыте, чтобы стать невосприимчивым ко многим ложным обещаниям, которые засоряют торговый ландшафт.

	 

	После того, как вы испытаете боль поражений, вы будете готовы принять универсальные принципы успешного трейдинга. И когда вы это сделаете, вспомните эту книгу и выделите время, чтобы вернуться к этим страницам и начать слушать.

	 

	Ну, я надеюсь, что я не выглядел в ней полным занудой. Надежда есть у всех, просто для большинства эта дорога вряд ли будет выглядеть прогулкой по парку. И хотя успешный трейдинг – это тяжёлая работа, и она сопровождается постоянной болью, помните, пожалуйста, что она является и полезной, потому что в конце дня вы будете зарабатывать деньги. И это не такая уж плохая награда за все ваши «болезненные» усилия.

	 

	И при этом никогда не забывайте правила торговли на рынке №1.

	 

	Крайние трудности

	 

	Крайние трудности гарантируют вам, что: «Рынок будет делать то, что он должен делать: разочаровывать большинство трейдеров». И вы никогда не должны забывать об этом. Крайние трудности будут вызывать боль. Всегда помните о существовании крайних трудностей. Если вы сможете быть смиренными, осознать существование крайних трудностей и остаться защищёнными, у вас будет хорошая возможность преодолеть боль.

	 

	Если вы не будете смиренными и не будете уважать то, что может сделать рынок, ваша торговая карьера очень быстро закончится. Думаю, лучше всего сказал об этом Кертис Фейт в своей книге «Путь черепах»:

	 

	Если вы хотите быть великим трейдером, вы должны победить свое эго и развить смирение.

	 

	Смирение позволяет принимать будущее как нечто непознаваемое.

	 

	Смирение удержит вас от попыток делать прогнозы. Смирение не позволит вам принять на свой счёт, когда рынок идёт против вас и ваша сделка закрывается с убытком. Смирение позволит вам принять трейдинг, основанный на простых концепциях, потому что вам не нужно будет знать секретов, чтобы чувствовать себя особенными.

	 

	И смирение позволит вам принять крайние трудности, которые свободно и охотно будут доставлять вам много боли в стремлении сбить вас с выбранного пути становления успешным трейдером.

	 

	Резюме

	 

	Психология является заключительной частью трёх китов практического трейдинга. Она завершает пятый универсальный принцип успешного трейдинга. Психология является важным ингредиентом для выживания и успеха в трейдинге.

	 

	Вы узнали, что я не согласен с мнением большинства касательно психологии. Вы узнали, что, по моему мнению, управление капиталом и методология стоят выше психологии. Тем не менее, вы также знаете, что я считаю психологию очень важной, поскольку она является клеем, который скрепляет ваше управление капиталом и методологию. Но она не более важна, чем управление капиталом и методология. Я объяснил, что рассматриваю торговую психологию как управление надеждой, жадностью, страхом и болью трейдера.

	 

	Правильное управление капиталом и правильные проектирование, разработка и проверка достоверности вашей методологии будут иметь большое значение для облегчения психологических препятствий, которые преподносит надежда. Развитие скромных ожиданий будет управлять вашей жадностью, и если вы лоб в лоб столкнётесь с убытками, записав ожидаемый убыток в свою таблицу прибылей и убытков перед открытием рынков, то со временем вы научитесь справляться со страхом получить убыток.

	 

	Вы узнали, что трейдинг – это мир, полный боли, даже для элитных трейдеров, которые получают прибыль. Боли не избежать. Я объяснил, как мне лично удаётся притупить свою собственную боль в трейдинге. Вы узнали, что если вы сможете смириться с существованием крайних трудностей, то будете иметь хорошие возможности и будете готовы как можно лучше справляться с болью.

	 

	Над экраном моего компьютера всегда висят аффирмации, представленные на рисунке 10.1 – они помогают мне справляться с этими психологическими препятствиями. Возможно, вы захотите сделать то же самое.

	 

	Мы подошли к концу механики – трёх китов – практического трейдинга. Три кита показали вам рабочий процесс трейдинга: управление капиталом, методологию и психологию.

	 

	В следующей главе обсудим последний универсальный принцип успешного трейдинга – начало торговли, где собраны воедино все универсальные принципы успешного трейдинга, которые я рассмотрел.
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	Рисунок 10.1. Аффирмации

	 

	Переведено специально для Tlap.com

	 

	 

	 

	 

	 

	Глава 11

	 

	Принцип шестой: торговля

	 

	Шестой и последний универсальный принцип – торговля – представляет собой совокупность предыдущих пяти универсальных принципов успешного трейдинга.

	 

	Прежде всего, поздравляю вас, что вы остались со мной и зашли так далеко. Я знаю, что то, чем я с вами делился, не особенно интересно и, несомненно, напоминает больше школу, чем захватывающий мир трейдинга. Молодцы, что продолжаете посещать этот курс. И должен вас обрадовать: вы приближаетесь к его завершению!

	 

	Итак, вы находитесь на завершающем этапе – торговля содержит массу забавных вещей. Когда вы начнёте торговать, вы обнаружите, что это относительно просто и легко. Однако после того, как вы привыкнете к новизне, торговля, вероятно, покажется вам повторяющимся, скучным и болезненным делом. Когда это произойдёт, не расстраивайтесь, а довольствуйтесь своей торговлей. Вы прибыли в правильный пункт назначения. Теперь вы относитесь к трейдингу как к бизнесу и подходите к его исполнению профессионально, как к своей работе. Вы больше не торгуете ради получения острых ощущений. Вы торгуете, чтобы заработать деньги. Вы относитесь к трейдингу как к бизнесу, и, как и в любой сфере деятельности, будут времена (и их будет достаточно много), когда вам не будет нравиться то, что вы делаете. Когда вы начнёте возмущаться своей торговлей, вы должны почувствовать волнение, потому что теперь вы стали безразличны к результатам любой отдельно взятой сделки. Это признак того, что вы наконец-то научились правильно управлять капиталом. Вы сосредоточились на процессе ведения успешного торгового бизнеса, а не на самих результатах. И теперь вы стали профессиональным трейдером.

	 

	Подведение итогов

	 

	Когда вы начинаете торговать, ваш распорядок дня должен иметь следующую последовательность.

	 

	Методология

	 

	Ваш первый шаг – определить, есть ли сетап. Если есть, вы определяете для своего торгового плана уровень входа, уровень стопа и инструкции по выходу. Исходя из ваших расчётных уровней входа и стопа, вы рассчитаете сумму денег, которой будете рисковать в каждой сделке, или размер позиции.

	 

	Управление капиталом

	 

	Ваша первая задача выживания – определить, находитесь ли вы в пределах финансовых границ вашего лимита рискового капитала. Если ваши совокупные торговые убытки превысили лимит рискового капитала, пришло время прекратить торговать. Если нет, вы можете продолжать.

	 

	Вторая задача выживания – взглянуть на системный стоп и посмотреть, является ли импульс капитала вашей методологии положительным. Помните, что вам нужно совместить свой системный стоп с гипотетической кривой капитала вашей методологии при условии торговли одним контрактом.

	 

	Кривая капитала должна состоять из трёх частей:

	
		гипотетическая торговля на исторических данных

		30 смоделированных сделок, отправленных по электронной почте (TEST), собранных во время валидации вашей системы

		гипотетические результаты на реальном рынке.



	Если кривая капитала вашей методологии при торговле одним контрактом находится выше системного стопа, значит, вы можете разместить ордер и совершить эту сделку. Если кривая капитала при торговле одним контрактом находится ниже вашего системного стопа, значит, вам не следует открывать сделку. Вместо этого обновляйте свою кривую капитала, пока она не вернётся в зону выше системного стопа, и только после этого возобновите свою торговлю.

	 

	Если вы собираетесь торговать, ваша третья задача выживания – рассчитать количество контрактов, или размер позиции, которыми вы можете торговать, учитывая вашу стратегию управления капиталом и размер счёта. После того, как вы проработали свою позицию и выбрали правильный размер сделки, вам нужно поприветствовать свой убыток!

	 

	Психология

	 

	Если вы размещаете сделку, следует ожидать убытка. Как вы знаете, единственный реальный секрет в трейдинге заключается в том, что лучший проигравший в долгосрочной перспективе является победителем, поэтому вы должны внести в свою таблицу прибылей и убытков ожидаемый убыток. Затем проработайте свои позитивные аффирмации, чтобы помочь себе в управлении надеждой, жадностью, страхом и болью. И как только вы мысленно примете свой убыток, размещайте ордер.

	 

	Размещение ордеров

	 

	На этом этапе вы должны заполнить контрольный список перед размещением ордера, чтобы установить следующее:

	
		есть ли на рынке сетап

		ваши уровни для входа в рынок и размещения стопов

		ваши инструкции по выходу из рынка

		денежный риск в одном контракте/размер позиции

		находитесь ли вы в пределах финансовых границ лимита рискового капитала

		находится ли кривая капитала при торговле одним контрактом выше вашего системного стопа

		какова ваша позиция, или размер вашей сделки.



	Затем необходимо сделать следующее:

	
		записать в свою таблицу прибылей и убытков ожидаемый убыток

		принять этот ожидаемый убыток

		проработать свои позитивные аффирмации, чтобы помочь себе контролировать надежду, жадность, страх и боль.



	После того, как вы установили и выполнили всё это, пришло время разместить ордер (включая уровни для входа и размещения стопа) у вашего консультанта по работе с клиентами. Как только консультант подтвердит, что он получил и понял ваш ордер, вы можете забыть о рынке. Люди, использующие для размещения ордеров электронную торговую платформу, должны сделать и сохранить скриншот принятия своего ордера на платформе.

	 

	Затем вам нужно подождать, пока консультант не сообщит, что ваш ордер был исполнен. После его исполнения вам нужно управлять своей позицией в соответствии с вашим торговым планом. После закрытия позиции обновите таблицу прибылей и убытков и кривую капитала при торговле одним контрактом (игнорируя проскальзывание). После получения торгового отчёта сверьте его со своими торговыми записями. При наличии расхождений вы должны обсудить их со своим консультантом по работе с клиентами.

	 

	Теперь давайте уделим немного времени обсуждению правильного способа размещения ордеров.

	 

	Ордера

	 

	Несмотря на то, что правила размещения ордера на покупку и продажу несложные, поначалу они могут сбить с толку трейдеров-новичков из-за используемой терминологии и множества видов размещаемых ордеров.

	 

	Если вы ранее торговали акциями, то знаете, что размещение ордера – это гораздо больше, чем просто инструкция по покупке или продаже. Размещать ордера можно на фьючерсном рынке, валютном рынке, рынке опционов и CFD; при этом используется множество видов ордеров и терминов. Ордера могут либо передаваться консультанту по работе с клиентами, либо вводиться самостоятельно через электронную торговую онлайн-платформу. В следующих примерах предполагается, что я буду размещать ордер через консультанта биржи.

	 

	При размещении фьючерсного ордера всегда полезно определить месяц контракта, в котором вы хотите торговать. Хотя бо́льшая часть торговли фьючерсами осуществляется в текущем месяце, или месяце спотовых контрактов, стоит выработать хорошие привычки и научиться размещать профессиональные и точные ордера.

	 

	Примечание: контракты на валютном рынке, а также CFD не имеют срока истечения, поэтому для них нет термина «контрактные месяцы». В следующих примерах я буду ссылаться на мартовский фьючерсный контракт по фондовому индексу FTSE. Таким образом, когда я говорю “1 March FTSE”, я имею в виду один мартовский контракт, а не контракт на первое марта.

	 

	Прямые ордера

	 

	Рыночные ордера

	 

	«Рыночный» ордер используется, когда вы хотите немедленно войти в рынок, и вас не беспокоит цена, которую вы получите. Используя рыночный ордер, вы поручаете своему консультанту немедленно открыть сделку по любой цене, предлагаемой рынком. Если вы хотите продать индекс FTSE по рыночной цене, консультант исполнит ваш ордер по ближайшей цене «предложения» (лучшей цене покупки). Ваш ордер будет выглядеть следующим образом:

	 

	Sell 1 March FTSE at market. (Продай один мартовский контракт на индекс FTSE по рыночной цене.)

	 

	Ордер “Best”

	 

	
Ордер “Best” похож на рыночный ордер. Однако он позволяет консультанту действовать по своему усмотрению с точки зрения времени и цены, поскольку будет пытаться получить для вас лучшую цену. Ваш ордер будет выглядеть следующим образом:

	 

	Sell 1 March FTSE at best. (Продай один мартовский контракт на индекс FTSE по лучшей рыночной цене.)

	 

	Лимитный ордер

	 

	«Лимитный» ордер можно использовать, когда вы определили конкретную цену для входа и хотите открыть сделку только по этой цене. Например, если цена индекса FTSE растёт и сейчас, к примеру, составляет 6 455, а вы хотели бы купить его на откате (по более низкой цене), скажем, 6 445, ваш ордер выглядел бы следующим образом:

	 

	Buy 1 March FTSE at 6,445 limit. (Купи один мартовский контракт на индекс FTSE по лимитной цене 6 445.)

	 

	Стоп-ордер

	 

	«Стоп-ордер» – это рыночный ордер, предназначенный для защиты от неблагоприятных ценовых движений вашей позиции. Он исполняется после выполнения определённых условий, которые являются «триггером». Стоп-ордера обычно используются для ограничения убытков в сделках и часто называются стоп-лоссами. Уровень вашего стоп-ордера представляет собой максимум денежных средств, которыми вы готовы рисковать в своей сделке.

	 

	Например, если я открываю короткую позицию по индексу FTSE на уровне 6 425 и мой торговый план говорит мне выйти из рынка, если индекс FTSE торгуется выше 6 464, то я размещаю следующий ордер:

	 

	Buy 1 March FTSE at 6,464 on stop. (Купи один мартовский контракт на индекс FTSE по стоп-цене 6 464.)

	 

	Если FTSE продолжит расти и будет торговаться на уровне 6 464, мой консультант купит один контракт по индексу FTSE на этом уровне по рыночной цене. Его не интересует цена, которую он получит. Мой консультант сосредоточится на том, чтобы купить мне один контракт.

	 

	Более того, трейдеры могут использовать стоп-ордера и для входа в рынок. К примеру, вы обнаружили, что на цене 6 470 находится ключевой уровень поддержки или сопротивления, и хотите открыть длинную позицию, или купить FTSE, если цена дойдёт до этого уровня. В этом случае ваш ордер будет выглядеть следующим образом:

	 

	Buy 1 March FTSE at 6,470 on stop. (Купи один мартовский контракт на индекс FTSE по стоп-цене 6 470.)

	 

	Ордер “Stop limit”

	 

	«Стоп-лимитный» ордер состоит из двух частей. Первая часть требует, чтобы было соблюдено условие для исполнения стоп-ордера. Затем вторая часть устанавливает лимит на цену, по которой этот ордер может быть исполнен. Например, если вы хотите купить FTSE, потому что его цена сильно растёт и достигает нового годового максимума выше 6 600, вы можете разместить следующий ордер:

	 

	Buy 1 March FTSE at 6,600 on stop, limit 6,602. (Купи один мартовский контракт на индекс FTSE по стоп-цене 6 600 и лимитной цене 6602.)

	 

	Для вашего консультанта это означает, что как только цена FTSE дойдёт до 6 600, вы хотите немедленно купить один контракт, но хотите заплатить за него не больше, чем 6 602. В большинстве случаев ваш ордер, вероятнее всего, будет исполнен на уровне 6 600; однако, если это ключевой уровень сопротивления и на рынке будет огромный поток ордеров, цена FTSE может проскочить уровень 6 600.

	 

	Недостатком использования ордера stop limit является то, что после цены 6 600 следующая цена FTSE может составить 6 605, подтверждая ваше представление о рынке, но не дав возможности открыть позицию, потому что вы установили лимит на свою цену покупки.

	 

	Ордер “Market if touched” («по рыночной цене, если коснётся уровня»)

	 

	При торговле не всегда возможно исполнение ордера по определённой цене из-за слабых объёмов. Например, рынок может достичь вашей стоп-цены, но затем сразу же откатиться – это значит, что консультант не сможет исполнить ваш ордер. И когда такое происходит, хоть вы даже и будете правы в своём анализе, но у вас не будет позиции. Чтобы избежать этой ситуации, вы можете использовать ордер “market if touched” (ордер «по рынку, если коснётся»).

	 

	Например, если ваш анализ показывает, что FTSE встретит сильный уровень сопротивления на цене 6 480, и вы хотите продать FTSE на этом уровне, и вдобавок у вас есть сильное предпочтение открывать короткие позиции и не беспокоиться о своей цене, вы можете использовать ордер “Market if touched”. Ваш ордер будет выглядеть следующим образом:

	 

	Sell 1 March FTSE at 6,480 MIT. (Продай один мартовский контракт на индекс FTSE по рыночной цене, если цена коснется уровня 6 480.).

	 

	После того, как цена FTSE дойдёт до 6 480, ваш консультант по работе с клиентами откроет короткую позицию по рыночной цене.

	 

	Ордер “Market on open” (рыночный ордер по цене открытия)

	 

	Ордер “Market on open” (рыночный ордер по цене открытия) даёт указание консультанту исполнить ваш ордер по цене открытия рынка. Например, после некоторых позитивных новостей в США в ночное время вы хотите войти в рынок на стороне покупки. Вас не интересует, какую цену вы должны заплатить – вас интересует только факт того, что вы хотите открыть длинную позицию по FTSE, как только рынок откроется, потому что в течение дня вы ожидаете сильное ценовое ралли. Ваш ордер будет выглядеть следующим образом:

	 

	Buy 1 March FTSE at Market on Open. (Купи один мартовский контракт на индекс FTSE по рыночной цене на открытии рынка.)

	 

	Ордер “Market on close” (рыночный ордер по цене закрытия)

	 

	Этот ордер противоположен ордеру “Market on open”. Ордер “Market on close” (рыночный ордер по цене закрытия) даёт указание вашему консультанту исполнить ордер по цене закрытия рынка. Например, вы хотите закрыть свою позицию в конце дня, потому что нервничаете по поводу предстоящего выхода ключевых данных в США. Ваш ордер будет выглядеть следующим образом:

	 

	Sell 1 March FTSE at market on close. (Продай один мартовский контракт на индекс FTSE по рыночной цене на закрытии рынка.)

	 

	Ваш консультант приложит все усилия, чтобы продать 1 контракт FTSE по рыночной цене в последнюю минуту торговой сессии перед её закрытием в 16:30.

	 

	Ордер “Stop close only” (стоп-ордер по цене закрытия)

	 

	Ордер “Stop close only” состоит из двух частей. Первая часть этого ордера имеет условный уровень, который запускает команду для исполнения стоп-ордера, в то время как вторая часть говорит, что исполнение стоп-ордера активируется только на закрытии рынка. Например, вы открываете длинную позицию по FTSE на уровне 6 450, и ваш анализ показывает, что вам крайне необходимо на закрытии рынка оставаться в длинной позиции, если FTSE поднимется до уровня 6 461 или выше. А если FTSE закрывается на уровне 6 460 или ниже, вы не хотите оставаться в рынке. В этом случае ваш ордер будет выглядеть следующим образом:

	 

	Sell 1 March FTSE at 6,460 stop close only. (Продай один мартовский контракт на индекс FTSE только по стоп-цене на закрытии рынка.)

	 

	Если на закрытии рынка цена FTSE находится на уровне 6 460 или ниже, консультант должен закрыть вашу позицию по рыночной цене на закрытии сессии.

	 

	Например, если в последнюю минуту торговой сессии FTSE находится на уровне 6 455, то, поскольку он ниже 6 460, ваш консультант продаст один контракт по FTSE по рыночной цене.

	 

	Ордер “Fill or kill” («исполни или аннулируй»)

	 

	Ордер “Fill or kill” («исполни или аннулируй») – это лимитный ордер, который должен быть выполнен немедленно или отменён. Например, вы хотите продать FTSE, если он демонстрирует слабость на открытии рынка, скажем, ниже 6 450, тогда ваш ордер будет выглядеть следующим образом:

	 

	If the March FTSE opens at 6,449 or lower then Sell 1 March FTSE at market on open fill or kill. (Если мартовский контракт по индексу FTSE откроется на уровне 6 449 или ниже, то продай один мартовский контракт по FTSE по рыночной цене на открытии рынка или аннулируй данный ордер.)

	 

	Если на открытии рынка цена FTSE будет на уровне 6 449 или ниже, ваш ордер будет исполнен; однако, если на открытии рынка цена FTSE будет на уровне 6 450 или выше, ваш ордер будет аннулирован.

	 

	Ордер “Fill and kill” («исполни и аннулируй»)

	 

	Ордер “Fill and kill” («исполни и аннулируй») – это ордер, который должен быть исполнен в максимально возможной степени или сразу же отменён, если не может быть исполнен немедленно. На предыдущем примере, если вы предпочитаете продать пять контрактов FTSE на открытии рынка, ваш ордер будет выглядеть следующим образом:

	 

	If the March FTSE opens at 6,449 or lower, then Sell 5 September FTSE at market on open fill and kill. (Если мартовский контракт по индексу FTSE на открытии рынка будет на уровне 6 449 или ниже, то продай 5 сентябрьских контрактов по FTSE по рыночной цене на открытии рынка или аннулируй данный ордер.)

	 

	Если на открытии рынка цена FTSE будет на уровне 6 449 или ниже (например, 6 445) и только три контракта будут торговаться по цене открытия, то два контракта из вашего ордера, которые не были исполнены по цене открытия рынка 6 445, будут аннулированы.

	 

	Условные ордера

	 

	Условные ордера требуют, чтобы произошло некое событие до того, как будет инициирован ордер. Самыми распространёнными условными ордерами являются следующие виды ордеров.

	 

	Ордер на расширение (expansion order)

	 

	Ордер на расширение (expansion order) используется для входа в рынок после его открытия и после того, как цена актива переместится на определённое расстояние вверх или вниз. Он применяется, когда трейдеры требуют дополнительного подтверждения ценового движения (например, роста перед покупкой или падения перед продажей) перед совершением сделки. Например, вы хотите продать FTSE, если на открытии он упадёт на 10 пунктов. Но вы не хотите продавать сразу же после открытия, так как думаете, что его цена может вырасти. Ваш ордер будет выглядеть следующим образом:

	 

	Sell 1 March FTSE at open —10 on stop. (Продай один мартовский контракт на индекс FTSE на открытии рынка по стоп-цене, если его цена упадёт на 10 пунктов.)

	 

	Ваш консультант будет отслеживать ценовое движение FTSE, и если после открытия цена упадёт на 10 пунктов, он продаст ваш один контракт по индексу FTSE по рыночной цене.

	 

	Ордер “If done” (ордер «если все условия выполнены»)

	 

	Ордер “If done” (ордер «если все условия выполнены») зависит от исполнения предварительных инструкций. Например, если ордер исполнен, вы можете разместить стоп-ордер, чтобы защитить себя в случае, если вы ошибётесь.

	 

	В последнем примере, где вы открыли короткую позицию, вы, возможно, не хотите оставаться в рынке, если цена FTSE вырастет на 20 пунктов против вас. Если вы предпочитаете продать FTSE после того, как он упадёт на 10 пунктов после открытия рынка, и хотите защитить свой ордер, установив стоп-лосс на 20 пунктов, то вы разместите следующий ордер:

	 

	Sell 1 March FTSE at open —10 on stop. (Продай один мартовский контракт на индекс FTSE на открытии рынка по стоп-цене, если его цена упадет на 10 пунктов.)

	 

	if done (Если эти условия будут выполнены):

	 

	Buy 1 March FTSE at open +10 on stop. (Купи один мартовский контракт на индекс FTSE на открытии рынка по стоп-цене, если его цена вырастет на 10 пунктов.)

	 

	Условный ордер “If done” (ордер «если все условия выполнены») станет активным только в том случае, если FTSE упадёт на 10 пунктов, что будет означать, что ваша первая инструкция выполнена. Как только это произойдёт, консультант будет стремиться выкупить вашу короткую позицию на рынке, если цена FTSE начнёт расти и поднимется на 10 пунктов выше цены открытия дня.

	 

	Ордер “One cancels other” (взаимоотменяемый ордер)

	 

	Ордер “One cancels other” (взаимоотменяемый ордер) позволяет трейдерам размещать два ордера одновременно, но консультант исполнит только тот из них, условие которого сработает первым.

	 

	Например, ваш текущий анализ FTSE предлагает два интересных, но противоречивых сценария. Вы считаете, что если FTSE на открытии рынка упадёт ниже минимума предыдущего дня, он сразу же обвалится. И в то же время вы можете предвидеть, что если на открытии рынка цена FTSE вырастет на 10 пунктов, то он продолжит свой рост и далее. Это зависит только от ценового движения FTSE на открытии сессии.

	 

	Когда вы знаете ключевые уровни FTSE на открытии рынка и не хотите упустить ни одну из торговых возможностей, вы можете разместить взаимоотменяемый ордер (“one cancels other”).

	 

	Если на открытии сессии ваш анализ показывает, что на уровне 6 420 FTSE проявит слабость, а на уровне 6 460 он будет проявлять силу, вы можете разместить следующие условные ордера:

	 

	If the March FTSE opens at 6,420 or lower then Sell 1 March FTSE at market. (Если мартовский контракт по индексу FTSE откроется на уровне 6 420 или ниже, то продай один мартовский контракт по FTSE по рыночной цене.)

	 

	OCO (one cancels other) (взаимоотменяемый ордер):

	 

	If the March FTSE opens at 6,460 or higher then Buy 1 March FTSE at open +10 on stop. (Если мартовский контракт по индексу FTSE откроется на уровне 6 460 или выше, то купи один мартовский контракт по стоп-цене +10 пунктов.)

	 

	Ещё один пример: предположим, вы хотите открыть длинную позицию по FTSE, и вы бы хотели, чтобы ваш консультант закрыл данный ордер либо по уровню тейк-профит (с прибылью), либо по уровню стоп-лосс (с убытком).

	 

	Например, вы открываете длинную позицию по FTSE на уровне 6 450 и хотите зафиксировать прибыль, если цена FTSE поднимется до 6 480, но хотите сократить свои убытки, если она упадет до уровня 6 440. В этом случае ваш ордер будет выглядеть следующим образом:

	 

	Sell 1 March FTSE at 6,480. (Продай один мартовский контракт на индекс FTSE по рыночной цене, если цена дойдёт до уровня 6 480.)

	OCO (one cancels other) (взаимоотменяемый ордер):

	 

	Sell 1 March FTSE at 6,440 on stop. (Купи один мартовский контракт на индекс FTSE по стоп-цене 6 440.)

	 

	Ваш консультант исполнит тот ордер, условие которого сработает первым. Как только это произойдёт, второй ордер будет отменен.

	 

	Продолжительность ордеров

	 

	Время, в течение которого ордер остается актуальным, тоже варьируется в зависимости от инструкций, которые вы даёте своему консультанту по работе с клиентами.

	 

	Ордер “Day only” (действителен только в течение дня)

	 

	Если вы не дадите указаний об обратном, все ордера являются только внутридневными ордерами. Если ордер частично или полностью не исполнен до конца текущего дня, срок действия ордера истекает. Но всегда лучше согласовать срок действия ордера с вашим консультантом или электронной торговой площадкой.

	 

	Ордер “Good till cancelled” (действителен до уведомления об отмене)

	 

	Ордер “Good till cancelled” остаётся действительным, или активным, до тех пор, пока не будет исполнен или отменён. Если, например, у вас есть некий ордер стоп-лосс, который вы предпочли бы не отправлять каждый день своему консультанту, вы можете использовать инструкцию “good till cancelled”. К примеру, если у вас есть длинная позиция и стоп-лосс на уровне 6 400, вы разместите следующий ордер:

	 

	Sell 1 March FTSE at 6,440 on stop – good till cancelled. (Купи один мартовский контракт на индекс FTSE по стоп-цене 6 440 – данный ордер действителен до уведомления об отмене.)

	 

	Ваш консультант будет обрабатывать этот ордер до тех пор, пока вы не продадите FTSE по цене 6 400 или не отмените данный ордер.

	 

	Ордер “Good till date” (действителен до указанной даты)

	 

	Ордер “Good till date” действителен до указанной даты. Например, если вы хотите разместить рыночный ордер на покупку на уровне 6 450 и были бы рады купить FTSE на этом уровне в течение месяца, вы разместите следующий ордер:

	 

	Buy 1 March FTSE at 6,450 – Good till date 14 March 2008. (Купи один мартовский контракт на индекс FTSE по стоп-цене 6 470 – ордер действителен до 14 марта 2008 г.)

	 

	Завершение ордеров

	 

	При размещении ордера на вход как на покупку, так и на продажу FTSE рекомендуется размещать ордер стоп-лосс после условия “if done” («если все условия выполнены»). Никогда не торгуйте без стопа.

	 

	Например, если вы хотите купить FTSE после падения цены до уровня 6 400 и хотите рисковать в этой позиции только 20-ю пунктами, ваш ордер будет выглядеть следующим образом:

	 

	Buy 1 March FTSE at 6,400 market if touched. (Купи один мартовский контракт на индекс FTSE по рыночной цене, если цена достигнет уровня 6 400.)

	 

	if done (Если эти условия будут выполнены):

	 

	Sell 1 March FTSE at 6,380 on stop. (Продай один мартовский контракт на индекс FTSE по стоп-цене 6 380.)

	 

	Ваш консультант будет стремиться купить FTSE по рыночной цене, как только его цена дойдёт до уровня 6 400. После того, как вы войдёте в рынок, консультант автоматически будет пытаться продать ваш мартовский контракт на индекс FTSE по рыночной цене, если его цена упадёт до 6 380.

	 

	И дополнительно, если вы знаете свой уровень цели по прибыли, вы можете включить и его в свои инструкции по входу и размещению ордера стоп-лосс.

	 

	Комментарий к видам ордеров

	 

	Хотя виды ордеров, которые я обсудил, являются общепринятыми, при работе с новым консультантом всегда стоит подтверждать, что вы имеете в виду. Виды ордеров – это универсальный язык, на котором общаются трейдеры и консультанты по работе с клиентами; однако, когда вы начинаете торговать с новым консультантом, всегда есть шанс, что может возникнуть некоторое недопонимание.

	 

	Трейдерам также следует опасаться использования лимитных ордеров – им следует сфокусироваться на управлении рисками, а не на том, сколько денег они могут заработать в трейдинге. Самым большим риском для трейдеров является не риск потерять несколько пунктов, входя в рынок стоп-ордерами или ордерами “market if touched” («по рыночной цене, если коснётся уровня»), а риск упустить хорошую сделку, установив лимитный ордер. Когда рынок даёт проскальзывание, обычно это хороший знак, потому что он указывает на то, что данное предложение или спрос были не для вас, что говорит о том, что вы находитесь на правильной стороне рынка. Точно так же вы не хотите застрять в убыточной позиции из-за одного только желания получить лимитную цену на выходе.

	 

	Также я предпочитаю не использовать ордера “Good till cancelled” (действителен до уведомления об отмене). Мне нравится размещать ордера каждый день, даже если мои уровни тейк-профит и стоп-лосс никогда не меняются. Я делаю так, потому что это часть моей стратегии управления рисками и гарантия, что мой ордер не «останется без внимания» у брокера. Для меня это лишь небольшие дополнительные усилия для разумного управления рисками.

	 

	Подтверждение ордеров

	 

	Независимо от того, как вы размещаете свой ордер, всегда получайте подтверждение от брокера, будь то электронная онлайн-платформа или консультант по работе с клиентами. Получение подтверждения является уведомлением того, что ваш ордер будет обработан. Как я уже упоминал, я отправляю все ордера по электронной почте.

	 

	Помните, что всё сводится к управлению рисками. Я жду ответного электронного письма от моего консультанта по работе с клиентами, подтверждающего общее количество отправленных ордеров, которое я обычно получаю к 09:00 каждое утро. После этого я могу расслабиться, а мой специалист по обслуживанию клиентов выполняет за меня всю работу!

	 

	Уведомление о сделке

	 

	После исполнения ордера консультант по работе с клиентами уведомит вас об исполнении вашего ордера (исполненном размере и цене входа). В конце дня брокер отправит вам торговый отчёт с кратким изложением ваших сделок, брокерских комиссий, изменений маржи и любых открытых позиций.

	 

	Также стоит подтвердить свою позицию консультанту по работе с клиентами в конце каждого дня. Ничто не заставит ваше сердце биться чаще, чем изучение позиции, которой, как вы потом поняли, у вас не было!

	 

	Как видите, размещение ордеров – это гораздо больше, чем просто желание купить или продать, и со временем вы начнёте лучше разбираться в них.

	 

	Ежемесячная отчётность

	 

	Вы должны относиться к трейдингу как к бизнесу. Каждый месяц вам нужно готовить одностраничный отчёт для вашего торгового партнера. Эти отчёты будут помогать вам с дисциплиной и последовательностью. Когда вы будете знать, что ваш торговый партнер наблюдает за вами, вам будет труднее отклониться от своего торгового плана.

	 

	Отчёт должен содержать сводку ваших финансовых показателей, включая, но не ограничиваясь:

	финансовые границы вашего лимита рискового капитала

	
		скромные ожидания

		правила управления капиталом

		системный стоп

		ежемесячный торговый результат

		кумулятивный результат

		баланс счёта.



	Подготовка ежемесячного отчёта о вашей деятельности будет подкреплять стремление относиться к трейдингу как к бизнесу. Что может быть легче?

	 

	Вы обнаружите, что торговля – это самый короткий шаг на вашем пути становления успешным трейдером. После того, как вы усвоите предыдущие пять принципов, прилагая усилия для достижения успеха, вы обнаружите, что торговля является достаточно простой. Вы постоянно будете справляться с болью, что будет далеко не легкой задачей.

	 

	Резюме

	 

	Мы подошли к концу шести ключевых универсальных принципов успешного трейдинга. Как я уже говорил ранее, я бы хотел, чтобы кто-то написал эту книгу 27 лет назад. Это, безусловно, сделало бы мой личный путь в трейдинге намного более гладким!

	 

	Надеюсь, теперь у вас есть понимание того, что действительно отличает победителей от проигравших – осознание и принятие шести универсальных принципов успешного трейдинга:

	
		подготовки

		просвещения

		торгового стиля

		рынков

		трёх основополагающих компонентов

		управления капиталом

		методологии

		психологии

		торговли.



	Независимо от того, на каком рынке, таймфрейме и активе вы будете торговать и какую технику элитного трейдера использовать, нельзя уклоняться от универсальных принципов успешного трейдинга. Эти принципы являются золотой нитью, которая связывает воедино всех успешных трейдеров и отличает их от большинства трейдеров, которые проигрывают.

	 

	Теперь вы знаете, что такое эта золотая нить, и теперь вам самим решать, вплетать ли её в свой торговый план. Надеюсь, что вы сделаете это.

	На рисунке 11.1 показан процесс торговли, который включает в себя шесть универсальных принципов успешного трейдинга.

	 

	Изучив шесть универсальных принципов успешного трейдинга, вы будете знать о подготовке, которая необходима для того, чтобы выжить и преуспеть в трейдинге. Вы также должны знать о границах, в которых нужно работать. Пребывание в этих границах поможет вам избежать распространённых ошибок, совершаемых большинством трейдеров, и поможет вам присоединиться к 10% победителей.

	 

	Если вы сможете принять универсальные принципы, вы избежите распространённых ошибок, которые совершают большинство трейдеров, как показано на рисунке 11.2.

	 

	Теперь у вас есть знания, чтобы решить, готовы ли вы двигаться вперёд в своей торговой карьере. Большинство трейдеров, которые честны с собой и верны себе, поймут, что они не готовы к усилиям, необходимым для достижения успеха. Они поймут, что работа, необходимая для подготовки к торговле, является слишком сложной и что сама торговля не является кратчайшим путём к богатству. Они поймут, что не предназначены для трейдинга, и поэтому бросят его.
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	6. Торговля

	Следуйте своему торговому плану – это так же просто, как соединять точки линией!

	5. Три кита трейдинга

	Применяйте разумное управление капиталом

	Методология (используйте процедуру TEST)

	Психология (управление страхом, жадностью и болью)

	4. Рынки

	Ликвидность (круглосуточное покрытие)

	Низкие затраты (нулевой риск разорения)

	Исследование волатильности

	Возможности специализации

	3. Торговый стиль

	Режим: трендовая торговля (15%) или свинг-трейдинг (85%)

	Сроки: краткосрочная или среднесрочная торговля

	2. Просвещение

	Святой Грааль

	$$ = E (R) x O

	Избегайте риска разорения с помощью хорошего управления капиталом

	Стремитесь к простоте: уровни поддержки и сопротивления

	1. Подготовка

	Крайние трудности

	Эмоциональная ориентация

	Поражение в игре

	Случайные рынки

	Побеждает лучший проигравший

	Риск-менеджмент

	Торговый партнер

	Финансовые границы

	 

	Рисунок 11.1. Универсальные принципы успешного трейдинга
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	Частный трейдер:

	
		Большинство терпит поражение

		Ориентируется на прибыль

		Субъективен

		Имеет неизвестное ожидание



	Начало торговли

	$0

	Реагирует на новости и советы

	Начинает обучение

	-$5 000

	Переключается от одной методологии к другой

	Постоянный поиск гуру

	-$15 000

	Переключается с одного рынка на другой

	Переключается между таймфреймами

	-$20 000

	Частая смена торговых консультантов

	Психология вины

	-$25 000

	Понимает близость риска разорения

	-$30 000

	Учится управлять капиталом

	Начинает проверку достоверности

	Обучается положительному ожиданию

	Начинает задавать вопросы

	Учится уважать крайние трудности

	Устанавливает скромные ожидания

	Ставит профессиональные цели

	Становится ориентированным на процесс

	Ищет простоту, структуру и определённость

	Достигает дисциплины и последовательности

	Профессиональный консультант по торговле на товарных рынках

	
		Большинство получает прибыль

		Ориентируется на процесс

		Объективен

		Имеет вероятностное ожидание



	 Рисунок 11.2. Преодоление подводных камней с помощью универсальных принципов

	 

	Они умные. Они будут избегать проигрышной игры, они будут хранить свои деньги в банке, и они будут избегать эмоционального цунами, которое крайние трудности рынка постоянно бросают на ничего не подозревающего и неподготовленного трейдера. Они будут жить относительно безболезненно.

	 

	Если вы один из них, то примите мои поздравления. Вы знаете себя гораздо лучше, чем 90% трейдеров, которые думают, что знают себя, но фактически знают только то, во что они хотят верить. Сейчас некоторые из вас подумают, что я просто пугаю, чтобы удержать вас подальше от соблазна торговать. Поверьте, есть люди, которые так думают, поскольку я получил множество электронных писем от людей, прочитавших мою первую книгу «Торговля индексом SPI» (“Trading the SPI”). Если вы один из них, это нормально. Пожалуйста, держите мою книгу у себя под рукой, чтобы в будущем вы могли обратиться к ней, потому что в своё время я получил извинения от людей, узнавших об этих универсальных принципах успешного трейдинга, которые помогли им улучшить своё финансовое положение, усмирить свою гордыню, улучшить своё душевное состояние и изменить своё отношение.

	 

	Те из вас, кто обладает стойкостью и силой характера, чтобы добиться успеха, готовьтесь, пожалуйста, к тому, что вам нужно будет проделать огромную работу и испытать много боли. Вам нужно будет принять эти универсальные принципы и поверить в их сообщение. Они понадобятся вам для процедуры TEST и проверки достоверности ваших торговых методологий. Они вам понадобятся, чтобы избежать точки разрушения. Они вам понадобятся в качестве ориентира и компаса на вашем пути по безжалостной торговой местности. Не игнорируйте, пожалуйста, их. Не доверяйте им на́ слово. Примите, пожалуйста, и реализуйте их для своего выживания и успеха в трейдинге. В противном случае вы получите поражение в трейдинге.

	 

	Мы подходим к концу моих универсальных принципов, тем не менее, это не означает конец дальнейшего понимания успешного трейдинга. В следующей главе я представлю вам группу успешных трейдеров, каждый из которых щедро согласился дать один совет на основе своего многолетнего опыта и успеха. Трейдеры, которых я называю «магами рынка». Давайте познакомимся с ними.

	 

	Переведено специально для Tlap.com

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	Глава 12

	 

	Всего один совет

	 

	Теперь вас ждёт приятное времяпрепровождение. До сих пор вы слышали только одного меня. Несмотря на информативность всего сказанного в этой книге, уверен, что я уже успел вам прилично надоесть! Чтобы облегчить вам чтение и увеличить пользу от прочитанного, вы услышите несколько новых советов от величайших людей, достигших успеха в трейдинге.

	 

	Вы услышите людей из группы магов рынка, группы успешных трейдеров, каждый из которых готов предоставить вам один важный совет, основанный на личном опыте. Я задал каждому из них один и тот же вопрос. Вопрос, ответ на который, как мне кажется, вы хотели бы услышать. Я попросил каждого из них дать один совет, адресованный трейдерам-новичкам, т.е. вам.

	 

	Баланс

	 

	Причина, по которой я включил эту главу в свою книгу, заключается в балансе. Всё ранее написанное в ней, по моему мнению, является правдой. Для меня. Я писал об универсальных принципах успешного трейдинга. Если я успешен, то теперь у вас будет хорошее понимание того, что, по моему мнению, является важным для достижения успеха в трейдинге. Однако это всё только мои мысли и слова. Они исходят из моего личного путешествия по старой тряской дороге к успеху в трейдинге. Они отражают мой взгляд на торговый мир: то, что испытал я сам и видел своими глазами.

	 

	Ранее в книге я призывал вас приветствовать все торговые идеи, оставаясь при этом скептически настроенными, поскольку вокруг трейдинга царит так много рекламной шумихи. У вас есть право решить, имеет ли ценность та или иная торговая идея именно для вас. Я твердо верю, что несмотря на то, что́ могу написать я или что́ может написать другой автор, сам факт преподнесения той или иной информации не обязательно сделает её истинной для вас. Она станет истинной только в том случае, если вы приложите к ней свои собственные усилия и увидите её своими глазами.

	 

	То, что вы до сих пор прочитали в этой книге, является лишь моим личным мнением – мнением одного трейдера. Я, естественно, считаю, что универсальные принципы не подлежат обсуждению, но, чтобы определить их ценность, вам нужно самим исследовать их. И если вы настороженно относитесь к моим универсальным принципам, это нормально, но моё единственное предостережение: не перечьте им намеренно. Иначе присутствующие на рынке крайние трудности гарантированно обрушатся на вас лавиной на вашем пути. И это будет тот самый опыт, который вы никогда не сможете забыть.

	 

	Я лишь хочу сказать, что всё то, что я написал в этой книге, независимо от моих убеждений, является мнением только одного человека, только моим личным мнением. Сейчас же я хочу сбалансировать своё одиноко звучащее мнение с мнениями других людей. Я хочу сбалансировать своё обсуждение универсальных принципов некоторыми практическими словами мудрости. Я не только хочу сбалансировать свои точки зрения – я хочу дать вам возможность привилегированно и конфиденциально услышать точки зрения успешных трейдеров.

	 

	Эта глава станет для вас настоящим удовольствием. Она, безусловно, была удовольствием и для меня, когда я собирал всю эту информацию воедино.

	 

	Маги рынка

	 

	Вы вот-вот встретитесь с некоторыми магами рынка, успешными трейдерами, которые готовы поделиться с вами своими идеями, чтобы помочь и вдохновить вас на вашем пути: каждый из них даст вам один важный совет.

	 

	Я просто сообщил этим трейдерам контекст данной книги, её акцент на тех универсальных принципах успешного трейдинга, которые объединяют всех успешных трейдеров. Я предоставил им заголовки и черновые варианты моих глав, чтобы обрисовать картину, в рамках которой они будут давать свои советы. Затем я просто задал каждому из них один и тот же вопрос: «Учитывая все ваши знания и опыт в трейдинге, предполагаю, многие обращаются к вам за помощью. Если бы вы могли дать трейдеру-новичку всего лишь один совет, какой бы совет вы ему дали и почему?» В скором времени вы узнаете все эти советы.

	 

	Не каждый день вам выпадает возможность узнать, как мыслят успешные трейдеры – маги рынка. Надеюсь, вы оцените их великодушие.

	 

	Итак, кто же такие маги рынка? Ну, некоторые из них хорошо вам известны, некоторые менее известны, а о некоторых вы услышите здесь впервые. Однако, независимо от того, знаете вы их или нет, все они являются успешными трейдерами, и у каждого из них есть некий очень ценный совет, которым они готовы поделиться с вами.

	 

	Вы познакомитесь с новыми талантами среди победителей текущего чемпионата трейдеров, которые только начинают свой путь. Вы также познакомитесь с легендами рынка, трейдерами, которые активно торгуют на рынках более 40 лет. Эти легенды оказали значительное влияние на мир технического анализа, и на сегодняшний день они так же активны, как и в начале своей торговой карьеры. Вы познакомитесь с одним из крупнейших и наиболее активных частных трейдеров, который торгует E-Mini S&P 500. Вы встретите не только новичков и опытных трейдеров, но также многих трейдеров, имеющих промежуточный уровень мастерства. Все эти трейдеры являются магами рынка, все эти трейдеры пережили глобальный финансовый кризис, и все эти трейдеры готовы поделиться с вами своим опытом.

	 

	Они представляют собой разнообразную группу трейдеров: некоторые являются дискреционными, некоторые – механическими, а некоторые – гибридными, дискреционно-механическими трейдерами. Некоторые из них используют традиционный технический анализ, некоторые следуют исключительно теории единого рынка, а некоторые являются системными трейдерами. Некоторые из них являются частными трейдерами-одиночками, а имена других широко известны в мире образования трейдинга. Некоторые из них являются самыми преуспевающими авторами в сфере трейдинга, которые помимо своего успеха в трейдинге обладают редким даром легко писать о трейдинге и могут делиться своими мыслями с жаждущим читателем. Одни из них предоставляют консультационные услуги, публикуя успешные информационные бюллетени и торговые рекомендации, другие управляют капиталом, отдельными счетами и крупными фондами. Некоторые из них торгуют на фондовом рынке. Некоторые из них торгуют опционами. Некоторые из них торгуют ETF. Некоторые из них торгуют фьючерсами. Некоторые из них торгуют валютными парами. Некоторые из них торгуют сырьевыми товарами. Некоторые из них торгуют на CFD. Одни торгуют на одном финансовом инструменте, другие торгуют несколько. Некоторые являются внутридневными трейдерами. Некоторые – краткосрочными трейдерами. Некоторые из них являются среднесрочными трейдерами, а некоторые – долгосрочными трейдерами. Некоторые используют мультитаймфреймный трейдинг. Одни являются победителями торговых чемпионатов, а другие никогда раньше не появлялись на публике. Как я уже сказал, они представляют собой разнородную группу трейдеров.

	 

	И они разнообразны не только по своему подходу, но и географически. Среди магов рынка вы встретите трейдеров из Сингапура, Гонконга, Италии, Великобритании (хотя в настоящее время он живёт на Аляске), Америки и Австралии.

	 

	Но хотя технически и географически они разнообразны, все они являются успешными трейдерами. И для меня они являются магами рынка, потому что все они пережили глобальный финансовый кризис. Все они успешны, и каждый из них даст вам один исключительно ценный совет, которым они хотели бы поделиться с вами.

	 

	И в качестве отступления скажу, что я надеюсь, что это разнообразие также продемонстрирует вам, что существует далеко не один способ торговли на рынках. Вам просто нужно найти свою нишу. Вам просто нужно найти ту одну технику или комбинацию техник, которая будет полезной именно для вас, тот подход, который будет работать именно у вас, который даст вам преимущество и позволит торговать с подтверждённым нулевым риском разорения.

	 

	Я поделился с вами тем, что считаю верным для себя, и аккуратно объединил это в то, что я называю универсальными принципами успешного трейдинга. Я знаю, что каждый из этих магов рынка может легко обобщить свои собственные универсальные принципы и поставить свой акцент на тех или иных его компонентах. Именно этим акцентом я и хочу поделиться с вами.

	 

	У этих магов рынка нет такой роскоши, как данная книга, в которой они могли бы поделиться с вами своими мыслями. Тем не менее, я бы хотел, чтобы каждый из них поделился с вами одним советом, который они считают наиболее важным. Я хотел, чтобы они поделились с вами тем, на чем они максимально «акцентируют» своё внимание. Я бы хотел сбалансировать свои мысли, поделившись с вами теми, которые они считают самыми важными.

	 

	Лично я снимаю шляпу перед этими магами рынка, с которыми вы вот-вот встретитесь. Вы услышите, как я задаю каждому из них один и тот же вопрос, и услышите один-единственный совет, который они хотели бы вам дать.

	 

	Мы начнём с описания того, кто они такие и какое место занимают в запутанном мире технического анализа. Затем каждому из них я задам один и тот же вопрос, и далее последует их ответ. И в конце, после получения их совета, я дам контактный веб-адрес, на который вы можете зайти, если захотите более глубоко узнать о них. Вы никогда не знаете, чьи слова мудрости станут для вас наиболее полезными, но если они найдут у вас отклик, я бы посоветовал вам более детально узнать о них и их подходе к рынкам.

	 

	Позвольте мне представить вам этих магов рынка:

	 

	
		Рамон Баррос

		Марк Д. Кук

		Майкл Кук

		Кевин Дэйви

		Том ДеМарк

		Ли Геттесс

		Дэрил Гуппи

		Ричард Мелки

		Джефф Морган

		Грег Моррис

		Ник Рэдж

		Брайан Шад

		Андреа Ангер

		Ларри Уильямс

		Дар Вонг.



	Поэтому будьте, пожалуйста, внимательны и слушайте, как эти маги рынка делятся с вами и со мной «одним своим советом» о том, как достичь успеха в трейдинге. Просто послушайте один-единственный совет – возможно, именно он станет вашим прозрением. Итак, давайте начнём, и помните, что вам нужно просто слушать!

	 

	Рамон Баррос

	 

	Рэй Баррос, возможно, является самым смелым трейдером, которого я знаю. По сей день я шокирован тем, как Рэй обучает торговую аудиторию стандартному отклонению. Рэй призывал людей включать стандартное отклонение своих торговых результатов в стратегию управления капиталом. На мой взгляд, объединение статистики со стратегиями управления капиталом представляет собой сложную задачу, особенно для аудитории, которая обычно незнакома ни с рынками, ни с трейдингом. И, как и большинство людей, я бы предположил, что эта аудитория не обучалась статистике в школе! Но Рэй, естественно, не боится трудных задач!

	 

	И Рэй не только является храбрым, но и, возможно, имеет крайне компульсивное поведение, когда дело доходит до книг, посвящённых трейдингу. Видите ли, Рэю очень трудно справиться с соблазном купить книгу по трейдингу, когда он находит её в книжном магазине. И я видел это своими глазами, когда мы оба были в Индии на биржевой выставке Trading Expo. У нас с Рэем брали интервью на канале CNBC в прямом эфире из книжного магазина в Мумбаи. После интервью Рэй не смог сдержаться, объясняя всем и каждому, что ему просто необходимо купить какую-то книгу, прежде чем уйти из этого магазина. И он купил две. Страсть Рэя и чрезмерное приобретение книг по трейдингу делают его, вероятно, одним из самых читаемых трейдеров, который имеет, возможно, одну из крупнейших торговых библиотек в мире на сегодняшний день. Он настолько любит читать книги по трейдингу, что, по идее, должен платить сборы за хранение избыточного количества своих книг!

	 

	Страсть Рэя к трейдингу и книгам по трейдингу возникла у него недавно. Изначально Рэй знал о рынках от своего отца, который был активным и успешным трейдером, но тот запрещал ему заниматься трейдингом. Его властный и консервативный отец постоянно запрещал ему развивать интерес к рынкам. Он подталкивал Рэя к успеху в схоластике и учёбе. Как и многие сыновья с авторитетными и контролирующими отцами, Рэй не мог развивать свое увлечение трейдингом при жизни отца.

	 

	Таким образом, Рэй начал торговать в 1975 году, когда уже был успешным практикующим юристом. В то время Рэй был интуитивным дискреционным дневным трейдером, искал возможности, которые казались правильными. Успех ускользал от него, и Рэй решил, что если он хочет добиться успеха, ему нужно посвятить всё свое время трейдингу. Итак, в 1980 году Рэй оставил свою юридическую практику, чтобы на 100% сосредоточиться на том, что стало его истинной страстью в жизни, несмотря на все усилия его отца – на трейдинге. Но, к сожалению, успех к нему не приходил. Он неоднократно терпел неудачи и нёс крупные убытки.

	 

	Не позволяя себе останавливаться, Рэй погрузился в анализ как самого себя, так и своих стратегий, и достиг успеха благодаря лучшему пониманию себя и обнаружению Профиля рынка. Питер Стейдлмайер, который разработал Профиль рынка, стал одним из первых наставников Рэя. Профиль рынка позволил Рэю лучше понять внутридневной поток рыночных цен и дал ему первое реальное преимущество в трейдинге. После того, как Рэй овладел Профилем рынка, ему не потребовалось много времени, чтобы начать наслаждаться прибыльной торговлей. К 1986 году Рэй уже добился стабильного успеха и развивал свою торговую методологию за рамками Профиля рынка.

	 

	И вскоре о его успехе стало известно в среде банков, которые предоставили ему средства для управления, а их трейдеры стали изучать его торговые стратегии. Рэй стал одним из первых в мире внештатных валютных трейдеров и одним из немногих аутсорсных трейдеров, которых приглашали обучать институциональных трейдеров.

	 

	После своего успеха и удовольствия от обучения институциональных трейдеров Рэй обнаружил ещё одну страсть – обучать других. И, думаю, именно любовь к обучению и помощи другим заставляют его с радостью и жаждой покупать книги по трейдингу, когда он заглядывает в книжный магазин.

	 

	Успех в обучении сделал Рэя востребованным и популярным наставником для трейдеров, который до недавнего времени принимал только ограниченное количество – всего 5 студентов – в свою 24-месячную программу наставничества. Наставничество Рэя было настолько популярным, что будущие студенты стояли в очереди три года, чтобы попасть к нему в группу!

	 

	Я считаю, что Рэй является глубоко проницательным человеком и понимает важность психологии для достижения успеха в трейдинге. Он сторонник нейролингвистического программирования и категорически утверждает, что трейдеры должны полностью знать и понимать свои психологические особенности, прежде чем надеяться на успех на рынках.

	 

	На сегодняшний день Рэй остаётся дискреционным трейдером и торгует по своей методологии BarroMetric™. Его методология представляет собой синтез индикаторов Barros Swings, Ray Wave и Профиль рынка. Несмотря на то, что она очень структурирована и основана на правилах, у него есть одно ценное правило: он позволяет себе нарушать свои правила. Это дает свободу действий его интуиции. Рэй в основном использует Market-Analyst для поиска настроек BarroMetric и дополняет его анализом циклов с помощью E-signal и Channelyse. Рэй предпочитает торговать S&P500, основные валютные пары, золото и 30-летние облигации на месячном таймфрейме в соответствии с 18-дневными ценовыми колебаниями. Он ярый приверженец ведения записей и записывает все причины каждой своей сделки с помощью Camtasia Studio. Софт Camtasia даёт Рэю возможность захватывать изображение графика на ПК, одновременно записывая при этом свой голос, поскольку он диктует причины каждой сделки. Затем Рэй воспроизводит видео, выполняя обзор своей торговли. Ведение записей и воспроизведение видео помогают Рэю укреплять хорошие торговые привычки и точно определять любые потенциальные несоответствия, которые могут проникнуть в его действия. Таким образом, Рэй выполняет роль наставника для самого себя. Умно, не так ли?

	 

	Рэй очень известен в Азии благодаря его регулярным выступлениям на CNBC; в своей книге «Природа трендов» (“The Nature of Trends”) он делится мыслями об определении тренда.

	 

	Самая большая страсть Рэя помимо трейдинга и преподавания – да, вы правильно догадались, чтение. Помимо книг о трейдинге Рэй читает книги на абсолютно любые темы: от фантастики до теории хаоса. И хотя чтение является страстью и источником расслабления для Рэя, оно раздражает его жену, которой приходится постоянно искать больше места для хранения его новых книг! Рэй и его жена часто проводят время в Гонконге, Сингапуре и Австралии. Давайте теперь послушаем совет Рэя.

	 

	  Цитата

	«Рэй, учитывая ваши знания и опыт в трейдинге, предполагаю, что многие обращаются к вам за помощью. Если бы вы могли дать трейдеру-новичку всего лишь один совет, какой бы совет вы ему дали и почему?»

	 

	Скрытый принцип

	 

	Мы все знаем, что от 80% до 90% трейдеров-новичков терпят неудачу.

	 

	Почему это так? Дело не в отсутствии образования. В сфере инвестиций и трейдинга количество бизнес-семинаров постоянно растёт. И, что ещё более важно, были достигнуты большие успехи в понимании того, как обучаться эффективнее. Несмотря на это, уровень успеха среди трейдеров и инвесторов ничем не отличается от уровня, когда я впервые начал торговать в начале 1970-х годов.

	 

	Мы находим часть причин в характере самой торговли. Как вероятностная игра, в любой отдельно взятой сделке начинающий трейдер имеет такие же шансы на получение прибыли, как и матёрый профессионал. Бывает, что после серии прибыльных сделок трейдер-новичок ошибочно принимает удачу за мастерство – в этом случае рынок в скором времени исправит это заблуждение, и новичок потеряет всё, что заработал, и даже больше.

	 

	Ещё одна причина кроется в том, как новички воспринимают успех в трейдинге. Они придерживаются ложной идеи о том, что всё, что им нужно – это «суперторговая стратегия», и участвуют в бесплодном поиске Святого Грааля – методологии, которая принесёт им неограниченное богатство с небольшим капиталом и относительно небольшими убытками.

	 

	Как известно опытным профессионалам, методология – это лишь одна часть уравнения успеха:

	 

	Психология успеха * эффективное управление рисками * письменные правила торговли [с преимуществом].

	 

	В данной книге Брент освещает эти традиционные принципы.

	 

	Но, на мой взгляд, есть ещё один принцип, который часто упускается из виду и о котором практически не говорят. Этот принцип был доказан в 1934 году в области безопасности полётов. Зимой того же года оказалось, что в авариях гибнут самые опытные пилоты ВВС США.

	 

	Выяснилось, что основной причиной аварий является программа профессиональной подготовки пилотов, которая состояла из следующего:

	
		Будущий пилот садился в самолет, а инструктор исполнял серии мертвых петель и объяснял основные инструкции. Если ученик не испытывал тошноты, его допускали к обучению в наземной школе.

		В наземной школе студента обучали управлению полётом в виртуальной обучающей среде, и он получал некоторый практический опыт с инструктором.

		Через несколько недель студента постепенно допускали к управлению самолетом.



	Каковы же были результаты такого обучения?

	 

	Уровень смертности в некоторых школах приближался к 25%.

	 

	Рекорд безопасности, который сегодня имеет авиационная промышленность, принадлежит Эдварду Линку, который изобрёл симулятор Линка. Этот симулятор полёта позволял пилотам совершать ошибки и учиться на них, не подвергая себя риску. Короче говоря, симулятор Линка позволял пилотам более глубоко практиковаться в полётах.

	 

	Эта концепция «глубокой практики» была введена Дэниелом Койлом в его книге «Код таланта». Но прежде чем углубиться в детали этой практики, позвольте мне обратить ваше внимание на сходство между образованием, которое получают трейдеры, и образованием, которое получали пилоты в далеком 1934 году.

	 

	Как трейдеры мы склонны обучаться своему ремеслу, посещая двух-четырёхдневные семинары и читая литературу по трейдингу. После этого наше обучение основывается на методе проб и ошибок, а наш драгоценный капитал постоянно подвергается риску. Это похоже на обучение пилотов методом проб и ошибок в 1934 году; единственная разница состоит в том, что они рисковали своей жизнью, а мы рискуем финансовым капиталом и иногда ставим на кон всю нашу финансовую жизнь.

	 

	На рисунке 12.1 объясняется концепция глубокой практики.

	 

	Я считаю, что эта концепция произведёт революцию в обучении трейдингу.

	 

	Мы увидим, как семинары и занятия будут разделены на передачу интеллектуального контента, за которым последуют углубленные практические занятия.

	 

	Мы видим метод «глубокой практики» под заголовком «Прочувствуй это». Это включает в себя убеждение Койла в том, что для того, чтобы чему-то научиться, нам нужно задействовать свой разум и эмоции. На любой тренировке мы сначала ставим цели, выходящие за пределы нашей зоны комфорта. Но чтобы узнать, каковы эти цели, мы сначала устанавливаем контекст (Chunk): определяем основные принципы нашего обучения и сводим их к составным частям.

	 

	Как только мы ставим перед собой цели, мы готовы к практической торговле на симуляторе. Учитывая её результат, мы принимаем дальнейшие меры. В конце упражнения мы сравниваем реальные результаты с нашим желаемым результатом – другими словами, отмечаем расхождение. Затем размышляем, принимаем решение о действиях по устранению этого расхождения и предпринимаем другие действия. Мы повторяем этот цикл до тех пор, пока данное расхождение не прекратится.

	 

	Этот процесс «обучения на ошибках» экспоненциально сокращает время обучения. Я считаю, что при правильной реализации модель Койла улучшит ваши результаты в трейдинге.

	Рэй Баррос
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	Рисунок 12.1. Глубокая практика

	 

	Источник: Дэниел Койл «Код таланта» (“The Talent Code”) (издательство “Bantam Dell” и “Random House”, 2009 г.)

	 

	Разве я не говорил вам, что Рэй является глубоко проницательным человеком? Вы можете воспользоваться моментом, чтобы перечитать мысли Рэя. И помните, если вы ещё не читали книгу Дэниела Койла «Код таланта», значит, благодаря Рэю вы впервые узнали о концепции глубокой практики! Рэй убеждён, что правильное внедрение глубокой практики ускорит продвижение трейдеров на пути к успеху в трейдинге. Вы можете обладать самыми лучшими торговыми знаниями. У вас может быть разумная стратегия управления капиталом. У вас может быть надёжная методология торговли с положительным ожиданием. Возможно, вы даже сможете чётко сфокусироваться на своей цели. Однако без практики, практики и ещё более глубокой практики вы будете чувствовать себя тряпичной куклой, которую присутствующие на рынке крайние трудности кидают в разные стороны. Вы будете крайне дезориентированы, вы будете сбиты с курса вашего торгового плана. Вы не будете знать, покупать или продавать. Тем не менее, при постоянной надлежащей практике вы будете лучше подготовлены к регулярным засадам крайних трудностей. Вы не будете отклоняться от своего торгового плана. Вы будете придерживаться своего курса. Вы будете лучше подготовлены к борьбе. Однако без глубокой практики вы станете ещё одним трейдером, пополнившим печальную рыночную статистику. И обнаружите, что следование процедуре TEST для проверки вашей методологии окажет содействие глубокой практике. Итак, благодаря Рэю у вас теперь есть дополнительное оружие, которое, насколько мне известно, никогда ранее не упоминалось ни в одной книге по трейдингу. Вы должны добавить Рэя в свой список получателей рождественских открыток!

	 

	Если совет Рэя находит у вас отклик и вы хотите более детально узнать, что он думает о трейдинге и рынках, вы можете связаться с ним через его веб-сайт.

	 

	Марк Д. Кук

	 

	Марк Д. Кук помешан на трейдинге. Марк настолько сильно любит рынки, что никогда не может длительное время оставаться в стороне от них. Он знает о своём пристрастии к рынкам и с радостью признаётся в этом любому, кто захочет его выслушать. Его пристрастие к трейдингу является настолько сильным, что несмотря на его успехи и многочисленные просьбы написать книгу о трейдинге, он отказался это сделать. Марк просто не может найти время, чтобы оторваться от рынков на достаточно длительный период, чтобы взять ручку и изложить свои мысли на бумаге. Это я называю сильной зависимостью!

	 

	Поэтому я считаю, что мне повезло, что Марк нашёл время, чтобы удовлетворить мою просьбу и дать вам один совет. И я надеюсь, что вы тоже сможете оценить его великодушие. Таких успешных трейдеров, как Марк, не так много, поэтому его участие в этой книге – привилегия для нас с вами.

	 

	Марк является одним из крупнейших и наиболее активных частных внутридневных трейдеров, торгующих фьючерс E-Mini S&P500. Поскольку E-Mini S&P500 является одним из крупнейших в мире фьючерсных контрактов, это делает Марка одним из крупнейших и наиболее активных частных внутридневных трейдеров в мире!

	 

	В напряжённый день Марк может совершить до 40 сделок.

	 

	Если вы, как и я, и многие другие трейдеры, читали книги Джека Швагера «Маги рынка», то вы уже знакомы с Марком. Марк был единственным признанным трейдером, торгующим фьючерс S&P в книге «Маги фондового рынка» (“Stock Market Wizards”).

	 

	История Марка поистине вдохновляет. Благодаря абсолютной решимости и силе воли Марк смог побороть ранние и повторяющиеся неудачи, одна из которых была такого катастрофического масштаба, что почти обанкротила его, и стал одним из самых успешных внутридневных трейдеров в мире. Марк – живое свидетельство старой пословицы «Никогда не сдавайся!». Он также является живым свидетельством силы материнской любви и уверенности в своём ребёнке. Именно доверие его матери к нему превратило его опасное финансовое положение в то, что мотивировало Марка на возможный успех в трейдинге.

	 

	Если вы когда-нибудь почувствуете разочарование в своей торговле, не забудьте перечитать интервью Марка с Джеком Швагером в книге «Маги фондового рынка». Это поможет вам представить свою собственную ситуацию в перспективе и вдохновит вас на то, что всё возможно, если вы действительно стремитесь к успеху в трейдинге. Это также подчеркнёт важность хорошей трудовой дисциплины для достижения успеха на рынках. Марк, возможно, является самым трудолюбивым внутридневным трейдером на рынке. Это может помочь вам увидеть свет в конце тоннеля и понять, что, возможно, трейдинг не для вас, если вы не готовы приложить достаточно усилий. Помните, что если вы торгуете E-Mini SP500 внутри дня, то вы, вероятно, будете торговать в том же направлении, что и Марк, либо против него. Знайте, что каждое утро перед открытием рынка Марк проводит несколько часов подготовки к торговле, и если вы хотите торговать в том же направлении, что и он, а не против него, вам нужно приложить равное количество усилий. Если вы не готовы усердно работать, чтобы добиться успеха во внутридневной торговле E-Mini S&P500, то, возможно, вам лучше подумать о чём-то другом. Вы должны понимать, что для достижения успеха во внутридневной торговле нет лёгких путей. Если вы всё же думаете, что они есть, то перечитайте интервью Марка.

	 

	Марк занимается сельским хозяйством в Восточной Спарте, штат Огайо, США. Он живёт и торгует в семейном поместье, которое принадлежит его семье с 1870-х годов. Благодаря своему успеху Марк смог пополнить земельные владения своей семьи, купив соседнюю и местную недвижимость, когда их выставили на продажу. Благодаря своему консерватизму Марк является большим сторонником преобразования хороших годовых результатов торговли в пахотные сельскохозяйственные угодья. Марку посчастливилось совместить свою любовь к трейдингу и сельскому хозяйству, используя одно для развития другого.

	 

	Однако Марку не всегда так везло. Марк начал торговать в 1977 году как дискреционный трейдер, работая с распечатанными графиками. В свои ранние годы он потерпел массу неудач. В 1982 году небольшой успех вместе с жадностью чуть не оставил его на мели, когда позиция по опциону колл принесла ему убыток в $ 350 000. Чтобы покрыть дефицит на своём торговом счёте, Марк был вынужден одолжить деньги у своих родителей, а также взять ссуду в банке. Как сказал Марк, «нет ничего более изнурительного, чем брать деньги в долг, чтобы положить их на брокерский счёт и вывести его в ноль».

	 

	Однако этот опыт в сочетании с уверенностью его матери в способности вернуть одолженные деньги стал переломным моментом в карьере Марка. Это был кульминационный момент в его карьере. Однако крупные прибыли пришли к нему только в 1986 году, и это совпало с разработкой его собственного индикатора Cook Cumulative Tick, который выявлял условия перекупленности и перепроданности. Марк заметил, что всякий раз, когда кумулятивный тик находился в экстремальных точках, рынок имел тенденцию откатываться назад. Он обнаружил, что торговля против экстремального тика генерирует прибыльные торговые возможности.

	 

	Его индикатор Cook Cumulative Tick дал ему то преимущество, которое он искал. Это стало и остается на сегодняшний день большим вкладом в его успех в трейдинге. Марк торговал настолько хорошо, что в 1987 году смог вернуть долг $ 350 000, который он был вынужден одолжить, чтобы покрыть свои убытки по опциону 1982 года. Его торговый успех продолжился, и в 1992 году он стал победителем чемпионата США по инвестициям, показав 563% доходности. Следующий 1993 год принёс ему 322% доходности. С 1986 года Марк является стабильно прибыльным трейдером.

	 

	На сегодняшний день Марк по-прежнему является дискреционным внутридневным трейдером и продолжает торговать, следуя сигналам своего индикатора Cook Cumulative Tick. Марк отслеживает свой индикатор на нескольких таймфреймах, и хотя он преимущественно является внутридневным трейдером, он размещает краткосрочные трёхдневные сделки на колебаниях и долгосрочные сделки, когда индикатор генерирует соответствующие сигналы. Марк удерживает долгосрочные сделки до тех пор, пока его индикатор Cook Cumulative Tick не перейдёт в нейтральную зону. Марк также усердно сберегает все свои записи, ведя дневник каждой совершаемой им сделки. Марк очень любит учиться и изучает свои старые сделки.

	 

	Марк фокусируется на высокоточных стратегиях и торгует на любом рынке, который чувствителен к его индикатору Cook Cumulative Tick. Помимо торговли на фьючерсе E-Mini S&P500, который принёс ему широкую известность, Марк также торгует опционы, акции и ETF, когда его индикатор генерирует соответствующие сигналы.

	 

	На сегодняшний день помимо торговли на собственные деньги Марк также управляет крупными частными счетами на общую сумму более $ 1,0 млн, а также управляет 10% фонда CMG Absolute Return Strategies Fund. С начала 2000-х годов Марк имеет приглашение открытого типа к любому трейдеру, кто хотел бы вызвать его на конкурс по трейдингу. Это вызов на миллион долларов, где всю прибыль получает победитель. И, к удивлению Марка, до сих пор ни один трейдер не принял его приглашения! Кроме того, он управляет ежедневной консультационной службой, а когда позволяет время, Марк проводит торговые семинары из своего офиса на ферме, где студенты не только узнаю́т, что нужно для достижения успеха в трейдинге, но и получают удовольствие от великолепной домашней кухни его подруги Джилл!

	 

	Помимо трейдинга, Марк любит выступать и обучать торговле других. И хотя у него есть страсть к коллекционированию старинных тракторов, этого недостаточно, чтобы отвлечь его на длительное время от пристрастия к рынкам и жгучего желания постоянно совершенствоваться – ненасытного желания, которое никогда не удовлетворяется, даже когда он получает прибыль в миллион долларов!

	 

	Надеюсь, вы готовы слушать его обоими ушами. Как вы уже знаете, Марк никогда не писал книг по трейдингу, и у него мало свободного времени из-за его увлечённости трейдингом. Поэтому, пожалуйста, обратите особое внимание на то, что говорит Марк, и не забывайте, что этот совет исходит от одного из крупнейших, самых активных и самых успешных частных внутридневных трейдеров в мире и мага рынка!

	 

	Теперь позвольте попросить Марка дать вам один совет.

	 

	  Цитата

	«Марк, учитывая ваши знания и опыт в трейдинге, предполагаю, многие обращаются к вам за помощью. Если бы вы могли дать трейдеру-новичку всего лишь один совет, какой бы совет вы ему дали и почему?»

	 

	Я бы начал со слов, что успех – это дорога, вымощенная проигрышем!

	 

	Всё то, что я скажу о трейдинге, может повлиять только на одного человека: на того, кто это прочитает. Однако, прочитав то, что я скажу, этот человек навсегда изменит свою жизнь. О заработке денег в различных сферах инвестирования было сказано бесчисленное количество слов. Но почти ни слова не было сказано о том, как сохранить полученную прибыль. Поговорка «зарабатывать деньги очень легко, но практически невозможно удержать их» резонирует в сознании каждого старого трейдера.

	 

	Если после всего того, что я написал вам, вы продолжаете читать дальше, значит, для вас есть надежда. Мало кто понимает «искусство» трейдинга. Это не способность читать графики или выполнять фундаментальный или технический анализ. Это просто познание самого себя. Мои 33 года торговли научили меня нескольким истинам. Самое главное – это совершенство. Вы будете терять деньги и должны смириться с этим фактом. Профессиональные спортсмены признают, что они будут испытывать боль. Но то, как они реагируют на эту боль, как раз и будет разницей между успехом и неудачей.

	 

	Я потерял миллионы в инвестиционном мире, но, к счастью, заработал гораздо больше миллионов, чем потерял. Причина в том, что я принял убытки как часть реальности и реабилитировал свою торговую жизнь, чтобы исцелиться.

	 

	Мой трейдинг начался со стабильных серий убытков. Этого не должно было случиться со мной! Затем я стал зрелым трейдером и столкнулся с реальностью: я не был жертвой – я сделал себя жертвой. Неопытные трейдеры не создают свой бизнес-план торговли. Опытные трейдеры воплощают свой бизнес-план в жизнь. Профессионалы знают, что им нужно планировать Армагеддон, чтобы избежать его. Дилетант же никогда не думает об Армагеддоне, пока не становится слишком поздно. Вы должны прочитать, запомнить и усвоить все истины.

	 

	Вот истины Марка Д. Кука, которыми я живу:

	 

	Истина №1. Я буду терять деньги. Я принимаю это.

	 

	Я временно прекращаю торговлю, когда теряю деньги в сделке. Я горячо верю в личные циклы. Период спада у человека является уязвимым временем для всех жизненных начинаний. Я знаю, в какие месяцы у меня высокая вероятность получить убыток, и предостерегаю себя от этого; потеря 35% своего капитала – это слишком много!

	 

	Истина №2. Избегайте мнений. Торгуйте факты.

	 

	Чтобы находить факты для торговли, я выполняю ежедневный ритуал. Чрезмерная работа может привести к переутомлению – разве это плохо? Как только я взвешиваю все факты, у меня не остается места для мнения. Если идёт дождь, не говорите, что светит солнце. Живите в реальности, а не в вымышленном Камелоте.

	 

	Истина №3. Находите возможности и торгуйте их. Не задерживайтесь.

	 

	Я жёстко отношусь к себе, когда теряю деньги, потому что знаю, что была возможность заработать деньги, которую я не обнаружил. В мои ранние годы торговли и во всём прочитанном мной никогда не упоминалось о поиске возможностей. Рынок колеблется, это факт, поэтому я должен видеть потоки, распознавать их, участвовать в них, но никогда не задерживаться в них дольше, чем нужно. Дилетанты испытывают проблему с чрезмерным трейдингом! Профессионалы же выходят из рынка слишком рано. Угадайте, кто из них зарабатывает больше денег?

	 

	Истина №4. Будьте уверены в себе. Торгуйте, чтобы победить. Не торгуйте, чтобы избежать проигрыша.

	 

	Уверенность и реализм являются кровными братьями. А уверенность и убыток вскоре разойдутся. В игре жизни есть баланс, который поддерживает умиротворенность. Этот баланс должен иметь защиту и нападение. Все мы видели человека, который сдаётся, и его тело вскоре тоже начинает давать сбои. Их обида на жизнь исчезла, и, следовательно, их жизнь тоже. Защита – это охранник и план защиты от трудностей, и вы должны понимать, что обязательно столкнётесь с трудностями. Настоящий баланс – это взвешивание всех сценариев и определение вероятностей, признание вероятностей и планирование курса. Всегда есть способ забить гол сопернику! И всегда есть способ не дать сопернику забить гол вам. Сделайте и то, и другое!

	 

	Дилетанты ищут Святой Грааль – профессионалы торгуют, основываясь на Святых истинах!

	Марк Д. Кук

	 

	Что вы скажете на этот счёт? Вы и многие другие, без сомнения, потратили немало времени и энергии на поиски того универсального ключа, который раскроет секреты рынка – недосягаемого Святого Грааля. Вместо этого вам следовало бы искать Святые истины! Вы должны научиться тому, что успешный трейдинг – это больше принятие убытков и умение удержать прибыль, чем само получение прибыли. Так много написано о том, как зарабатывать деньги, но крайне редко пишут о том, как сохранить то, что вы заработали. А суть в том, чтобы смириться с проигрышем. Насколько лучше вам было бы, если бы вы узнали об этом намного раньше в своей торговой карьере! Кроме того, части третьей истины Марка бросают вызов общепринятым знаниям в трейдинге. Марк никогда не задерживается в прибыльной сделке. Тем не менее, трейдерам внушают, чтобы они «позволили своей прибыли расти», а не сокращать её. Марк же делает совершенно противоположное. Это заставляет задуматься.

	 

	Однако вы должны помнить, что Марк является очень высокоточным трейдером, который может позволить себе совершать множество сделок с мелкой прибылью и иногда понести крупный убыток. Но его слова по-прежнему ценятся на вес золота, потому что они взяты не из учебника по трейдингу, а из беспощадного реального мира торговли на фьючерсе S&P500, где выживают и преуспевают очень немногие трейдеры. Как я уже сказал, его совет ценится на вес золота, и вы должны всегда помнить его, если задумываетесь о построении карьеры, основанной на внутридневном трейдинге. Что ж, благодаря Марку теперь у вас есть его священные истины, которые будут направлять вас в торговом путешествии. Путешествие, которое вымощено потерями, но как говорится, предостережен – значит вооружён!

	 

	Если совет Марка находит у вас отклик и вы хотите более детально узнать, что он думает о трейдинге и рынках, вы можете связаться с ним через его веб-сайт.

	 

	Разнообразная группа трейдеров

	 

	Как я уже упоминал ранее, моя группа магов рынка представляет собой разнообразную группу трейдеров: одни из них широко известны с мировым именем – другие являются частными дискреционными и малоизвестными, одни работают без огласки – другие являются победителями торговых чемпионатов. Лично я считаю, что мне очень повезло собрать такую разнообразную группу успешных трейдеров. И должен вам сказать, что лично мне льстит их щедрость внести свой вклад в написание моей книги. Прежде чем продолжить, я просто хочу сообщить вам, что помимо Марка Д. Кука, который выиграл чемпионат США по инвестициям в 1992 году, в моем списке есть и другие трейдеры, победители чемпионатов, с которыми вы можете познакомиться. Я представил их в таблице 12.1. Как видите, мне посчастливилось собрать воедино недавних победителей Чемпионата мира по фьючерсной торговле на кубок Роббинса® – Кевина Дэйви, Майкла Кука и Андреа Ангера – американца, британца и итальянца. Новые молодые таланты. Помимо недавних победителей, у меня также есть самый успешный победитель конкурсов с 25-летней историей – Ларри Уильямс и его дочь Мишель Уильямс, которая стала победителем конкурса в 1997 году в возрасте 16 лет.

	 

	Таблица 12.1. Чемпионат мира по фьючерсной торговле®. Лучшие результаты по всем номинациям
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	Источник: Компания Robbins Trading

	 

	Позвольте мне представить вам Майкла Кука, который выиграл конкурс в 2007 году.

	 

	Майкл Кук

	 

	Майкл Кук – чемпион в трейдинге. Он был победителем Чемпионата мира по фьючерсной торговле на кубок Роббинса®, показав доход в 250%, торгуя на реальные деньги, в 2007 году, и занял второе место в 2008 году. Одна из амбиций Майкла – выиграть чемпионат три раза подряд, что не удавалось ни одному трейдеру за 25-летнюю историю соревнований.

	 

	Майкл является редкостью среди трейдеров в том плане, что на заре его карьеры в трейдинге все его сделки были успешными. В отличие от большинства студентов, посещающих университет просто для учёбы, Майкл тратил своё время, подписываясь на листинги новых частных компаний. Впоследствии он продавал эти акции в первый же день их листинга. И хотя он делал это в ущерб своей учёбе, он, безусловно, сберёг свои финансы!

	 

	Майкл является редкостью не только в этом отношении, но и в том, что у него была возможность обучиться трейдингу, используя при этом чужие деньги. В его случае это был Банк Америки в Лондоне, куда его взяли на работу в 1997 году. Майкл стал сотрудником их отдела по фиксированному доходу на развивающихся рынках, где ему была предоставлена возможность обучаться рынкам и трейдингу у опытных институциональных трейдеров.

	 

	Работая в Банке Америки, Майкл был в основном дискреционным трейдером, торгуя на многофункциональных терминалах Bloomberg. Эти терминалы не только предоставляли графики, анализ и новостные анонсы, но и отлично служили подставками для чашек с кофе! За 10-летний период Майкл смог отточить и развить свои торговые навыки в качестве старшего трейдера в различных учреждениях: банках и хедж-фондах.

	 

	В 2007 году Майкл ушёл из институционального трейдинга и стал торговать самостоятельно на полную занятость. Майкл настолько преуспел в применении своих институциональных навыков торговли на личном счёте, что стал победителем Чемпионата мира по фьючерсной торговле на кубок Роббинса®, показав доход в 250%. Это необычный феномен, поскольку, как мне известно, немногие бывшие институциональные трейдеры могут успешно торговать на своём личном счёте. Профессиональная и эмоциональная отстранённость, необходимая для успешной торговли, меняется, когда на кону стоят ваши собственные деньги. Эмоциональная отстранённость испаряется, поскольку результат каждой сделки оказывает личное влияние на ваш собственный капитал. Трудно каждый день оставлять последнюю убыточную сделку в дилинговом зале, когда этот дилинговый зал находится под вашей крышей! Таким образом, его успешный переход от институционального к личному трейдингу – это ещё одно редкое качество, присущее Майклу.

	 

	На сегодняшний день Майкл является дискреционно-механическим трейдером, торгующим на краткосрочных и среднесрочных таймфреймах. Продолжительность его сделок составляет от нескольких дней до нескольких месяцев. Майкл будет торговать на любом рынке, где его модели увидят возможность, будь то валютный или фондовый рынок, рынок опционов или фьючерсов на индексы, металлы, энергоносители или финансовые рынки. Для выявления торговых возможностей его модели используют статистически обоснованные индикаторы. Эти модели пытаются идентифицировать сетапы импульса с использованием групп фильтров, которые каскадно устанавливаются при исполнении определенных условий. Он предпочитает торговать простые модели, сохраняющие его экран относительно свободным. Его модели не используют традиционные индикаторы перекупленности или перепроданности, такие как осцилляторы или стохастики. Как он говорит: «Мои методы – это не ракетостроение, они работают всего на 20 или 30 строках кода». И хотя он в первую очередь является механическим трейдером, он допускает некоторую свободу действий, когда сочтет это необходимым – это делает его тем дискреционно-механическим трейдером, которым он является.

	 

	Для исследования, разработки и тестирования своих моделей Майкл использует комбинацию приложений Genesis и Excel, а для построения графиков одновременно использует приложения FutureSource и Genesis на торговой платформе e-Signal.

	 

	Когда вы вдруг обнаруживаете, что Майкл не торгует, возможно, с ним произошла какая-то неприятность. Он не может объяснить почему, но с тех пор, как он переехал из Англии на Аляску, он встревожен тем, как часто с ним стали происходить падения при катании на лыжах или аварии на снегоходах и квадроциклах! Майкл и его жена – британцы, но в настоящее время живут на Аляске, США. Давайте послушаем, какой совет нам даст Майкл.

	 

	  Цитата

	«Майкл, учитывая ваши знания и опыт в трейдинге, предполагаю, многие обращаются к вам за помощью. Если бы вы могли дать трейдеру-новичку всего лишь один совет, какой бы совет вы ему дали и почему?»

	 

	Для начинающего трейдера один совет превосходит все остальные. Торгуйте меньшим размером позиций.

	 

	Очевидно, что есть исключения, но в целом трейдер-новичок склонен сильно переоценивать правильный размер и количество позиций для данного уровня рискового капитала.

	 

	Это определённо является той областью, где размер имеет значение, и чем он меньше, тем лучше.

	 

	Большинство трейдеров-новичков прочтут серии книг «Маги рынка». Эти книги представляют собой интервью с ведущими трейдерами, заработавшими десятки или сотни миллионов долларов в трейдинге, а в некоторых случаях даже миллиарды. Эти трейдеры являются эквивалентом Тайгера Вудса, Роджера Федерера или Пеле в трейдинге. Одна из заметных тем, проходящих сквозь многие истории, заключается в том, что на заре своей карьеры они потеряли много денег или обанкротились. Это должен быть поучительный урок для обывателя, который только начинает торговать. Ведь некоторые из самых лучших трейдеров в мире чуть не потеряли всё в начале своей карьеры в трейдинге.

	 

	Трейдеры-новички должны понимать, что трейдинг – это сложная игра, в которой присутствует жёсткая конкуренция, и исход данной игры определяет количество заработанных (или потерянных) денег.

	 

	Торговля небольшими размерами сделок менее увлекательна, чем «прокручивание» крупных сумм. Но, как говорят, если хочешь развить в себе приверженность, заведи собаку. Точно так же, если вы хотите получать острые ощущения, займитесь прыжками с парашютом. Потенциальные трейдеры на ранней стадии должны чётко уяснить, чего они хотят от трейдинга, и это должен быть заработок денег, а не поиск острых ощущений.

	 

	На раннем этапе торговля не принесёт трейдеру прибыли (что маловероятно), но не это должно быть вашей целью. Цель должна заключаться в том, чтобы выжить в долгосрочной перспективе, чтобы иметь возможность выучить все уроки, которые с течением времени позволят ему стать прибыльным. И тогда нет предела совершенству.

	 

	Многие из тех, кто читает это, подумают: «В этом нет ничего нового или оригинального, я уже знаю это, я уже сто раз слышал этот совет в той или иной форме. Всё, что я когда-либо слышал, касалось управления рисками. Лучше скажите, что ещё мне нужно знать, чтобы разбогатеть в трейдинге...»

	 

	Это невольно наводит меня на мысль о пациенте, который идёт к врачу и просит совета, как ему похудеть. Врач объясняет, что для похудения пациент должен либо выполнять больше физических тренировок, либо меньше есть. Пациент отвечает: «Да-да, я уже знаю это, я уже слышал всё это сотни раз. Скажите мне, пожалуйста, что ещё мне нужно знать, чтобы похудеть?»

	 

	Вы, конечно же, вправе пренебречь этим советом. Тем не менее, дополнительные рекомендации станут излишними, поскольку начинающий трейдер не продержится в этой игре достаточно долго, чтобы они имели смысл. Торгуйте меньшим размером, и тогда у вас будет шанс, что с вами произойдут великие вещи!

	Майкл Кук

	 

	Кто-нибудь видит здесь иронию? Именно ирония подчеркивает силу и глубину советов Майкла. Майкл, бывший институциональный трейдер, который обычно торгует миллионами, советует вам торговать малыми размерами позиций, меньшими и еще меньшими. Если вы сможете действовать в соответствии с советом Майкла, вы будете на один шаг ближе к тому, чтобы начать торговать с нулевым риском разорения. И, как говорит Майкл, если вы научитесь торговать небольшими размерами позиций, это даст вам достаточно времени, чтобы изучить всё остальное, необходимое для достижения успеха в трейдинге. Совершая сделки небольших размеров, вы необязательно станете прибыльным трейдером, но это поможет вам продержаться в трейдинге достаточно долго, чтобы начать извлекать выгоду из знаний, полученных вами за время совершения сделок небольших размеров. Это слова трейдера, победителя чемпионата, который успешно торговал как на институциональном, так и на личном торговом счете. Обратите внимание на эти слова. Надеюсь, вы внимательно слушали Майкла, как и я.

	 

	Если совет Майкла находит у вас отклик и вы хотите более детально узнать, что он думает о трейдинге и рынках, вы можете связаться с ним по электронной почте.

	 

	Кевин Дэйви

	 

	Кевин Дэйви – высокоинтеллектуальный трейдер и победитель чемпионатов. У Кевина есть одно преимущество, которого нет у большинства других трейдеров – обилие ума. Кевин не только имеет диплом с отличием по специальности аэрокосмического инжиниринга (и стажировку в Национальном управлении по аэронавтике и исследованию космического пространства США [NASA]) – он также имеет степень магистра бизнес-администрирования (МВА). Кевин сидит на самой верхушке умной пирамиды и заставляет всех нас чувствовать себя заурядными людьми. Да, он, безусловно, заставляет и меня тоже чувствовать себя обычным человеком.

	 

	Кевин – успешный краткосрочный систематический трейдер, который добился успеха своим собственным умом. В 2006 году он был победителем Чемпионата мира по фьючерсной торговле на кубок Роббинса®, показав доход в 250%. Кевин не только был победителем в прошлом – он также был последовательным победителем этих чемпионатов: занимал вторые места в 2005 и 2007 годах, показав доходность в 148% и 112% соответственно.

	 

	Кевин является уникальным в моей коллекции трейдеров, ибо, насколько мне известно, он единственный, кто управляет полностью автоматизированными механическими торговыми системами, в которых его ПК выполняет бо́льшую часть торговых операций (входов, размещений стопов и выходов). Он активный трейдер, но сам не торгует активно: бо́льшую часть его сделок выполняет за него компьютер. Это я и называю умной работой!

	 

	Как и у большинства трейдеров, ранние годы Кевина были полны разочарования. Кевин начал торговлю в 1991 году, и одной из его первоначальных торговых стратегий была система пересечения скользящих средних. После серии убытков он решил, что лучше делать всё наоборот: открывать по генерируемым сигналам противоположные позиции. К своему ужасу, он получил те же результаты и понёс дополнительные убытки. По крайней мере, его действия были последовательными! После того, как Кевин слил 60% своего счёта, он решил бросить торговать и в последующие годы окунулся в обучение: он обучался всему, что могло улучшить его торговлю. Благодаря своим усилиям Кевин смог разработать коллекцию прибыльных механических стратегий, которые позволили ему так хорошо выступать на чемпионатах по трейдингу. Несмотря на свой успех, Кевин буквально недавно стал торговать на полную занятость, покинув свою работу в 2008 году. Но даже после этого благодаря разработке полностью автоматических торговых стратегий Кевину вовсе не требуется весь день сидеть перед экраном своего компьютера. Он решил оставить работу, чтобы проводить больше времени со своей семьей и уделять ещё больше времени изучению рынков.

	 

	На сегодняшний день Кевин фокусируется на упрощении своих механических моделей. И он считает, что преимущество его моделям даёт именно акцент на стратегиях выхода. Для исследования, разработки и тестирования своих стратегий он использует софт TradeStation. Он также использует его для автоматического исполнения ордеров. Кевин в первую очередь фокусируется на краткосрочных возможностях, которые торгует на нескольких таймфреймах. Некоторые его модели торгуют на 1-минутных, 10-минутных, 30-минутных и дневных таймфреймах. Другие рассчитаны на более длительный период, от одного до пяти дней, в то время как его спредовые сделки могут длиться до нескольких недель или месяцев. Его основными торговыми рынками являются индексные фьючерсы, хотя иногда он также торгует металлами, сельскохозяйственной продукцией, софтами и валютными парами.

	 

	В периоды, когда Кевин не разрабатывает стратегии и не контролирует свою автоматическую торговлю, он любит отдыхать с семьей и всегда смотрит игры своих любимых футбольных клубов Кливленд Браунс и Мичиганские росомахи. Кевин и его семья живут в Огайо, США. Давайте послушаем совет Кевина.

	 

	  Цитата

	«Кевин, учитывая ваши знания и опыт в трейдинге, предполагаю, многие обращаются к вам за помощью. Если бы вы могли дать трейдеру-новичку всего лишь один совет, какой бы совет вы ему дали и почему?»

	 

	Почти за 20 лет торговли я многое узнал о техническом и фундаментальном анализе, стратегическом программировании, управлении капиталом и о психологии торговли. Тем не менее, даже прочитав бесчисленное количество книг по трейдингу (некоторые были настолько сложными, что даже я не смог их понять), посетив многочисленные семинары и проведя бесчисленное количество ночей в размышлениях над торговыми идеями, я понял, что в трейдинге лучше всего – это простота.

	 

	Что я имею в виду? Для меня быть успешным трейдером означает использовать принцип бритвы Оккама: самый простой подход почти всегда является лучшим. Таким образом, при разработке стратегий я, как правило, избегаю сложных теорий, таких как волновая теория Эллиотта или линии Ганна, предпочитая вместо этого применять простые системы с очень небольшим количеством параметров. В данное время единственная стратегия, которую я использую для торговли, состоит в том, что для определения следующего торгового сигнала я беру только цены закрытия двух последних баров. Всё достаточно просто!

	 

	Что же такого замечательного в простой стратегии по сравнению со сложной, которая может показывать лучшие результаты на исторических данных? При разработке стратегии в игру вступает математическое понятие «степени свободы». Если вы пытаетесь подогнать данные слишком большим количеством правил, вы можете получить идеальное соответствие, но исчерпаете все степени свободы. Это нехорошо, поскольку такая оптимизация стратегии не обязательно будет эффективной в будущем – она хорошо работает только на исторических данных. Простые же стратегии используют очень небольшое количество степеней свободы и поэтому имеют потенциал дать гораздо лучшие результаты в будущем.

	 

	Концепцию простоты я также использую в настройке моего торгового офиса. В отличие от многих внутридневных трейдеров мои стены не увешаны мониторами и у меня нет целого банка компьютеров. Мне вполне достаточно одного компьютера с двумя мониторами. И бо́льшую часть дня я даже не смотрю на текущие цены, так как занят тестированием новых стратегий на исторических данных. Все мои системы являются либо полуавтоматическими, либо полностью автоматизированными, что упрощает работу в течение торгового дня.

	 

	Признаюсь, иногда я немного завидую тем, кто разрабатывает новую технику входа, основанную на последних достижениях в области квантовой физики, и чей компьютерный код состоит из 10 000 строк. Я даже несколько завидую тем трейдерам, чей офис выглядит как диспетчерская NASA, усеянный множеством мониторов, отображающих десятки ценовых графиков и индикаторов. Такие проявления величия реально впечатляют. Но затем я всегда делаю небольшое отступление и задаю себе один вопрос: «Приносит ли вся эта более сложная систематизация лучшие результаты?» И мой ответ – нет. Простые вещи лучше, потому что они работают. Не усложняйте.

	 

	Кевин Дж. Дэйви

	 

	Что вы скажете на этот счёт? Не сто́ит ничего усложнять. Ответы не в сложности, а в простоте. Прислушайтесь. Этот совет исходит, возможно, от самого умного трейдера в данной книге. Если кто-то и может разработать сложную торговую стратегию, то это такой ракетостроитель, как Кевин. Кевин придерживается простого подхода не потому, что не способен делать ничего другого. Нет. Он делает это потому, что достаточно умен и успешен, чтобы понять один маленький секрет трейдинга: простой подход работает лучше всех. Надеюсь, вы прислушались к его совету. Я однозначно прислушался.

	 

	Если совет Кевина находит у вас отклик и вы хотите более детально узнать, что он думает о трейдинге и рынках, вы можете связаться с ним через его веб-сайт.

	 

	Том ДеМарк

	 

	Том ДеМарк – институциональный тяжеловес. Он является тем человеком, к которому обращаются крупнейшие трейдеры и инвестиционные фонды, когда им нужна помощь. Том ДеМарк – это их мозговой центр, их личный спасательный круг. Из всех магов рынка, представленных в этой книге, именно торговые стратегии Тома привлекли самые крупные суммы денег для управления. Приведу пример. С 1997 года Том является специальным консультантом Стивена Коэна в группе хедж-фондов SAC Capital. Стивен Коэн – инвестор-миллиардер, основавший группы хедж-фондов SAC Capital в 1992 году. Её активы в управлении составляют $ 25 млн. На момент написания этой статьи он управляет активами в размере $ 16 миллиардов, и возврат от инвестиций в среднем составляет 40% в год. До сотрудничества со Стивеном Коэном Том работал с покойным Чарли Ди Франческа, который в то время был крупнейшим трейдером Чикагской торговой палаты. Том не просто сильный игрок – он сильнейший игрок. Том сотрудничал с такими крупнейшими всемирно известными трейдерами, как Пол Тюдор Джонс, Джордж Сорос, Майкл Стейнхардт, Ван Хойсингтон, семья Тиш, Леон Куперман, а также крупнейшими финансовыми учреждениями и компаниями, такими как Goldman Sachs, IBM, Union Carbide, JP Morgan, Citibank, Atlantic Richfield, МММ, и многими другими крупными и успешными инвестиционными менеджерами и фондами.

	 

	Мне очень повезло, что такой институциональный тяжеловес, как Том, согласился дать вам один совет – совет, который обычно предоставляют институциональные конторы за отдельную и довольно немалую плату, но вам он обойдётся только ценой этой книги! И я должен ещё раз поблагодарить Ларри Уильямса за то, что он познакомил меня с Томом.

	 

	Ларри на самом деле сделал для меня три вещи. Прежде всего, он познакомил меня с Томом. Затем он попросил Тома рассмотреть и принять моё приглашение касательно участия в этой книге. И, наконец, Ларри поторопил Тома, поскольку срок написания моей книги подходил к концу. Я получил совет Тома буквально за семь дней до крайнего срока сдачи моей книги! Итак, ещё раз огромная благодарность Ларри. Кстати, все маги рынка – хорошие люди (интересно, выдержит ли это моё утверждение перо редактора). Если бы это было не так, они бы не стали помогать мне (и вам) советами. А собрать такую разнообразную и успешную группу трейдеров больше всего помогли мне Дэрил Гуппи и Ларри Уильямс – два самых известных трейдера в моём списке магов рынка. Два трейдера, у которых, казалось бы, вообще не было причин идти мне навстречу в моей просьбе. Ни один из них не является моим родственником, не имеет финансовой заинтересованности в этой книге, и ни одному из них не посвящена ни одна глава в ней. Несмотря на их высокий уровень и крайне ограниченное свободное время, они помогли мне просто потому, что я попросил их об этом. И в этом было проявление их благородства. Еще раз огромное спасибо Дэрилу и Ларри. Теперь вернёмся к Тому.

	 

	Том ДеМарк, на мой взгляд, является гигантом в мире трейдинга. Оригинальное и блестящее мышление сделало его одним из самых востребованных и высокооплачиваемых маркет-таймеров. Просто ещё раз взгляните на представленные выше имена, которые присоединились к его мышлению. Мышлению, которое сделало его не только очень востребованным консультантом, но и успешным трейдером.

	 

	Как элитный консультант ведущих трейдеров он может создать свою лигу успешных трейдеров. Его успех противоречит старому любимому клише инвестиционной сферы, которое постоянно цитируется в печатных СМИ и по телевидению: «Важно именно время, проведённое в рынке, а не поиск наилучшего времени для входа в рынок».

	 

	Том – это мистер Таймер! Последние 43 года Том провёл в исследованиях, разработках, тестировании, торговле и преподавании своих методов тайминга рынка институциональным трейдерам и инвесторам. Том потратил более 40 лет, доказывая, что на рынке важно не время, проведённое в рынке, а именно поиск наилучшего времени для входа в рынок.

	 

	Том начал торговать в 1967 году как дискреционный трейдер, используя традиционные графические паттерны. В те времена не было ни ПК, ни Интернета, ни каналов передачи данных в режиме реального времени, ни терминалов Bloomberg. Том торговал на товарных графиках компании Victoria Feed, графиках «крестики-нолики» Эйба Коэна и Моргана Роджерса и графиках Уайкоффа.

	 

	После окончания университета со степенью MBA и поступления на юридический факультет Том стал сотрудником инвестиционной компании NNIS в Милуоки, штат Висконсин. Том был назначен ответственным за определение правильного тайминга для инициирования и ликвидации инвестиций. Вскоре он обнаружил, что практически невозможно набрать какие-либо значимые позиции после того, как рынок достиг дна, и в равной степени трудно ликвидировать значимые инвестиционные холды после того, как рынок достиг вершины. В силу необходимости Тому пришлось разработать стратегии покупки на падении цены в ожидании дна рынка, а также стратегии продажи на росте цены при ожидании вершины рынка. Именно по причине этого практического требования к управлению большими суммами денег Том был вынужден мыслить вопреки принятой рыночной практике. Вместо того, чтобы продавать на вершинах и покупать на минимумах, Том был вынужден предвидеть их появление.

	 

	В 1973 году Том наткнулся на молодого трейдера, который был таким же любознательным, как и Том, и тоже бросал вызов традиционным торговым концепциям. Состоялась встреча умов и душ, позволившая двум молодым трейдерам сформировать крепкую и долгосрочную связь и дружбу, которая продолжается по сей день. Эти два молодых трейдера, в то время незаметно для них самих, делали новаторские открытия в техническом анализе. Одно из таких начинаний касалось волн Эллиотта. Том и его коллега увидели на рынке определённую волновую структуру Эллиотта. Однако им не нравилось то, насколько субъективной была волновая теория Эллиотта с её гибким подсчётом и пересчётом волн внутри волн. И они задались целью определить, можно ли идентифицировать точки разворота волн Эллиотта механическим и объективным образом, в отличие от субъективных и податливых пяти- и трёхволновых комбинаций волн Эллиотта. Они хотели разработать альтернативный шаблон для интерпретации рыночных вершин и минимумов. Благодаря этим усилиям Том и его молодой друг совместно разработали знаменитый индикатор TD Sequential, который до сих пор используется тысячами трейдеров по всему миру на всех рынках и на всех таймфреймах. Даже спустя 30 лет после того, как Том и его коллега обнаружили объективный паттерн, основанный на ценовом движении, его по-прежнему можно увидеть на рынках и в наши дни. Эти два молодых трейдера проделали поистине новаторскую работу. Как вы уже знаете, одним из них был Том ДеМарк, другим молодым трейдером был Ларри Уильямс.

	 

	Именно встреча Тома с Ларри в 1973 году побудила его полностью посвятить себя трейдингу, а всё остальное – это похожая история великих имён в мире трейдинга и инвестиций.

	 

	Будучи таймером рынка, Том становится контртрендовым трейдером. 95% его работы направлено на измерение истощения ценового движения и прогнозирование рыночных вершин, впадин или просто разворотов. Как видите, Том совсем по-другому смотрит на рынки. Там, где большинство стремится торговать в направлении тренда, Том стремится предвидеть его угасание. Том – мистер Антитренд.

	 

	Том жёстко критикует общепринятый технический анализ и считает, что он не работает из-за его субъективности. Хотя Том согласен с тем, что его работу можно рассматривать как часть технического анализа, он считает себя не техническим аналитиком, а маркет-таймером.

	 

	Том считает, что фундаментальные факторы управляют долгосрочным движением рынков, но в краткосрочной перспективе он считает, что вам необходимо входить в рынок и выходить из него в нужное время. И Том считает, что вы можете сделать это с помощью психологии и инструментов тайминга рынка.

	 

	Том верит в простые, неоптимизированные и объективные механические системы и считает, что они должны быть универсальными на всех рынках и на всех таймфреймах и выдерживать все бычьи и медвежьи рыночные условия. Он не верит, что с течением времени рынки меняются, потому что рынки отражают исключительно человеческую природу – страх и жадность, которые никогда не меняются. Например, индикатор TD Sequential, который Том разработал совместно с Ларри Уильямсом, впервые был применён к фьючерсам на валюту, облигации и казначейские векселя в 1970-х годах, с тех пор он в целом не изменился и продолжает работать на всех рынках и на всех таймфреймах, несмотря на то, что рынки, как предполагается, подвержены изменениям. Том утверждает, что потребуется много времени, чтобы убедить его в том, что рынки меняются.

	 

	Том создал множество моделей и индикаторов тайминга рынка. Его инструменты тайминга рынка, индикаторы «TD» Тома ДеМарка, в основном основаны на паттернах. Его индикаторы не похожи на большинство индикаторов, которые являются производной цены. Индикаторы Тома отражают 100%-ые объективные ценовые паттерны. Они фиксируют его конкретные паттерны, и благодаря этому их легко увидеть на экране. Многие из его индикаторов интегрированы в крупнейшие профессиональные платформы обработки данных: Bloomberg, Thomson, CQG и DeMark PRIME. На сегодняшний день индикаторы Тома используют более 35 000 трейдеров – пользователей платформы Bloomberg! Том – тяжеловес. И Том является приверженцем простых систем.

	 

	Как вам уже известно, я считаю, что именно действия Тома привели к появлению одного из лучших анализов рынка, которые я когда-либо читал. Ниже приведена полная цитата из книги Арта Коллинза “Market Beaters”:

	 

	Когда я был в Тюдор-сити, я разработал четыре или пять систем для Пола Джонса. После их создания они привлекли ребят, которые занимаются моделями оптимизаций, искусственным интеллектом и всевозможными вещами, связанными с высшей математикой. Суть в том, что после разработки 17 программистами и 4 или 5 лет тестирования базовые 4 или 5 систем работали лучше всего.

	 

	Том был парнем, который разработал базовые четыре или пять систем для Пола Тюдора Джонса. Том разработал простые механические стратегии, производительность которых не смогли превзойти 17 программистов в течение четырёх или пяти лет непрерывных разработок, даже задействовав ресурсы Пола Тюдора Джонса.

	 

	Помимо консалтинга, Том продолжает торговать на собственном счёте, используя свои личные индикаторы, основанные на ценовом движении. Том использует платформы CQG и Bloomberg и предпочитает торговать на внутридневных и дневных барах. Он торгует как акции, так и фьючерсы.

	 

	Том является автором трех книг: «Технический анализ – новая наука» (“The New Science of Technical Analysis”), «Новые техники тайминга рынка» (“New Market Timing Techniques”) и «ДеМарк о внутридневной торговле опционами» (“DeMark on Day Trading Options”). Помимо трейдинга Том либо погружается в изучение рынка, либо занимается спортом, в частности, баскетболом. И как  многие успешные и целеустремлённые люди, Том, к раздражению своей семьи, может слишком усердно работать, сохраняя свою непрекращающуюся одержимость мировыми рынками. Том и его семья живут на Западном побережье США. Давайте послушаем, что посоветует нам Том.

	 

	  Цитата

	«Том, учитывая ваши знания и опыт в трейдинге, предполагаю, многие обращаются к вам за помощью. Если бы вы могли дать трейдеру-новичку всего лишь один совет, какой бы совет вы ему дали и почему?»

	 

	Большинство трейдеров-новичков приходят в трейдинг, полагая, что для достижения успеха в нём достаточно следовать рекомендациям рынка и консенсусному мнению большинства трейдеров – это колоссальное заблуждение. Вероятно, такое убеждение исходит из того, как человек привык вести себя в социуме. В обычной жизни путём наименьшего сопротивления являются нахождение компромиссов и поддержка других людей, однако в трейдинге аналогичный подход обычно приводит к катастрофе.

	 

	Среди трейдеров бытует давнее убеждение, что «рыночный тренд – друг трейдера». Я дополнил эту пословицу словами: «…если тренд не демонстрирует признаков затухания».

	 

	Моё обширное исследование, посвящённое анализу спроса и предложения, которое я провёл много лет назад, доказало, что рынки находятся на дне не из-за того, что умные покупатели заходят в рынок на воспринимаемых минимумах, а из-за того, что этот уровень минимума формируется, образно говоря, последним продавцом.

	 

	На самом деле, когда рынок падает, преждевременные покупки могут вызывать закрытие шорто́в и краткосрочный рост цены, но как только покупка рассеивается, падение возобновляется и становится ещё быстрее из-за ценового вакуума, вызванного этой преждевременной покупкой.

	 

	И наоборот, вершины рынка формируются не из-за проницательных и хорошо информированных продавцов, а из-за того, что на рынке купил, образно говоря, последний покупатель.

	 

	Эти наблюдения оказались полезными для того принципа торговли, с которым я связал всю свою инвестиционную карьеру.

	 

	В частности, для трейдера, управляющего крупным фондом, крайне важно, чтобы продажа осуществлялась на ожидании появления рыночного максимума, а не после него, когда цена уже начнёт падать. По этой же причине более разумно покупать на слабости, а не после формирования минимума. Это исключит проскальзывания и гэпы, а также убережёт вас от покупки по цене предложения и продажи по цене спроса, как это вынуждены делать большинство торгующих в направлении тренда.

	 

	Другими словами, торговля именно в этих точках затухания тренда и перегиба цены может оказаться более полезной, чем просто торговля в направлении рыночного тренда, основанная на психологии трейдеров.

	 

	Трудно торговать вопреки общему ожиданию рынка, тем не менее, торговля против тренда предоставляет вам преимущество и возможность для получения прибыли, которые отсутствуют у трендовых трейдеров, особенно если применять проверенные торговые инструменты, специально разработанные для прогнозирования вероятных уровней истощения рыночного тренда.

	 

	Такой контртрендовый подход оказался более полезным, поскольку мы продаём, а не покупаем. Покупка – это кумулятивный процесс, под которым я подразумеваю то, что можно открыть позицию на рынке, и как только рынок пойдёт вверх, добавиться к ней, увеличив её размер. В то же время человек более склонен искать позитивные изменения и рекомендации, и как только они будут выявлены, добавиться к позиции, совершив дополнительную покупку с более высокой маржой. В конце концов, несмотря на то, насколько человек может быть влюблён в рынок, его покупательский потенциал исчерпывается. Однако, как только открытая позиция трейдера уходит в минус, она, как правило, закрывается полностью.

	 

	Именно по этой причине рынки обычно падают в три раза быстрее, чем растут. Трейдер может любить позицию в разной степени и дробно покупать по мере роста цены, но, разочаровавшись, он продает её всю.

	Том ДеМарк

	 

	Что вы скажете по этому поводу? Том считает, что торговля в направлении тренда может быть не столь дружелюбной, как вы привыкли о ней думать, особенно когда тренд вот-вот иссякнет! Том поделился с вами важными наблюдениями о вершинах и минимумах рынка. Вопреки мнению большинства, вершины не формируются умными продавцами, а вызваны отсутствием покупок. А минимумы не формируются умными покупателями, а возникают из-за отсутствия на рынке продавцов. Понимание этого позволило Тому стать тем мистером Таймером, которым он является на сегодняшний день. И его совет вам – подвергайте сомнению текущее мышление рыночных игроков и не идите за стадом. Избегайте того, что делает большинство. Избегайте безопасных цифр. Определяйте и торгуйте на точках исчерпания тренда и перегиба цены. Исследуйте контртрендовый трейдинг или свинг-трейдинг. Они были очень прибыльными для него и его клиентов и могут быть прибыльными для вас. И, по опыту Тома, контртрендовая торговля является более прибыльной на вершинах рынка, чем на минимумах, потому что рынки снижаются в три раза быстрее, чем растут. В мире технического анализа, который пропагандирует торговлю по тренду, Том стоит в стороне. Как бесстрашный повстанец, Том одиноко стоит посреди шоссе технического анализа, решительно смотря толпе в глаза без страха и предвзятости! И он делает это, потому что, очевидно, очень успешен. Самый важный и мощный совет Тома заключается в том, чтобы отойти от комфортного мнения большинства и исследовать стратегии, прогнозирующие появление вершин и впадин рынка. Это мощный совет по двум причинам. Во-первых, он противоположен тому, что думает большинство, и это делает его противоречивым. Это смелое и выдающееся мнение. Во-вторых, это то, за что ведущие инвесторы и торговые тяжеловесы, такие как Стивен Коэн, Пол Тюдор Джонс и Джордж Сорос, платят Тому: определить правильное время и цену для входа в рынки и выхода из них до того, как они развернутся, и открыть сделку институционального размера. Том советует сосредоточиться на контртрендовых или свинг-трейдинговых методологиях. Надеюсь, вы слушали Тома так же внимательно, как и я.

	 

	Если совет Тома находит у вас отклик и вы хотите более детально узнать, что он думает о трейдинге и рынках, вы можете связаться с ним через его веб-сайты.

	 

	Ли Геттесс

	 

	Ли Геттесс – трейдер и разработчик механических систем мирового класса. Ли добился успеха, которого могут добиться очень немногие трейдеры. Главные заслуги Ли состоят в том, что он отвечает за разработку механической торговой стратегии, которая успешно прошла проверку временем и продолжает работать на протяжении 21 года с момента её создания. Далеко не многие успешные трейдеры способны на это. В области разработки систем Ли, безусловно, заслужил звание системного гуру! Хотя, если вы знакомы с Ли, то знаете, что он очень скромный, спокойный и не склонен к самовосхвалению. Да, он гордый, но не дерзкий.

	 

	Успех Ли произошёл в 1988 году, когда ему удалось разработать свою торговую стратегию Volpat. В дополнение к своей постоянной прибыльности, на момент написания этой книги независимое издание “Futures Truth”, которое отслеживает более 500 торговых систем, включило стратегию Ли Volpat в свои 10 лучших систем. И за последние 12 месяцев она не только попала в «десятку лучших», но и заняла третье место! Третья из более 500 торговых стратегий. Стратегия, разработанная Ли более 21 года назад. Блестящее достижение!

	 

	Позвольте мне объяснить, чего достиг Ли. Он разработал объективную торговую стратегию, основанную на правилах, в соответствии со своей теорией поведения рынка. Любой, кто следовал его стратегии, был бы прибыльным за последний 21 год, заработав достаточно, чтобы с лихвой покрыть все неизбежные убытки и оставить себе чистую прибыль. Безусловно, у Ли были убыточные годы. Однако в целом на практике было доказано, что его стратегия генерирует стабильную и постепенно растущую кривую капитала. Немногие зарекомендовавшие себя торговые теории (не говоря уже о торговых стратегиях) имели подобный успех.

	 

	Как я уже упомянул, очень мало трейдеров могут сказать, что они добились того же успеха – разработки такой надёжной торговой стратегии, какую создал Ли. Ли, конечно же, не одинок. В 1960-х годах Ричард Дончиан разработал свою стратегию торговли пробоев канала Дончиана с периодом 4 недели (20 баров), которая стала знаменитой после эксперимента с черепахами, проведённого Ричардом Деннисом и Биллом Экхардтом в 1980-х годах. Существует ещё одна система трендовой торговли, разработанная в середине 1980-х годов на основе полос Боллинджера (индикатора, созданного Джоном Боллинджером). Эта стратегия продолжает приносить деньги и в наши дни. И это не единственные надёжные стратегии. Однако по сравнению с количеством торговых идей, созданных в эти годы, долговечных и надёжных стратегий, выдержавших испытание временем более 21 года, было ничтожно мало. Они были крайне редкими.

	 

	Ли не сразу стал трейдером. Свою трудовую деятельность он начал с мытья полов на заводе General Motors, после чего занялся компьютерным программированием. В 1985 году Ли заинтересовался трейдингом после телефонного звонка брокера, предложившего ему лёгкий заработок. После того, как он понёс большие убытки на своем счёте, Ли бросился изучать технический анализ и использовал свой опыт в области компьютеров, чтобы оценивать различные рыночные предположения и тестировать всевозможные идеи. В то время у него не было такого передового торгового программного обеспечения, каким обладают трейдеры в наши дни; он писал свой код на GWBASIC на одном из первых ПК – 88XT! Несмотря на отсутствие чипов Pentium, Ли смог разработать успешные стратегии пробоя волатильности на основе паттернов – прибыльные стратегии, которые принесли Ли его первое преимущество.

	 

	Ли так успешно торговал, что в 1987 году, перед октябрьским крахом фондового рынка, он принял решение торговать полный рабочий день. Выбрал ли он для этого идеальное время? Нет! Хотя в тот день, когда рынок рухнул, он и потерял деньги, его убыток не был большим – он отделался лёгким испугом. Оглядываясь назад, Ли признаёт, что на самом деле это был хороший опыт: «Когда S&P рухнул, перед моими глазами словно промелькнула вся моя жизнь. В тот день я получил хороший урок, потому что до тех пор я думал, что трейдинг – это легко. Эта пощечина заставила меня научиться торговать».

	 

	В 1988 году Ли разработал свою стратегию Volpat, которую позже, в 1993 году, продал за более чем $ 675 000 группе профессиональных трейдеров, в которую входили два крупных государственных фонда и один из крупнейших банков в Северной Америке.

	 

	Ли торгует полный рабочий день уже более 25 лет. Он управляет успешной консультационной службой, в которой лично торгует по каждой рекомендации, которую он даёт. Многие профессиональные трейдеры используют консультационные услуги Ли для диверсификации риска в своей торговле. На сегодняшний день он продолжает фокусироваться на краткосрочной торговле. Ли торгует как внутри дня, так и совершает краткосрочные сделки, в которых удерживает позиции в течение двух-четырёх дней. Он продолжает торговать фьючерсы на S&P500 E-Mini и фьючерсы на 30-летние государственные облигации США. Ли по-прежнему использует системы торговли на пробое волатильности с распознаванием паттернов, хотя теперь комбинирует свои стратегии с импульсом. Однако из трёх компонентов Ли больше полагается на распознавание паттернов. Для своих исследований, разработок и размещения ордеров Ли использует программное обеспечение Genesis. И хотя его модели носят систематический характер, он использует дискреционный подход, выбирая сигналы для торговли на основе своей интерпретации рыночных условий.

	 

	Помимо трейдинга Ли любит активный отдых, который проводит за физическими тренировками и играя в гольф. И, к сожалению своей семьи, Ли любит видеть позитивную сторону всех ситуаций, независимо от того, насколько сложными порой являются жизненные обстоятельства. Как говорит Ли: «Я всё равно лучше буду смеяться, чем плакать. К тому же никто из нас не выйдет отсюда живым, так почему бы не повеселиться, пока мы ещё можем?» Ли и его семья живут в Аризоне, США. Давайте теперь послушаем, что посоветует нам Ли.

	 

	  Цитата

	«Итак, Ли, учитывая ваши знания и опыт в трейдинге, предполагаю, многие обращаются к вам за помощью. Если бы вы могли дать трейдеру-новичку всего лишь один совет, какой бы совет вы ему дали и почему?»

	 

	Я думаю, что хороший трейдер должен быть пессимистом, по крайней мере, в том, что касается каждой отдельно взятой сделки. Избыточное позитивное мышление начинает превращаться в принятие желаемого за действительное, а для трейдера это нехорошо. На чём сосредоточен я и на чём, по моему мнению, должен сосредоточиться каждый трейдер, так это на риске.

	 

	Я очень позитивный человек. Я начал торговать, чтобы зарабатывать деньги, что, я уверен, делает практически каждый трейдер. Довольно нелогично заниматься трейдингом с целью потерять деньги, не так ли? Я ожидаю, что со временем я буду зарабатывать деньги, и очень оптимистично смотрю на долгосрочные результаты. Торговля с ожиданием и намерением заработать деньги – это данность. Теперь, когда мы знаем это... всё, на чём я сосредоточен, это на том, сколько я могу потерять. Почему? Потому что любой, кто считает, что он может контролировать любой другой аспект своей торговли, просто обманывает себя.

	 

	Мы тратим часы на изучение и анализ ценовых графиков, пытаясь найти, на каких рынках покупать, а на каких – продавать. Но после того, как вы завершили свой анализ и открыли сделку, можете ли вы как-то повлиять на то, чтобы получить в ней прибыль? Вы боретесь за то, чтобы рынок пошёл по вашему желаемому пути. Вы кричите и ругаетесь на своем языке и подвергаете сомнению родительские качества рынка, как если бы рынок был живым существом. Зачастую вы даже молитесь. Но вы абсолютно бессильны заставить рынок двигаться в вашем направлении на любую заданную величину. Вы можете только надеяться, что провели своё исследование правильно и выбрали правильное направление входа, но даже в этом случае вы должны признать, что имеете дело с вероятностями, а не с определённостью. Даже если вы всё сделаете правильно, иногда вы будете ошибаться, и вам придётся нести убытки. Как только вы совершаете эту сделку, сумма денег, которую вы можете заработать в ней, будет полностью неподвластна вашему контролю.

	 

	С другой стороны, у нас есть небольшой контроль над тем, сколько мы теряем. Существуют такие факторы, как затраты на исполнение, проскальзывание, ночные гэпы и, возможно, даже самолёты, врезающиеся в здания, которые могут привести к тому, что наши убытки будут больше ожидаемых, но в разумных пределах у нас есть возможность контролировать размер наших убытков. Какой бы общей суммой вы ни решили ограничить свой риск, в подавляющем большинстве случаев вы можете придерживаться её. Поскольку риск является единственным аспектом вашей торговли, который вы действительно можете контролировать, мне кажется логичным, что любой хороший трейдер может сфокусироваться на риске. Именно это я и делаю. Именно это я предлагаю делать вам.

	 

	Я хочу, чтобы вероятности были в мою пользу, и я хочу, чтобы риск был как количественным, так и контролируемым. Если какой-либо из этих факторов отсутствует, я просто предпочту не торговать вообще.

	Ли Геттесс

	 

	Что вы скажете по этому поводу? Успешный трейдер просит вас сосредоточиться на риске, а не на получении прибыли. Он просит вас стать пессимистом в каждой сделке, чтобы сосредоточить своё мышление на том, сколько денег вы можете потерять. И он просит вас сфокусироваться на том, что вы можете контролировать: не на даре рынка, а на его проклятии – риске. Надеюсь, вы внимательно слушали данный совет Ли, который он считает самым ценным. Секрет долговечности в трейдинге лежит в управлении рисками в каждой отдельно взятой сделке. Если вы игнорируете риск, ваша карьера в трейдинге будет короткой. Надеюсь, вы слушали Ли так же внимательно, как и я.

	 

	Если совет Ли находит у вас отклик и вы хотите более детально узнать, что он думает о трейдинге и рынках, вы можете связаться с ним через его веб-сайт.

	 

	Дэрил Гуппи

	 

	Дэрил Гуппи является, возможно, одним из самых узнаваемых трейдеров на финансовых рынках Китая. Если это правда, то, учитывая население Китая, он вполне может быть одним из самых узнаваемых людей в мире. Это связано с целым рядом факторов. Во-первых, популярность Дэрила в Китае обусловлена переводом многих его книг по трейдингу на мандаринский язык, его регулярной работой комментатором в китайскоязычных финансовых СМИ и регулярным анализом графиков на деловом новостном ТВ-канале CNBC Asia Squawk Box. Во-вторых, тем, что китайцы любят трейдинг. И, наконец, приверженностью Дэрила к их языку. В Австралии мандаринским языком владеет не только премьер-министр Кевин Радд, но и трейдер Дэрил Гуппи! Дэрила мгновенно узнаю́т в Китае по его уникальным усам, и среди азиатских трейдеров он известен под псевдонимом «Чартист».

	 

	Хотя Дэрил действительно написал множество тиражируемых книг по трейдингу, что делает его одним из ведущих педагогов-трейдеров в современном мире, он не считает себя исключительно педагогом. Дэрил видит себя в первую очередь трейдером, а написание книг удовлетворяет его страсть к писательству. Если вам посчастливилось получить и прочитать один из его личных журналов, вы поймёте, какое удовольствие он получает от этой деятельности. И, к счастью для начинающих трейдеров, которые читают его книги, Дэрил является мастером слова, делая невозможное и странное достижимым и понятным.

	 

	Однако был период, когда Дэрил был не столь известен, а написание книг даже и близко не стояло в его планах. Это было ещё в 1989 году, когда он начал инвестировать в акции в соответствии с философией стоимостного инвестирования Уоррена Баффета, суть которой состоит в покупке только тех компаний, которые вы знаете и деятельность которых понимаете. Он чувствовал, что его финансовая судьба находится во власти компании, и это ему не нравилось, поэтому он начал развивать идеи для трейдинга, чтобы вернуть свою финансовую судьбу в собственные руки. Со временем Дэрил разработал прибыльную методологию торговли акциями. Ежедневно Дэрил создавал контрольный список акций, содержащий множество торговых возможностей. Затем он добавлял дискреционные критерии отбора, чтобы определить, какие акции из этого контрольного списка перейдут в торговый список. Его сетапы в основном вращались вокруг высоковероятных графических паттернов. Дэрил предпочтительно торгует на дневном таймфрейме, а для построения графиков использует программное обеспечение Computrac. Успех к Дэрилу пришёл не сразу, но к 1993 году он уже уверенно торговал фулл-тайм и достиг определённых результатов.

	 

	Новости об успехе Дэрила очень быстро распространились, и люди начали обращаться к нему за помощью. Этот интерес привёл к тому, что в 1996 году Дэрил написал свою первую книгу «Торговля на акциях» (“Share Trading”). Книга была распродана в течение двух недель. К настоящему времени, спустя 14 лет после публикации, эта классическая книга получила 12 тиражей! Дэрил пребывал в нирване, сочетая две страсти: торговлю и писательство. С тех пор Дэрил опубликовал в общей сложности 15 книг по трейдингу, включая переведённые издания, некоторые из них были отредактированы для китайского рынка.

	 

	Сейчас Дэрил торгует так же, как и тогда, когда он пришел к успеху – комбинируя дискреционные критерии выбора с несколькими систематическими торговыми возможностями. Он активно торгует акции и связанные с ними рынки деривативов, включая CFD, варранты, ETF и индексы австралийских, сингапурских и гонконгских рынков. Кроме того, он внимательно отслеживает китайский рынок из-за его постоянно растущего влияния на мировые рынки. Он продолжает фокусироваться в первую очередь на высоковероятных графических паттернах и частично читает ленту для краткосрочных сделок. Дэрил очень верит в то, что рыночные условия определяют его предпочтительные таймфреймы для торговли. Если позволяют условия, он может легко открывать сделки продолжительностью от пяти минут до пары недель. Он позволяет рынку продиктовать ему лучший таймфрейм. Дэрил использует графические пакеты Guppy Traders Essentials, Metastock, NextView Adviser и Gousen для китайских рынков, которые помогают ему в определении возможностей.

	 

	Вклад Дэрила в трейдинг не ограничивается книгами. За эти годы он разработал несколько технических индикаторов, которые включены в MetaStock, OmniTrader, Guppy Traders Essentials и другие программы для построения графиков. Он создал очень успешный бизнес по обучению и подготовке трейдеров, офисы которого находятся в Дарвине, Сингапуре и Пекине. Дэрил выпускает популярные образовательные информационные бюллетени для австралийского, сингапурского и малайзийского рынков. Он регулярно предоставляет материалы и статьи для множества китайских финансовых изданий. Он является популярным и востребованным оратором в Азиатско-Тихоокеанском регионе, Китае, Европе и Северной Америке.

	 

	Помимо трейдинга и преподавания Дэрил любит сидеть за ноутбуком, записывая свои мысли на диск. И хотя Дэрилу нравится писательство, оно имеет свои недостатки: ему приходится тратить много времени на то, чтобы собраться с мыслями, что не особо нравится его жене, поскольку он мало времени уделяет домашним делам!

	 

	Вообще Дэрил и его семья живут в Дарвине, Австралия. Но каждый раз, когда я общаюсь с Дэрилом, он находится то в Пекине, то в Шанхае, то в Сингапуре, то в Куала-Лумпуре, то в каком-либо другом месте, и я никогда не застаю его дома!

	 

	Давайте, пользуясь случаем, пока Дэрил не сосредоточен на рынках, не летит в самолете и не записывает свои мысли, попросим его дать нам один совет.

	  Цитата

	«Дэрил, учитывая ваши знания и опыт в трейдинге, предполагаю, многие обращаются к вам за помощью. Если бы вы могли дать трейдеру-новичку всего лишь один совет, какой бы совет вы ему дали и почему?»

	 

	
Это вроде бы простой вопрос, но ответить на него сложно. Существует множество различных навыков, необходимых для достижения успеха на рынке. Я помню все книги, которые я прочитал, и мой многолетний опыт торговли на рынке. Поведение рынка в 2009 году сильно отличается от того рынка, на котором я торговал в 1999 или 1989 году. Тем не менее, есть некоторые общие черты, которые не изменились.

	 

	Когда я впервые начал торговать, я обучался у других профессиональных трейдеров. Затем, по мере роста моих навыков, я развивал своё мышление и свои собственные подходы. Я поделился ими в своих книгах, чтобы другие тоже могли обучиться этому. Затем я стал слишком уверенным, и рынок напомнил мне, что я всегда должен обновлять свои навыки, чтобы выжить в этих меняющихся рыночных условиях. Мой единственный совет как новичкам, так и опытным трейдерам заключается всего в одном слове: смирение.

	 

	Смирение означает, что вы понимаете и признаёте, что другие люди на рынке знают гораздо больше, чем вы. Одни лучше понимают, что происходит в бизнесе конкретной компании. Другие лучше понимают, что происходит в экономике или в правительстве. Третьи имеют гораздо лучшие навыки анализа или обладают гораздо лучшей информацией. Невозможно развить все эти знания. Вы не можете быть умнее рынка или людей, присутствующих на рынке.

	 

	Смирение означает, что вы цените их знания и учитесь следовать их выводам на рынке. Все их информационные и аналитические навыки раскрываются на ценовом графике. Каждый день умные люди покупают и продают на рынке. Вы можете измерить их мнение, наблюдая за ценовым движением. Такое поведение развивает три важных основных взаимосвязи.

	 

	Первая базовая взаимосвязь – это стабильные уровни поддержки и сопротивления. Мы показываем их в виде горизонтальных линий на графике.

	 

	Вторая базовая взаимосвязь – это динамические или развивающиеся уровни поддержки и сопротивления. Мы показываем их в виде наклонных трендовых линий на графике.

	 

	Третья базовая взаимосвязь – это взаимосвязь между трейдерами и инвесторами. Для понимания и анализа этой взаимосвязи мы используем множественную скользящую среднюю Гуппи.

	 

	Это основы моего понимания рынка, потому что они говорят мне, как мыслят другие люди.

	 

	Смирение означает, что я принимаю сообщение, созданное графиком и моделями поведения цены. Иногда я думаю, что рынок ошибается. Он не должен падать. Но я научился игнорировать своё мнение, если оно не подтверждается поведением рыночной цены.

	 

	Смирение означает, что я слушаю график. Когда вы слушаете, вы слышите, как говорят деньги. Итак, мой простой совет заключается в следующем: будьте смиренны на рынке, и рынок вознаградит вас.

	Дэрил Гуппи

	 

	Смирение. Такой простой, такой проницательный и в то же время такой мощный совет. Это замечательный совет, потому что смирение, как правило, является последней эмоцией, которую трейдеры познают на своём опыте. Когда люди приходят в трейдинг, они обычно проявляют уверенность, энергию, энтузиазм и непреднамеренное высокомерие, которые обычно ассоциируются с молодостью. А затем, благодаря крайним трудностям, которые подкидывает нам рынок, мы узнаем ценой наших кошельков, наших душ, нашего самоуважения и нашего эго, что мы всегда будем не более чем уважительными студентами, сидящими у ног всезнающего, постоянно меняющегося и деспотичного рынка. Надеюсь, вы прислушались к его совету. Я однозначно прислушался. Даже имея все знания о трейдинге и достижении успеха, всё это может уйти в небытие, как только вы перестаёте слушать то, что говорит вам рынок. Будучи смиренными, вы гарантированно будете оставаться открытыми для сообщений рынка, и, как говорит Дэрил, рынок обязательно вознаградит вас за это. В противном случае вы просто садитесь в скоростной экспресс к разочарованию!

	 

	Если совет Дэрила находит у вас отклик и вы хотите более детально узнать, что он думает о трейдинге и рынках, вы можете связаться с ним через его веб-сайт.

	 

	Ричард Мелки

	 

	Ричард Мелки – успешный дискреционный трейдер, который управляет собственным фондом с абсолютной доходностью. Ричард является дискреционным трейдером, его стиль называется Global Macro. Это означает, что полномочия Ричарда в трейдинге безграничны. Он вольно торгующий трейдер, который может входить и выходить из любого рынка в любое время и по любой причине. Если Ричард считает, что на рынке формируется торговый сетап, он будет торговать на нём независимо от инструмента, рынка или географического положения.

	 

	Ричард Мелки, возможно, один из лучших дискреционных трейдеров. Во время мирового финансового кризиса 2008 года независимое исследовательское агентство Australian Fund Monitors присудило Ричарду второе место в категории его стратегии. Неплохо, правда?

	 

	После такого можно было ожидать, что он будет хорошим трейдером, поскольку вся карьера Ричарда связана с рынками, торговлей и инвестированием. Видите ли, в прошлом Ричард был институциональным частным трейдером, который бо́льшую часть десятилетия торговал в австралийских коммерческих банках, одним из которых был Bankers Trust (BT), в те времена бывший предметом зависти всех участников рынка.

	 

	Будучи дискреционным трейдером, Ричард практически не использует технический анализ или какие-либо техники для совершения своих сделок. Для поддержки торговых решений Ричард полагается на свою собственную интерпретацию глобальных макроэкономических событий и знание рыночных потоков.

	 

	Кроме того, Ричард Мелки также является одним из моих самых старых и лучших друзей. Мы познакомились в университете в 1983 году, когда оба изучали финансы. Имея отличные успехи по программе обучения, в декабре 1983 года я бросил её и стал работать в Банке Америки, тогда как Ричард получил диплом с отличием, а в 1986 году присоединился к полугосударственному коммерческому банку AIDC (Австралийская корпорация промышленного развития).

	 

	Как чисто дискреционный трейдер, не предрасположенный к какому-либо конкретному техническому методу, я лично рассматриваю Ричарда как независимого трейдера, который полагается в трейдинге исключительно на свою «голову» и интуицию. Он один из тех немногих счастливчиков, кто обладает редким даром и способностью улавливать многие экономические показатели, отслеживая несколько рынков одновременно, и всё это сводится к чёткому бинарному решению о том, стоит ли торговать. Затем для синхронизации своего входа он будет использовать технические средства. Он лучший экономический аналитик, которого я знаю. Если бы вы знали Ричарда, вы бы игнорировали всех тех много говорящих экономистов, которых слышите по телевизору и радио, и просто слушали бы его!

	 

	Но давайте начнём с самого начала. Ричард пошёл на работу в банк AIDC в качестве стажёра-дилера в 1986 году. С самого начала Ричард всегда был дискреционным трейдером, стремящимся правильно интерпретировать фундаментальный экономический ландшафт и использовать технические инструменты для определения времени входа. За последние 23 года у Ричарда ничего не изменилось, кроме того, что он стал ещё лучше в этом деле. В те времена Ричард черпал информацию из новостных агентств Reuters и Telerate. К 1988 году Ричард отвечал за деривативы в банке AIDC и стал одним из его проп-трейдеров. Его успех вскоре стал известен на рынках, и спустя некоторое время его пригласили в коммерческий банк Bankers Trust (BT). В 1995 году Ричард ушёл из BT и начал торговать на себя, преследуя свои личные инвестиционные интересы.

	 

	В 2000 году он основал бизнес по управлению абсолютной доходностью для управления внешними фондами. Ричард торгует уже более 24 лет, и меня удивляет то, насколько легко он может отойти от определённого рыночного мнения, выйти из позиции и изменить направление своей стратегии. Когда Ричард ошибается, он это понимает и не тратит время на анализ своей неправильной оценки данной ситуации. В то время как большинство из нас чувствовали бы себя подавленными из-за убытка и занимались самобичеванием по поводу своего ошибочного анализа, для Ричарда это словно с гуся вода. Он просто готовится к следующей возможности.

	 

	Ещё один интересный факт о Ричарде: будучи дискреционным трейдером, он высоко ценит системных и механических трейдеров. И это исходит из его личного опыта. Обычно дискреционные трейдеры игнорируют системных трейдеров, полагая, что рынки никогда не бывают настолько простыми, чтобы для получения надёжной прибыли можно было использовать некий математический алгоритм, будь то индикатор или количественное выражение. Они верят в слабую форму гипотезы эффективного рынка, которая гласит, что вы не можете использовать прошлое ценовое движение для прогнозирования будущего ценового движения. Таким образом, для Ричарда высокая степень уважения к системным трейдерам – очень необычное явление.

	 

	Но в те времена Ричард был проп-трейдером в банке BT, когда тот был на пике своей славы, и лично наблюдал за механической торговлей. В свои процветающие дни банк BT держал всех проп-трейдеров в одном отделе. Одним из таких трейдеров был Ричард. Однако не все проп-трейдеры были одинаковыми. Был один парень, который постоянно давал указания по торговле двум молодым выпускникам: один работал в дневную смену, а другой – в вечернюю. Их работа заключалась в исполнении каждого ордера, переданного этим уникальным трейдером, который отличался от Ричарда и других. Этот проп-трейдер был самым успешным трейдером, ежегодно демонстрировавшим потрясающие результаты в течение всего времени, пока Ричард работал в BT. И знаете ли, этот парень сидел за компьютером, на котором работала торговая программа – она постоянно отслеживала мировые рынки в режиме 24/7, генерируя ордера на покупку и продажу, которые исполняли два молодых выпускника. В тот период, когда Ричард работал в BT, самый успешный проп-трейдер в BT применял программу для механического трейдинга! Следовательно, Ричард научился глубоко ценить механическую торговлю.

	 

	И в качестве отступления следует отметить, что ни один проп-трейдер не знал, как работает эта программа. В BT это было строго конфиденциальной информацией. Все знали, что эту программу разработал чемпион по шахматам Ричард Фарли, который был высоко уважаемым человеком в компании BT. Ричард Фарли был настолько успешным в BT, что ему предложили возглавить хедж-фонд на Бермудских островах, где он позже вышел на пенсию в 34 года, а затем переехал в Монте-Карло. Подробнее о Ричарде Фарли можно прочитать в его книге «Укрощение льва» (“Taming the Lion”).

	 

	Таким образом, Ричард Мелки воочию убедился, насколько эффективной может быть механическая торговля, и не отвергает её, как это делают многие другие дискреционные трейдеры. Как дискреционный трейдер Ричард успешно торгует на нескольких таймфреймах, совершая внутридневные, краткосрочные и среднесрочные сделки. Ричард очень редко удерживает долгосрочную позицию. Хотя Ричард не ограничивается какими-либо конкретными инструментами для торговли, на момент написания этой книги он предпочитает торговать индексы на акции, процентные ставки, сырьевые товары и валютные рынки. Его предпочтительными торговыми инструментами являются фьючерсы и опционы. Он будет торговать и австралийские акции, если представится такая возможность. Ричард читает все экономические отчёты, а что касается технического анализа, он может использовать любую комбинацию пробоев простых трендовых линий, простые паттерны, дивергенции и изменения импульса.

	 

	Помимо трейдинга Ричард погружен в биографию, игнорируя раздражение своей жены Петы. Ричард очень верит в Бога, активно посещает церковь и является членом совета Антиохийской православной архиепископии Австралии, Новой Зеландии и Филиппин. Ричард и его семья живут в Сиднее, Австралия. Давайте теперь послушаем совет Ричарда.

	 

	  Цитата

	«Ричард, учитывая ваши знания и опыт в трейдинге, предполагаю, многие обращаются к вам за помощью. Если бы вы могли дать трейдеру-новичку всего лишь один совет, какой бы совет вы ему дали и почему?»

	 

	Меня зовут Ричард Мелки, и я являюсь генеральным директором фонда RTM с абсолютной доходностью. С 1986 года я был активным трейдером в основных классах активов и ежегодно зарабатывал деньги в трейдинге. За это время я пережил такие периоды дезорганизации на рынке, как крах фондового рынка 1987 года, азиатский кризис 1997 года, крах хедж-фонда Long-Term Capital Management в 1998 году, террористические атаки 11 сентября и текущий мировой финансовый кризис, и выжил в них.

	 

	Более того, я построил стабильную торговую карьеру, которая длится уже более 20 лет.

	 

	Брент, ваш вопрос прост и понятен, но ключ к моему успеху в трейдинге основан на моей системе управления капиталом и торговом плане, а не на чём-то одном. Как дискреционный глобальный макротрейдер я сталкиваюсь с потоком информации, наблюдениями за рынком и техническим анализом. Согласование этих переменных в значительной степени является ключом к моему торговому решению, а исполнение этого решения является функцией моей системы управления капиталом. В этом кратком комментарии я постараюсь дать общее описание моей стратегии, а не какой-то один совет.

	 

	Независимо от того, совершаю я краткосрочную или долгосрочную сделку или торгую на фондовом рынке, валютном рынке или рынке фиксированных процентных ставок, самое важное – иметь реалистичные ожидания, надежную систему управления капиталом и торговый план, применимый к вашему торговому таймфрейму. Не пытайтесь достичь своей цели за несколько месяцев, потому что это только увеличивает вероятность потери вашего счёта – лучше смотрите на каждый месяц как на очередную ступеньку к вашей цели.

	 

	Мой торговый план довольно прост, и за много лет я обнаружил, что торговые планы большинства успешных трейдеров не являются слишком сложными. Как дискреционный трейдер я ежедневно подвергаюсь бомбардировке множества экономических данных. Моя торговая методология основана на прогнозных экономических данных и моделях в комбинации с техническим анализом и наблюдениями за рынками. В моём торговом стиле ключевую роль также играют рыночная статистика и тайминг. Например, розничные продажи являются важным экономическим показателем, который я отслеживаю, но не менее важными для меня являются соотношение запасов к продажам и уровень запасов. Ещё одним важным экономическим показателем для меня является индекс деловой активности в секторе обрабатывающей промышленности (ISM), но не менее важны подкатегории данного индекса, такие как производство и элементы новых заказов в рамках данного индекса. Моя торговая методология также включает в себя технические характеристики рынка, статистические и временны́е наблюдения, а также настроение рынка, то есть то, что говорит мне рынок. Согласование всех этих показателей является ключом к моей торговой методологии.

	 

	Все торговые решения составляют мою систему управления капиталом. Это обеспечивает сохранение капитала, выживание и эффективное распределение капитала. В рамках системы управления капиталом важно постоянно напоминать себе, что не каждая сделка будет прибыльной, на самом деле существует вероятность того, что большинство сделок будут убыточными, поэтому ключевым фактором является управление вашими убытками и выход из прибыльных сделок с такой прибылью, чтобы ваша общая ожидаемая доходность всегда была положительной. Чтобы свести к минимуму проскальзывание на входе и выходе из сделки, я торгую только на ликвидных рынках и на тех рынках, которые не подвержены политическим манипуляциям (как это может произойти с некоторыми валютами).

	 

	Трейдеру важно пребывать в состоянии психологической устойчивости. Поскольку убытки являются частью игры, очень важно двигаться дальше, не оставаться чрезмерно сосредоточенным на убытках и не становиться одержимым возместить свои убытки. Помните, что возможность появляется практически каждый день. Надеюсь, мой небольшой вклад поможет вашим читателям.

	 

	Ричард Мелки

	 

	Невероятно. Это даже больше, чем я ожидал! Если вы предпочитаете торговать на дискреционной основе, то Ричард дал вам бесценный обзор своего экономического сценария – фундаментальной статистики, на которую он обращает внимание. Ричард очень щедро поделился с вами своим торговым планом, который позволяет ему ежегодно зарабатывать в трейдинге в течение 24 лет. Ричард чувствовал, что не может дать ни одного совета, поэтому бескорыстно резюмировал то, что он делает, в двух словах. И для Ричарда важно видеть согласование его перспективных экономических показателей с ценовым движением рынка. Ричард всегда старается переломить шансы на получение прибыли в свою пользу. Он является решительным сторонником управления капиталом и учится игнорировать ежедневный рыночный шум, который может отвлекать трейдера. Это мудрые слова, исходящие от успешного трейдера, который имеет редкую и завидную историю в течение 24 последовательно прибыльных лет.

	 

	К сожалению, я не могу дать вам вебсайт для связи с Ричардом, но если его мысли задели вас, я бы предложил вам скопировать его слова и поместить их над монитором, чтобы они постоянно напоминали вам о том, как один дискреционный трейдер преуспевает на рынке. Надеюсь, вы с удовольствием слушали Ричарда: он дал бесценные идеи – я знаю, что всё это он говорил мне, ведь я знаю его уже 27 лет!

	 

	Джефф Морган

	 

	Джефф Морган – мой хороший друг и наставник. Джефф сыграл огромную роль в становлении моей успешной карьеры в трейдинге. Именно Джефф познакомил меня с важностью склонения статистических вероятностей в мою пользу: он научил меня смотреть на рынок безэмоциональным, объективным, холодным, отстранённым и логичным взглядом.

	 

	В то время я обучался волновой теории Эллиотта, торгуя на SPI. Джефф был консультантом клиента, работающим на брокера, через которого я торговал. На протяжении многих лет я разговаривал с Джеффом, когда звонил своему консультанту по работе с клиентами. Хотя мы регулярно общались, наши разговоры не касались темы рынков.

	 

	Однажды я позвонил и попросил закрыть свою убыточную сделку и был подавлен этим. Мне казалось, что я не могу получить ни одной прибыльной сделки. Мой консультант был на обеде, поэтому трубку взял Джефф. Я спросил Джеффа, получил ли он мои ордера по фьючерсной бирже, и впервые попросил его высказать своё мнение о том, куда, как он считает, будет двигаться SPI. Джефф спокойно заметил, что цена SPI показала три последовательные более высокие цены закрытия. Затем, основываясь на своих знаниях о статистических ценовых движениях индекса SPI, он заметил, что поскольку медианное значение SPI достигло своего восходящего движения, основываясь на последовательных более высоких ценах закрытия, он бы не покупал его. Вместо этого он бы искал возможности для шорто́в. В течение следующих дней рост SPI застопорился, и его цена начала падать. Это было моим огромным прозрением. Мне показалось, что Голливуд и Лас-Вегас объединили свои усилия и устроили вечеринку у меня над головой! С этого момента я начал свою трансформацию из дискреционного предиктора, полагающегося на субъективную интерпретацию волн Эллиотта, в механического прагматика, полагающегося на объективные повторяющиеся ценовые паттерны. Итак, я могу поблагодарить Джеффа за то, что он показал мне, так сказать, свет в конце туннеля.

	 

	Большинство людей не слышали о Джеффе Моргане, потому что он очень скрытный человек. Он частный трейдер, который торгует только на себя. Он не преподает, не пишет книг, не присутствует на торговых выставках и не проводит семинары.

	 

	Мне повезло, что я встретил Джеффа и что Джефф был моим наставником, и мне снова повезло, что он согласился принять участие в этой книге. Теперь, пожалуйста, не расстраивайтесь, что вы не слышали о Джеффе или что он, как и я, просто является частным трейдером. Видите ли, Джефф, как и многие из магов рынка в этой книге, является оригинальным мыслителем рынка, и, конечно же, обладает одним из самых логичных умов, которые мне когда-либо доводилось слушать с большим удовольствием. У Джеффа серьёзная логика, серьёзная осведомлённость и серьёзное отношение к рынкам. И он не только умен, но и обладает уникальным даром объяснять идеи простым и логичным способом. Он похож на школьного учителя и преподавателя университета, которого вы хотели бы иметь по всем своим предметам. Он настолько хорош в преподавании, что я называю его «профессор», или просто «TG» (трейдер Джефф).

	 

	Приведу пример. Я регулярно ужинаю с Джеффом и тремя другими трейдерами, работающими фулл-тайм. Мы с Джеффом – частные трейдеры. Другие владеют своими собственными фондами с абсолютной доходностью, управляя сотнями миллионов долларов институциональных и частных средств. Один из них – Ричард Мелки, с которым вы только что познакомились. Двое других – братья, которых я тоже пригласил принять участие в этой книге, потому что их история и успех поистине вдохновляют. Однако, несмотря на то, что они были благодарны мне за приглашение, они отказались от участия, потому что сосредоточены на институциональном рынке и вряд ли чем-то могут помочь частному трейдеру, который будет читать эту книгу.

	 

	Как бы то ни было, мы регулярно ужинаем вместе и болтаем о рынках. И человек, который заставляет нас думать и даёт нам больше всего моментов прозрения, – это, как вы уже правильно догадались, Джефф. Профессор Джефф. У него просто потрясающее видение рынков, которое возникает как бы из ниоткуда, и когда он их объясняет, его слова звучат логично, просто и очевидно. Иногда он может заставить вас почувствовать себя недостаточно компетентным в вопросах рынков, но сделает это самым дружелюбным образом.

	 

	Итак, хотя Джефф неизвестен широкой публике, помните, пожалуйста, что он успешный частный трейдер с завидным опытом, обладающий интеллектом институционального уровня в сфере рынков.

	 

	Теперь, когда у вас уже есть некое представление о том, кто такой Джефф, позвольте мне рассказать о его прошлом. Интерес Джеффа к оценке рисков начался в очень раннем возрасте. Примерно с 14 лет он регулярно посещал ипподром, учился играть на статистических вероятностях и обыгрывать букмекеров. В течение 1970-х годов он изучал гражданское строительство, параллельно работая в качестве стажёра-инженера на условиях частичной занятости. По мере учебы Джефф продолжал заниматься азартными играми. Просто играя на статистических вероятностях, он получал дополнительный доход и обыгрывал букмекеров. Заработанные деньги дали ему возможность поступить в университет.

	 

	Таким образом, начиная с 20 лет, Джефф знал, что будь то ставки на бега или трейдинг – всё сводится к определению статистического преимущества и использованию его для получения прибыли. Он смог это сделать благодаря логике и математическому складу ума, который он использовал при изучении гражданского строительства. Он также написал книгу (которая так и не была опубликована) о том, как выиграть в нарды, рассчитывая статистические вероятности и играя на них! Мотивация для написания этой книги пришла к нему после прочтения книги, написанной чемпионом мира по нардам. В ней была описана определённая стратегия как парадокс, но Джефф сразу же увидел в ней преимущество, основанное на вероятности. Говорил ли я вам, что Джефф очень умён?

	 

	После поездки за границу, вместо того чтобы вернуться к инженерно-проектным работам, он сменил направление и поступил на курс компьютерного анализа и программирования. Он быстро получил работу аналитика/программиста в страховой отрасли.

	 

	В 1985 году Джефф начал свой собственный бизнес, специализирующийся на разработке программного обеспечения для оценки рисков в страховой отрасли. Его бизнес достиг успеха, и в 1989 году Джефф продал его, погасил ипотеку и снова сменил свою деятельность. Он закончил курс финансового консультанта и стал лицензированным финансовым консультантом. Это также дало ему капитал для реализации своего интереса к рынкам.

	 

	В отличие от многих трейдеров-новичков Джефф не начал торговать дискреционно, а разработал вероятностные модели, обеспечив себе механический процесс для входа и выхода из рынка. После некоторого первоначального успеха Джефф осознал, что рынки являются гораздо более сложными, чем он предполагал. Следовательно, Джефф принял решение серьёзно изучить рынки. Таким образом, он начал сотрудничество с уважаемым брокером, что в конечном итоге дало ему возможность работать наравне с консультантом в качестве лицензированного фьючерсного брокера. Джефф рассматривал свою роль не как работу, а как возможность получить реальные знания о рынке и реальный инсайдерский опыт торговли, наблюдать, слушать и учиться как у брокеров, так и у клиентов. Комбинация этого практического опыта с его интеллектуальной любовью к числам позволила Джеффу использовать свои навыки программирования для исследования различных торговых стратегий. И Джеффу не потребовалось много времени, чтобы успешно разработать стратегии пробоя волатильности, которые он использовал в своих интересах и в интересах клиентов.

	 

	В 1995 году Джефф оставил брокерскую деятельность и сосредоточился на торговле фулл-тайм. На сегодняшний день Джефф продолжает торговать так же, как и в 1995 году, хотя и с большей осторожностью. В своей торговле Джефф основывается на паттернах пробоя волатильности в направлении среднесрочного тренда. Джефф совершает краткосрочные сделки на фьючерсах и акциях, удерживая позиции от 3 до 10 дней. На фьючерсном рынке Джефф предпочитает торговать фьючерсы на валютные пары EUR/USD и AUD/USD и на индекс SPI. На момент написания этой книги Джефф занимается торговлей на акциях доверительного управления недвижимостью и акциях золотодобывающих компаний, котирующихся на Австралийской фондовой бирже.

	 

	Когда Джефф не торгует, он обычно занят чем-то другим. Джефф ненавидит сидеть сложа руки. Рядом с ним трудно расслабиться. Джефф любит делать ремонт в доме (да, он не занимается гражданским строительством, но вопросы ремонта и строительства – это у Джеффа в душе́). Он очень любит соревноваться, обожает бегать и регулярно участвует в «Городском марафоне», забавном забеге на 8,7 миль, организованном в Сиднее. Он обожает кроссворды, судоку и путешествия. О, и я забыл вам сказать, что Джефф написал основанную на логике программу для решения головоломок судоку. Из-за своей чрезмерной логичности, конкурентоспособности и упорства Джефф иногда крайне труден в общении, что вызывает раздражение и разочарование у его жены Венди! Джефф и его семья живут в Сиднее, Австралия. Теперь позвольте мне попросить Джеффа дать вам один совет.

	 

	  Цитата

	«Джефф, учитывая ваши знания и опыт в трейдинге, предполагаю, многие обращаются к вам за помощью. Если бы вы могли дать трейдеру-новичку всего лишь один совет, какой бы совет вы ему дали и почему?»

	 

	Я торгую с 1989 года.

	 

	За это время у меня был только один убыточный год.

	 

	Когда Брент впервые попросил меня внести свой вклад в эту книгу, я был польщён.

	 

	Однако, чем больше я думал о том, что собираюсь сказать, тем больше понимал, что у меня есть одна философская проблема: я трейдер, а не педагог.

	 

	Торговля фьючерсами – это игра с нулевым результатом, то есть если я зарабатываю деньги, значит, кто-то другой должен их потерять. Зачем я должен хотеть, чтобы другие люди перестали проигрывать?

	 

	Джефф Морган

	 

	Должен вам сказать, что я ожидал услышать другой ответ. Я получил совет Джеффа, когда был в отпуске, и должен сказать, что изначально был разочарован комментарием Джеффа. Я думал, что это не очень щедро, и я не думал, что такой совет отражает щедрую натуру Джеффа. Мы знаем друг друга почти 20 лет, и, возможно, я воспринял его щедрость по отношению ко мне как его нормальное щедрое «я». В любом случае, я поблагодарил Джеффа и сказал, что по возвращении обязательно свяжусь с ним. Итак, я раздумывал, что же он может вам предложить. Хоть я и был разочарован, я также мог видеть его точку зрения. Почему он должен помогать вам умалять свои планы на прибыль? Хотя я думал, что его совет был несколько скудным и жёстким, но, тем не менее, он был искренним. С одной стороны, он был жёстким, с другой стороны, он был честным и справедливым. И, как сказал Джефф, он не педагог, а трейдер.

	 

	Во всяком случае, по возвращении из отпуска я позвонил Джеффу. У нас был очень длинный разговор. Джефф ожидал, что я буду в ярости, потому что он знал, что его совет был совсем не тем, что я ожидал от него услышать. Я согласился с Джеффом, что он меня разочаровал, но потом вдруг уловил ту тонкую мысль, которую он пытался передать мне. Однако я не хотел отпускать Джеффа и хотел получить от него больше информации, потому что я знал, что он особенный, и знал, что трейдерам просто необходимо узнать о нём и о ходе его мыслей.

	 

	Как видите, не все успешные трейдеры имеют высокий публичный профиль. Не все успешные трейдеры выигрывают чемпионаты. Некоторые из самых лучших трейдеров, подобно Джеффу, являются частными трейдерами, которые не находятся в публичном пространстве. Они не управляют институциональными деньгами. Это частные трейдеры, которые хотят оставаться приватными. Итак, у меня был Джефф, и у меня была возможность вытащить его из укрытия, чтобы я мог сообщить вам, что не все успешные трейдеры имеют высокий публичный профиль. Я был полон решимости вытащить его на свет, чтобы поведать вам о том, что есть такая вещь, как успешный частный трейдер.

	 

	Итак, я аргументировал свою точку зрения тем, что не просил его быть педагогом, но просил его как частного трейдера дать один совет трейдеру-новичку. Мы долго спорили, пока наконец Джефф не сдался (так что вам придется очень сильно поблагодарить меня за то, что я снова заставил Джеффа сесть со мной за стол). Когда Джефф пересказывал свой старый опыт, я вмешался и сказал ему, что трейдеры-новички должны знать, что Джефф только что сказал мне. Это была сильная история – речь шла о том периоде, когда он работал брокером. Это была «инсайдерская» история. Это была шокирующая правдивая история, и я хотел, чтобы Джефф поделился ей с вами. Думаю, я привёл для этого достаточно аргументов, потому что Джефф любезно согласился поделиться ею.

	 

	Изначально это было всё, что я собирался сказать, но после долгого разговора Брент убедил меня, что я должен добавить ещё несколько слов.

	 

	В течение пяти лет с 1991 по 1995 год я работал фьючерсным брокером. По мере того, как я развивал свои знания рынка и торговые навыки, конфликт между трейдингом и брокером завершился победой трейдера. Однако именно в этот пятилетний период я узнал больше всего о трейдинге, о трейдерах и о самом себе.

	 

	Наша небольшая брокерская фирма обслуживала розничных клиентов, которые в основном совершали сделки размером в один лот. За пять лет я в буквальном смысле увидел, как сотни людей приходят в трейдинг и уходят из него, и только один из них зарабатывал деньги.

	 

	Это послало мне сильный сигнал: прежде чем начать получать прибыль, вы должны прекратить получать убытки.

	 

	Это простое понятие лежит в основе моей торговой философии.

	 

	Большинство трейдеров, особенно трендовых, концентрируются на максимизации прибыли. Им нужно получить прибыль, чтобы покрыть длинные полосы убытков.

	 

	Но только особенный человек способен принимать рациональные решения, когда пребывает в продолжительной просадке из десяти убыточных сделок и его капитал сократился на 50%.

	 

	Я придерживаюсь другого подхода и концентрируюсь на минимизации убытков, что позволяет избежать таких психологически сложных ситуаций.

	 

	Мой единственный убыточный год сводился к одной-единственной сделке, которую я отчётливо помню. Это был июнь 1994 года. Я успешно торговал разницу в процентных ставках по банковским векселям и, став немного самоуверенным, увеличил размер с пяти лотов до сорока. Я отправился на семейный отдых на остров Лорд-Хау и 10 дней не смотрел на рынки. Спреды обычно движутся очень медленно, и в торговле на них вы не можете использовать стопы. Пока меня не было, процентные ставки резко изменились, и я попался. В конце концов за шесть месяцев ставки по векселям выросли с 4,5% до 8,5%. Я усвоил этот урок: я торговал чрезмерно и не фокусировался на минимизации потенциальных убытков.

	 

	Мои прощальные слова: в игре побеждает хорошая защита.

	 

	Джефф Морган

	 

	Вот тот самый Джефф Морган, о котором я говорил. За время работы брокером, когда он приобрёл знания о рынке и навыки торговли, он в буквальном смысле увидел, как сотни розничных клиентов приходили и уходили через его двери. И в период с 1991 по 1995 год он видел только одного трейдера, который зарабатывал деньги!

	 

	Насколько мне известно, это честное наблюдение бывшего брокера, возможно, является первым в своём роде, когда-либо появлявшимся в книге по трейдингу. Бывший брокер открыто делится своим наблюдением о том, что за почти пятилетний период он видел только одного клиента из сотен, который зарабатывал деньги в торговле фьючерсами!

	 

	И в качестве отступления замечу: я был одним из тех многочисленных клиентов этой брокерской фирмы, которые не получали прибыли! И, пожалуйста, не вырывайте цитату Джеффа из контекста в попытках доказать, что торговля фьючерсами связана с высоким риском. На мой взгляд, комментарии Джеффа применимы ко всем активным трейдерам, независимо от того, на каком инструменте они активно торгуют, будь то фьючерсы, акции, опционы, варранты, CFD, валюты или что бы там ни было.

	 

	Теперь вернёмся к реальному наблюдению Джеффа о мелких частных трейдерах – их неспособности контролировать и минимизировать убытки. В то время как большинство трейдеров фокусируются на максимизации своей прибыли, Джефф считает, что вы станете успешными, если сфокусируетесь на минимизации своих убытков. И помните, что ожидание состоит из двух частей. Первая: если вы сможете свести к минимуму свой средний убыток, вы увеличите своё ожидание. И вторая: помните, что причина, по которой вы торгуете, заключается не в том, чтобы зарабатывать деньги, и не в точности, а в возможности зарабатывать на ожидании.

	 

	Таким образом, для небольшого частного трейдера совет Джеффа исходит из наблюдения за тем, как в течение пятилетнего периода сотни частных трейдеров приходили и уходили из трейдинга, и все, кроме одного, теряли деньги из-за их неспособности минимизировать свои убытки: они фокусировались на прибыли, а не на том, чтобы свести к минимуму потенциальные убытки. Бесценный совет от Джеффа – сосредоточьтесь на том, чтобы быть наилучшим проигравшим, каким только можно быть! Прощальными словами Джеффа были: в игре побеждает хорошая защита.

	 

	К сожалению, я не могу дать вам контактный вебсайт Джеффа. Однако я надеюсь, что вы оцените его расширенный совет, потому что он исходит от трейдера, повидавшего обе стороны медали, и от очень успешного частного трейдера, у которого за последний 21 год был только один убыточный год. И от частного трейдера, который восхищается многими крупными трейдерами, управляющими сотнями миллионов долларов как институциональных, так и частных средств.

	 

	Грегори Л. Моррис

	 

	Грег Моррис является в буквальном смысле лучшим стрелком! Посторонитесь, Том Круз – идёт Грег Моррис, выпускник школы боевых истребителей ВМС, лучший стрелок на авиабазе NAS в Мирамаре, Калифорния. Грег не работал в киностудии, так как в 1970-х годах он был пилотом истребителя F-4 в составе ВМС на авианосце USS Independence. Как я уже сказал, Грег был лучшим стрелком в буквальном смысле этого слова.

	 

	После своей военно-морской карьеры Грег проявил интерес к рынкам, который в конечном итоге заменил его страсть к полетам. Демонстрируя тот же уровень сосредоточенности, Грег вскоре стал опытным техническим аналитиком рынка и успешным трейдером.

	 

	На сегодняшний день Грег хорошо известен общественности благодаря своей книге-бестселлеру «Японские свечи: метод анализа акций и фьючерсов, проверенный временем» (“Candlestick Charting Explained”), которая впервые была опубликована в 1995 году и в настоящее время тиражируется в третьем издании. Она считается одной из лучших книг на тему свечного анализа. Грег лично изучал искусство свечного анализа в Японии. Он также является автором книги «Полное руководство по индикаторам ширины рынка» (“The Complete Guide to Market Breadth Indicators”), в которой представлена богатая история рыночных индикаторов в формате энциклопедии.

	 

	Ещё Грег хорошо известен благодаря партнёрству с легендой технического анализа Джоном Мерфи, с которым они создали компанию MurphyMorris Inc. и превратили её в ведущего поставщика веб-инструментов для анализа рынка и комментариев. В 2002 году они продали свой бизнес компании StockCharts.com, Inc.

	 

	В течение нескольких лет после продажи он консультировал фонд MurphyMorris Money Management, после чего стал главным техническим аналитиком компании Stadion Money Management, Inc. (ранее известной как PMFM, Inc.). Stadion представляет собой крупный фонд, управляющий активами на общую сумму более $ 2 млрд. Именно Грег разработал и создал техническую модель на основе правил, которая используется для управления этими фондами.

	 

	Благодаря своему опыту и успеху Грег является очень востребованным спикером, выступающим перед трейдерами в Северной и Южной Америке, Европе и Китае. Его упоминали в деловом журнале “Business Week”, и если вы живете в США, то вы регулярно видите, как Грега просят высказать свое мнение о рынке на каналах Fox Business, CNBC и Bloomberg TV. Грег и его жена Лора живут в горах Северной Джорджии, США.

	 

	Мне кажется, что я задам Грегу неправильный вопрос. Думаю, лучше спросить его об управлении истребителем F-4. Ну кто же раньше не мечтал летать на истребителе! Возможно, об этом мы поговорим в следующий раз. Позвольте мне задать Грегу правильный вопрос, на который вы хотели бы услышать ответ.

	 

	  Цитата

	«Грег, учитывая ваши знания и опыт в трейдинге, предполагаю, многие обращаются к вам за помощью. Если бы вы могли дать трейдеру-новичку всего лишь один совет, какой бы совет вы ему дали и почему?»

	 

	Это тот вопрос, на который я могу ответить одним словом – дисциплина. За последние 35 лет я разработал программное обеспечение для технического анализа, написал статьи, две книги по техническому анализу, разработал технические индикаторы и торговые системы, и теперь управляю активами на сумму около $ 2 миллиардов с использованием модели, основанной на технических правилах. Разработка хорошей модели, основанной на надёжных технических принципах и сопровождаемой надёжным набором правил покупки, продажи и торговли, лишь частично отвечает за неизменно хорошее управление капиталом. Ничто из этого не будет работать, если у пользователя нет дисциплины, чтобы следовать правилам.

	 

	После того, как у вас будет хорошая техническая модель, вам потребуется набор правил для определения уровней приверженности к этим активам (процент от доступных активов) на основе различных показателей вашей модели. Например, когда модель призывает вас инвестировать, следует ограничить свой риск, пока вы не получите больше доказательств того, что в данном тренде можно открыть сделку. По мере улучшения модели правила покупки позволят вам совершать сделки на бо́льшем количестве активов. На каждом этапе вы должны точно знать, на какой цене устанавливать стоп-лосс, а затем строго следовать ему, как если бы от этого зависела ваша жизнь. Никогда не устанавливайте стоп-лосс наобум.

	 

	Бо́льшую часть своей взрослой жизни я сидел на диете. Несколько месяцев назад мы с женой ехали по сельской местности и остановились заправить машину. Это была старая станция техобслуживания, поэтому мне пришлось зайти внутрь, чтобы заплатить за газ. Я купил шоколадный батончик и, возвращаясь в машину, ел его. Моя жена, зная, что я не должен есть сладкого, сказала: «У тебя просто нет дисциплины!» Я ответил: «Неправда. Ты даже не знаешь, как долго я запрещал себе есть сладкое». Дело в том, что дисциплина – это не то, что вы можете скорректировать или использовать частично, она у вас либо есть, либо нет.

	 

	Практически любой метод технического анализа обеспечит дисциплину, необходимую для успеха, а также раскроет и упорядочит детали, которые помогут вам построить надёжный набор правил для торговли. Модель поможет контролировать нетерпение, и, что более важно, она будет удерживать вас от отклонения к другому методу в периоды существования различных моделей. И да, всегда будут существовать другие модели. Человек должен иметь дисциплину следовать своей модели, и это проще, когда модель разработана с использованием логических технических параметров, а не вещей, которые пользователь не до конца понимает. Дисциплина поможет преодолеть разрыв между анализом и действием, который является камнем преткновения для многих. Здоровая дисциплина поможет преодолеть эти ужасные человеческие эмоции страха, жадности и надежды. Дисциплина, дисциплина и ещё раз дисциплина.

	 

	Грег Моррис

	 

	Итак, вы снова прочитали здесь о дисциплине. Это был совет Грега, адресованный вам. Единственная идея, которую он считает превыше всего – это дисциплина, дисциплина и ещё раз дисциплина. И это исходит от очень знающего и опытного специалиста по техническому анализу. Он является автором, вероятно, лучшей книги из всех, которые когда-либо были написаны на тему свечного анализа. Он тесно сотрудничал с гроссмейстером технического анализа Джоном Мерфи. Однако его совет даже близко не касается того, чтобы поделиться с вами хотя бы одной технической идеей. Его послание столь же мощное, сколько и простое. Вы можете обладать всеми знаниями, всеми идеями о том, как овладеть рынком; однако, если у вас нет дисциплины, чтобы следовать своему плану, считайте, что у вас нет ничего. Абсолютно ничего. Надеюсь, что вы не только прочитали этот совет Грега, но услышали и прочувствовали его всем своим существом. Лично я прочувствовал его.

	 

	Если совет Грегори находит у вас отклик и вы хотите более детально узнать, что он думает о трейдинге и рынках, вы можете связаться с ним через его веб-сайт.

	 

	Ник Рэдж

	 

	Ник Рэдж, возможно, один из самых опытных трейдеров, которых я знаю. Если есть какой-либо рынок, инструмент, работа или занятие, связанное с рынками, то Ник, вероятно, уже проанализировал его, торговал на нём или же занялся этим. Ник уже всё это проделал. Он торговал, был брокером, управляющим фондом, преподавателем по трейдингу, автором книг и статей по трейдингу, хостом чат-сайта для форума и издателем консультационной услуги. Он многое делал. Я не знаю более опытного трейдера, чем Ник.

	 

	Ник начал торговать в 1985 году, и с тех пор он торгует на площадке Сиднейской фьючерсной биржи в международных отделениях глобальных инвестиционных банков в Австралии, Лондоне и Сингапуре. Ник торговал на большинстве мировых фьючерсных рынков и на фондовых рынках в Австралии, США, Великобритании и Малайзии. Он управляет собственным хедж-фондом и является экс-заместителем директора одного из ведущих инвестиционных банков Австралии Macquarie Bank. Ник является вице-президентом Австралийской ассоциации технического анализа и автором книг «Ежедневные трейдеры» и «Адаптивный анализ» (“Every-day Traders” and “Adaptive Analysis”).

	 

	Опыт Ника заключается в дискреционном техническом анализе (комбинации волн Эллиотта с традиционными графическими паттернами и анализом объёма), разработке торговой системы и механической торговле. Ник также очень интересуется влиянием психологии на успех трейдера.

	 

	Однако, как и у большинства людей, успех в трейдинге пришел к Нику не сразу. Ник начал торговать на рынке в качестве механического трейдера, даже изначально не зная об этом. В далеком 1985 году Ник случайно проходил мимо стола консультанта по работе с клиентами и увидел, как тот чертил красные и синие линии на миллиметровой бумаге. Консультант с энтузиазмом сказал Нику, что будет покупать, когда синяя линия пересечёт красную снизу вверх, и продавать, когда она пересечёт её сверху вниз. Ник сразу понял, что ему только что предоставили Святой Грааль трейдинга. Через несколько минут после встречи с консультантом биржи Ник отправился в местный газетный киоск и купил цветные ручки и миллиметровую бумагу. В течение нескольких дней он торговал фьючерсами на индексы! И, к его ужасу, эта система скользящих средних не была Святым Граалем, как он думал!

	 

	Нику не удалось достичь последовательно прибыльной торговли даже в течение последующих 10 лет. Он много раз менял свои методологии, как это делают многие, и наконец пришёл к выводу, что его предпочтительной методологией является торговля по тренду. Нику очень нравится следовать за трендом. Он живет ради этого. Хотя он может открыть дискреционные сделки на колебаниях, но чаще всего торгует в направлении тренда. По его словам, это является «лучшим способом извлечь прибыль из рынков с низким уровнем стресса».

	 

	На сегодняшний день Ник является трендовым трейдером и торгует на нескольких таймфреймах. Ник торгует на трёх разных таймфреймах, используя три разные механические стратегии. Его краткосрочная стратегия представляет собой адаптацию торговой стратегии «черепах», в рамках которой он может удерживать сделки до месяца. В рамках второй своей стратегии он может удерживать позиции до 12 месяцев, тогда как в третьей стратегии может удерживать позиции несколько лет. Первоначально Ник разработал две долгосрочные стратегии в конце 1990-х годов для торговли на товарных фьючерсах и в 2001 году адаптировал их под фондовый рынок. Ник предпочитает торговать акциями и CFD, основываясь на данных на конец дня, хотя он, как известно, торгует валютами и фьючерсами, когда видит убедительный сетап. Для исследования и разработки торговых стратегий Ник использует платформы TradeStation и Amibroker. Ник считается экспертом в TradeStation.

	 

	Помимо своей личной торговли Ник успешно оказывает консультационные услуги. Ник – известное лицо в Австралии из-за его регулярных выступлений в качестве гостя на каналах CNBC и Sky News, и у него регулярно берут интервью в финансово-экономической газете “Australian Financial Review” для получения информации о рынке.

	 

	Помимо трейдинга Ник любит рыбачить в районе Нусы. Ник любит рыбалку. Он использует её как способ релаксации от рынков, и сильно увлёкся ею! Ему нравится ловить рыбу, и он старается выходить из дома как можно чаще в течение недели. И это, вероятно, приносит облегчение его жене, поскольку Ник иногда может быть довольно активным, будучи перфекционистом и не позволяя легко одурачить себя. Но он говорит, что рыбалка приносит ему облегчение, и, безусловно, может поблагодарить за это бедных измученных рыб на восточном побережье Австралии! Ник и его семья живут в Нусе, Австралия. Давайте теперь послушаем совет Ника.

	 

	  Цитата

	«Ник, учитывая ваши знания и опыт в трейдинге, предполагаю, многие обращаются к вам за помощью. Если бы вы могли дать трейдеру-новичку всего лишь один совет, какой бы совет вы ему дали и почему?»

	 

	Упорство. Упорство и настойчивость в трейдинге, несмотря на трудности, препятствия и уныние, с которыми вы сталкиваетесь на этом пути.

	 

	В современном обществе всё крутится вокруг настоящего: последнего гаджета, повышения на работе, автомобиля и даже заказа еды в ресторане.

	 

	Это всё не может прийти достаточно быстро.

	 

	Не может быстро прийти и успех в трейдинге.

	 

	Почему так много людей терпят неудачу в трейдинге? Потому что у них просто нет упорства или терпения, чтобы позволить рынку вознаградить их. Вы можете иметь лучшую стратегию, лучший торговый план и потрясающее управление капиталом. Однако, если вы не позволите этим инструментам раскрыть свой потенциал в нужное время, то они станут бесполезными.

	 

	Эту концепцию легко понять, но трудно применить на практике, потому что вы хотите получить удовлетворение от прибыли прямо сейчас.

	 

	В инвестиционном сообществе существует старая поговорка: “Time in the market, not timing the market” («успех на рынках приходит в долгосрочной перспективе, а не в краткосрочных сделках»), т.е. в инвестировании суть обычно сводится к стратегии покупки и удержания.

	 

	Тем не менее, для трейдера это является жизненно важным компонентом успеха, возможно, даже самым важным. Независимо от того, какую торговую стратегию вы используете, рынок вознаградит вас, когда будет готов к этому. Но прибыль на рынке – это не зарплата, которую вы регулярно каждую пятницу получаете от своего работодателя. Рынок принесёт вам прибыль, когда он будет готов это сделать. Вам нужно просто быть в рынке в то самое время, когда он будет готов заплатить вам.

	 

	Подумайте об этой аналогии. Вы покупаете дом за три или шесть месяцев? Для подавляющего большинства ответ – однозначно «нет». Вы выбираете долгосрочный подход, рассчитанный на многие годы. В течение этого времени вы ожидаете, что стоимость дома будет расти и падать. Вы с готовностью принимаете, что через несколько лет стоимость дома, возможно, не повысится или даже снизится. Однако это не вызывает у вас беспокойства, потому что вы прекрасно знаете, что в долгосрочной перспективе его ценность будет расти.

	 

	Итак, давайте использовать эту же аналогию в трейдинге, в частности, следуя тренду, который, на мой взгляд, является лучшим способом извлечения прибыли с рынков с низким уровнем стресса. В настоящее время я отслеживаю тренды; в частности, я торгую акциями на длинной стороне. Моё среднее время удержания сделки составляет около 10 месяцев. Я зарабатываю деньги с помощью очень простой стратегии: сокращаю убытки и позволяю своей прибыли расти. Когда рынок находится в восходящем тренде, я хочу участвовать в этом движении. А когда рынок находится в нисходящем тренде, я не хочу входить в него. Трейдинг не должен быть более сложным, чем то, что я только что сказал.

	 

	Почему же не все могут торговать?

	 

	Потому что они считают, что ежемесячно должны получать прибыль. Да, они требуют, чтобы каждый их год был прибыльным.

	 

	Но реальность такова, что цены на акции не растут каждый год. Да, они имеют тенденцию к росту в течение подавляющего большинства лет, но не каждый год. Например, в 2008 году цены не росли по объективным причинам, и я с радостью находился вне рынка, ожидая своего времени.

	 

	Однако трейдер-дилетант не хочет держать деньги в наличных. Он хочет зарабатывать деньги. Он хочет войти в рынок. Он хочет получить прибыль прямо сейчас.

	 

	Но вот наступает 2009 год, и происходит один из самых сильных рост цен на акции за последнее десятилетие.

	 

	У профессионального трейдера есть наличные. У профессионального трейдера есть уверенность. Профессиональный трейдер обладает настойчивостью. Профессиональный трейдер готов войти в рынок с проверенной стратегией.

	 

	Однако трейдер-дилетант отказался от идеи следования за трендом шесть месяцев назад и за это время попробовал несколько других стратегий, но все они не принесли результатов. Он, скорее всего, потерял свои деньги. Он, безусловно, расстроен этим. Он прошел ряд курсов в попытке исправить эту проблему и ходит по кругу.

	 

	Он с сожалением вспоминает 2009 год. Если бы только он обладал настойчивостью и долгосрочным взглядом на то, как рынок выплачивает прибыль.

	 

	Ник Рэдж

	 

	Упорство. Да, очень даже верно. Думаю, многие трейдеры оценят совет Ника, взглянув на стратегии, которые они отбросили из-за плохой производительности, а затем спустя время возвратились к ним и увидели, как они недавно привели к новым максимумам кривой капитала. Это похоже на то, как менять очереди в кассу, чтобы найти самую быструю, но в итоге выбрать самую длинную! Как советует Ник, у вас может быть всё: и надёжная стратегия, и разумная стратегия управления капиталом – но если у вас нет времени, терпения и настойчивости, считайте, что у вас нет ничего. У вас будет только след отброшенных стратегий и растущее разочарование! Вы должны игнорировать свою потребность в мгновенном успехе, мгновенной прибыли и мгновенном удовлетворении: это редко случается в трейдинге. Добавьте упорства в свой торговый план и поблагодарите Ника!

	 

	Если совет Ника находит у вас отклик и вы хотите более детально узнать, что он думает о трейдинге и рынках, вы можете связаться с ним через его веб-сайт.

	 

	Брайан Шад

	 

	Брайан Шад – бывший морской пехотинец и успешный трейдер. Брайан, как и большинство людей, не сразу стал трейдером. В течение 12 лет, перед тем как начать торговать на рынке, Брайан служил тяжёлым водолазом и морским пехотинцем при правительстве США. Среди его опыта есть и леденящие душу эпизоды, например, когда во время ремонта линкора “USS Iowa” он оказался в подводной ловушке и у него заканчивался запас кислорода. Этот почти смертельный опыт привёл к тому, что Брайан провёл восемь часов в гипербарической камере с пузырьком азота в позвоночнике и параличом верхних конечностей. Кто сказал, что только торговля сопряжена с риском?

	 

	Вы можете уйти из военно-морского флота, но военно-морской флот навсегда останется у вас в душе́. Во время наших обсуждений при составлении этого раздела речь Брайана содержала фразы вроде “roger that” («вас понял»), “over to you” («слово Вам»), “received it” («принято») и так далее. Вот что значит иметь дело с морским пехотинцем ВМС США! Должен вам сказать, что Брайан был одним из самых быстрых трейдеров в ответах на электронные письма и на вопросы, что, по моему предположению, отражает дисциплину и неотложность при эффективном исполнении задач под давлением, которые он усвоил, находясь в ВМС США. Брайан, безусловно, проводит параллели между военно-морским флотом и трейдингом, потому что оба вида деятельности подразумевают критические ситуации, когда требуется чёткое принятие решений.

	 

	Брайан впервые заинтересовался рынками в 1992 году, когда начал торговать, параллельно находясь на службе в ВМС. Он был прежде всего дискреционным трейдером, использующим традиционный технический анализ для поиска торговых сетапов в опционах на акции.

	 

	И в отличие от сегодняшнего дня, где мы легко имеем доступ к данным через Интернет, у Брайана были некоторые трудности с получением своевременных данных. В то время он получал данные с 10-минутной задержкой через очень большую спутниковую тарелку, которая находилась в свободной комнате в его квартире. Единственной проблемой была умирающая вишня, которая росла в саду прямо напротив окна. Дерево мешало его потоку данных. Однажды ночью, к счастью для Брайана, это бесплодное вишневое дерево исчезло быстрее, чем фокус Дэвида Копперфильда, и, о чудо, Брайан смог беспрепятственно заняться трейдингом!

	 

	Успех в трейдинге пришёл к Брайану не сразу, поэтому он посвятил себя чтению и исследованию всего, что он только мог достать. Одна из книг, которая попала в его руки, была написана Ларри Уильямсом. И в 1994 году Брайан обратился к нему за советом. Ларри щедро согласился выпить кофе с Брайаном, а остальное, как говорится, вам уже известно. Брайан приписывает свой успех учению и наставничеству Ларри. В 1996 году Брайан подал в отставку с должности военно-морского инструктора и полностью посвятил себя рынкам.

	 

	Объединив уроки Ларри с собственными наблюдениями за рынком, Брайан смог успешно разработать набор уникальных правил для входа и выхода из рынка. С 2002 по 2005 год Брайан помогал Ларри в издании информационного бюллетеня Williams Commodity Timing, который по сей день остается вторым старейшим непрерывно издаваемым информационным бюллетенем о сырьевых товарах.

	 

	Брайан называет себя скучным наблюдателем, который управляет работой трейдеров, исполняющих его ордера в разных точках земного шара. Помимо собственной торговли Брайан ведёт успешный консалтинговый бизнес. Брайан предпочитает не говорить о своей торговой методологии, но описывает её как «дискреционный метод стратегий». Для запуска своих стратегий Брайан использует программное обеспечение Genesis и, как правило, ищет краткосрочные сделки продолжительностью от двух до четырёх дней, хотя может удерживать сделки и до трёх недель. Брайан в основном торгует фьючерсами и некоторыми опционами по широкому диверсифицированному портфелю, который охватывает рынки металлов, энергии, зерновых, процентных ставок, валют и индексов.

	 

	В перерывах между трейдингом Брайан обожает путешествовать с семьей на автомобиле по сельской местности, осматривая достопримечательности. Его жене это не нравится, поскольку, по словам Брайана, когда она была ребёнком, она росла без отца, который возил бы свою семью на пикники по выходным. «Мои дети видят раздражённую маму в машине и счастливого папу за рулём, и не знают, что думать!» Брайан и его семья живут в Айдахо, США. Позвольте мне задать Брайану один вопрос, ответ на который вы хотели бы услышать.

	 

	  Цитата

	«Брайан, учитывая ваши знания и опыт в трейдинге, предполагаю, многие обращаются к вам за помощью. Если бы вы могли дать трейдеру-новичку всего лишь один совет, какой бы совет вы ему дали и почему?»

	 

	Брент, я хотел бы сказать прямо: у каждого начинающего трейдера есть потенциал для превосходной торговли. Как и когда они начнут успешно торговать и будет ли у них для этого достаточно средств – это уже совершенно другой вопрос. Независимо от того, хотят ли они в конечном итоге стать фундаментальными или техническими трейдерами, будут ли они торговать дискреционно или по механическим сигналам и будут ли иметь все исследования и разработки, а также торговлю и оценку, необходимые для достижения того, чего вы хотите – всё это является необходимыми шагами, которые требуют времени и денег, прежде чем достичь превосходных результатов в трейдинге.

	 

	Я принадлежу к школе мышления, которая считает, что тщательное выполнение задачи изначально позволит избежать повторения одной и той же ошибки. Но как это сделать?..

	 

	Если бы у меня был всего один совет или важная информация для трейдера-новобранца, она бы выглядела так:

	 

	Стремитесь определить свои торговые идеи на передовой программе-платформе для трейдинга, чтобы как можно раньше проверить свои рыночные убеждения.

	 

	Мои торговые партнеры по всему миру, с которыми, я уверен, вы согласитесь, Брент, скажут вам, что для успешной торговли требуется терпение, самодисциплина, пунктуальность при размещении ордеров и так далее... Всё это так. Но способность проверить на ранних этапах своей торговой карьеры то, что они считают повторяющимися рыночными закономерностями и потенциальными сигналами для входа/выхода, поможет им добраться до желаемой точки назначения быстрее, чем большинству. Это как путешественник, использующий GPS, который не будет останавливаться на каждом углу и спрашивать у других путь к своему месту назначения.

	 

	Я считаю, что технологии для продвинутой торговли изменились в лучшую сторону (стали проще). Я начинал с того, что в 1994 году купил программное обеспечение “System Writer”.

	 

	С 2000 года я применяю лучший софт для трейдинга GenesisFT® и не предпринимаю никаких действий на рынке, пока не проведу бэктестирование своих идей, чтобы знать, как они отрабатываются на рынках, на которых я торгую, и, что более важно, знать свои шансы в любой момент времени.

	 

	Десять лет назад я бы посоветовал трейдеру-новичку как можно дольше торговать на демосчёте, пока он не будет абсолютно убеждён в том, что всё делает правильно. Хотя это, вероятно, был бы совет от всей души, но проблема демотрейдинга обычно в том, что она появляется, когда рынок делает одно из трех следующих действий:

	
		рынок торгуется в тренде – тогда не может быть ошибок, и мы переходим к торговле на реальные деньги (и затем возникают непредвиденные проблемы пункта 2);

		рыночный тренд приближается к концу – когда ваши сделки на демосчёте нестабильны, это заставляет вас отказаться от тех торговых методов, которые могли быть хорошими;

		боковой рынок или начало нового тренда – тот же вывод, что и в пункте 2.



	Как вам хорошо известно, Брент, именно на этом этапе или после очень короткого периода торговли на реальные деньги новички попадают в 90%-ую категорию убыточных трейдеров и вскоре уходят из трейдинга из-за нежелания положить на свой счёт хорошие деньги после совершения ими плохих сделок или же продолжают форсировать сделки после того, как у них развились плохие привычки. С помощью демотрейдинга они стартуют, не зная, где находится их финишная черта, и находятся во власти судьбы!

	 

	С появлением бэктестирования и демотрейдинга у современных трейдеров-новичков появилась удивительная возможность вернуться в прошлое и изучить каждую потенциальную сделку, чтобы увидеть, как это будет работать в восходящих, нисходящих или боковых рынках. Теперь они будут находиться на стартовой линии с чёткой картиной того, что они будут делать и как будут работать на каждом предстоящем повороте и изгибе торговой дороги. Как только они обретут уверенность и будут довольны тем, что они делают, они должны просто продолжать делать это (повторять свой успех) и выполнять «корректировку» своих методов приблизительно каждые два года или около того.

	 

	Это самый лучший совет, который я могу дать читателям вашей книги. У них есть выбор: сделать торговлю настолько простой или настолько сложной, насколько они сами того пожелают.

	 

	С наилучшими пожеланиями успеха вашим читателям,

	 Брайан Шад

	 

	Надеюсь, вы прислушались к совету Брайана. Не прыгайте в торговлю слепо. Прислушайтесь к простому сообщению Брайана: узнайте, на что способна ваша методология. И сделайте это как можно раньше в своей торговой карьере. Большинство трейдеров делают это поздно, когда рынки говорят им то, что они должны были знать раньше: их стратегия не имеет реального преимущества. Итак, совет Брайана – тщательно протестировать и изучить свою торговую методологию, прежде чем вкладывать деньги в рынок. Он призывает вас воспользоваться торговым программным обеспечением, имеющемся в свободном доступе на сегодняшний день, чтобы провести тестирование. И чем раньше вы это сделаете, тем лучше. Смысл совета Брайана заключается в том, что если вы ещё не приобрели соответствующее программное обеспечение, то вам следует сделать это уже сейчас. И вы должны как можно быстрее посвятить себя разработке системы. Без промедления.

	 

	Теперь дискреционные трейдеры, вероятно, скажут, что этот совет неприменим к ним, поскольку очень трудно количественно оценить то, что делается на дискреционной основе. Но вы удивитесь, что можно сделать с помощью компьютера.

	 

	Моё основное убеждение заключается в следующем. Если вы можете придумать идею, вы можете записать её. Если вы можете записать идею, вы обычно можете запрограммировать её. Если вы не можете её запрограммировать, это обычно происходит потому, что вы недостаточно чётко описали свою идею. Как я уже сказал, вы будете удивлены тем, что можно запрограммировать свои идеи на компьютере.

	 

	И, пожалуйста, не начинайте с оправданий типа «я слишком стар, чтобы научиться программировать свои идеи»! Если вы хотите добиться успеха на рынках, вам придётся отнестись к этому серьёзно и инвестировать в деньги, время и усилия. Не ленитесь и не оставайтесь в неведении относительно ожиданий вашей методологии на рынке. Послушайте Брайана. Прислушайтесь к его советам и делайте свою работу! Если бы я получил совет Брайана на заре своей карьеры в трейдинге, это, безусловно, сэкономило бы мне много денег и уберегло от массы бед! Надеюсь, вы внимательно слушали Брайана, как и я.

	 

	Если совет Брайана находит у вас отклик и вы хотите более детально узнать, что он думает о трейдинге и рынках, вы можете связаться с ним через его веб-сайт.

	 

	Андреа Ангер

	 

	Андреа Ангер – внутридневной трейдер. Он был победителем Чемпионата мира по фьючерсной торговле на кубок Роббинса®, торгуя на реальные деньги в 2008 и 2009 годах. Если он снова станет победителем этого чемпионата в 2010 году, то это будет первый случай за всю 25-летнюю историю данного события, когда кто-либо выиграл данное соревнование три года подряд. Он станет обладателем тройной короны!

	 

	Имея образование в области инженерии, он развил специализацию в разработке механических торговых стратегий. Он был настолько успешным в этом, что в 2005 году выиграл европейский турнир Top Trader Cup (турнир на кубок лучшего трейдера). Затем в 2008 году Андреа стал победителем Чемпионата мира по фьючерсной торговле на кубок Роббинса®, показав 12-месячный доход в размере 672%!

	 

	А в 2009 году он снова стал победителем этого же чемпионата, показав прибыль в размере 115%! В настоящее время Андреа является третьим трейдером за всю 25-летнюю историю данного соревнования, который выиграл его 2 года подряд. Как и у Майкла Кука, одна из амбиций Андреа – стать победителем данного чемпионата три года подряд. Установит ли Андреа в 2010 году этот рекорд за всю 25-летнюю историю данного чемпионата? Время покажет.

	 

	Как я уже сказал, Андреа – успешный внутридневной трейдер, но, как и у большинства профессиональных трейдеров, его жизнь началась не с экрана компьютера, клавиатуры и торгового счёта. Будучи инженером-механиком по образованию, Андреа провел бо́льшую часть десятилетия в должности руководителя среднего звена в крупной компании в Италии. Интерес к рынкам Андреа проявил только в 1997 году. В первые годы торговли Андреа был в основном дискреционным трейдером, интуитивно открывая позиции в соответствии с тем, что он наблюдал.

	 

	В феврале 2001 года Андреа обнаружил неэффективность ценообразования маркетмейкеров по покрытым варрантам. Будучи инженером-механиком и хорошо разбираясь в математике, он вскоре понял, что может воспользоваться этой неэффективностью. Он был настолько успешен в трейдинге, что за два месяца уволился с работы и начал торговать фулл-тайм!

	 

	Однако всё шло далеко не так гладко. Андреа знал, что неэффективность, которую он использовал, не будет длиться вечно, поэтому решил разработать механическую торговую систему. Он обратился за советом к известному и успешному итальянскому трейдеру Доменико Фоти и вскоре стал его главным протеже. Со временем он успешно разработал механические стратегии внутридневной торговли на пятиминутном графике. С тех пор Андреа и Доменико стали близкими друзьями, ежедневно сотрудничая над торговыми идеями и разрабатывая различные торговые системы.

	 

	В 2006 году Андреа написал первую книгу на итальянском языке по управлению капиталом для трейдеров под названием «Управление капиталом: методы и приложения» (“Money Management: Methods and Applications”).

	 

	На сегодняшний день Андреа продолжает торговать на пятиминутных свечных графиках. Он торгует по нескольким механическим системам на разных рынках, применяя разные подходы. Андреа предпочитает, чтобы комбинация его стратегий была как можно более диверсифицированной и сочетала в своих моделях как трендовые, так и контртрендовые методологии. Для проведения своих исследований, разработки и тестирования торговых стратегий, а также для генерации ордеров он использует торговые платформы Genesis и TradeStation. Он торгует смешанным портфелем, который содержит индексы, валюты и облигации. Его предпочтительным торговым инструментом являются фьючерсы. Андреа управляет успешной консультационной службой, которая помогает всем желающим заняться трейдингом.

	 

	В свободное от внутридневной торговли время Андреа любит бегать по улицам, тренируясь для своего следующего полумарафона. Он любит путешествовать и, как все итальянцы, болеет за свою футбольную команду Azzurri. Андреа и его семья живут в Асколи, Италия. Давайте теперь послушаем совет Андреа, адресованный вам, начинающим трейдерам.

	 

	  Цитата

	«Андреа, учитывая ваши знания и опыт в трейдинге, предполагаю, многие обращаются к вам за помощью. Если бы вы могли дать трейдеру-новичку всего лишь один совет, какой бы совет вы ему дали и почему?»

	 

	Есть несколько категорий трейдеров или начинающих трейдеров, но у большинства из них есть одна общая черта: они хотят быть правыми. Чтобы стать успешным трейдером, вам нужно принять свои ошибки, и вы должны понимать, что ваши убеждения не всегда будут верными.

	 

	Вы должны спланировать свою торговлю, а затем придерживаться этого плана. И ваш план должен учитывать возможность встретиться с неудачей и действовать соответствующим образом.

	 

	Существует множество способов торговли на рынках – выберите тот способ, который соответствует вашей личности, и планируйте свой путь к успеху. Вы можете торговать по своему усмотрению или следовать торговым системам, но как только вы решите, как вам поступить, продолжайте в том же духе и не передумывайте, пока ваш план не скажет вам, что пора остановиться.

	 

	Постарайтесь выбрать то, что подходит именно вам. Если вы хотите разработать торговую систему, подумайте о своих личностных качествах. Возможно, вы спокойно относитесь к множеству последовательно убыточных сделок, но чувствуете дискомфорт от одной убыточной сделки? В таком случае вам нужна система с узким стоп-лоссом, которая способна ловить большие ценовые движения. Если это так, то вашим потребностям будет соответствовать система следования за трендами. Что-то вроде простой стратегии торговли пробоев с небольшим стоп-лоссом, вот и всё. Если же, наоборот, вы всегда хотите быть правы и не можете выдерживать постоянных убытков, то вам, вероятнее всего, поможет система с довольно широким стопом. В этом случае, скорее всего, лучшим выбором будет система свинг-трейдинга с распознаванием паттернов. У вас будет очень высокий процент прибыльных сделок (если система хорошо спроектирована), время от времени будет крупный убыток, но он не принесёт слишком большого вреда вашей личности.

	 

	Не пытайтесь адаптировать рынки под свои убеждения. Вам нужно выяснить, как ведут себя рынки, протестировать свои идеи и просмотреть их результаты. Если они не будут соответствовать вашим ожиданиям, будьте готовы изменить своё мнение и рассмотреть новые подходы. Время, которое вы потратите на попытки заставить плохую идею работать, лучше уделить разработке новых, более успешных подходов.

	 

	Всегда будьте любопытными и помните, что рынки меняются, и вам нужно ежедневно изучать, как они это делают, и что вам нужно предпринимать, чтобы сохранять своё преимущество.

	 

	Не ищите оправданий, чтобы избежать необходимой задачи; когда вы составляете свой план, не останавливайтесь перед глупыми препятствиями. Если вы действительно хотите стать трейдером, вам нужно идти прямо и только вперёд.

	 

	И последнее, но не менее важное: никогда не переоценивайте потенциал рынка. Глядя на графики прошлых ценовых движений, кажется таким лёгким взять с рынка существенную прибыль: «если бы я купил здесь... Если бы я продал там...» Вы выдаёте желаемое за действительное. На деле же всё совсем не так. Если вы покупаете на минимумах и продаёте на максимумах, это больше связано со случайностью, чем с хорошей торговлей. Это просто очень удачная сделка. Чтобы добиться успеха, вам не нужно пытаться продавать на вершинах и покупать на минимумах. Вам просто нужно создать надёжный метод торговли, который будет соответствовать вашей личности, и следовать ему неделя за неделей, месяц за месяцем, год за годом.

	 

	Андреа Ангер

	 

	Этот очень разумный совет исходит от трейдера, ставшего победителем чемпионата по трейдингу 2 года подряд. Надеюсь, вы прислушались к его совету. Андреа твёрдо верит и советует вам разработать торговую стратегию, которая будет соответствовать вашей личности. Найдите такую стратегию, которая будет совместима с вами, а затем придерживайтесь её. Будьте гибкими в своих убеждениях о том, как работают рынки. Признайте, что рынки со временем будут меняться, и ищите соответствующие сигналы, которые дадут вам некие подсказки для этого. Будьте готовы при необходимости скорректировать свою методологию. Оставайтесь любознательными и открытыми для новых идей о рынках. Старайтесь не стоять на месте. Рынки не статичны; следовательно, и вы не должны топтаться на месте. Будьте любознательными, адаптивными и динамичными, и вы добьётесь успеха. Это разумный совет от великого и очень успешного трейдера, завоевавшего золотую медаль на чемпионате по трейдингу. Надеюсь, вы внимательно слушали Андреа, как и я!

	 

	Если совет Андреа находит у вас отклик и вы хотите более детально узнать, что он думает о трейдинге и рынках, вы можете связаться с ним через его веб-сайт.

	 

	Ларри Уильямс

	 

	Это предпоследний, но определённо не самый последний трейдер, который заслуживает внимания. Это своего рода приятная симметрия завершить круг магов рынка первым из их числа.

	 

	Насколько мне известно, другого такого же трейдера, как Ларри Уильямс, не существует. Ларри начал интересоваться рынками в 1962 году, в 1965 году начал активно торговать, и с 1966 года он торгует полный рабочий день. Какой продолжительный срок! После того, как Ларри перестанет делиться своими идеями, я не знаю, кто займёт его место. Насколько мне известно, никто не пошёл по его стопам и не достиг того, что достиг Ларри своим собственным опытом. Мне и в голову не приходит, какой трейдер сможет заменить его. Когда Ларри уйдёт с этой сцены, он оставит невероятный вакуум, который, я думаю, не сможет заполнить ни один человек.

	 

	Я говорю это потому, что, на мой взгляд, Ларри Уильямс больше всех внёс оригинальных и эффективных идей в сферу трейдинга. И я считаю, что, возможно, именно благодаря ему большое количество трейдеров смогли построить успешные карьеры в сфере мани-менеджмента. Я рад, что меня поправили, но из моего личного опыта и дружеских отношений с профессиональными управляющими капиталом я не знаю ни одного другого трейдера, чьи идеи так успешно используются многими трейдерами.

	 

	Конечно, не всё, чем Ларри когда-либо делился, работало бесконечно. Однако множество его идей, которыми он поделился, продолжают работать и по сей день, и я предполагаю, что они будут работать и в будущем.

	 

	Как я уже говорил, Ларри торгует давно. Когда вы начинаете интересоваться рынками в 19 лет и к 22 годам становитесь активным трейдером, незадолго до того, как человек высадился на Луну, можно предположить, что такой человек был в состоянии приобрести ценные знания о рынке и торговые идеи на своём пути. Ларри, естественно, был именно таким человеком. Поскольку Ларри следил за рынками и торговал на них более полувека, можете себе представить, что то, что я напишу здесь на нескольких страницах, и близко не раскроет всех его достижений. Но позвольте мне попробовать.

	 

	В начале 1960-х годов Ларри, как и все трейдеры-новички, изо всех сил пытался найти своё преимущество. Тогда Ларри в основном был трейдером фондового рынка, который торговал как на рыночных новостях, так и на основе своих взглядов на рынок. И даже при отсутствии новостей и своих взглядов он всё равно торговал и умудрялся находить всевозможные способы потерять деньги! Желая сохранить оставшиеся деньги, Ларри принял решение начать самообразование. В отличие от сегодняшнего дня, в те времена было всего пять-шесть книг по трейдингу. Ларри провёл много часов в библиотеках всего Западного побережья Америки в поисках книг для торговли, которые были крайней редкостью.

	 

	И Ларри не только испытывал недостаток книг по трейдингу, он также не мог позволить себе такой роскоши, как использовать умные программы для построения графиков, какие мы имеем сегодня, и вынужден был рисовать от руки графики «крестики-нолики». В то время Ларри фокусировался на быстрой торговле акциями на основе традиционных графических паттернов. Он получал прибыль, не делая чего-либо из ряда вон выходящего. Только в 1967 году, когда он встретил Билла Михана, бывшего члена Чикагской торговой палаты, его торговля действительно достигла успеха. Билл объяснил Ларри, что он заработал большие деньги за счёт небольших позиций на крупных ценовых движениях. Билл научил Ларри важности фундаментального анализа и тому, как определить, когда рынок готов к существенному восходящему или нисходящему движению. Ларри обучался тому, как зарабатывать большие деньги на больших ценовых движениях. Как только он узнал об этом, встал вопрос о времени его входа, размещении стопов и управлении выходами. Ларри потребовалось почти 10 лет, чтобы освоить долгосрочную торговлю, основанную на надёжных фундаментальных сетапах с хорошими технически своевременными входами. Как только Ларри освоил долгосрочную торговлю, он начал разрабатывать методы краткосрочной торговли на колебаниях.

	 

	Ирония успешной торговой карьеры Ларри заключается в том, что на самом деле он получил преимущество от дефицита книг по трейдингу и отсутствия персональных компьютеров. Ещё в 1960-х годах Ларри по необходимости приходилось думать самостоятельно, чтобы находить новые преимущества на рынке. У Ларри не было возможности обратиться к какой-либо свежей книге по трейдингу, чтобы получить из неё некую новую идею. Он не мог запрограммировать идею и посмотреть, как она будет выглядеть на графике. Хотя Билл Михан предоставил ему общую картину, Ларри всё равно должен был разработать свои собственные инструкции для торговли. Просто задумайтесь на мгновение. В те времена не было никаких бесплатных сайтов и Интернет-ресурсов. Не было Amazon, где можно было найти какую-то новинку на рынке. Не было поисковика Google, который давал быстрые ответы. По сравнению с тем, что мы имеем сегодня, Ларри торговал в темноте в буквальном смысле этого слова! Просто представьте, как бы вы сегодня справлялись без книг о трейдинге, которые всегда у вас под рукой; если бы у вас не было персонального компьютера и программы для построения графиков; если бы у вас не было доступа в Интернет; если бы у вас не было элементарного приложения Excel; если бы у вас не было доступа к историческим данным или какой бы то ни было электронной информации. Чувствовали бы вы себя беззащитным? Чувствовали бы вы себя уязвимым? Ощущали бы вы некую тревогу? Чувствовали бы вы себя слепым? Чувствовали бы себя неосведомлённым? Чувствовали бы вы себя брошенным на произвол судьбы? Чувствовали бы вы себя, словно находитесь в темноте? Вот так же чувствовал себя и Ларри. Сколько из нас сегодня смогли бы достичь того, что достиг Ларри в те времена, живя в каменном веке? Подозреваю, совсем немногие... Но ирония в том, что Ларри процветал, будучи вынужденным проделывать всю эту работу. Он должен был научиться импровизировать, исследовать и тестировать свои идеи. Он был вынужден стать тем, кого Ли Геттесс позже назвал «неутомимым исследователем». Те навыки, которые он был вынужден развивать в 1960-х годах, помогли Ларри стать одним из самых оригинальных рыночных мыслителей и успешных трейдеров за последние полвека.

	 

	И он продолжает свои исследования даже сегодня, спустя почти 50 лет после того, как он впервые начал работать на рынках. Кто бы мог подумать, что дефицит материалов и услуг по трейдингу в 1960-х годах был подарком, а не препятствием? Благодаря необходимости, любопытству и усилиям Ларри за эти годы научился воспринимать рынки оригинальными и инновационными способами, о которых другие даже не задумывались.

	 

	Ларри начал заниматься трейдингом в 1960-х годах. В 1965 году он запустил свой информационный бюллетень Williams Commodity Timing. Хотя Ларри перестал публиковать его в 2008 году, на сегодняшний день он остаётся вторым старейшим непрерывно публикуемым информационным бюллетенем по сырьевым товарам в этом бизнесе. В 1966 году он создал индикатор Williams Percent Range (Процентный диапазон Уильямса), который на сегодняшний день, спустя 43 года после его создания, входит в стандартный набор индикаторов большинства платформ для построения графиков. В том же году Ларри был первым, кто начал говорить о точках разворота: он впервые упомянул о них в своей книге 1969 года «Секрет отбора акций» (“The Secret of Selecting Stocks”). В наши дни точки разворота являются очень популярными среди сервисов рассылки и трейдеров. Но Ларри не изобретал точки разворота – он узнал о них от трейдера по имени Оуэн Тейлор, который впервые написал об этом в 1920-х и 1930-х годах.

	 

	В 1970 году Ларри был первым, кто написал об отчёте «Вовлечённость трейдеров» (“Commitments of Traders” [COT]), и традиционно считается прародителем COT. С тех пор возникла целая отрасль, посвящённая изображению и интерпретации данных COT. По сей день, спустя почти 40 лет после того, как Ларри впервые написал об отчёте COT, он продолжает анализировать его в поисках фундаментальной информации, которая может помочь ему в трейдинге. В 1974 году Ларри был первым, кто написал о сезонности в торговле сырьевыми товарами. С тех пор вокруг данной концепции сложилась ещё одна целая индустрия. В 1983 году Ларри был первым, кто определил цену открытия как важную точку отсчёта, и ему приписывают разработку техники пробоя волатильности. Ларри первым написал о лучшем дне недели для торговли и лучшем дне месяца для торговли. Ларри был первым, кто внедрил методы управления капиталом в частную торговлю сырьевыми товарами, и он внёс свой вклад в создание множества параметров для оценки накопления и распределения. Я мог бы перечислять его заслуги и дальше, но мне не хватит места в этой книге, чтобы упомянуть каждую идею, за которую Ларри получил признание.

	 

	Ларри, возможно, наиболее известен как победитель Чемпионата мира по фьючерсной торговле на кубок Роббинса®. В 1987 году Ларри победил на этом чемпионате, увеличив свой торговый счёт с $ 10 000 до более $ 1 100 000 за 12 месяцев – ни один другой трейдер и близко не достиг таких результатов. Ларри с радостью признаёт, что он увеличил свой счёт до более $ 2 000 000, после чего в октябре 1987 года после краха фондового рынка получил просадку до $ 750 000. Затем ему удалось частично восстановить свой счёт до $ 1 100 000 к концу года. Как я уже сказал, по сей день никто не превзошёл его достижения. А затем, 10 лет спустя, в 1997 году дочь Ларри в возрасте 16 лет стала победителем этого же конкурса, показав доход в 1000% путём применения техники торговли Ларри. К концу года ей удалось увеличить свой счёт с $ 10 000 до более $ 100 000. И нет, Ларри не находил для нее сетапы и не размещал сделки – его дочь делала всё это самостоятельно, руководствуясь правилами, которым её обучил Ларри!

	 

	Ларри обучил тысячи трейдеров по всему миру. В 1982 году Ларри стал первым, кто начал торговать в режиме реального времени при проведении своих семинаров. С тех пор это стало обычной практикой в рамках лучших семинаров. Но что сегодня не является обычной практикой, так это то, что Ларри, насколько мне известно, является единственным трейдером, который когда-либо зарабатывал более $ 1,0 миллиона, торгуя в режиме реального времени при проведении непрерывной серии семинаров. И я могу сказать, что лично посетил два семинара Ларри «Вызов на миллион долларов» (“Million Dollar Challenge”) и был свидетелем того, как он торговал в режиме реального времени и зарабатывал деньги во время обоих семинаров (я был в числе участников, с которыми он делился 20% своей прибыли). В таблице 12.2 приведены результаты его торговли в режиме реального времени, полученной им в рамках проведения его семинаров. Потрясающе.

	 

	Хотя с простыми ценовыми паттернами меня познакомил мой хороший друг и наставник Джефф Морган, именно Ларри открыл мне глаза на более широкий мир возможностей паттернов. Я всё еще помню, как во время моего первого семинара «Вызов на миллион долларов» Ларри смотрел на график, а затем программировал недавнюю последовательность дневных баров в своей программе TradeStation System Writer, кодируя относительную последовательность дневных максимумов, минимумов и цен закрытия. Затем он пропускал программу через историческую базу данных графика в поисках аналогичных паттернов. Он хотел увидеть, является ли текущее ценовое движение повторяющимся торговым паттерном. Именно в этот момент я решил написать свою собственную программу, которая позволила бы мне искать и выявлять высоковероятные повторяющиеся паттерны. Эта программа по сей день остается хранителем портфеля краткосрочных паттернов, на которых я торгую.

	 

	Таблица 12.2. Результаты торговли Ларри Уильямса в режиме реального времени
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	Источник: Ларри Уильямс

	 

	Как я уже говорил, я не знаю другого трейдера, который достиг бы того, что имеет Ларри на рынках. Как трейдер Ларри в первую очередь фокусируется на торговле фьючерсами. Он торгует на дневных графиках. Он будет торговать на любом растущем рынке, основываясь на своём фундаментальном анализе. Он предпочитает атаковать те рынки, которые готовы к существенным движениям. Это означает, что он не будет торговать на определённом рынке в течение длительного времени, но Ларри не особенно интересуется какими-то отдельными рынками, а настроен на поиск рынков с хорошими фундаментальными сетапами.

	 

	Хотя Ларри не является механическим трейдером, он очень систематичен в своем подходе к рынкам. Он ищет те рынки, на которых действуют критерии большинства его фундаментальных сетапов. И я должен сказать, что когда Ларри говорит о фундаментальных данных, он не имеет в виду баланс или экономический анализ. Он имеет в виду фундаментальную структуру рынка, зная, что делают его участники и каково их вероятное влияние на предстоящее ценовое движение. Одним из источников фундаментального анализа Ларри является отчёт COT. Как только он определит рынки, настроенные на существенное восходящее или нисходящее движение, он решает, на каком из них торговать. Как только Ларри примет решение, он будет использовать свои технические инструменты для определения времени входов, размещения стопов и управления выходами.

	 

	Ларри также очень верит в искусство трейдинга. Он не считает, что трейдинг должен быть «шаблонным бизнесом». Он не считает, что трейдер должен взять механическую систему и торговать по ней раз и навсегда. Он не говорит, что механическая торговля не приносит денег; он просто считает, что трейдер может добиться бо́льшего успеха, объединив искусство торговли с систематическим подходом. Для поиска своих фундаментальных сетапов и определения технических уровней входа, стоп-лосса и выхода Ларри использует программное обеспечение Genesis. Ларри настолько любит Genesis, что хотел бы даже владеть этим софтом!

	 

	Ларри до сих пор обучается. Он подозревает, что всегда будет учиться, потому что рынки постоянно меняются. Инструменты, на которых он торгует сегодня, отличаются от тех, на которых он торговал в 1960-х, 1970-х, 1980-х или 1990-х годах. На сегодняшний день существуют различные инструменты и рынки для торговли, а появление электронных рынков в корне изменило трейдинг по сравнению с тем, каким он был в прошлом. Ничто не стоит на месте.

	 

	За эти годы Ларри написал девять книг, многие из которых были переведены на 10 разных языков. На протяжении более 40 лет Ларри также жертвует гонорары от своих книг на стипендиальную программу Орегонского университета.

	 

	В свободное от рынков время Ларри либо изучает археологию, либо собирает произведения искусства коренных американцев, либо ловит рыбу, либо бегает марафоны (за свою жизнь он пробежал 76 марафонов). Однако, несмотря на все эти интересы, по словам Ларри и к раздражению его жены, он не нашёл ничего более убедительного, чем рынки! И в качестве отступления скажу: если у вас когда-нибудь будет такая возможность, вы должны прочитать его книгу «Гора Моисея: открытие горы Синай» (“The Mountain of Moses: The Discovery of Mount Sinai”), изданную в 1990 году. Это поистине потрясающая книга. Ларри Уильямс – настоящий Индиана Джонс! Ларри и Луиза живут в Ла-Хойя, штат Калифорния, США.

	 

	То, что вы сейчас прочтёте, является очень особенным. Это исходит от человека, который активно торгует на рынках гораздо дольше большинства. Поэтому, пожалуйста, слушайте внимательно, поскольку советы Ларри исходят из его многолетнего опыта, который невозможно купить. Теперь позвольте мне попросить Ларри дать вам один совет.

	 

	  Цитата

	«Ларри, учитывая ваши знания и опыт в трейдинге, предполагаю, многие обращаются к вам за помощью. Если бы вы могли дать трейдеру-новичку всего лишь один совет, какой бы совет вы ему дали и почему?»

	 

	Если бы я должен был выбрать что-то одно, я, возможно, сказал бы трейдеру-новичку, что это удивительно простой и в то же время сложный бизнес. Я не мог бы указать только на какую-то одну вещь.

	 

	Однако, если ограничиться только одним комментарием, то скажу, что для достижения успеха вы должны иметь контроль.

	 

	Контроль более важен, чем система, по которой вы торгуете, или подход к управлению капиталом, который вы используете. Некоторые люди путают фокус с контролем, но между ними есть различие. Фокус – это сосредоточение своего внимания на конкретной вещи, а контроль – более широкое понятие. Контроль означает не только пребывание в состоянии повышенного внимания, но и выполнение конкретных действий.

	 

	Контроль должен включать многие аспекты торгового бизнеса. Вы должны иметь полный контроль над любой формой управления капиталом, которую решите использовать. Другими словами, недостаточно просто иметь стратегию управления капиталом или торговый подход. Это как если бы у вас были зимние шины для вашего автомобиля, но вы не поставили их зимой, а скользили по льду, подвергая свой автомобиль аварии. Это хорошая аналогия – лучшая из всех, какие я смог придумать!

	 

	Одно дело иметь подход к управлению деньгами и знать, что вам следует делать те или иные вещи – это фокус. Но не иметь контроля для применения этого процесса – вот что действительно сбивает трейдеров с пути и заставляет их скользить по льду, попадая в аварии.

	 

	Я даже не уверен, что разумная стратегия управления капиталом имеет такое большое значение. Вам поможет не подход к управлению капиталом или понимание управления капиталом, а только одно приложение – ваш контроль.

	 

	То же самое можно сказать о торговой стратегии или личной торговой психологии. Например, всё, о чем говорили ваши родители: правильно питаться, заниматься спортом, не общаться с плохими людьми – является истиной, тем не менее, не все следуют этим советам.

	 

	Гораздо проще говорить о хорошей борьбе, чем хорошо бороться на самом деле. Поверьте мне, данный бизнес – трейдинг – это борьба. Это борьба за то, чтобы сначала определить достойный работоспособный подход, который действительно будет приносить прибыль, а затем уже борьба за применение этого подхода на постоянной основе, управление капиталом в рамках этого подхода, ваша личная настойчивость в следовании этому подходу и продолжение работы над совершенствованием конкретной стратегии.

	 

	Пока новичок ищет простой ответ… правда в том, что все ищут этот ответ. Однако ответов как таковых не существует, и правда в значительной степени будет исходить не из чьего-либо ответа, а из вопросов, которые вы задаёте, чтобы решить конкретные проблемы.

	 

	Трейдеров делают лучше вопросы, а не ответы.

	 

	За почти 50-летний опыт в трейдинге я так и не получил мгновенного понимания торговли или сделки, никакие белые лучи света не указали мне путь и не было ни одного человека, который дал бы мне полный ответ. Вы ошибаетесь, если думаете, что такой ответ существует.

	 

	Этот бизнес представляет собой сочетание искусства и науки, сочетание математики и эмоций. То, что работает у одного человека, может не подойти другому.

	 

	Следовательно, ответ заключается не в том, чтобы дать вам некий индикатор или некую математическую формулу, которая будет приносить деньги всю оставшуюся жизнь. Ответ в том, что этот бизнес полон вопросов, на которые вам нужно самостоятельно находить ответы.

	 

	Без риска нет награды, без работы нет награды, и без самоотверженности и настойчивости тоже нет награды.

	 

	Как бы мне хотелось, чтобы всё было так просто. Поверьте, я бы хотел сказать, что здесь есть ответ, свет и правда, но мой опыт в трейдинге не позволяет мне говорить подобных вещей. Надеюсь, то, что я сказал здесь, поможет вам остаться в трейдинге и продолжить путь к прибыльной торговле... Этот путь полон вопросов, на большинство из которых, похоже, нет однозначного ответа. Тем не менее, это не мешает мне задавать вопросы и учиться, и с каждым днем становиться всё лучше, как это подобает профессиональному трейдеру.

	Ларри Уильямс

	 

	Что вы скажете по этому поводу? Простых ответов нет, есть только вопросы. И мы с вами ищем ответы на них! И, как говорит Ларри, поиск ответов на вопросы без контроля будет затруднять ваш путь к успеху. И вам не только нужно задавать вопросы – вам нужно находить и проверять ответы самостоятельно. Только на личном опыте вы сможете научиться и достичь необходимого контроля, требующегося для успеха в трейдинге. Каждый должен пройти свой индивидуальный путь, и если на этом пути вы задаёте достаточно вопросов, вы сможете достичь цели – стабильной и успешной карьеры в трейдинге.

	 

	Надеюсь, вы прислушались к совету Ларри. Эти слова исходят от мудрого человека, который поднимался на вершину торговой горы дольше всех. Он делится своими советами с точки зрения, которой достигают немногие трейдеры. Как просвещённый человек, Ларри показывает, что в сложном мире трейдинга нет простых ответов. Есть только любознательные вопросы и индивидуальное обнаружение ответов. И как только вы найдёте ответы, вам понадобится индивидуальный контроль, чтобы убедиться, что вы последовательно применяете те ответы, которые, как вы обнаружили, работают для вас.

	 

	Если совет Ларри находит у вас отклик и вы хотите более детально узнать, что он думает о трейдинге и рынках, вы можете связаться с ним через его веб-сайт.

	 

	Дар Вонг

	 

	Дар Вонг – харизматичный трейдер валютного рынка, проживающий в Сингапуре. Я всегда знаю, когда Дар выступает на встрече, потому что между презентациями вокруг него обычно собирается самая большая толпа людей. Мне нужно только осмотреть выставочный зал и определить, где царит суета, и чаще всего именно в этом месте будет Дар, собирающий вокруг себя большую группу внимательных трейдеров. С улыбкой на лице и уверенным поведением Дар воплощает идеал успешного трейдера на рынке Форекс – уверенного, спокойного и гостеприимного.

	 

	Как я (в Сиднее) и Майкл Кук (в Лондоне), Дар начал торговать в 1989 году, придя на работу в «Банк Америки» в Сингапуре. Дар работал в отделе по торговле фьючерсами. Он работал на площадке Сингапурской международной валютной биржи (SIMEX), где исполнял ордера клиентов. В 1996 году Дар оставил своего тогдашнего работодателя, Citigroup Inc., и стал индивидуальным участником фьючерсной биржи, торгуя на свои деньги в качестве локального трейдера.

	 

	Будучи локальным трейдером, Дар фокусировался на внутридневной торговле фьючерсным контрактом Nikkei 225. Первоначально он торговал по традиционным графическим паттернам на 30-минутных графиках. В первое время Дар использовал платформу Metastock, но вскоре отказался от неё, разочаровавшись из-за несоответствия данных, которые он обнаружил в её непрерывных контрактах. В 1998 году Дар отказался от графиков, полностью полагаясь только на данные, передаваемые в режиме реального времени новостными агентствами Reuters и Bloomberg.

	 

	В 2001 году в ожидании закрытия Сингапурской биржи и перехода на полностью электронную торговлю (что произошло в 2006 году) Дар покинул площадку, чтобы сфокусироваться на экранной торговле. Как и многим бывшим местным жителям, которые покинули биржевую яму и перешли на экранную торговлю, Дару поначалу было трудно найти своё преимущество. Дар, ранее имевший возможность видеть потоки ордеров на бирже, чувствовал себя в новом торговом офисе оторванным от происходящего. Торговля в яме и на экране – это два совершенно разных опыта. Дару потребовалось почти два года, чтобы разработать свою новую методологию PowerWave Trading™ (PowerWave), основанную на экранной внутридневной торговле.

	 

	На сегодняшний день Дар продолжает торговать внутри дня на нескольких таймфреймах. Для входа в рынок, размещения стопов и управления своими выходами Дар использует 30-минутный график. Он будет торговать только тогда, когда его сетапы PowerWave на 30-минутном графике синхронизируются и согласуются с 4-часовым и дневным графиками. Когда его сетапы синхронизируются и согласуются по всем трём таймфреймам, он будет искать возможности получения прибыли с соотношением риска к прибыли 1:3. Его методология PowerWave главным образом основана на цене и паттернах. Он стремится торговать как на контртрендовых паттернах, так и на паттернах продолжения тренда. Для контртрендового паттерна он ищет разворот ценового движения после его экстремальных продолжений. А для паттернов продолжения тренда он ищет пробои после ценовых консолидаций. По сути, он является трейдером, который торгует без индикаторов, хотя иногда для измерения силы разворота использует медленный стохастик.

	 

	Для улучшения своей методологии PowerWave Дар не использует никакого специального программного обеспечения, только простые свечные графики, предоставляемые его поставщиком услуг на рынке Форекс. Дар не загромождает свой рабочий экран. Дар в основном торгует на валютном рынке и на нескольких индексах. На валютном рынке предпочитает торговать валютные пары EUR/USD и USD/JPY, а на индексном рынке он предпочитает торговать фьючерсы на индексы Nikkei и Dow Jones.

	 

	В свободное от трейдинга время Дар страстно углубляется в улучшение своего физического состояния. Многие обычно удивляются, когда узнают, что у него такие глубокие знания и интерес к поддержанию здоровья и диетическим добавкам. Неудивительно, что он такой харизматичный: его организм получает все необходимые витамины! Дар и его семья живут в Сингапуре. Давайте теперь послушаем совет Дара.

	 

	  Цитата

	«Дар, учитывая ваши знания и опыт в трейдинге, предполагаю, многие обращаются к вам за помощью. Если бы вы могли дать трейдеру-новичку всего лишь один совет, какой бы совет вы ему дали и почему?»

	 

	Трейдинг всегда будет загадкой для тех, кто страдает от больших убытков. Победители, которые нашли проверенные стратегии, просто повторяют выбранный торговый план в соответствии с распознаваемыми техническими паттернами!

	 

	Лично я считаю, что концепции трейдинга должны быть правильными, прежде чем вы сможете заниматься этим на протяжении всей своей жизни. Это основное понимание имеет универсальное применение, которое подчёркивает воздействие с низким уровнем риска. Помимо концепций трейдинга, технические стратегии являются переменными и становятся универсальными в своих параметрах в соответствии с изменениями фундаментальных данных и настроений на рынке на протяжении многих лет.

	 

	Перед тем, как трейдер начнёт свою рыночную деятельность, он обязательно должен полностью понять, какое кредитное плечо использовать для выбранных инструментов, а затем уяснить, каков допустимый торговый лимит на его счёте. Как правило, для первоначального открытия сделки допускается использовать только часть своего торгового лимита, максимум одну треть. Дополнительное использование торгового лимита будет осуществляться при пирамидировании прибыли, что обычно требует краткосрочного удержания позиций. Иногда после нескольких убыточных сделок это можно сбалансировать, применив хорошее соотношение риска к прибыли в рамках прогноза данной сделки, которое в конечном итоге может покрыть убытки с высокой вероятностью получения прибыли.

	 

	Вместе с тщательно спланированным распределением торговой маржи вам нужно начать поиск высокоэффективных стратегий для понимания поведения рынка. В панорамном виде различные рыночные модели приведут к появлению различных графических паттернов и технических циклов. 

	 

	При выборе точки входа опытный трейдер никогда не пойдёт на компромисс в плане применения соотношения риска к прибыли менее чем 1:2. Идеальная открытая сделка должна предвещать потенциальную прибыль, в три раза и более превышающую потенциальный убыток, с которым трейдеру придется смириться.

	 

	Хотя при размещении стоп-лосса в рамках различных учений всегда обсуждается возможность риска, он в значительной степени будет зависеть от индивидуальной торговой толерантности трейдера по сравнению с прогнозируемым диапазоном выхода, что заставляет трейдера признать тот факт, что характер движения рынка в конечном счёте определяется техническими факторами!

	 

	По моему личному мнению, трейдер должен определиться: либо он будет внутридневным трейдером, либо трендовым (позиционным) трейдером. Этот процесс подтверждения ваших торговых целей поможет вам достигать заранее определённых регулярных торговых целей (финансовой прибыли) на протяжении всей вашей карьеры в трейдинге. Ваши действия не будут определяться как правильные или неправильные, пока вы не достигнете последовательных положительных результатов в своей торговле.

	 

	Трейдинг – это игра вероятностей. И в этой игре нет фиксированных правил, пока вы не научитесь играть правильно. Таким образом, прибыльные концепции основаны на эффективном управлении риском, а не на прогнозировании тренда. Для получения краткосрочной прибыли опытный трейдер всегда будет выбирать точку входа в предполагаемых экстремальных зонах рынка или на быстром развороте, если он происходит в середине диапазона между уже сформировавшимися предыдущими максимумом и минимумом.

	 

	Если сказать одним предложением: то́, что вы можете визуализировать раньше других, может стать вашей прибылью, а то́, что вы уже видите сейчас, является результатом визуализации и, соответственно, прибылью других людей. Да. Визуализация – это первый ключ к вашему успеху в трейдинге!

	 

	Дар Вонг

	 

	Дар твёрдо верит, что успех не может быть достигнут без предварительного понимания ключевой концепции успешного трейдинга. Это выявление торговых сетапов с низким уровнем риска. Эта концепция должна оставаться неизменной для каждого трейдера. Для Дара технические торговые стратегии являются переменными, и они могут и будут меняться вместе с изменением рыночных условий. Однако концепция воздействия с низким уровнем риска никогда не может измениться. Дар рекомендует выявлять возможности с низким уровнем риска, которые предлагают соотношение риска к прибыли 1:3, и он считает, что если трейдеры хотят построить карьеру в сфере трейдинга, им необходимо выбрать, будут они внутридневными трейдерами или позиционными трейдерами. Дар твёрдо верит, что трейдинг – это игра вероятностей, в которой нет фиксированных правил, пока вы не начнёте торговать правильно! Но если трейдер не сможет понять, что успех сначала строится на выявлении торговых сетапов с низким уровнем риска, то ему будет трудно добиться успеха. Для Дара всё сводится к определению низкого уровня риска и принятию низкого риска. Дар советует вам сначала сосредоточиться на риске сетапа и продолжать торговлю только в том случае, если этот риск будет низким, а соотношение риска к потенциальной прибыли составляет 1:3. Отличный совет, и я надеюсь, что вы слушали Дара так же внимательно, как и я.

	 

	Если совет Дара находит у вас отклик и вы хотите более детально узнать, что он думает о трейдинге и рынках, вы можете связаться с ним через его веб-сайт.

	 

	Обилие советов

	 

	Что вы теперь скажете по этому поводу? Получили ли вы наслаждение от встреч с этими успешными трейдерами и от предоставленных ими советов? Я, безусловно, получил. На рисунке 12.2 обобщены советы, которые вы только что получили от этих магов рынка.

	 

	Уделите немного времени на обобщение этой таблицы и добавление этих советов в свой торговый план. Это бесценные советы, которые могут исходить только от реальных трейдеров, ведущих настоящую борьбу на реальных рынках в режиме реального времени изо дня в день. Это советы, которые исходят из глубокого опыта, больших разочарований, реальных убытков, невыносимой боли и редких триумфов в беспощадном мире трейдинга. Это не те советы, которые вы можете купить в местном магазине за углом. Найдите, пожалуйста, время записать их на бумаге, прикрепите этот листок возле ваших торговых экранов и смотрите на него каждый день, пока твёрдо не усвоите слова этих магов рынка.
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	Рисунок 12.2. Советы магов рынка

	 

	Теперь, помимо того, что вы получили их индивидуальные советы, я надеюсь, что это также подчеркнуло два важных момента. Во-первых, как трейдеры они в основном все разные: они торгуют на разных рынках, на разных таймфреймах, на разных инструментах и используют разные методы. Я надеюсь, это иллюстрирует вам, что существует много разных способов торговли, однако не верьте, пожалуйста, что существуют стратегии, приносящие бесконечную прибыль, потому что таких просто-напросто нет. Но их достаточно, чтобы дать вам возможность выбора – вам просто нужно их найти.

	 

	И, во-вторых, их индивидуальные советы касались какого-то одного элемента универсальных принципов успешного трейдинга – тех принципов, которые являются общими для всех успешных трейдеров, несмотря на их различия в рынках, таймфреймах, инструментах и методах. В этом и заключается весь смысл универсальных принципов успешного трейдинга: несмотря на то, как и почему трейдеры взаимодействуют с рынками, когда они это делают, все они придерживаются этих универсальных ключевых принципов – торгуют небольшими размерами сделок по отношению к размеру своего счёта, фокусируются на риске, торгуют просто, торгуют против большинства трейдеров, которые проигрывают, торгуют, имея преимущество, принимают убытки как неотъемлемую часть торгового бизнеса, проявляют дисциплину, терпение, смирение и контролируют свои действия. Их индивидуальные советы подчеркнули важность универсальных принципов успешного трейдинга.

	 

	И ни один их совет не касался ни техники для входа, ни идеи для входа. Хотя Том ДеМарк действительно призывал вас прогнозировать развороты на рынке, он также призывал оспаривать консенсусные взгляды и мыслить независимо. Более того, Том имел в виду структуру рынка и не упомянул никакой конкретной техники для прогнозирования разворотов.

	 

	В этом и заключается вся суть. Трейдеры-дилетанты тратят непропорционально много времени на поиск идеальной техники входа, им просто не терпится войти в рынок и начать торговать. Они не тратят время на изучение, понимание и внедрение универсальных принципов успешного трейдинга. Стоит ли тогда удивляться, что так много людей терпят неудачу в трейдинге?

	 

	Чтобы доказать свою точку зрения, я загуглил торговые фразы, которые пришли мне в голову. В таблице 12.3 приведены результаты поиска в Google для каждой из этих фраз. И в том, что я сделал, нет ничего научного. Я ввёл только те фразы, которые мог придумать. Но взгляните на поисковую фразу, которая занимает второе место по количеству запросов – «вход в рынок». Если вы согласны с тем, что Google отражает интересы людей в Интернете, то неизбежно придётся признать, что трейдеры тратят огромное количество времени на поиск идеальной безрисковой точной техники для входа в рынок. Если вы один из таких трейдеров, то умоляю вас: перестаньте беспокоиться о поиске идеального места для открытия сделки. Идеальной техники входа не существует. И, что важнее, есть гораздо более продуктивные области, на которые вы можете потратить своё драгоценное время, и одна из областей, с которой я бы посоветовал вам начать – это универсальные принципы успешного трейдинга.

	 

	Интересен тот факт, что советы магов рынка можно сгруппировать в одну из категорий трёх китов практического трейдинга: управление капиталом, методологию и психологию. Как вы уже знаете, лично я ставлю управление капиталом выше методологии, а последнюю, в свою очередь, выше психологии. Акцент советов, полученных от магов рынка, которые я сгруппировал на рисунке 12.2, безусловно, расходится с моим.

	 

	Из 15 трейдеров только двое посоветовали сосредоточиться на первом элементе – управлении капиталом. 7 трейдеров посоветовали сосредоточиться на втором элементе – методологии, и 6 трейдеров посоветовали сосредоточиться на третьем элементе – психологии.

	 

	Дело в том, что выборка из 15 трейдеров не является статистически значимой; тем не менее, учитывая, что такое количество опытных и успешных трейдеров встречается редко, я рад наблюдать консенсусное мнение. По мнению магов рынка, на первом месте стоит методология, затем психология, и на третьем месте стоит мой фаворит – управление капиталом!

	 

	Для меня здесь не было сюрпризом то, что психология получила высокую оценку, поскольку я знаю, что мои взгляды на психологию расходятся с мнением большинства и представляют собой исключительно моё собственное мнение! Однако я был удивлен низким рейтингом управления капиталом. Но именно по этой причине я и хотел пригласить этих успешных трейдеров предложить вам свои советы, основанные на их многолетнем опыте и успехе. Я хотел, чтобы вы прислушались к тому, на чём акцентируют свое внимание они. Я поделился своими мыслями, а они предоставили свои, чтобы сбалансировать мои. Таким образом, я надеюсь, мне удалось сбалансировать и дополнить мои универсальные принципы советами этих успешных трейдеров.

	 

	На этом мы подходим к концу. Но прежде чем завершить, у меня есть для вас несколько заключительных слов, которые я скажу в следующей главе.

	 

	Таблица 12.3. Поисковые запросы Google
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	Переведено специально для Tlap.com

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	Глава 13

	 

	Заключение

	 

	Мы подошли к концу. Надеюсь, вам понравились мои универсальные принципы успешного трейдинга и вы по достоинству оценили советы магов рынка. Надеюсь, вы сможете воспользоваться универсальными принципами и советами.

	 

	Уверен, что эти универсальные принципы послужат надёжным фундаментом для трейдеров, которые сталкиваются с быстро меняющимися рыночными условиями и широким спектром торговых продуктов и услуг.

	 

	Безусловно, настоящее время является как лучшим, так и худшим периодом для частных трейдеров. Лучшим, поскольку ранее у трейдеров никогда не было такого огромного количества возможностей и инструментов. Вход в рынок стал более доступным, его можно осуществить всего в один клик. Трейдеры никогда прежде не имели такого широкого спектра возможностей и множества брокеров с низкими комиссиями, электронных торговых платформ, автоматических торговых программ, недорогих данных, доступных в режиме реального времени, программ для анализа графиков, индикаторов, доступных рынков, таймфреймов, инструментов, а также торговых теорий, основанных на фундаментальных и технических данных. Трейдеры также могут использовать множество торговых информационных бюллетеней, образовательных программ, коучей и семинаров по трейдингу. В настоящее время у трейдеров есть неограниченное количество всевозможных вариантов для выбора. Финансовые учреждения больше не имеют никаких конкурентных преимуществ перед частными трейдерами, что тоже является огромным преимуществом для последних.

	 

	Но это и не лучшее время. На сегодняшний день более 90% всех активных трейдеров получают убытки. Это очень плохо. С тех пор, как в 1983 году я начал торговать в «Банке Америки», в этом плане ничего не изменилось Добро пожаловать в парадокс трейдинга – в одновременно лучшее и худшее время!

	 

	Я надеюсь, что мои универсальные принципы успешного трейдинга смогут защитить вас от самых тяжёлых времен. Прогресс в технологиях трейдинга, предложениях трейдинговых услуг и образовательных возможностях вызвал такой энтузиазм, что это отвлекло трейдеров от понимания и применения универсальных принципов. Рекламная шумиха, гламур и иллюзия быстрого заработка мешают трейдерам серьёзно задуматься и отвлекают их от изучения ключевых принципов успешного трейдинга. Вместо этого они сразу же начинают совершать сделки. Широкий выбор возможностей и инструментов не только привлекает трейдеров на рынки, но и создаёт избыток вариантов и излишне усложняет трейдинг, что ещё больше запутывает трейдера и приводит к разочарованию и неудачам.

	 

	Поэтому я считаю, что это также и худшее время. Трейдеры перегружены выбором, рассеивают своё внимание на всякую рекламу и обещания лёгкого обогащения, потеряв видение основ, которые действительно работают – универсальных принципов успешного трейдинга. Надеюсь, что мой вклад поможет звёздным трейдерам «приземлиться» и вернуться к здравому смыслу и реальности. И надеюсь, что универсальные принципы помогут вам сделать это время лучшим для вас.

	 

	Как вы уже теперь знаете, рынки по своей сути являются случайными, и присутствующие на них крайние трудности лишают трейдеров уверенности. Но одно я знаю наверняка: если вы будете следовать универсальным принципам, вы обязательно добьётесь успеха. Если вы будете применять разумную стратегию управления капиталом в комбинации с простым, объективным и независимым методом с положительным ожиданием, достоверность которого подтверждена процедурой TEST, то вы начнёте торговать с нулевым риском разорения. Идеальной точки входа не существует. Если вы научитесь устанавливать профессиональные цели и иметь скромные ожидания, вы будете в эмоциональном плане более ориентированы на соблюдение и исполнение вашего торгового плана. Если вы признаете наличие на рынке крайних трудностей, смиритесь с этим и будете проявлять терпение и настойчивость, вы преодолеете боль, которую они будут причинять на вашем пути.

	 

	Теперь вы знаете, что трейдинг не является панацеей и комфортабельным пятизвёздочным отелем для отдыха. Надеюсь, теперь вы осознали, что вас ждёт тяжёлая работа. Ирония трейдинга заключается в том, что люди не могут дождаться, когда наконец-то покинут свою традиционную работу, чтобы посвящать трейдингу полный рабочий день, тем не менее, большинство успешных трейдеров заняты больше, чем на своей предыдущей работе, и они работают усерднее, чем ранее, чтобы постоянно совершенствоваться в этой сфере. Надеюсь, вы осознали, что для достижения успеха в трейдинге в долгосрочной перспективе вы должны научиться хорошо управлять болью. Вы должны принять этот вызов и справляться с постоянной болью. Вам предстоит безжалостно бороться с:

	 

	
		болью от убытка

		болью от сопротивления сильному желанию преждевременно зафиксировать прибыль в сделке

		болью от упущенной прибыли

		болью от пропущенного входа в рынок на большом движении

		болью от просадок

		болью от незнания того, когда могут произойти прибыльные сделки

		болью от убеждения в том, что все остальные торгуют лучше вас

		болью от убеждения в том, что всем остальным прибыль даётся легче, чем вам

		болью от нетерпения

		болью от желания получить всё и сейчас

		болью от постоянных исследований и разработок, которые редко приводят к новой прибыльной идее

		болью от усталости

		болью от того, что вы никогда не довольны тем, что имеете

		болью от убеждения в том, что все остальные имеют лучшие стратегии, чем вы

		болью от того, что вы никогда не удовлетворены своей методологией

		болью от постоянных поисков улучшения своего преимущества.



	Если вы научитесь справляться с болью, то со временем полюбите трейдинг и построите в нём успешную карьеру. В противном случае рынок разжуёт и выплюнет вас.

	 

	И всегда будьте осторожны, если поймаете себя на том, что делаете нечто простое в трейдинге. Помните, обычно в трейдинге успешными оказываются те, кто принимает трудные решения. Обучаться, изучать и реализовывать идеи, изложенные в этой книге, будет трудно. Изучать график для обнаружения повторяющихся паттернов – трудно. Читать и исследовать рыночные теории – трудно. Изучать софты для тестирования стратегий – тоже нелёгкая задача. Писать программный код для тестирования стратегий – и это тоже трудно. Подтверждать достоверность своих методологий с помощью процедуры TEST – это трудно. Рассчитывать индивидуальный риск разорения – трудно. Быстро принимать убытки – трудно. Медленно фиксировать прибыль – тоже трудно. Совершать сделки небольших размеров без волнения – и это трудно. Покупать на новых максимумах – тоже трудно. Продавать на новых минимумах – трудно. Выполнять свою работу – также нелёгкое дело. Сопротивляться человеческой природе – тоже трудно. Всегда будьте осторожны в отношении любого действия, которое вам будет даваться легко, потому что зачастую это будет неправильный выбор.

	 

	Как и любая хорошая история, ваша карьера в трейдинге будет напоминать сюжет, имеющий начало, середину и конец. В начале вы будете преисполнены энтузиазма заработать деньги, в середине пути у вас будет множество приключений, чтобы обеспечить свой успех в трейдинге, а в конце вы с разочарованием получите неудачу. Однако лишь немногие избранные в конце приобретут свою собственную историю финансовой независимости, будут успешно торговать, зарабатывая себе на жизнь и ни перед кем не отчитываясь. Универсальные принципы успешного трейдинга тоже имеют начало, середину и конец, и я надеюсь, что их история позволит вам присоединиться к категории тех немногих избранных, кто достигает успеха в трейдинге.

	 

	И помните, что вам не нужно спешить торговать. Потратьте время на изучение универсальных принципов. Они помогут вам вернуться к основам, к фундаментальным истинам успешного трейдинга. Не торопитесь. Никто не вручит вам золотые медали за то, что вы первым совершили ту или иную сделку. И пока существуют демократия и капитализм, для вас всегда найдётся рынок с множеством возможностей для торговли.

	 

	Поэтому будьте терпеливыми, разработайте простую, объективную и независимую методику, подтвердите её достоверность с помощью процедуры TEST, скомбинируйте её со стратегией управления капиталом по системе анти-Мартингейл, и только после того, когда вы проверите все её параметры и у вас будет нулевой риск разорения, вы можете рассмотреть возможность совершения сделки – не раньше!

	 

	Когда вы начнёте торговать, сосредоточьтесь на том, чтобы быть хорошим проигравшим и хорошим победителем. Быстро принимайте убытки и медленно фиксируйте прибыль. И помните: единственный настоящий секрет трейдинга заключается в том, что в долгосрочной перспективе победителем становится лучший проигравший.

	 

	Желаю вам быть хорошим проигравшим.

	 

	Брент Пенфолд

	Сидней, Австралия

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	Приложение А

	 

	Симулятор риска разорения

	 

	О симуляторе риска разорения шла речь в главе 4. С его помощью я сгенерировал симуляции риска разорения, представленные в приложении C.

	 

	При содействии моего хорошего друга и коллеги, трейдера Джеффа Моргана, я написал следующую модель, основанную на нашей интерпретации логики из книги Наузера Бальзары «Стратегии управления капиталом для фьючерсных трейдеров» (“Money Management Strategies for Futures Traders”), представленную в приложении B.

	 

	Если в нашей интерпретации логики Бальзары есть ошибки, я буду считать их своими. Также имейте в виду, что данный симулятор гипотетический. Он даст вам общее представление о преимуществах методологии, в которой средние значения прибыли будут превышать средние значения убытков, а не обеспечит абсолютную достоверность.

	 

	Я написал этот симулятор на языке VBA (Visual Basic for Applications) для приложения Excel. Если вы знакомы с VBA и Excel и у вас есть время и желание, вы можете написать свою собственную модель, аналогичную моему симулятору. Даже если вы незнакомы с программированием, вы всё равно можете следовать логике сценария симулятора (которую я представил в приложении B), поскольку я писал его на простом английском языке.

	 

	Вы можете получить копию моего симулятора риска разорения для приложения Excel. Просто свяжитесь со мной через мой сайт, сошлитесь на эту книгу и симулятор, и я пришлю вам копию.

	 

	Параметры симулятора

	 

	Для создания симулятора необходимо, чтобы вы определили две ключевые характеристики вашей методологии: коэффициент точности и соотношение средней прибыли к среднему убытку. В главе 4 и приложении C я использовал значение точности 50% и начал моделирование с соотношения средней прибыли к среднему убытку 1:1.

	 

	Хотя симулятор автоматически рассчитает ваше ожидание, для моделирования риска разорения это необязательно. Вам также нужно определить размер торгового счёта. Я использовал значение $ 100. Обратите внимание, что размер вашего счёта не имеет значения, поскольку вероятность разорения зависит от коэффициента точности, соотношения средней прибыли к среднему убытку и стратегии управления капиталом.

	 

	Затем симулятор потребует, чтобы вы выбрали одну из двух стратегий управления капиталом: стратегию с фиксированным процентом или стратегию с фиксированным риском. В зависимости от выбранной стратегии управления капиталом вам нужно либо определить процент от вашего счёта, которым вы хотите рисковать в сделке, либо количество денежных единиц, на которые вы хотите разделить свой счёт. В главе 4 и приложении C я выбрал стратегию управления капиталом с фиксированным денежным риском и 20 денежными единицами – это означало, что я рисковал $ 5 в каждой сделке. Любой, кто знаком с программированием, может изменить параметры данного симулятора, включив в него дополнительные стратегии управления капиталом.

	 

	Затем симулятор требует, чтобы вы определили интерпретацию финансового разорения как процент от просадки вашего торгового счёта. В главе 4 и приложении C я определил финансовое разорение как 50%-ую просадку своего счёта. Итак, мы определили параметры, теперь посмотрим на логику модели.

	 

	Логика модели

	 

	Логика симулятора проста. Он имитирует торговлю в соответствии с вашей стратегией и методологией управления капиталом. Для определения того, является сделка прибыльной или убыточной, используется генератор случайных чисел. Если ваша методология имеет высокий уровень точности, то симулятор будет генерировать больше прибыльных позиций, чем убыточных; однако генератор случайных чисел будет определять и последовательность прибыльных и убыточных позиций. После совершения сделки модель строит непрерывную кривую капитала, измеряющую глубину любой просадки. Как только просадка с момента последнего максимума капитала достигнет определённого значения (в нашем примере 50%), модель остановится и рассчитает риск разорения, используя следующую формулу:

	 

	[image: Image]

	 

	Обратите внимание, что симулятор игнорирует все сделки до последнего максимума капитала. Это связано с тем, что симулятор учитывает только сделки между максимумом капитала и уровнем просадки. Симулятор рассчитывает только то, сколько времени потребовалось для достижения просадки после максимума капитала, поскольку именно это определяет риск разорения.

	 

	Для предотвращения попадания модели в бесконечный цикл симулятор остановится, если заранее определённый уровень разорения не будет достигнут до того, как кривая капитала достигнет значения в $ 200 миллионов или количество сделок достигнет 10 000. Если будет достигнут хотя бы один из этих параметров, симулятор предположит, что финансового разорения удалось избежать.
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	Профиль производительности методологии:

	Точность: 50%

	Соотношение средней прибыли к среднему убытку: 1

	Ожидание: 0%

	 

	Размер счёта

	Стартовый капитал: $ 100

	 

	Управление капиталом

	Стратегия управления капиталом:

	С фиксированным денежным риском

	 

	Фиксированный процент риска: 5%

	Количество денежных единиц: 20

	Фиксированный денежный риск в сделке: $ 5

	 

	Определение финансового разорения

	Какой % просадки = разорение? 50%

	 

	Кнопка симулятора

	Риск разорения: 59

	 

	Кривая капитала

	Максимумы капитала

	50% просадки означает разорение

	50% просадки

	 

	Рисунок A.1. Симулятор риска разорения

	 

	Симулятор

	 

	Как видно на рисунке A.1, тренажёр остановился после достижения 50%-ой просадки и рассчитал риск разорения, равный 59%. Это очень высокое значение риска разорения, и вы должны не торговать, потому что это гарантирует, что вы обанкротитесь.

	 

	Симулятор DIY

	 

	Для достаточно храбрых трейдеров я включил в приложение B программный код моего симулятора, написанный на языке программирования VBA для Excel.

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	Приложение B

	 

	Симулятор риска разорения

	 

	Ниже предлагаю вашему вниманию скрипт, написанный на языке VBA для приложения Excel, который является программным кодом для моего симулятора риска разорения, о котором шла речь в приложении A.

	 

	Если вы незнакомы с VBA, не пытайтесь создать свой собственный симулятор риска. Как я уже упоминал в приложении A, если вас интересует код моего симулятора, вы можете обратиться ко мне и получить его копию. При желании вы также можете создать свой собственный симулятор.

	 

	Я не буду определять каждый шаг, который вам придётся предпринять, чтобы продублировать мой симулятор. Я дам достаточно информации, чтобы помочь тем, кто знаком с языком программирования VBA, создать свой собственный симулятор.
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	Приложение C

	 

	Моделирование риска разорения

	 

	В таблице A3.1 приведены 30 симуляций риска разорения для различных соотношений средней прибыли к среднему убытку. Эти симуляции демонстрируют эффективность увеличения соотношения средней прибыли к среднему убытку (коэффициента отдачи) методологии для снижения вероятности финансового разорения. Описание модели, используемой для создания этих симуляций, представлено в приложении А.

	 

	Моделируемый риск разорения
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	Переведено для трейдинг портала Tlap.com
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Addupmauun
‘!npasnerme KaaHOCTbLIO

Mosi uenb B TpeiiavHre saknio4aeTcs He B ToM, 4ToGbI GbiTh MPaBbIM MK HEMPaBbIM, @ B TOM, YTOBbI ynpaBnsTe
CBOVIM PUCKOBLIM KanuTanoM Co CKPOMHBIMM OXUAAHUAMM.

Ynpagnexue cTpaxom

B HacTosujee BpeMs, eCiv 5 TOprY1o, 5 OXiAak0 YBbITKa, 1 A OKMAGI0 UCTbITATL CBOK CaMyHo ANMHHYO
TI0CIe0BATENHOCTB YBLITOUHBIX CASIOK M XYALLYIO POcaAKy. Mpexae YeM pasMecTUTs OpAep, s 3anuCsIBal
B cBOIo Tabnuuy npubbineit 1 yobITKOB OXMAaEMbIA yobITok. 1 Byay NpuBeTCTBOBATL CBOE NOpaXeHue, NoToMy
4TO X0uy BbiTb MyHLLVM NPOUTPaBLUMM 1 B AONTOCPO4HOI NepcriekTse nobeautenem.

YnpaBneHue Hapexaon

[laxe Koraa B HacTORLIEE BPeMs 5t MoHecy YBBITOK, 1 Ay OXMAaTS YCNELLHOro AHS, MOCKONbKY i cneaosan
CBOEMY TOPrOBOMY MnaHy, KOTOPbI/ 8 JONTOCPO4HOM NEPCMIEKTUBE UMEET NOMOXKUTENBHOE OXMAaHUE

Ynpaenenue Gonbto

Kax Tpeitnep s 3Hato, 4To Mosi xu3Hb ByaeT nonka 6onn. Koraa s noHecy y6bitok, 5 Byay UcTbiThiBaTL Gonb.
Koraa 51 nony4y npubbink, st 6yay AymaTs 06 ynylieHHbIX BOSMOXHOCTSIX, 1 3T0 BYAET NPU4MHSTL MHE 6orb.
Koraa 51 He Byay B pbiHke, 51 6yAy BepuTb, 4TO ynyckalo crieaytoLLee KpynHoe ABIKeHNe, 1 3T0 ByAeT NpuinHsATL
MHe Bonb. Koraa st 6yay uccrenosath HoBble aeu 1 0BHapyXKy, YTO OHU He paboTaioT, 51 Byay UcTbITbIBaTD
6Borb. [l 3Hal0, YTO Ha PbIHKE UMEIOTCS KpaliHue TPYAHOCTM, KOTopbie ByAyT HANOMHSATbL MOV TOProBbIil OMbIT
pasoyapoBaH1eM 1 6orbio. 5 3Hato, 4T X HamMepeHUs BYAyT COCTOSTL B TOM, YTOBbI YMEHBLUUTE MOV
PUCKOBbII KanuTan 1 MoMeLuaTb MHe TOproBaTh. 1 3Hato O CyLLECTBOBaHMM KpaiiHuX TPYAHOCTEN U SHato UX
notexuyan. Al 6yay TepneTs 3Ty Gonb. 5 Byay NPosBNATL HacTOMUMBOCTS. 5 AoBbloch yenexa.
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Print Equity Curve

Clear Previous Equity Curve
Columns (“AA:AR" ) .Select
Selection.Clear

Print Equity Curve in Spreadsheet - Column A
ie1
Do UnEd1 § >= Number_Of_Trades + 1
Sheets (1) .Cel1s (3, 27) .Value = BquityCurve (1)
fais1
Loop
Change Chart Range
Range (“ARL") .Select
Selection. End (x1Down) .Select
RowNunber = ActiveCell Row
ActiveSheet .Chartobjects (“Chart 1) .Activate
ActiveChart . Plotarea. Select.
ActiveChart . SeriesCollection(1) .Values «
“<R1SKOFRUIRIRIC27:R" & Rowlumber & “C27"
Activeindow.Visible = False
Windows ("0_Risk_of_Ruin_Simulator.xls").Activate

Move cursor to the Probability of Ruin calculation
Range (B22") .Select.

Refresh Screen

Application.DisplayAlerts - True
Application. ScreenUpdating = True

End of Simulator

End sub

Return to Excel Workbook

« Return to the “RiskOfRuin" spreadsheet and add a macro button above
cell “F3" and assign the macro “‘Simulate_Risk_of_Ruin."” Label the
button “Simulate Risk of Ruin."”

« Save the file.

« Enter input values into the spreadsheet, hit the *“Simulate Risk of Ruin”
macro button and start debugging!

If you have any problems, you can contact me at my website

Remember, your objective is to marry a proper money management
strategy with a validated methodology that when combined produces a
statistical 0 percent risk of ruin. Anything above 0 percent will be fatal. All
the best with it.
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1

HauBonbLmit y6bTok
DUKCUPOBAHHBIA PUCK

[___$2,563]
8%

MMocnepcTsue KaTacTpodhuyeckoro ybbITka
[pocaaka Boccarosnetie?
Texywuit 6anaHc cuéta $205000 Hosbit Ganakc cuéta $ 135000
Konu4ecTeo KoHTpaKToB B caenke 7 AcummeTpriHoe nneyo (% npubbinu, HeoBXoaNMbI
KaracTpodnHeckii yBbiToK Ha KOHTpaKT 510000 A7 BoccTaHoBneHHst nocrie yBITka) 52%
OB yBbiTOK -§70 000
MpoyeHT npocaaku -34% Konudectso KoHTpakTos & caenke 5

1-# katacTpoduyeckui
y6biTok -$ 10 000

Konuyectso  |YpoBeHb O6Lwas npubbiNk ¢ KOHTpakTa
KOHTPaKTOB GanaHca [1-A KOHT. 2-W KOHT. 3-M KOHT.  4-/ KOHT 5-i KOHT. 6-/ KOHT. 7-i KOHT. 8-/ KOHT.
cuéTta $62,067  $40,817  $28,004 $19,463 $13,057  $7.932  $3,661 $0
H 8
H $205,000 luul $3661| $3e61| $3661) $3.661
S 7 ¢ d
§ $179.375 $4271| $4271| $4271| $4271
T 6| :
F -
2 $153,750] ' $5125| $5125| $5,125
2 5 k A
g $128,125 o ~ $6,408|
s 4 i iR
g
z $102,500 $8,542]
] 3
2 $76.875 KoHTpakTel yBenuumuBaioTcs 3a cHéT TpeGoBaHus
g 5 MeHLLIEro Bknaaa npubbinu, Nony4eHHoi ot
a 2 Kaxzoro JONONHUTENbHOrO KOHTpakTa.
5 $51,250|
2
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CooTHoLUeHMe cpeaHeil NpubbInu k cpeaHemy
YObITKY (KO3hhULIMEHT OTAAUM)

19 |11 12 |13 [14 |15
Puck pasoperuss | 64% | 20% | 32% | 21% | 5% | 0%
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Kriouesan xapaktepucTaka Omin OukcuposaHHeili  OWKCHpOBaHHBI  GUKCHpOBAHHBI  QUKCHpOBaHHble | OUKCHPOBaHHBH  OWKCHpOBaHHBI  QUkcUposaHHast
KoHTpaKkT prck Kanuran OSDDULMEHT  PeHeXHbIE SLUHULE  piCK YAnbAMCa npoLeHT BonaTURHOCTS.
TlocTibkenve Kniouesbix Leneit ynpasneniis
Kanutanom?
YMeHslUaET N1 OHa pasMep CAEMKH, KOraa Bbl X X & v X F W o
HecéTe YBAITOK, B LEnsX CoXpaHeHYA Balliero
KanfTana U CBEAEHHA K MAHIMYMY pUcka
pasopeni?
VBenwaaeT nu oHa pasMep crenki, korassl X X & & a & v i
RlonyNaeTe NpiBLITs, TeM CaMbiM yBenumBas
anasc BaLLero CHeTa B reOMETpYMECKO
nporpeccu?
TpebyeT 7 OHa paBHOro sKknaga npHBBINM, X X X v X X X X
TONYHeHHOI OT K&XAOTO KOHTPaKTa?
YnpasnsieT n oHa KatacTpodudeckuM yBeITkoM? /- 4 X i of & i o
MpUronHa v oHa AnA ToproBnM Ha HeBonswnx /' v ¢ 7 % X X
cueTax?
YnpaBnsieT Nk OHa UHAMBMAYaNBHBIM PHCKOM B X v X X & X v v
caenke?
KOHTpOMMpyeT Nt oHa sonaTusHocTs psiika? X X X X X X S &
TMpeanaraeT nu oHa caMylo HU3Kylo BeposTHoCTE X X X X X X o v

pasopers?
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KpaltHue TpyLHOCTU
ComHeHns
DuHaHCOBBbIN Kpax
YnpaBnexue kanuTtanom

Crpykypa Bam HyxHb!

[MpocToTa HaféxHble,

Llenb HesaBucUMble U

WamepumocTs 06bEKTUBHbIE

[nsepcndukams [Hoka3aTenscTsa

OxuaaHme TOrO, YTO Ta Unu

Banuaauus ¢ noMoLLbio yHar

npoueaypsi TEST MeTozonoMms
pabotaet!

OMoLuoHanbHas cTabunbHoCTb

IucumnnuHa

LlenoctHocTb

TepneHve

Cmupenne
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TouHocTb: 50%
CpepHss npubbinb B cAENKe: 3
CpeaHwit yObITOK B CAENKE: 1

OufaHve Ha KaXablii pUCKYEMBIN Jonnap

E (R)= [50% x (3/1)] — [50% x (1/1)]
= 100%
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Kpaiikue
TpyaHoCTH

[
(kpyrrocyTousoe

noKpbiTHe)

TpueHsiTe Gonee
pasymHoe
ynpaenesve
kanutanom

CrepyiTe CaoeMy TOPrOBOMY MNiaHy — 3T0 Tak Xe POGTO, KaK
COBAVHAT TOHKM NuHVeN!

Merogonorus (vcronsayiire

npoueaypy TEST)

Menxonorus
(ynpaBnenme cTpaxom,
KafHOCTBI0 1 Gonbio)

Fiaie satparsi
(Hynesoft puck
pasopexis)

Wecnegosakue sonatunssocty

BosmoxHocTH
cneyvanusaLm

PexiM: TpeHoBan TOproBITA (15%) AN CBHHT-TPETGHT

(CPOKW: KPATKOCPONHAR UM CPAHECPOYHaA TOproBNA

(85%)
Cosro [paans Wsberaiite poka pasopeHin o
$$=E(R)x0 HOMOLLH0 XOPOLLEFo ynpasriexA | CTpeMMTECS K MPOcTOTe: yposki NOAAGPKKH H CONPOTHBIGHHS

kanutanom

. TloGengaer 2

Suouionansan Mopaenve | Cryuaiiiisie oy Puck- Toproesii
Suouonaneian Dyt Ouancossie rpaKMLpl
opHenTaLy s rpe poikn VenemkeHT | napriep

npowrpaswii
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Angpea Axrep
Anppea AHrep
Maitkn Kyk

KesuH [avieu

Opn Teapayc

Kypt Cakaepna
Intl. Capital Mngt.
[bxoH Xoncutrep
[eug Kaw

Kypt Cakaepna
Yak Xbtos
[bxeiicon Mapk
Muwens Yunssme
PeliHxapT Pery
[TleHHuc Muroyr
®patk Cynep
Puuapp XenpuH
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250%
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218%
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OAuH KOHTpaKT
PUKCHPOBaHHIIA PHCK
PuKcUpoBaHHbIii KanwTan
DuKCHpOBaHHIi
KoabuUmeHT
DUKcMpoBaHHbIE
[LieHeXHbIE eaVHMLb!
DUKCUPOBAHHBIA  HCK
Yunbsmca
PUKCMPOBaHHbITA NPOLiEHT
PuKcupoBaHHas
BOMATUTILHOCTH

Cranonn UeTan MakcumansHas Maxc. COOTHOL. YCTOM Grainy || Eamin Maxcum. CraHg.

5 P 6 npocajka npocagka npUBLINM K L Kon-8o OTKMOHeHHe
anarc DposnD npubbinu $§ 8% npocagke oK onner KOHTaKToB | Mpu6blnu/yGbiTka

$20 000 $255 100 -$13638 -9% 19 0 0 1 2,3%
$20 000 $151538 -$4725 -5% 32 195 0 4 2,7%
$20 000 $1075 263 -$54 275 -22% 20 0 0 61 9,6%
$20 000 $998 050 -$66 250 -9% 15 0 0 10 4.2%
$20 000 $1069613 -$105 438 -32% 10 1 4 100 14.7%
$30 000 $1038713 -$85 500 -14% 12 12 0 38 6,3%
$30 000 $1106 788 -$100 475 -19% " 1 0 81 8.9%
$30 000 $1040 563 -§58 850 -13% 18 0 0 2 52%
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[Konuuecteo| YposeHb O61was npubbinb C KOHTpaKTa
koHTpakToB | 6anaHca [1-7 KOHT. 2-7 KOHT.  3-/ KOHT. 4-i KOHT 5-/ KOHT. 6- KOHT. 7- KOHT. B8-i KOHT.
cuéta $126,000 $108.000  $90,000 $72,000 $54.,000 $36,000 $18,000 $0
H
H 8
3 $524,000(  $18,000) swml $18,000) mml $18,000( $18,000{ $18,000|
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=
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& 8 "
3 5290000 $18,000] $18,000( $18,000| $18,000( $18,000
= 5| &
§ $200,000| $18,000] $18,000] $18,000] $18,000|
2 4
s
é $128,000]. $16,000} ' $18000] | $16,000 YBenuyeHue KOHTPakToB 3a CYT
g 3 Tpsgouanua paBHOro Bknaaa
> 74,000]  $1 18,000| NpUGLINY OT KaXAOTO M3 HUX
g % oty Y 06ecneunBaeT Kaxaomy KOHTPaKTy
& 2 Hepeanu3oBaHHylo CrlocOBHOCTL
; $38,000]  $18,000] nornouaTtk katactpoguyeckue youITku.
3
2 1

J

1-it katacTpocuyeckm

| NenbTa X

TapTOBbIN GanaHc|

MocnieacTeve kaTacTpogyeckoro ybuitka

Mpocagka Boccrarosnenue?
Tekywni 6anarc cuéta $524000 Hosbiit Ganakc cyéTa $ 454 000
Koniiecreo KoHTpaKTos & caerike 7 AcuMmeTpsHoE nnevo (% NpuBsin, HeoBXonuMBii
Karactpocudeckuit yBeitok Ha kowtpakt — -$ 10000  ans BoccTaHoBneHws nocne yBbiTka) 15%
Obwit ybITok -$70 000
MpoueHt npocaaki -13% KonwdecTso koHTpakTos B caenke 7

y6biTok -§ 10 000
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CKOnbKO 3€Cb TPeyronbHUKOB?
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«Cuctema Nei»

ToyHoCTb: 60%
CpepnHsis npubbinb B caenke: $500
CpefiHuit yobIToK B caenke: $500

OxwpaHue Ha Kaxabli puckyembli jonnap

E (R) = [60% x ($ 500/$ 500)] - [40% x (§ 500/ 500)]
= 20%

OxwuaaHue B Kaxxaon caenke
=20% x $ 500
=$100

Oxvpanve 3a TOproBblil rof (npu ycnoun wsberanus

pucka pasopeHus

Konuyectso caenok: 10

PuckoBblit kanutan: $ 5 000
=10x20% x $ 500
=$1000
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DuKcupoBaHHBIN puck
B % oT BanaHca cuéra

Konuuectso nocnesfosatenbHbIX \/6bITOquIX
CLEenoK 0 AOCTMXEHWUA TOYKN pa3opeHns

5%
4%
3%
2%
1%
0,5%

104
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174
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528
1058
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OuKenpoBaHHIil puck

OfuH KOHTpaKT

DuKcupoBaHHbIe AEHEXHbIE eANHHLb!
DuKenpoBaHHli kanuTan
DuKcHpoBaHHbIiA MPOLIEHT
DuKcHpoBaHHbI KO3tDULMEHT
DuKkcHpoBaHHbIA puck Yunbsimca
DuKeupoBaHHas BONATUMBHOCTb

Oﬁu.lee MakcumansHo ,ElOCTVII'HyTO TOpI’OEBH nosunuusa Npu JOCTUXEHUU
Aonyctumoe MakcumanbHoe MaKCUM. KOI-Ba KOHTPaKTOB
Kon-so
cRenok Kon-Bo Kon-8o Homep % ot 06wy,
KOHTPaKTOB KOHTPaKTOB caenku Kon-Ba cAenok
362 100 1 Hip
167 100 4 Hin
362 100 100 121 33%
362 100 13 Hin
361 100 100 93 26%
362 100 100 207 57%
361 100 100 153 42%
362 100 100 275 76%
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$8,000,000
$7,000,000
$6,000,000
$5,000,000

$4,000,000

Mpocapka

$3,000,000
$2,000,000
$1,000,000

$0

Craprosbiii Kanuran
MepBoHavansHas Mapia
HauBonbLumit yBbITOK
OUKCUPOBaHHbIV PHCK B %
MaKcumanbHoe KonuyecTso
KOHTaKTOB

r $14,000,000

$12,000,000

$10,000,000

$8,000,000

$6,000,000

Kanutan

$4,000,000
$2,000,000

$0

$30 000
$4000
52563

100

Craprosbii Yncras Mac. Makc. CooTHoweHMe  OTKIOHEHO MapXuH- MaKcuMansHoe CrangaptHoe
OTKIIOHEHYE
npubbLINUfyBITKA

BanaHc npubbine npoc:;aua 8$$ npocagka B % uucTOi NPUBLINK CAENOK  KOMMbI KONMueCTBo
K npocapke KOHTPaKTOB

$30000[$ 13,199,288] -$1,363,750 [ -17% 10 | o] o] 100 |

6,3%
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KOHTPaKTOB $20000§255100]  -$ 13,638 -9% 19 | o] o] 1] 2.3%
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DIY VBA RISK-OF-RUIN SIMULATOR

’

* Open an Excel workbook and rename the first sheet ‘‘RiskOfRuin.’
* In the “RiskOfRuin” spreadsheet, define the following ranges:

Range name Position
Accuracy Cc4
Payoff (&
Start_Capital c9
FixedPercentage C14
Unit_of_Money C15
Fixed_Dollar_Risk clié
Ruin c19
Money_Mgt_Approach Y1

Probability G9
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KomnoxeHT KnitoueBble xapaktepucTuki Bnnstne
Ynpaenexne  TMoptdhens BonbLuoi Ot 20 po 30 pbiHKOB
KanuTanom Mpocapkm Bonblumne
TMpopomkuTenbHble
®uHaHcoBble 0653aTENLCTBA Beicokne OT 20x Ao 30x HavanbHo! Mapxku
MeTogonorus  Talimdpeitm [InuHHbIA MecsuHblif 1 Bbile
Tou4HoCTb Huakas oT 25% [0 35%
CooTHolLeHue cpef. NpubbIny k cpef. yobiTky  Bbicokoe 3,0+
OxwupaHue Xopoluee
B03MOXHOCTY ANt KaXOrO PblHKa Huakve
Bpokepckite KOMCCHI 1 NpocKab3biBaHme Huskve
[Meuxonorms OMoLyoHanbHble NpensTeTBns Beicokne Yactble yObITKM

MpogomkuTENbHbIE Npocagky
TpyaHo Aenatb nepepbisbl
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Ype3mepHasi caMoyBePEHHOCTb, PUCK CIMLLKOM GOMbLUMM
KONWYECTBOM KanuTana B caenke
Tnoxue NpourpaBLLKeE He COKpaLLarT CBOY yBbITKM

He UCTIOMNb3yHT CTOMbI
He yBaXatoT CToMbI

He UCNOMNb3yHT Y3Kue CTOMbI
He perynupyIoT CToMbI.

lnoxue nobeauTeni CAULLKOM BbICTPO dUKCUpYIOT NpubbINb

W3NMLLHE (HOKYCUPYHOTCS Ha OHOM UMM ABYX PbiHKaX
CIMALLKOM [JOBEPYMBbI

CIMLLKOM CYGBEKTUBHI

UCTIOMNb3YHOT CIMLLKOM MHOTO 3ana3abiBaloLLyX
VIHOMKATOPOB, 3ABUCSILLVX OT 3HAYEHHI CBOUX
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+ Position a list box above cell “C12”, defined its input range as being “Z1
72" and define the link cell as “Y1.”"

+ Enter “Fixed % Risk” in cell “Z1."

+ Enter “Fixed $$ Risk” in cell “Z2."

* Go to cell “AA1" and enter random numbers in cells “AAL:AAL0" o
create the first hypothetical equity curve.

« Create a simple line chart, defining the input range as being the random
numbers entered in “AA1:AA10"" and position the chart object in the first
sheet (“RiskOfRuin") above cell “A20.” Resize and format the simple
line chart as you see fit.

* Save the workbook as **0_Risk_of_Ruin_Simulator.xls.”

* Open the VBA Editor (Alt F11) and create a new procedure called:
“*Simulate_Risk_of_Ruin."”

* Wite the following code in the new procedure.

VBA CODE FOR RISK-OF-RUIN SIMULATOR

Write the following:

Define variables

Const NoRecords = 10001
Dim TradeResult (NoRecords) As Long

Dim EquityCurve (NoRecords) As Long.

Dim Accuracy As Variant

Dim PayOf f_Ratio As Variant

Dim Money_Mgt_Approach As String

Dim Fixed_Percent_Risked As Variant

Dim Ruin_Point_Drawdown As Variant

Dim Account_start As Variant

Dim Account_Balance As Variant

Dim Account_New_High As Variant

Dim Account_DrawDown As Variant

Dim Account_DrawDown_Percent As Variant
DimWin_or_Loss As Variant

Dim Probility_Of Ruin As Variant

Dim Rowlurber As Variant

DimUnit_Of Money As Integer

Dim Fixed_Dollar_Risk As Variant

Dim Nunber_Of_Trades As Long

Dim Nunber_of_Losses_Before Ruin As Long
Dim Nunber_of_Trades_Since_Account_Kigh As Long
Dim i As Long

Dim § As Long

Dimx As Long
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Application.DisplayAlerts = False
Application.ScreenUpdating = False

Load Variables from Spreadsheet

Load accuracy Rate
Sheets ("RiskofRuin” ) .Select
Range (“Accuracy”) .Select
Accuracy = Selection

Load the Average Win to Average Loss Payoff Ratio
Range (“Payoff ") .Select
Payof£_Ratio - Selection

Load Money Management Approach
Range (“Money_Mgt_Approach”) .Select
If ActiveCell - 1 Then
Money_Mgt_Approach = “Fixed Percentage Risk Noney Mgt”
E1se
Money_Mgt_Approach - “Fixed Dollar Risk Money Mgt
End 1t

Load starting Account Size
Range ("Start_Capital”) .Select
Account_Start - Selection

Load Pixed Percentage Rate of account balance risked on each trade
Range (" Fixedpercentage ) .Select
Fixed_Percent_Risked - Selection

Load the percentage Drawbown rate we define ruin as
Range (“Ruin”) .Select
Ruin_Point_Draudown - Selection

Load the nunber of units of money e have in our account
Range (“Unit_Of_Money" ) .Select
Unit_Of_Mondy - Selection

Clar the Arays

For i = 1 To NoRecords
TradeResult (1) = Bmpty
Squitycurve (1) = 0

Next 1

Begin Simulating Probabilty of Ruin
Sunber_0f_Trades « 1

Account_Balance = Account_Start
Account_New_High = Account_Start
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1€ Money_Mgt_Approach = "Fixed Dollar Risk Money Mgt " Then
TradeResult (j) = -Fixed Dollar_Risk
Ena1e

Add to the equity curve

I£4 -1 Then

EquityCurve () = Account_Start

ieivn

EquityCurve (1) = BquityCurve (i - 1) + TradeResult (3)
Else

EquityCurve (i) = EquityCurve (i - 1) + TradeResult (§)
Ena1e

dd to our account balance
Account_Balance = Account_Balance + TradeResult (§)

Calculate current drawdown and percentage drawdown
Account_Drawbown = Account_New_High - Account_Balance

Account_DrawDown_Pexcent - Account_DrawDown / Account_New_High

Caleulate the nunber of losses before ruin

Number_of_Losses_Before_Ruin = Number_of_Losses_Before Ruin + 1

End 1f
Calculate nunber of trades
Number_OF_Trades = Nunber_Of_Trades + 1
Number_of_Trades_Since_Account_ligh
-Nunber_of_Trades_Since_Account_Highs1

Increase counters
x-xe1

Jejen

iate1

Loop

Calculate Probability of Ruin

Probility Of RuineNumber of_Losses_Before_Ruin/Nunber_of Trades_

since_Account_igh

If the Bquity Curve is above $200m o we have simulated 10,000 trades then

we will
assume ruin has been avoided.
If BquityCurve (1 - 1) > 200000000 OF x >= 10000 Then
Probility Of Ruin = 0
Ena1e
Enter Probability of Ruin in Spreadsheet
Sheets (“RiskOfRuin") .Select
Range (" Probability”) .select
Activecell = Probility Of Ruin
Selection.Style = “Percent®
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